Yapisoft
KIiTLE FONLAMASI BiLGI FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasas1 Kurulu (Kurul)’nun III-35/A.2 sayili Paya Dayali Kitle
Fonlamasi Tebligi (Teblig) geregi Ceyhun Sezer Coskun isimli girisimcinin ihtiya¢c duydugu
1.600.000 TL tutarindaki fonun toplanabilmesi amaciyla yiiriitiilecek olan kampanya kapsaminda
hazirlanmistir. Kampanya siiresi boyunca fazla talep gelmesi halinde toplanabilecek fon tutari
1.920.000 TL’ye kadar artirilabilecektir.

Yatirim komitesinin kitle fonlamasi bilgi formunu onaylamasi {iye tamsayisinin
cogunlugunun bu yoénde karar vermesi ile miimkiindir. GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S. tarafindan daha agir bir nisabin belirlenmesi miimkiindiir. Bu kapsamda,
GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S. tarafindan bilgi formunun onaylanmast igin
cogunluk karar1 gerekir.

Yatirimcilarin  Yapisoft isimli projeye yonelik fon saglama taleplerini, 23/05/2022 ile
22/07/2022 tarihleri arasinda gergeklesecek olan kampanya siiresi boyunca https://fnb.lc/B2S9V1
adresli kampanya sayfasi iizerinden GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.’ne
iletmeleri gerekmektedir. Yatirim kararlari, isbu bilgi formu ile birlikte kampanya sayfasinda ilan

edilen bilgilerin bir biitiin olarak degerlendirilmesi sonucu verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasasi Kanunu’nun 35/A maddesinin altinci fikrasi geregi bilgi
formunu imzalayanlar veya bilgi formu kendi adina imzalanan tiizel kisiler, bu bilgi formunda yer
alan yanlis, yaniltic1 veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan miiteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tiim bilgiler
cergevesinde gercege uygun oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamin1 degistirecek nitelikte
bir yanlighk, yanilticilik ve eksiklik bulunmamas i¢in her tiirlii makul 6zenin gosterildigini beyan
ederiz.

Ceyhun Sezer Coskun
. . Sorumlu Oldugu Kisim
Adi, Soyadi, Tarih ve Imza 8
Ceyhun Sezer Coskun,
20/05/2022
5} BILGI FORMUNUN TAMAMI
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https://fnb.lc/B2S9V1

GLOBAL KIiTLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.
Yatirim Komitesi Uyelerinin
Adi, Soyadi, Gorevi, Tarih ve Imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Hakan Yildiz , Yatirim Komitesi Uyesi BiLGIi FORMUNUN TAMAMI
20/05/2022
Biilent Giimiis , Yatirrm Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
20/05/2022 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
lp GENEL GEREKCE VE TEMEL
g /% BILGILER,
vl RISK FAKTORLERI
Hiiseyin Ciftci , Yatirim Komitesi Uyesi FINANSAL BILGILER,
20/05/2022 CIKARILACAK PAYLARA ILISKIN
BILGILER
Emre Akgiimiis , Yatirim Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
20/05/2022 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
%x %“?@ SIRKETIN MEVCUT YAPISI
Vahit Altun , Yatirrm Komitesi Uyesi SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
20/05/2022 SIRKETIN MEVCUT YAPISI,
FINANSAL BILGILER
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UYARI:

Bu bilgi formu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongoriilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle
ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk
icermekte olup, sadece bilgi formunun yaymm tarihindeki ongoriileri ve beklentileri
gostermektedir. Bircok faktor, girisim sirketinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin ongoriilenden cok daha farkh sonuclanmasina yol agabilecektir. Ozellikle kar
tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolar1 igerebilir.
Yatirnmcilarin, girisim sirketinin ticari hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip
sirketlere yapilan yatirimlarin oldukg¢a yiiksek riskler barindirdigr hususlarinda bilgi sahibi
olmalar: gerekmektedir.

1. OZET

Proje Hakkinda Ozet Bilgiler

Yapisoft; insaat sektoriinde faaliyet gosteren, hizmet alani,
Kapsam, Amag¢ ve Konusu :  konut, ticari alan iiretimi, satis1 ve santiye operasyonlari
olan sirketlere yazilim ve teknolojik ¢oziimler iiretir.

Yapisoft; insaat, konut ve gayrimenkul sirketlerine, tiim
Uriin ve Hizmetler ¢ satig siireclerini yonetip, miisteri ve finansal kayitlarini
takip edebilecekleri bir ¢aligma alani sunan SaaS yapisidir.

Kurulacak Girisim Sirketinin;

Ticaret Unvani Yapisoft Yazilim ve Danismanlik A.S.

Fethiye Mh. Hiiseyin Ormanli Cd. No: 23 Ofis 313 Kat: 3

Merkez Adresi ¢ D: 302 Niliifer - BURSA
Niliifer / Bursa
Sermayesi ¢ 1.600.000 TL

Girisimci Hakkinda Ozet Bilgiler

Adi-Soyadi :  Ceyhun Sezer Coskun

Uyrugu :  Tirkiye

Dijital pazarlama ve satig operasyonlar1 yonetimi.10 yillik

Uzmanhk Alanlar: . e etens
sirket yoneticiligi.
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Girisimci Hakkinda Ozet Bilgiler

Adi-Soyadi : Muhammed Sagir
Uyrugu : Tiirkiye
Uzmanlik Alanlar: 9 yillik yazilim gelistirme tecriibesi. Back-end, mobil

uygulamalar gelistirme ve ekip liderligi.

Girisimci Hakkinda Ozet Bilgiler
Adi1-Soyad1 :  Fatih Ok

Uyrugu :  Tirkiye

6 yillik yazilim gelistirme tecriibesi. Back-end servislerinin

Uzmanlik Alanlan . . . ..
gelistirilmesi ve veritabani yonetimi.

Girisimci Hakkinda Ozet Bilgiler

Adi-Soyadi ¢ Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar
Uyrugu :  Tirkiye
Uzmanhk Alanlar: ¢ Yatirimcei

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam :  GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Merkez Adresi Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next
Level A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara

Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021

Telefon Numarasi : 03125040808

Internet Sitesi :  invest.fonbulucu.com
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invest.fonbulucu.com

Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

1.920.000 TL
Hedeflenen tutara %20 ek satis dahildir.

Kampanya Sayfasi ¢ https://fnb.1c/B2S9V1

Hedeflenen Fon Tutari

Kampanya Siiresi : 60 Giin
Baslangi¢ Tarihi : 23/05/2022

22/07/2022

Onemli Not: Kampanya’da hedeflenen fonun
kampanya bitis tarihinden once toplanmasi halinde
kampanya erken sonlandirilabilir.

Bitis Tarihi

Cikarilacak Paylarin; Toplanan fon karsihi@: yatirnmcilara verilecek paylar
nama yazih olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve

Tard Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni
bulunmaktadr.

Nominal Degeri :  Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.12 TL ile
0.144 TL araliginda ve Paylarin Toplam Nominal Degeri
ise; 192000 TL ile 276480 TL araliginda olacaktir.

Toplam satisa sunulan Paylar 1.920.000 Adet olup,

Satis Fiyat Cikarilan Paylarin Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.

Nitelikli Olmayan her bir yatirimci; Asgari 1 Pay (1 TL)
ve Azami 68.100 Pay (68.100 TL) yatirim yapabilir.
Asgari ve Azami Yatirnm . Ancak platforma kayit esnasinda gelir beyaninda
Tutarlan " bulunulmasi durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar
azami yatirim yapilabilir. Bu tutar her durumda 272.400
TL’yi asamaz.

Toplanan fonun;

485.000 TL'si
Dijital Pazarlama - Reklam Tanitim Giderleri
01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

75.000 TL'si
Sirket Bilgisayar Donanim Giderleri
Fon Kullanim Yeri : 01.08.2022 - 01.03.2023 tarihleri arasinda,

96.000 TL'si
Frontend Yazilimci Ucreti
01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

192.000 TL'si
Yonetici Ekip (CEO - CTO) Maaglari
01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

300.000 TL'si
Backend Yazilime1 Ucreti (2 Kisi)
01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

72.000 TL'si
Satis Pazarlama Personeli Ucreti
01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

200.000 TL'si
SGK ve Stopaj Giderleri - Muhasebe Giderleri
01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

180.000 TL'si

Platform Kullanim iicreti, MKK ve Takasbank Islem ve
Hizmet Bedelleri, Thra¢ Bedeli

01.08.2022 - 01.09.2022 tarihleri arasinda

giderleri i¢in kullanilacaktir.

6/37




2. PROJE HAKKINDA BILGILER

2.1. Kisa Tanitimi

BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI

Yatirim turumuzun baglama tarihi olan 23 Mayis Pazartesi saat 10:00 itibari ile 15 is giinii
icerisinde EFT veya Kredi Kart1 ile yapilan yatirimlarda yatirimcilara %20 fazladan pay

verilecektir.

Bu kampanya 15 is giinii ile sinirlidir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi
esnasinda yatirimcilarin hesaplarina aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar mevcut ortaklar
Ceyhun Sezer Coskun, Muhammed Sagir ve Fatih Ok'iin hisselerinden oransal olarak dagitilacaktir.

Yapisoft Nedir?

Yapisoft; insaat, konut ve gayrimenkul sirketlerine, tim satis siire¢lerini yonetip, miisteri
ve finansal kayitlarini takip edebilecekleri bir ¢calisma alan1 sunan SaaS yapisidir.

Bugiine Kadarki Rakamlarimiz

* Bugiine kadar 20°den fazla insaat sirketi satis siireclerinin yonetiminde Yapisoft’u tercih etti.

* 25 bin miisteri, 12 bin daire, 55 proje verisi kayit altina alindi, islendi, raporlandi ve binlerce
sozlesme Yapisoft araciligiyla olusturuldu.

* Yaklasik 2.5 milyar Tiirk Liras1 degerinde satis islemi ve sonrasinda gerceklesen tahsilat
stirecinde de Yapisoft vardi.

Yapisoft'un bugiine kadarki gelir-giderleri ARTI iKi Internet Bilisim Teknoloji Hizmetleri
LTD. STI. sirketimiz iizerinden yiiriitiilmiistiir.

Neden Yapisoft'a Ayri Sirket Kurarak ilerlemeye Karar Verdik?

Yapisoft mevcut sirketimiz altinda belirli bir marka bilinirligine ulasti.

Bu siiregten sonra Yapisoftun biiyiimesine odaklanip, teknik ve satig ekibini mevcut
sirketten ayirma ihtiyaci ortaya ¢ikmustir.

Bununla birlikte Yapisoft'un gelir-gider dengesini daha iyi kurgulamak, personellerin sadece
bu proje dikeyinde ¢aligmalarin1 saglamak, ingaat sektorii alaninda daha fazla pazarlanabilir {iriinler
ortaya ¢ikarmak i¢in sirket kurmanin dogru olacagina karar verdik.
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Ayrica Yapisoft'a yatirnm yapmak isteyen yatirimcilari da resmi ortak yapabilmek icin
Yapisoft A.S.'ni kurma ihtiyaci ortaya ¢ikti.

Neden Yapisoft'a Yatirnm Yapmahsimiz?

Tiirk ingaat ve konut sektorii biiyliyen Tiirkiye nin lokomotif sektorlerinden biridir.

Bu duruma karsin insaat sektoriindeki dijital doniisiim adaptasyonu yeterli seviyede
gelismemistir.

Insaat sektdriiniin kendi icerisindeki rekabet giin gectikce arttifindan bu alanda faaliyet
gosteren firmalarin iiretimden satis asamasina kadar olan tiim asamalarini en dogru sekilde analiz
edip, fiyatlamalar1 zaruri hale gelmistir.

Bu gelismeler neticesinde insaat sirketleri, slire¢ yonetimlerinde yazilimsal ve teknolojik alt
yapilara daha fazla ihtiya¢ duymaktadir.

Yapisoft olarak bu alanda yasanan dijital doniisiim siirecinin ilk akla gelen kalici hizmet
saglayicisi durumuna gelmek istiyoruz.

Sizleri de bu biiylimenin bir par¢asi olarak Yapisoft yatirimcilar arasina katilin.

Neden Kitle Fonlamasi ile Yatirnm Almak istivoruz?

Insaat sektoriinde faaliye gosterip Yapisoft'a ortak olmak isteyen firmalar oldu.

Hizmet almakta olan diger insaat sirketlerinin kaygi duyacagimi diislinerek bu tip birebir
ortakliklara sicak bakmadik.

Kitlesel fonlama ile seffaf ve denetlenebilir bir yap1 olusacagi i¢in potansiyel yatirimcilarin
bu sartlarda yatirim yapabileceklerini diisiiniiyoruz.

Bu sayede hizmet alan sirketlerin kaygilarini ortadan kaldiracagiz.

Kitlesel fonlama ile olusacak komiinitenin satig-pazarlama siirecinde miisteriyi daha kolay
ikna edebilecek bir etken olmasi ve bunun yani sira organik olarak biiyiime ve daha fazla kisiye
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ulagma imkani sunmasi.

Kitlesel fonlama ile yiizlerce farkli goriisteki yatirimciyr ikna etmis olmanin saglayacagi
motivasyon.

Yatirim Sonrasi Kisa, Orta ve Uzun Vadede Neler Yapmak Istiyoruz?

Yatirim turunun basarili sonu¢lanmasi durumunda kisa vadede;

* Yapisoft A.S. kurulusu,

* Ekibimize yeni ¢alisma arkadagslarinin dahil edilmesi,
» Satis ve pazarlama ekibinin kurulmasi,

* Pazarlama faaliyetlerinin gerceklestirilmesi

Orta vadede;

* Yurt disinda faaliyet siirdiiren Tiirk insaat sirketlerine yonelik pazarlama c¢alismalarinin
yapilmasi,

* Kesif ve Santiye yazilimlarimin tamamlanip satisa hazir hale getirilmesi,

* Yan {iriinler i¢cin Ar-Ge ¢aligmalarinin baslatilmasi

Uzun vadede;

* Yapisoftu global alanda pazarlanabilir duruma getirmek ve yabanci miisterilerin
hedeflenmesi,

* Ar-Ge sonucunda olusan yeni iirlin ve hizmetlerin hayata gegirilmesi,

« Insaat ve gayrimenkul sektdriinde Yapisoft'u otorite marka haline getirmek

Her Alanda Yapisoft

Pazarda yarattigimiz giiven ve edindigimiz sektorel tecriibe ile Yapisoft’u insaat sektdriinde
faaliyet gosteren, hizmet alani; konut / ticari alan {liretimi, satis1 ve santiye operasyonlar1 olan

sirketlere yazilim ve teknolojik ¢oziimler sunan bir marka haline getirmek istiyoruz.

Bu hedefle uzun vadede insaat sektoriinde faaliyet siirdiiren sirketlerin;
« Kesif (Imalat Oncesi),
* Santiye Yonetimi,
» Satis ve Satis Sonrasi
asamalarinda kullanabilecekleri, organizasyon yeteneklerini iist seviyeye tasiyacak, yiiksek
verimlilik sunan 3 yeni SaaS iirliniinii Yapisoft ¢atis1 altinda toplayarak bu alan1 domine edecek ve
yiiksek karhhk saglayacak bir sirket haline getirecegimize inantyoruz.

Globalda Yapisoft:

9/37




Tiirkiye'de iiretim yapan ingaat sirketlerinin organizasyon yapilar1 dogrultusunda tiretilse de
global 6lcekte hizmet verme potansiyeline sahiptir.

Buna 6rnek olarak gegtigimiz aylarda Israil'de faaliyet siirdiiren bir insaat sirketine satisimizi
gergeklestirdik.

Bu siirecte siz degerli yatirimcilar1 heyecanimiza ortak olarak aramizda gérmeyi ¢ok isteriz.

Eger siz de hazirsaniz baglayalim!

2.2. Kapsam, Amac¢ ve Konusu

"Ingaat sirketleri uzun yillardir c¢alismalarni minimum teknolojik gereksinim ile
gerceklestirdiler ancak denetlenebilir ve sistemli biiyiiyebilen yapilarin kurulmasi ve yeni
jenerasyona islerin devredilebilmesi igin dijital doniisiim siirecinde adaptasyon hissetmektedirler."

Yapisoft; insaat, konut ve gayrimenkul sirketlerinin, tiim satis siire¢lerini yonetip, miisteri
ve finansal kayitlarini takip etmeleri amaciyla ortaya ¢ikti.

Insaat sektoriiniin ii¢ temel organizasyon asamasindan biri olan “Satis ve Satis Sonras1”
alaninda, bilinen sorunlara odaklanip ¢6ziim iireterek, sadece hizmet verdigi isletme sayisini degil
ayn1 zamanda Yapisoft markasina olan giiveni de arttird1.

Yapisoft bu alanda Tiirkiye’de SaaS yapisiyla hizmet veren ilk proje olma 6zelligini de
tasiyor.

IIk giinden itibaren ana hedefimiz Yapisoft’u bu alanda yazilim ve teknolojik ¢oziimler
iireten bir marka haline getirmekti.

Sadece “Satis ve Satis Sonras1” degil, Kesif ve Santiye Yonetimi siire¢lerinde de hizmet
verecek 3 yeni SaaS {irlinlinii Yapisoft ¢atis1 altinda Tiirkiye’in 6nde gelen sektdrlerinden birisi
olan ingaat alanina sunmay1 planliyoruz.

2.3. Uriin ve Hizmetler

Yapisoft’u ingaat sektoriiniin dijital ¢catis1 olarak nitelendiriyoruz.
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Ik hedefimiz SaaS modeli ile calisan Satis ve Satis Sonrasi yazilimmin ulusal pazarlama
faaliyetinin ger¢eklestirip marka bilinirligini arttirmaktir.

flerleyen siirecte kesif, santiye yonetimi ve satis alanina odaklanan ii¢ yazilim iiriiniinii bu
cat1 altinda toplamay1 planliyoruz.

Bu sayede ingaat sektoriinde faaliyet gosteren, hizmet alani; konut / ticari alan iiretimi, satisi
ve santiye operasyonlari olan sirketlere tek cati altinda ugtan uca ¢oziimler saglamis olacagiz.

Ayrica AR-GE faaliyetleri dahilinde Is Zekas: (BI) iizerine galismalar yaparak hem mevcut
iirtinlerin verimliligini arttirmay1 hem de yeni {iriin modellerini Yapisoft ¢atis1 altinda kullanima
sunmay1 hedefliyoruz.

Yapisoft SATIS ve SATIS SONRASI:

Konut projelerinde satis ofisi yonetimini saglayan yazilimdir. Miisteri hareketleri, satig
durumlari, satig personeli raporlari, olusan potansiyel satislarin takibi, satis asamasindaki finansal
takip, sozlesme safhalari, hatirlaticilar gibi satis ofislerinin tiim ihtiyaglarini karsilar.

Yapisoft KESIF:

Insaat {iretiminde kesif siireci genel anlamda tiim projenin maliyet hesabini olusturur.
Yapilan kesif ile ortaya ¢ikan maliyetin dogru olmasi, imalat asamasindaki satin alma siirecini ve
ortaya ¢ikan iirliniin satis rakamini belirler.

Dolayisiyla kesif; mimari yapilar icin hayati éneme sahip bir is alanidir.

Yapisoft KESIF; Bir yapiyr olusturan insaat kalemlerinin birimlerine gore miktarlarinin
hesaplanmasina ve yazilima aktarilip imalat siirecine gegisi saglayan, Yapisoft'u olusturan 3 ana
iirtinden bir tanesidir.

Yapisoft SANTIYE:

Yap1 imalat siirecinde kesiften gelen verilerin satin almaya ve sahada uygulamaya
aktarilmast adimlarin1 genel olarak kapsamaktadir.
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Santiyede olusan operasyon siire¢lerinin takvimlestirilmesi, bununla paralel yiirliyecek olan
satin alma durumlarinin takibi, sevkiyat ve depo durumlari, taseron hakedisleri ve puantaj gibi

stireclerin tiimiinii yoneten, ayni zamanda mali ve planlama sapmalarini takip eden tiriindiir.

24. Sektor ve Pazar Analizi

Yerel Pazar Biiyiikliigii

TCMB Sektor Bilancolar1 raporuna gore 2020-4 yili itibart ile bina ingaati1 (F-41) alaninda

91.949 firma faaliyet gostermektedir.

Hukuki yap1 dagilimz;

AS.:13.618

LTD. : 72.290

Diger (Adi Ort., Is Ort., KOOP) : 6.041

Olgek Dagilimi

Mikro Olgekli : 73.190
Kiigiik Olcekli : 16.108
Orta Olgekli : 2.386
Biiyiik Olgekli : 265

Bu sirketlerde toplam calisan sayis1 681.278'dir.

Global Pazar Biyiiklugii
15,171.8 Milyar Dolar

TAM (Toplam Ulasilabilir Pazar)
91.949 Insaat Firmasi

SAM (Hizmet Verebilecegimiz Pazar)
91.684 Insaat Firmasi

SOM (Hedefledigimiz Pazar)
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89.298 Insaat Firmasi

Insaat ve Gayrimenkul Sektorii 2020 yilindan itibaren kiiresel bir risk olan salgindan
etkilenmis olmasina ragmen 2021 basi itibartyla toparlanmaya baglamistir.

Tirk ingaat ve konut sektorii biiyliyen Tiirkiye’nin lokomotif sektorlerinden biri olmaya
devam edecektir. Demografik ve ekonomik gelismeler gz Oniine alinip diinya ile kiyaslandiginda
sektoriin daha ¢ok potansiyel igerdigi goriilmektedir.

TUBISAT 2021 raporunda belirtilen CDNetworks kaynagina gére insaat sektdriinde global
alanda gerceklestirilebilecek olan akilli u¢ bilisim pazar biiyiikliigliniin 2025 yilinda 4 ila 11 Milyar
USD araliginda olmasi tahmin edilmektedir.

Kiiresel insaat pazarinin son donemdeki diinya ekonomisinde olusan dalgalanmalar ve siyasi
sorunlar kaynakli yasadigi olumsuzluklara ragmen 2019'da 19.3 Milyar USD, 2020 yilinda ise 15.2
Milyar USD degerinde proje iistlenen Tiirk sirketleri 2021 yilina olumlu baslangi¢c yapip ayni
sekilde ilerlemistir.

Sektoriin rekabet giiciiniin korunmasi igin dijitallesme giindeminin gerisinde kalmamasi aksi
halde bu alandaki gecikmenin telafisinin olduke¢a gii¢ olacagi gériinmektedir.

Tiirk miiteahhitlerin basarilarinin siirdiirebilmeleri i¢in salgin sonrasi donemde dijitallesme
yarigina katilmalarini saglayacak bir ekosisteme ivedilikle ihtiya¢ bulunmaktadir.

2.5. Ticarilesme Plani ve Is Modeli

Sunulan {iriinlerden en az birini ilk defa kullanmak isteyen ingaat sirketi Yapisoft catis1 altina
girmis olacaktir.

Bu agamadan sonra ihtiya¢ duydugu anda cat1 altindaki diger iirtinleri de kiralama modeli ile
kullanmaya baslar.

Baslangicta Yapisoft catis1 altinda SaaS modeli ile hizmet verecek ii¢ temel {iriin olacaktir.

Bu iirlinlerin pazarlanabilir temel niteligi kullanici ve proje sayisidir.
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Kullanic1 ve proje sayist arttikga isletmenin ¢arpan orani negatif olarak diisecek, birim basi
satin alma maliyeti dolayisiyla daha asagi inecektir.

Ornegin 2 bloklu bir konut projesi iiretmek isteyen insaat sirketi Yapisoft'a iiye olarak ilk
projesini baslatmak i¢in Kesif yazilim hizmetini aktif hale getirir.

Bu projenin ingaat sirketi tarafindan 2 yil igerisinde bitirilmesi hedeflenmektedir.

Kesif yazilim1 proje basina aylik 5.000 b olarak fiyatlandirilir.

Bunun i¢in isletmenin 2 adet ek kullanic1 hesabi olusturdugunu varsayalim.

Bu kullanicilar i¢in de aylik toplamda 380 H 6deme yapacaktir.

Bu hizmeti 6 ay boyunca kullandigin1 varsayarsak 32.280  6deme yapmasi gerekecektir.

Proje baslangicinin 3. ayindan itibaren insaat firmasiin Kesif siirecine paralel olarak Satis
ve Satis Sonras1 hizmetini aktif hale getirilip, geriye kalan 18 ay boyunca kullandigini ve bunun i¢in
de iki adet kullanici hesabi1 olusturdugunu varsayalim.

Isletme 18 ay boyunca kullandig1 Satis {iriiniinii 25.580 b 6deyecektir.

Kesif siirecinin tamamlanmasindan itibaren ingaat tamamlanana kadar kalan 18 aylik siirede
Santiye YoOnetimi yazilimini kullanan isletme, bunun i¢in de ek 2 kullanict hesabi olusturdugu
varsayilirsa bu hizmet i¢in 96.840 H 6deme yapacaktir.

Bu senaryona 2 sonunda {iiretim yapan ingaat sirketinden 154.700 % net gelir elde etmis
olacagiz.

Hedefledigimiz insaat sirketleri, y1l boyunca ayni anda 3 - 5 arasinda proje iiretmektedirler.

Uretim siireglerinin tamaminda Yapisoft'u tercih etmis bir insaat sirketinden yilda ortalama
300.000 1 gelir elde etmeyi hedefliyoruz.
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2.6.

Proje Biitcesi

Projenin “Isletme Biitgesi”, “Yatirim Biitcesi”, “Gelir Kalemleri”, “Satis Hedefleri” ve “Nakit Akim
Tablosu”nu da igeren finansal bilgilerine asagidaki kutu igerisinde bulunan linkten erisebilirsiniz.

https://invest.fonbulucu.com/kampanya/B2S9V 1 #finance

2.7. Izin ve Onaylar
Yoktur.
3. GIRISIMCI HAKKINDA BiLGILER

3.1. Genel Bilgiler

Girisimci Hakkinda Bilgiler

Adi-Soyadi

Ceyhun Sezer Coskun

Uyrugu

Tirkiye

Ogrenim Durumu

Uludag Universitesi. Not Ortalamast: 2.8

Uludag Universitesi End. Elektronik Boliimiinden mezun
oldu. 2008 yilinda Google Adwords Partners programina
dahil oldu. 2008-2010 yillarinda insaat sektdriinde bilgi
islem miidiirti olarak saha operasyonlarindaki dijital
doniisiim stirecinin ilk adimin1 att1 ve ulusal biiyiik
Olcekteki iki ingaat projesinde yer aldi. 2010 yilinda

Is Deneyimi Microsoft SAM sertifikasi sahibi oldu ve bu alanda 2 y1l
boyunda aktif rol aldi. 2012 yilindan itibaren yazilim ve
mobil uygulamalar alaninda is gelistiren kendi firmasinda
genel miidiir olarak gérev yapmaktadir. Yapisoft
projesinde is gelistirme ve miisteri iligkilerini
yuriitmektedir.

Uzmanlik Alanlar: Dljltal p.azar‘la}rp:a. ve satig operasyonlar1 yonetimi.10 yillik
sirket yoneticiligi.

Ozgecmisi Ekte yer almaktadir.

Girisimci Hakkinda Bilgiler

Adi-Soyadi Muhammed Sagir
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Girisimci Hakkinda Bilgiler

Uyrugu

Tiirkiye

Ogrenim Durumu

Siileyman Demirel Uni. Not Ortalamasi: 2.8

9 yillik yazilim gelistirme kariyeri boyunca startup
projeler, e-ticaret platformlar1 ve kurumsal firmalar i¢in
sirket i¢i yazilim tirlinleri gelistirme siire¢lerinde yer aldi.
Real-time yazilim ¢oziimleri, veritabani teknolojileri ve

Is Deneyimi cloud yapilar alaninda ¢alismalar yapmaktadir. Aktif
olarak back-end ve mobil platformlar i¢in yazilim {irtinleri
gelistiriyor. Yapisof'ta yazilim {iriinlerinin planlanma ve
gelistirme siireclerinden sorumlu.

Uzmanlik Alanlar: 9 yillik yazilim gelhlstlrme tecmbe51. ]%gck-end, mobil
uygulamalar gelistirme ve ekip liderligi.

Ozgecmisi Ekte yer almaktadir.

Girisimci Hakkinda Bilgiler

Adi1-Soyadi Fatih Ok

Uyrugu Tirkiye

Ogrenim Durumu

Mehmet Akif Ersoy Universitesi. Not Ortalamasi: 2.8

Is Deneyimi

Mehmet Akif Ersoy Universitesi Yonetim Biligim
Sistemleri boliimiinden mezun oldu. 6 yildir yazilim
projelerinde back-end servislerinin gelistirilmesi ve
veritabani yonetimi alanlarinda ¢alismalar yapmaktadir.
Gelistirme yaptig1 projeler arasinda mobil uygulama
servisleri, erp / crm yapilar1 ve e-ticaret platformlari
bulunuyor. Yapisof'ta yazilim {iriinlerinin back-end
servislerinin ve veritabani modellerinin gelistirilmesiyle
sorumlu.

Uzmanlik Alanlan

6 yillik yazilim gelistirme tecriibesi. Back-end servislerinin
gelistirilmesi ve veritabani yonetimi.

Ozgecmisi

Ekte yer almaktadir.

Girisimci Hakkinda Bilgiler

Adi-Soyadi

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar

Uyrugu

Tiirkiye

Ogrenim Durumu

Bilinmiyor. Not Ortalamast: 1

Is Deneyimi

Bilinmiyor

16 /37



Girisimci Hakkinda Bilgiler

Uzmanhk Alanlar: Yatirimel
Ozgecmisi Ekte yer almaktadur,
3.2. Ekip Uyeleri
Ekip Uyeleri
Ustlenecesi Gorev Uzmanhk Alani ve | Girisimci ile
Adi-Soyadi Sorumlfluklar Profesyonel Iliskisinin
Tecriibesi Kaynag
Is gelistirme ve miisteri iliskilerinin
Cevhun yiirlitiilmesi, projenin basarili olarak | Dijital pazarlama ve
Sezer yluriimesi i¢in orta ve uzun vadeli satis operasyonlari Kurucu Ortak -
Coskun stratejik planlar yapmak, bu planlarin | yonetimi.10 yillik CEO
? ylirlimesi i¢in ¢esitli yonetim sirket yoneticiligi.
politikalart uygulamak.
9 yillik yazilim
gelistirme tecriibesi.
Muhammed | Yazilim iirlinlerinin planlanma ve Back-end, mobil Kurucu Ortak -
Sagir gelistirme siireglerinden sorumlu. uygulamalar CTO
gelistirme ve ekip
liderligi.
Yazilim iirlinlerinin back-end 6 y¥lh.k yazﬂln} .
‘<lerini . gelistirme tecriibesi. Yazilim
Fatih Ok servislermn v NgIaEgm Back-end servislerinin | Gelistirme
modellerinin gelistirilmesiyle e .
-4 gelistirilmesi ve Uzmani
’ veritabani yonetimi.
N 12 yillik santiye .
g{?::;al;aruk Teknik Danismanlik yoOnetimi ve mimari Ezlfl?ll;anllk
danigmanlik hizmeti 3
. Mobil
Umit Yasar | Yazilim iiriinlerinin mobil uygulama 121 ylﬂll;{n?;()béh tirme Uygulama
Tiirk katmaninin gelistirilmesiyle sorumlu. yeu ama geily Geligtirme
tecriibesi.
Uzmani
- 3 yildir U/UX
éz;gimur UI/UX Designer Designer olarak gcla/s[ijﬁer
p yazilim projelerine £
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Ekip Uyeleri

o oo e Uzmanhk Alani ve | Girisimci ile
Ustlenecegi Gorev fe s . .
Adi-Soyadi Profesyonel Iliskisinin
Sorumluluklar S <
Tecriibesi Kaynagi
katilmakta.
3.3. Kurucu Ortaklar
Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi
Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I;akkl
Tutar Oran (%)
(TL) (%)
Ceyhun Sezer Coskun 831.680 51.98 51.98
Muhammed Sagir 384.800 24.05 24.05
Fatih Ok 153.120 9.57 9.57
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimeilar 192.000 12 12
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek
Yiizde Yirmi Bedelsiz Paylar 38.400 24 24
TOPLAM 1.600.000 100 100

Ek Satis Durumunda Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I;akkl
Tutar Oran (%o)
(TL) (%)
Ceyhun Sezer Coskun 964.608 50.24 50.24
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Ek Satis Durumunda Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I;akkl
Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Muhammed Sagir 446.208 23.24 23.24
Fatih Ok 177.408 9.24 9.24
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar 276.480 14.4 14.4
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek
Yiizde Yirmi Bedelsiz Paylar 35:296 2.88 2.88
TOPLAM 1.920.000 100 100

Ceyhun Sezer Coskun isimli kurucu ortagin proje ile olan iliskisi;

Lider Girisimci

Muhammed Sagir isimli kurucu ortagin proje ile olan iliskisi;

Kurucu Ortak

Fatih Ok isimli kurucu ortagm proje ile olan iliskisi;
Kurucu Ortak - Yazilim Gelistirme Uzmani

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar isimli kurucu ortagin proje ile olan iligkisi;

Yatirimci

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirnmcilara Verilecek Yiizde Yirmi Bedelsiz Paylar isimli

kurucu ortagin proje ile olan iligkisi;

Yatirimci
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4. KAMPANYA HAKKINDA BIiLGILER
4.1. Genel Gerekce ve Temel Bilgiler

Yapisoftu 3 yil once kendi 6zkaynaklarimiz ile {iretip, hayata gecirdik. Anlanimizda
edindigimiz tecriibelerimiz ve yeni miisterilerimizin de katkilari ile gelisimimizi siirdiirdiik. Bu
stirecte, olusturmus oldugumuz insaat sektoriindeki dijitallestirme adimi, kullanicilarimiz tarafindan
benimsendi, dijitallesmenin islerini kolaylastirdiginin net olarak farkina vardilar. Yapisoft'u ulusal
anlamda insaat sektoriinde bir marka haline getirmek icin pazarlama faaliyeti yapmamiz gerekliligi
ile karsilastik. Yaptigimiz planlama karsiliginda olusan biitgeyl kendi 6z kaynaklarimiz ile
karsilamamiz miimkiin olmadi. Sektdrel bir yazilim olarak, yine sektdr icinden bir biiylik
yatirimcinin fonlamasi ile hayata gegmemiz potansiyel miisterilerimiz i¢in negatif etki yaratabilirdi.
Bu fikir iizerinden hareket ederek bizim icin dogru ¢oziimiin kitlesel fonlama ile olabilecegini
diisiindiik. Ve hayal ettigimiz ekosistemin kitlesel fonlama olacagindan emin olduk. Ozellikle
twitter yayinlarida ki sinerjini ve fonlama i¢in yapilan youtube yayinlarida olusan pozitif etkini
bizim bu alanda yatirim alacagimiza inancimizi arttirdu.

Fonbulucu'da basarili olan girisimleri inceledigimizde, Yapisoftun fonlanmasi i¢in 45-60
giinlik bir zaman aralig1 belirlenmesini uygun olabilecegi kanaatindeyiz. Bizim hedefledigimiz
noktaya ulasmamiza yol acabilecek tutar 1.600.000 TL ile 1.900.000 TL ortalamasinda bir
rakamdir. Bu toplanan fon ile kendi alanimizdaki dikey tecriibemize ve mevcut miisterilerimizin
kullanim siirekliligine 1 y1l igerisinde biiyiik bir yol kat edecegimize inaniyoruz.

Yapisoft'u alaninda cat1 bir marka haline getirip, planlanan ya da bu alanda is akisimizda
olmayan fakat zaman igerisinde olusan istekler sebebi ile hayata gecebilecek ek fiziksel iirlin ya da
yazilimlarin da paydaslarimizin menfaatine olacak sekilde hayata gecirecegiz.

4.2. Fon Kullanim Yeri

Fonlama Kampanyasinin basarili olmasi durumunda elde edilen fonlar asagida verilen
sekilde ve siirelerde kullanilacaktir. Fonun kullanim siiresi igerisinde her alti ayda bir ve her
durumda fonun kullanimi tamamlandiginda bagimsiz denetim raporu hazirlanarak kampanya
sayfasinda yayinlanacak ve ayrica yatirimcilar ile paylasilacaktir. Toplanan fonlarin ilan edilen
amacina uygun olarak kullanilmasindan y6netim kurulunun sorumludur.

Toplanan fon;

485.000 TL'si Dijital Pazarlama - Reklam Tamitim Giderleri amaciyla 01.08.2022 -
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01.08.2023 tarihleri arasinda, 75.000 TL'si Sirket Bilgisayar Donanim Giderleri amaciyla
01.08.2022 - 01.03.2023 tarihleri arasinda, 96.000 TL'si Frontend Yazihmer Ucreti amaciyla
01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 192.000 TL'si Yonetici Ekip (CEO - CTO) Maaslan
amactyla 01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 300.000 TL'si Backend Yazihme1 Ucreti (2
Kisi) amaciyla 01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 72.000 TL'si Satis Pazarlama Personeli
Ucreti amaciyla 01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 200.000 TL'si SGK ve Stopaj
Giderleri - Muhasebe Giderleri amaciyla 01.08.2022 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 180.000 TL
'si Platform Kullamm iicreti, MKK ve Takasbank Islem ve Hizmet Bedelleri, ihrac Bedeli
amaciyla 01.08.2022 - 01.09.2022 tarihleri arasinda kullanilacaktir.

Kampanya sonrasinda elde edilen briit gelirden kampany a i¢in yapilan giderler fatura
karsilig1 6denecek olup, ayrica Platform Kullanim Ucreti olan toplanan fonun KDV harig %8’i yine
fatura karsiliginda 6denecektir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'i + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girigim sirketi tarafindan 6denecektir.

Kampanya sonunda toplanan fondan elde edilecek net gelir toplanan fonun %90 ila %92’si
araliginda gergeklesektir.

Kampanya’ya fazla talep gelmesi durumunda %20 Ek Satis Yolu ile elde edilecek ek fonlar
iirlin gelistirme ve isletme giderlerinde kullanilacaktir.

Rapor halinde eklerde goriilebilir. (EK1)

4.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyari: Bu boliimii okumadan 6nce bilgi formunu basindaki “UYARI” kismini tekrar
okuyunuz.

Ceyhun Sezer Coskun Girisim Sirketinin gelir kalemleri SATIS ve SATIS SONRASI -
Proje Bas1 Lisanslama Bedeli - 1. y11 , KULLANICI LISANSI - 1. y1l , SATIS ve SATIS SONRASI
- Proje Basi Lisanslama Bedeli - 2. yil , KULLANICI LISANSI - 2. yil , SATIS ve SATIS
SONRASI - Proje Bas1 Lisanslama Bedeli - 3. y1l , KESIF - Proje Bas1 Lisanslama Bedeli - 3. yil ,
SANTIYE - Proje Basi Lisanslama Bedeli - 3. yil , KULLANICI LISANSI - 3. yil , SATIS ve
SATIS SONRASI - Proje Basi Lisanslama Bedeli - 4. y1l , KESIF - Proje Bas1 Lisanslama Bedeli -
4. y1l , SANTIYE - Proje Bas1 Lisanslama Bedeli - 4. y1 , KULLANICI LISANSI - 4. y1l , SATIS
ve SATIS SONRASI - Proje Basi Lisanslama Bedeli - 5. y1l , KESIF - Proje Basi Lisanslama
Bedeli - 5. y11, SANTIYE - Proje Bas1 Lisanslama Bedeli - 5. y1l , KULLANICI LISANSI - 5. y1l,
Entegrasyon ve Ek Gesistirme Hizmetleri ve SATIS ve SATIS SONRASI (Vers 1) - Proje Bast
Lisanslama Bedeli - 1. y1l kalemlerinden olusmaktadir.

Bu gelir kalemlerine gore ve bes yillik siirecte 353.057.750 TL ciro yapmasi
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planlanmaktadir.

4.4. Gecmis Kampanyalar
Yoktur.

22/37




5. RISK FAKTORLERI

Bu boliimde; girisim sirketine ve faaliyetlere, girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin i¢inde
bulundugu sektore, ¢ikarilacak paylara ve yatirim karar1 verilmesinde 6nem tasiyan diger risklere
yer verilmistir.

5.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere Iliskin Riskler

Yapisoft'un ana hedefi insaat sektoriine ugtan uca bir ¢oziim lretmektir. Kesif, iliretim ve
satis siireglerinde olusan tiim veri akisinin dogru saglanmasi ve analizinin hassas yapilmasi
gerekmektedir.

Dolayisiyla gelistirme siirecindeki en biiyiik zorluk sahadaki birden fazla gergeklesen
caligma seklini ve aligkanliklarini derleyip en dogru ve hatasiz bir sekilde yazilimsal bir {iriin haline
getirmektir.

Olusan bu is akis organizasyonunun planlama riskini en aza indirmek i¢in; sektor tecriibesi
olan kisilerden danigsmanlik hizmeti aliyor ve mevcut miisterilerimizden geri beslemeler topluyoruz.

5.2. Sektore iliskin Riskler

Insaat sektorii, standart bir is akisinin oldugu varsayilan fakat 6zele indirgendiginde sirket
bazli bir ¢ok farkli ¢alisma modelinin uygulandig bir alandir.

Su an mevcut piyasada olan modellere net bir ¢oziim saglayan, dogrulanmis ve calisir SaaS
iiriin bulunmamaktadir.

Insaat sektoriiniin degisime direng gosteren yapisi ile olusturacagimiz is modeline
adaptasyonunun zaman alabilecegini en biiyiik risk olarak goriiyoruz.

Birinci faz dijital doniisiimii daha yeni deneyimleyen insaat sektoriinde Yapisoft liriiniiniin
kullanilmaya baslanmasi ve geng¢ jenerasyon isgiiciiniin teknoloji adaptasyonunun yiiksek olmasi,
sektordeki is akislarinin standardize edilmesini ve otomatiklestirilmesini saglayacaktir. Bir 6rnekle
aciklanacak olursa; sektoriin bilinyesinde risk olarak addedilen dijitallesmeye direnci kirilarak, iiriin
Pazar penetrasyonu yiikseldiginde; saha ekibi ve miihendisler i¢in nitelikli olma kriterlerinden bir
tanesi Yapisoft {riinlerini kullanabilmek olacaktir. Autocad ve benzeri dizayn yazilimlari nasil
vazgecilmez hale geldiyse; saha ekininin basarisinin belirlenmesini saglayan kriterlerden birisi de
Yapisoft tiriinleri okur-yazarlig1 olacaktir.
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5.3. Paylara iliskin Riskler

Sirketimize kitlesel fonlama kampanyamizdan pay alarak ortak olan hissedarlarimiz,
paylarii satmak istediklerinde, yeni olusacak ikincil pazar noktasinda hizli hareket edemeyebilirler.
Bu durum bir likidite riskinin olugmasina sebebiyet verebilir.

5.4. Diger Riskler

Y oktur.
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6. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
6.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
6.1.1. Tiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Toplanan fon karsiligi yatirumcilara verilecek paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak
paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklinde olup, toplanan fon karsiligi yatirimcilara verilecek
paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni bulunmaktadur.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.12 TL ile 0.144 TL aralifinda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 192000 TL ile 276480 TL araliginda olacaktir.

Planlanan Ortakhk Yapisi:

Ceyhun Sezer Coskun: %60.73

Muhammed Sagir %28.1

Fatih Ok: %11.17

Fonlama Sonrasi Ortakhik Yapisi:

Ceyhun Sezer Coskun: %51.98

Muhammed Sagir: %24.05

Fatih Ok: %9.57

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimeilar: %12

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Yiizde 20 Bedelsiz Paylar: %2.4

BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI

Yatirim turumuzun baslama tarihi olan 23 Mayis Pazartesi saat 10:00 itibari ile 15 is glinii
icerisinde EFT veya Kredi Kart1 ile yapilan yatirnmlarda yatirimcilara %20 fazladan pay

verilecektir.

Bu kampanya 15 is giinii ile smirlhidir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi
esnasinda yatirimcilarin hesaplarina aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar mevcut ortaklar
Ceyhun Sezer Coskun, Muhammed Sagir ve Fatih Ok'iin hisselerinden oransal olarak dagitilacaktir.

EKk Fonlama Sonrasi Ortakhik Yapisi:
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Ceyhun Sezer Coskun: %50.24
Muhammed Sagir: %23.24
Fatih Ok: %9.24
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar: %14.4
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Yiizde 20 Bedelsiz Paylar: %2.88

BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI

Yatirim turumuzun baslama tarihi olan 23 Mayis Pazartesi saat 10:00 itibari ile 15 is gilinii

icerisinde  EFT veya Kredi Kart1 ile yapilan yatirimlarda yatirimcilara %20 fazladan pay
verilecektir.

Bu kampanya 15 is gilinii ile sinirhidir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi
esnasinda yatirimcilarin hesaplarina aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar mevcut ortaklar
Ceyhun Sezer Coskun, Muhammed Sagir ve Fatih Ok'iin hisselerinden oransal olarak dagitilacaktir.

6.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler

Platformumuzda kampanya yapan tiim girisimlerin pay gruplarindan bagimsiz olarak
cikarilacak her bir paymn Birim Satis Fiyati 1 (Bir) TL’dir. Cikarilacak pay adetleri hesaplanirken
Girisim Sirketi’nin mevcut sermayesi ve ihtiya¢ duydugu fon miktar1 ana parametre olarak alinir.
Satis fiyatlar1 hesaplanirken 1 Pay i¢in 1 TL sabit alinir ve dolayisi ile ¢ikarilacak pay adetleri her
bir Girisim Sirketi i¢in degiskendir. 1 TL pay fiyat1 baz alindiginda her bir payin Nominal Birim
Degeri 1 TL’nin altinda olusur. Payin Nominal Birim Degeri ile Payin Birim Satis Fiyati arasinda
gergeklesen fark ile pay satislar1 primli gerceklestirilmektedir. Bu sayede yapilacak sermaye artisina
girisimin mevcut pay sahipleri katilmazlar.

Cikarilacak Paylarin Nominal Birim Fiyatlar1 hesaplanirken Yatirimeilarin fonlama sonrasi
sermaye igerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi parametreleri kullanilmistir.

Ayrica %?20’ye kadar Ek Fazla Fonlama izni olmasi durumunda Cikarillacak Paylarin
Nominal Birim Degeri i¢in bir aralik hesaplanmis olup, Yatirimcilarin fonlama sonrasi sermaye
icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarillan Pay Adedi %20’ye kadar artirilarak hesaplama
yapilmugtir.

Toplam Satisa Sunulan Paylar 1.920.000 Adet olup, Cikarilan Paylarin Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.
6.1.3. Hak, yukimliiliik ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Cikarillacak paylar TTK ilgili mevzuatina gore c¢ikarilmistir. Grubu ne olursa olsun
Cikarilacak Paylarin Birim Satis Fiyatlar1 arasinda bir fiyat farki uygulanmamakla birlikte hak ve
getirecegi ylikiimliiliikkler ve bu haklarin kullanim bakimindan farkliliklar bulunmaktadir. Temettii
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haklar1 tiim ¢ikarilan paylar i¢in esittir. Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Tebligi’nin 16. Maddesinin 3.
Fikrasinda ‘Yatirimcilara verilecek paylardan dogan ortaklik haklari ile varsa bu paylara iliskin
imtiyazlar bilgi formunda agikca belirtilir. Nitelikli yatirnmcilar hari¢ olmak {izere yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki yaratilamaz.” Maddesi geregi Nitelikli Olmayan yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki bulunmaz.

Kampanyanin basarili fonlanmas1 akabinde kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak
olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan yatirimcilarin paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina
kaydilestirilecektir. Bu kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacagindan, yatirimcilarin kredi
kartlar1 veya EFT yolu ile yapacaklari pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalar
gerekmektedir.

Sermaye Piyasas1 Kurulu'nca yayinlanan Paya Dayali Kitle Fonlamas: Tebligi’nin 16°nc1
maddesinin yedinci fikras1 kapsaminda girisim sirketinin mevcut ortaklarinin, kampanya siirecinin
basladig: tarihi takip eden ii¢ yil icerisinde miras, mirasin paylasimi, esler arasindaki mal rejimi
hiikiimleri, cebri icra ve nitelikli yatirimcilara veya kendi aralarinda yapilacak devirler disinda
paylarin1 devredemeyecekleri hiikkme baglanmistir.

6.2. Talep, Satis ve Dagitim Siireci
6.2.1. Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler

Kampanyadan pay almak isteyen tiim yatirimcilar invest.fonbulucu.com Paya Dayali Kitle

Fonlama Platformu’nun internet sitesine giderek veya dogrudan kampanya linki olan
https://fnb.Ic/B2S9V1 linkine giderek Yatirnm Yap butonunu kullanarak kampanyalardan pay
alabilirler.

Nitelikli olmayan her bir yatirimer asgari 1 TL ve Azami 68.100 TL yatirim yapabilir.
Ancak profilinde Yatirimc1 Kayit Formunda bulunan Gelir Beyani boliimiine yillik gelirini (272.400
TL'den daha yiiksek ise) girer ve kaydederse beyan edilen gelirin %10 'u oraninda yatirim limiti
tanimlanir. Bu tutar her durumda 272.400 TL'yi asamaz.

Her Pay Satin Alim Islemi oncesi Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Faaliyetleri Genel Risk
Bildirimi’ni okuyup, anladiginiza ve kabul ettiginize dair iglemin onaylanmasi gerekir.

Pay Satin Alma Islemi gergeklestigi andan itibaren 48 saat igerisinde Cayma Hakkinizi
kullanarak satin alma isleminden vazgecebilirsiniz. Bu islemi gergeklestirmek ic¢in Profilinize giris
yaparak Cayma Hakki Kullanim butonuna basmamz yeterlidir. Isleminiz otomatik olarak baslar ve
higbir kesinti olmadan 6demeniz iade edilir.

%20’ye kadar fazla fonlama izni bulunan kampanyalarda olusan Nominal Birim Fiyat alinan
ek fonlama talebinin yiizdesine gore bir aralikta olusur ve ek talebe iliskin olarak ¢ikarilan paylar o
oranda artirilir. Bu durumda talep edilen paylarda bir kesinti olmayacagi gibi kismi bir iade
yapilmaz.

Talep Edilen Toplam fonun asilmast durumunda kismi iade yapilir.

Kampanya siiresinin bitis tarihinden 6nce hedeflenen fon tutarmin toplanmasi durumunda
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Platform diledigi anda kampanyay1 sonlandirabilir. Bu durumu kampanyadan pay satin alan tiim
yatirimeilar ve kampanya sahibi tarafindan pesinen kabul edilmistir.

6.2.2. Odeme ve iade siireci hakkinda bilgiler

Pay alim ekraninda Kredi Karti veya EFT secenegi secilerek pay satin alinmasi
gerceklestirilir. Pay satin alindiginda 6deme dogrudan Takasbank’a ulasir ve adiniza bloke edilir.
Her bir yatirnmci1 ancak kendi adina diizenlenmis bir kredi karti veya kendisine ait bir banka
hesabindan 6deme yapabilir. EFT secenegi kullanilarak satin alinan paylar EFT nin Takasbank’a
ulasmast ve dogrulanmasi akabinde gecerlilik kazanir. Bu siire igerisinde islem Profilinizde
Yatirimlarim boliimiinde ‘Beklemede’ olarak goriintiilenir.

Basarili olsun olmasin tiim kampanyalarda toplanan tiim fonlar Emanet Yetkilisi
Takasbank’ta adiniza bloke edilir ve gerekli prosediirler gerceklesene kadar Girisim Sirketini
aktarilmaz. Hedeflenen fonun toplanamamasi durumunda 6demeniz 6deme yonteminiz dikkate
alinarak hesabiniza veya kredi kartiniza bir kesinti olmadan iade edilir.

Toplanan fonlar i¢in Girisim Sirketine aktarilana veya size iade edilene kadar gecen siire
icerisinde, Takasbank tarafindan bir nemalandirma islemi yapilmamaktadir. Odemelerinizin
nemalandirilmayacagmi ve nema talebinde bulunmayacagimzi dair Uyelik Sozlesmesinde hiikiim
bulunmamakta olup bu durumu islem gerceklestiren kisi kabul etmis sayilir.

6.2.3.  Tahsisat ve dagitim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarmin iizerinde bir fonlama talebi gelmesi durumunda pay satin almak
isteyen tliim yatirnmcilara pay verilmesi esas ilkedir. Bu durumda fonlamanin kapanmasini
miiteakip, 6deme yapmis ve onaylanmis yatirimcilara fazla fonlamanin % ka¢ fazla olustuguna
bakilarak, ayni oranda daha az pay verilir ve fazla 6denen tutar kismi iade islemine tabi tutularak
finansal kapanislar yapilir. (Ornek: 100 Pay talep ettiginiz bir kampanyada 2 kat1 talep toplanmas1
durumunda size 50 Pay verilir ve kesilen pay oraniniza gore fazla 6demeniz size iade edilir.)

Ancak bir Milyon TL’nin {izerinde fonlamalarda fazla talep gelmesi durumunda, yapilacak
pay kesintileri ve kismi iadelerde Nitelikli Yatirnmcilarin pay kesintisi ve iadeleri en son
degerlendirilerek tahsisat ve dagitim yapilir. Oncelikli olarak Nitelikli Olmayan Yatirimcilar igin
pay kesintisi ve iadesi ile birlikte dagitim1 yapilir.

Kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan
yatirimcilarin - paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina kaydilestirilecektir. Bu  siireg
tamamlanana kadar girisim sirketi adina bloke edilen fonlar aktarilmaz.

Paylarin kaydilestirilme islemleri girisim sirketinin yiikiimliiliigiinde olup, platform
tarafindan gerekli bilgi, belge temin edilir ve yonlendirme yapilir.

Pay sahipleri MKK 'nin uygulamasi e-Yatirimer uygulamasi {izerinden adlarma
kaydilestirilen paylar1 takip edebilirler.
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6.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Kredi Kart1 ile yapilan Pay Satin Alim Islemlerinde Takasbank tarafindan anlagsmali olarak
Odeme Sistemleri Hizmeti alman Payten/Paratika Odeme Sistemleri tarafindan islem iicreti alinir.
%1,78 oranindaki tutar 6deme islem komisyonu olarak kredi kartiniza 6deme esnasinda yansitilir.

EFT ile yapilan o6demelerde EFT {icreti hesabmiz olan bankaya gore degisiklik
gostermektedir. EFT génderim Ucreti pay alim1 gerceklestirene aittir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarm toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'i + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Toplanan fondan ve ancak kampanyanin basarili fonlanmas1 durumunda Platform Kullanim
Ucreti olarak Girisim Sirketi Platform’a KDV harig toplanan fonun %8’i kadar 6deme yapacaktir.

Girigim Sirketi kampanyasinin degerlendirmeye tabi tutulmasi ve platformda listelenmesi
icin 3.000 TL + KDV 6deme yapmugtir.
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7. PLATFORM HAKKINDA BILGILER
7.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler
Ticaret Unvam :  GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A_S.

Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next

Merkez Adresi Level A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara

Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021

Sermayesi ¢ 6.000.000,00 TL

Basarih Kampanya Sayisi 27

Basarisiz Kampanya Sayisi : 5

Aracilik Edilen Fonlama 44.630.200 TL

Tutar:

Telefon Numarasi : 0312504 08 08

Internet Sitesi :  invest.fonbulucu.com

7.2. Ortaklik Yapisi
Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pai
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I;akkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (%)

Hakan Yildiz A 3.006.000 50.1 50.1
Efe Duran Sarikaya B 599.400 9.99 9.99
Ahmet T. Kesli B 300.000 5 5
MaQasid Portfoy Yonetim A.S. B 180.000 3 3
Vahit Altun B 180.000 3 3
Giiveng Kockaya B 180.000 3 3
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pai
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy }olakkl
Grubu Tutar Oran (%0)
(TL) (o)
Yavuz Kus B 180.000 3 3
Mustafa Sak B 120.000 2 2
O. Mutlu Topal B 95.400 1.59 1.59
Mustafa Oner B 90.000 1.5 1.5
glalc;ikjile{}z BA111§1m Teknolojileri Fin. B 60.000 1 1
E?Zl:zpeA .(;i.risim Arge ve Dan. Finansal B 60.000 1 1
Elvan Sevi Bozoglu B 60.000 1 1
Ahmet Glider B 60.000 1 1
Abdiilhakim Coskun B 60.000 1 1
Yal¢in Kogak B 60.000 1 1
Nalan Uysal B 60.000 1 1
Ismail Yormaz B 60.000 1 1
Abdusamea Gaith Shabani B 60.000 1 1
Veysi Isler B 60.000 1 1
Mustafa Atilla B 60.000 1 1
Vedat Cavusoglu B 60.000 1 1
Fatih Sahin B 60.000 1 1
Sum Kogluk Egitim Danigsmanlik A.S. B 36.000 0.6 0.6
Hiiseyin Ciftei B 30.000 0.5 0.5
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pai
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy }olakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (o)
Fatih Koleoglu B 30.000 0.5 0.5
Recep Tiritoglu B 30.000 0.5 0.5
Ibrahim Ulukaya B 30.000 0.5 0.5
Mehmet Sacit Sungu B 24.000 0.4 0.4
Ahmet Altug Oguz B 12.000 0.2 0.2
Girsel Bayat B 12.000 0.2 0.2
Perihan Topal B 12.000 0.2 0.2
Mustafa Emre Topal B 12.000 0.2 0.2
Perihan Yildiz Topal B 12.000 0.2 0.2
Yasemin Topal B 12.000 0.2 0.2
Kivileim Cayh B 12.000 0.2 0.2
Tezcan Altunordu B 12.000 0.2 0.2
Mustafa Sezgin B 6.000 0.1 0.1
Giliven Yurdatapan B 6.000 0.1 0.1
Fatih Durgut B 1.200 0.02 0.02
TOPLAM 6.000.000 100 100

7.3. Yonetim Kurulu Uyeleri
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Platform’un Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adi-Soyadi / . Atanma Kﬁlan Payl
. Gorevi/Unvam _ Gorev
Ticaret Unvam Tarihi .o
Siiresi
(TL) | (%)
Hakan Yildiz YK Bagkan Vekili 19/11/2019 1.827 Giin 3.006.000 | 51.1
Dr. O. Mutlu Topal | YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 120.000 2
Dr. Yalgin Kogak YK Bagkan 19/11/2019 1.827 Giin 60.000 1
Prof. Dr.
Abdulhakim YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 60.000 1
Coskun
Umut Utku YK Uyesi - Genel .
TASDEMIR Miidiie Yrd. 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
Dilek Seferoglu YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
7.4. Yatirnm Komitesi
Yatirim Komitesi Uyeleri
Sermayedeki Pay1
. o Uzmanlhik Alam ve
Adi-Soyadi Gorevi/Unvani Profesyonel Tecriibesi
(TL) (%)
Hakan Yildiz Yatirim Komitesi Uyesi | Girisimcilik Finansmani 3.006.000 50.1
Biilent Giimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Yazilim ve Teknoloji 0 0
Hiiseyin Cift¢i | Yatirrm Komitesi Uyesi | Isletme ve Finans 30.000 0.5
Emre Akgiimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Girisim, Start-up 0 0
Vahit Altun Yatirim Komitesi Uyesi | Ekonomi ve Mali Analiz 180.000 3

7.5.

Inceleme Sonuclari

33/37



Yapisoft; insaat, konut ve gayrimenkul sirketlerinin, tiim satig siire¢lerini yoOnetip, miisteri ve
finansal kayitlarini takip etmelerini saglayan ¢alisma alanlari1 sunan teknoloji sirketidir. Yapay Zeka
ve Yazilim Kategorilerinde yer almakta ve is Modeli B2B , B2C ve B2E’dir. Toplam 1.920.000 TL
(%20 Ek fonlama Dahil) fona ihtiyacit s6z konusudur. Girisim sirketi, ingaat sektoriindeki dijital
doniisiim adaptasyonu eksikligini tamamlamaktadir. Insaat sektdriiniin kendi igerisindeki rekabet
giin gectikce artmaktadir. Ayrica bu firmalarin iiretimden satis asamasina kadar olan tiim
asamalarmi en dogru sekilde analiz edip, fiyatlamalar1 zaruri hale gelmistir. Bu gelismeler
neticesinde insaat sirketleri, siire¢ yonetimlerinde yazilimsal ve teknolojik alt yapilara daha fazla
ihtiya¢ duymaktadir. Girisim sirketinin yaptigr caligmalar incelendiginde; 20'den fazla insaat
sirketine ait 55 projenin satis ve satis sonrasi sliregleri Yapisoft ile tasarlanmistir. Girisim ekibi
yillardir agirlikli olarak insaat sektoriinde faaliyet siirdiiren sirketlere kurum i¢i yazilim {irtinleri
gelistirmistir. Yapisoft oncelikle SaaS modeli ile ¢alisan Satis ve Satig Sonrasi yaziliminin ulusal
pazarlama faaliyetinin gergeklestirip marka bilinirligini arttirmay1 planlamaktadir. Ilerleyen siirecte
kesif, santiye yonetimi ve satis alanina odaklanan ii¢ yazilim iirlinlinii yapisoft c¢atisi altinda
toplamay1 planlamaktadir. Yapisoft; ingaat, konut ve gayrimenkul sirketlerinin, tiim satis siireclerini
yOnetip, miisteri ve finansal kayitlarini takip etmelerini kolaylastirmay1 hedeflemektedir. Rekabet
durumu incelendiginde; Yapisoft, rekabet konumlanmasi olarak sirketlerin tercih ettigi ERP
yapilarinin yiiksek donanim ve kurulum maliyetleri, egitim masraflari, stirekli teknik destek ihtiyact
ve kisith mobil erisim gibi zorluklar1 ortadan kaldiran bir yonetim sistemi sunmaktadir. Yurtigi
rakipleri arasinda Yapitasi, SAP, PIR Cloud gibi firmalar bulunurken global rakipleri arasinda
Foundation Software, Buildertrend, Procore gibi firmalar bulunmaktadir. Pazar verilerine
baktigimizda, 2020 yilinda bina ingaati (F-41) alaninda 91.949 firma faaliyet gdstermektedir.
Demografik ve ekonomik gelismeler géz ontline alinip diinya ile karsilastirildiginda Tiirk insaat ve
konut sektorii iilkenin lokomotif sektorlerinden biri olmaya devam edecektir. Kiiresel insaat
pazarinin son donemdeki diinya ekonomisinde olusan dalgalanmalar ve siyasi sorunlar kaynakli
yasadig1 olumsuzluklara ragmen 2019'da 19.3 Milyar USD, 2020 yilinda ise 15.2 Milyar USD
degerinde proje iistlenen Tiirk sirketleri 2021 yilina olumlu baslangic yapip ayni sekilde ilerlemistir.
Finansal projeksiyon incelendiginde; temin edilecek fonun agirlikli olarak pazarlama ve ekip
giderleri i¢in kullanilacag1 gorilmektedir. Fonlama ile de birlikte, kurumsal satislarini
hizlandirmay1 amagclayan girisim sirketinin bes yilin sonunda 350 Milyon TL’yi askin bir gelir
hedefledigi goriilmektedir. Yatirim komitemizce yapilan degerlendirme sonunda oy birligi ile
girisimin talep ettigi fonu toplayabilmesi i¢in platformumuzda yatirim turuna ¢ikarak bir kampanya
yapmasina karar verilmistir.

Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri
Adi-Soyadi SART/SERH
Hakan Yildiz SERHI YOKTUR.
Biilent Giimiis SERHI YOKTUR.
Hiiseyin Ciftci SERHI YOKTUR.
Emre Akgiimiis SERHI YOKTUR.
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Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri

Adi-Soyadi SART/SERH

Vahit Altun SERHI YOKTUR.

7.6. Degerlendirme Politikasi

Platformumuz Degerlendirme Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karart ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir. Bu ydnergenin amaci,
Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’ye ilgili mevzuata uygun olarak basvuru yapan Girisimci
veya girisim Sirketinin Bilgi Formunun onaylanmasina ve Paya Dayali Kitle Fonlamasi Tebligi (111
— 35/A.1) Ek-2’de asgari unsurlar1 belirlenen fizibilite raporunun incelenmesine yonelik olarak
objektif degerlendirme 6lgiit ve yontemlerini igeren Yatirim Komitesi degerlendirmesine iliskin ilke
ve esaslar1 diizenlemektir.

Platform’a yapilan basvurularda ilgili mevzuata uygun olarak, Girisim sirketine doniisme
potansiyeli tasiyan teknoloji faaliyeti ve/veya liretim faaliyeti yiiriitmek i¢in kaynak ihtiyaci olan is
fikirleri degerlendirmeye alinir.

Girisimci veya Girisim Sirketi ¢evrimigi olarak sunulan bagvuru formunu doldurur. Bu
formda asagidaki maddelerden Girisim Sirketinin daha once kurulup kurulmadigina goére temin
edebildikleri bilgi ve belgeler ile Sermaye Piyasast Kurumu tarafindan Bilgi Formunda istenen

diger bilgi ve belgeler bulunur.
* Girisiminin Sektori,
* Girisiminin Kategorisi,
» Uriin veya Hizmetlerinin hitap ettigi bolge (Ulusal/Global),
* Miisteri sayist,
* Son bir yil igerisinde diizenledigi fatura toplama,
* Girisimciyi ve/veya ekibini tanitici bilgiler,
* Girigsimini ve/veya Girigim Sirketini tanitict bilgiler,
* Resmi olmayan proje ortaklar1 ve/veya hissedarina ait bilgiler,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin web sitesi,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin sosyal medya hesaplar1 ve takipgi sayilari,
* Girisimini anlatan fotograf, video, ¢izim ve metinler,
* Mevcut Durum Raporu,
* SWOT Analizi,
* Aldig1 devlet destekleri,
* Aldig1 Yatirimlar,
* Bes yillik Is Plan,
* Fizibilite Raporu,
* Pazar Analizi ve Rakip Analizi,
* Bes Yillik Isletme Biitcesi, Bes Yillik Yatirim Biitcesi,
* Finansal Tablolar (Gegmis Gergeklesen ve 5 yillik Tahminleri igeren),
* Girisim Sirketi kurulmus durumda ise sermaye ve ortaklik yapisi,
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» Kampanya kapsaminda satmak istedigi hisse miktar1 ve pay bedelleri,

* Nitelikli Yatirimer i¢in ayrilan pay miktart (1.000.000 TL’nin iizerindeki fon talepleri
icin min. %10),

* Finansal Kaynak Talep Tutar1 (Fonlama Tutar)

Yatirim Komitesi bagvurular: 6ncelikle ilgili mevzuata uygunluguna gore bir degerlendirme
yapar ve su durumlar1 dikkate alir. Degerlendirmede objektif kriterlere gdre Proje Danismani
tarafindan raporlanan Bilgi Formu ve diger bilgi ve belgelere gore sahip oldugu bilgi ve tecriibesini
de kullanir. Degerlendirme yaparken Girisim sirketine doniisme potansiyeli tasiyan teknoloji
faaliyet ve/veya bir iiretim faaliyeti olmasina ve ozellikle Inovasyon igermesini dikkate alir. So6z
konusu girisime yatirim yapacak olas1 yatirimcilarin haklarinin korunmasina yonelik empati kurar.
Yatirimcilar1 korumaya yonelik olarak olasi yiiksek riskleri ongdriir ve bu durumu Bilgi Formunda
belirtir. Bagvurunun onaylanmasi durumunda kaynak saglanan projenin ulusal ¢ikarlarimiza hizmet
etmesine 6zen gosterir. Ulkemize yurtdisindan ithal edilen iiriinlerin ikamesi olan iiriinlerin
iiretilmesine yonelik is fikirlerine 6zen gosterir. s fikrinin evrensel kurallara uygun olarak din, dil,
irk ve etnik kimlik gdzetmeyen bir durumda olmasina dikkat eder. Istihdam yaratacak is fikirlerinin
ger¢eklesmesinde 6zen gosterir. Alkol, tiitlin mamulleri, uyusturucu maddeler, kumar ve kanunen
su¢ teskil edebilecek is fikirlerinin kabul edilmemesine dair azami dikkat gosterir.

Degerlendirme Politikasi’nin tam metnine https:/invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-
Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1 linkinden ulasilabilir.

7.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyani

Platformumuz Cikar Catismasit Politikast; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karari ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir.

Cikar Catigmasi Politikamizin esaslarini; Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’nin tim
faaliyetlerinde mesleki etik kurallari, prensipleri, Platform’un tiim c¢alisanlarinin gorevlerinin
tarafsiz ve objektif sekilde icra etmelerini engelleyecek olasi ¢ikar catigmalarina sebep olan
durumlar1 saptamak, bu c¢ikar catismalarindan kag¢inmaya ya da aciklamaya iliskin ilke ve
esaslardan olusur.

Platform calisanlar1 ve iliskide oldugu {iciincii taraf calisanlarini, gérevlerini ve mesleklerini
en iyi sekilde yapmaya ve belirli kurallar ¢er¢evesinde davranmaya zorlayan, ¢alisanlara rehberlik
eden, ahlaki kurallar1 igeren, mesleki rekabeti diizenleyen ve hizmet ideallerini korumayi
amaclayan, bu dogrultuda meslek iiyelerine uymalar1 gereken ilke ve esaslar1 gosteren, ilgili
mevzuatta tanimlanan mesleki kurallar baghdir.

Platform un merkez ve merkez dis1 orgiitlerinde istihdam edilen tiim personel, mesleki etik
kurallara iliskin TSPB’nin yaymnladigi “Sermaye Piyasasi Calisanlar1 Etik Ilkeleri ve Davranis
Kurallar1”n1 okuyup anladigin1 beyan etmek, ayni1 zamanda bu ilke ve davranis kurallarina uygun
hareket edecegine iliskin taahhiit vermek ve bu taahhiitleri Platform muhafaza etmek zorundadir.

Platform calisanlari, kamuoyuyla, miisterilerle, isvereniyle, calisma arkadaslariyla ve
sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iliskilerinde bagimsiz, diiriist, adil, yetkin, 6zenli, giincel
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bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Bagimsizlik, Diiriistliik ve Adillik, Ozen ve Titizlik,
Stirekli Gelisim ve Mesleki Bilgilerini Giincelleme, Sir Saklama, Etik Diisiinme gibi temel etik
kurallar1 gozeterek calisma diizenini siirdiirir.

Platform ’un fonlama ve yatirim faaliyetleri ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda;
miisterileri ile olan iliskilerinde kendisi, ortaklari, ¢alisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya
da dolayl olarak iliskili bulunan kisiler ile hizmet verdigi ger¢ek ve/veya tiizel kisiler arasinda veya
bir hizmet verilen kisi ile baska bir hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek ¢ikar ¢atismalari bu
politikamiz tarafindan diizenlenmektedir.

Cikar Catigmasi Politikasi’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-
Catismasi-Politikamiz-11?b=1 linkinden ulasilabilir.

7.8. Kurulca Alinan Yaptirim ve Tedbir Kararlari
Yoktur.
7. EKLER

1. Fon Kullanim Raporu
» 2. Pay Satig Tutar1 Tespit Raporu
3. Ek Belgeler

* 3.1 Nolu Belge (2016/79680 )
* 3.2 Nolu Belge ( Start-up Accelarator Program )
* 4. SWOT Analizi
« 5. Ozgecmisler
5.1 Nolu Belge ( Ceyhun Sezer Coskun )
5.2 Nolu Belge ( Muhammed Sagir )
5.3 Nolu Belge ( Fatih Ok )
5.4 Nolu Belge ( Omer Faruk Altunal )
5.5 Nolu Belge ( Umit Yasar Tiirk )
5.6 Nolu Belge ( Yagmur Garip )
5.7 Nolu Belge ( Nitelikli Ve Nitelikli Olmayan Yatirimeilar )
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