SHOPIVERSE TEKNOLOJI VE YAZILIM ANONIM
SIRKETI
KiTLE FONLAMASI BIiLGi FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasas1 Kurulu (Kurul)’nun III-35/A.2 sayili Paya Dayali Kitle
Fonlamas1 Tebligi (Teblig) geregi SHOPIVERSE TEKNOLOJI VE YAZILIM ANONIM
SIRKETI’nin ihtiyag duydugu 20.000.000 TL tutarindaki fonun toplanabilmesi amaciyla
yiiriitiilecek olan kampanya kapsaminda hazirlanmastir.

Yatirim komitesinin kitle fonlamas: bilgi formunu onaylamasi {iye tamsayisinin
cogunlugunun bu yoénde karar vermesi ile miimkiindir. GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S. tarafindan daha agir bir nisabin belirlenmesi miimkiindiir. Bu kapsamda,
GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S. tarafindan bilgi formunun onaylanmasi icin
cogunluk karar1 gerekir.

Yatirimeilarm SHOPIVERSE TEKNOLOJi VE YAZILIM ANONIM SiRKETi’ne
yonelik fon saglama taleplerini, 08/06/2023 ile 07/08/2023 tarihleri arasinda ger¢eklesecek olan
kampanya siiresi boyunca https:/fnb.lc/EDDPOW adresli kampanya sayfasi tizerinden GLOBAL
KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.’ne iletmeleri gerekmektedir. Yatirim kararlari, isbu bilgi
formu ile birlikte kampanya sayfasinda ilan edilen bilgilerin bir biitiin olarak degerlendirilmesi

sonucu verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasast Kanunu’nun 35/A maddesinin altinci fikrasi geregi bilgi
formunu imzalayanlar veya bilgi formu kendi adina imzalanan tiizel kisiler, bu bilgi formunda yer
alan yanlis, yaniltici veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan miiteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tiim bilgiler
cergevesinde gercege uygun oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamin1 degistirecek nitelikte
bir yanlighik, yanilticilik ve eksiklik bulunmamasi i¢in her tiirlii makul 6zenin gosterildigini beyan
ederiz.

SHOPIVERSE TEKNOLOJi VE YAZILIM
ANONIM SIRKETI
Yetkilisinin/Y etkililerinin Adi, Soyadi, Gorevi,
Tarih ve imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Orkhan Isayev,

05/06/2023 BILGI FORMUNUN

TAMAMI
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https://fnb.lc/EDDPOW

SHOPIVERSE TEKNOLOJi VE YAZILIM
ANONIM SIRKETI
Yetkilisinin/Yetkililerinin Adi, Soyadi, Gorevi,
Tarih ve imza

Sorumlu Oldugu Kisim

/
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GLOBAL KIiTLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.
Yatirim Komitesi Uyelerinin
Adi, Soyadi, Gorevi, Tarih ve Imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Hakan Yildiz , Yatirim Komitesi Uyesi BiLGIi FORMUNUN TAMAMI
02/06/2023
Biilent Giimiis , Yatirrm Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
03/06/2023 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
lp GENEL GEREKCE VE TEMEL
g /% BILGILER,
vl RISK FAKTORLERI
Hiiseyin Ciftci , Yatirim Komitesi Uyesi FINANSAL BILGILER,
02/06/2023 CIKARILACAK PAYLARA ILISKIN
BILGILER
Emre Akgiimiis , Yatirim Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
02/06/2023 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
%x %“?@ SIRKETIN MEVCUT YAPISI
Vahit Altun , Yatirrm Komitesi Uyesi SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
02/06/2023 SIRKETIN MEVCUT YAPISI,
FINANSAL BILGILER
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UYARI:

Bu bilgi formu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongoriilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle
ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk
icermekte olup, sadece bilgi formunun yaymm tarihindeki ongoriileri ve beklentileri
gostermektedir. Bircok faktor, girisim sirketinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin ongoriilenden cok daha farkh sonuclanmasina yol agabilecektir. Ozellikle kar
tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolar1 igerebilir.
Yatirnmcilarin, girisim sirketinin ticari hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip
sirketlere yapilan yatirimlarin oldukg¢a yiiksek riskler barindirdigr hususlarinda bilgi sahibi
olmalar: gerekmektedir.

1. OZET

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler
SHOPIVERSE TEKNOLOJI VE YAZILIM ANONIM

Ticaret Unvam

SIRKETI
isletme Ady SHOPIVERSE TEKNOLOJI VE YAZILIM ANONIM
3 SIRKETI
Merkez Adresi ORUCREIS MAH. TEKSTILKENT CAD. B BLOK NO:
erie s 12 A IC KAPI NO: 162 ESENLER/ ISTANBUL
Telefon Numarasi : +90212 909 88 15
internet Sitesi :  www.shopiverse.com

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam : GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Merkez Adresi Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next Level
A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara

Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021

Telefon Numarasi : 0312504 08 08

Internet Sitesi : 1nvest.fonbulucu.com
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www.shopiverse.com
invest.fonbulucu.com

Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

Hedeflenen Fon Tutari 20.000.000 TL
Kampanya Sayfasi https://fnb.lc/EDDPOW
Kampanya Siiresi 60 Giin
Baslangic Tarihi 08/06/2023
0“7/08/2023
Bitis Tarihi Onemli Not: Kampanya’da hedeflenen fonun kampanya
3 bitis tarihinden 6nce toplanmasi halinde kampanya
erken sonlandirilabilir.
Cikarilacak Paylarin; Toplanan fon karsihg1 yatirnmcilara verilecek paylar
Tiirii nama yazih olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve

Primli Pay Senetleri seklindedir.

Nominal Degeri

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.0545 TL ve
Paylarin Toplam Nominal Degeri ise; 1090000 TL'dir

Satis Fiyati

Toplam satisa sunulan Paylar 20.000.000 Adet olup,
Cikarilan Paylarm Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.

Asgari ve Azami Yatirnm
Tutarlar:

Nitelikli Olmayan her bir yatirimei; Asgari 1 Pay (1 TL) ve
Azami 150.000 Pay (150.000 TL) yatirim yapabilir. Ancak
platforma kayit esnasinda gelir beyaninda bulunulmasi
durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar azami yatirim
yapilabilir. Bu tutar her durumda 600.000 TL’yi asamaz.

Fon Kullanim Yeri

Toplanan fonun;

14.000.000 TL'si
Personel Giderleri
01.08.2023 - 01.08.2024 tarihleri arasinda,

3.000.000 TL'si
Fuar, Pazarlama, Reklam Giderleri
01.08.2023 - 01.08.2024 tarihleri arasinda,

1.000.000 TL'si
Altyap giliglendirme ve gelistirme
01.08.2023 - 01.08.2024 tarihleri arasinda,

2.000.000 TL'si

Platform Kullanim Ucreti, MKK ve Takasbank Islem ve
Hizmet Bedelleri, Thra¢ Bedeli

01.08.2023 - 01.09.2023 tarihleri arasinda

giderleri i¢in kullanilacaktir.
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2. GIRISIM SIRKETI HAKKINDA BILGILER

2.1. Genel Bilgiler

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam

SHOPIVERSE TEKNOLOJI VE YAZILIM ANONIM
SIRKETI

SHOPIVERSE TEKNOLOIJI VE YAZILIM ANONIM

Isletme Ad SIRKETI

Hukuki Statiisii Anonim sirket

Merkez Adresi ORUCREIS MAH. TEKSTILKENT CAD. B BLOK NO:
12 A IC KAPI NO: 162 ESENLER/ ISTANBUL

Kurulus Tarihi 16.05.2022

Sermayesi Kayith Sermayesi 1'.800.000 TL o’lup,
Odenmis sermayesi 1.800.000 TL dir.

Ticaret Sicil Miidiirligii ISTANBUL TiCARET ODASI

Ticaret Sicil Numarasi 3802475

Vergi Dairesi ATISALANI

Vergi Kimlik Numarasi 7692259480

Telefon Numarasi

+90 212 909 88 15

internet Sitesi

www.shopiverse.com
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2.2.

Faaliyet Konusu ve is Modeli

Hakkinda

SHOPIVERSE TEKNOLOJi VE YAZILIM ANONIM SIRKETIinin yiiriittiigii
ShopiVerse Ecom SuperApp adli kampanya sayesinde elde edilecek fonlar sirketin
gelistirilmesinde kullanilacaktir.

Tirkiye'nin #1 global pazaryeri ve depo ¢oziimii ShopiVerse, Unicorn yolculugunda
basarisina tiim degerli dostlarini ortak ediyor!

fonbulucq. Gelecek GSYF 500.000 TL , Hakan Yildiz 100.000 TL,
Mustafa Oner 1.000.000 TL Ebebek Grup CEOQO'su Halil Erdogmus
300.000 TL, SUSU Yatirim 100.000 TL yatirim yapacaklardir.

Almman Yatirim Taahhiitler:

Yatirim Turu 6ncesi yapilan goriismeler ve On talep toplama cagrisi sonucunda 1.289
Yatirimeidan toplam 10.032.044 TL On Yatinm Taahhiidii alinnmistir. On Yatirim
Taahhiidiinde bulunan yatirnmcilarin taahhiit ettikleri tutar1 veya daha fazlasini
yatirmalart durumunda toplam yatirimlari i¢in (ilk 7 is giinii icerisinde) %40 yerine
%45 oraninda bedelsiz pay alacaklardir. Ornek Hesaplama: 10.000 TL yatirim yapan
bir yatirimci normal sartlarda 545,26 adet pay alabilecekken, 6n taahhiitte bulunmasi ve
en az bu tutar1 yatirmasi halinde 790,62 Adet pay sahibi olacaktir.

Kampanyada ek fonlama uygulanmamaktadir.
Bedelsiz Pay Hediye Kampanyasi

Yatirim turumuzun baglama tarihi olan 8 Haziran Persembe saat 10:00 itibari ile 7 is
giinii icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yapilan yatirimlarda yatirimcilara %40
fazladan pay verilecektir. Bu kampanya 7 is giinii ile sinirlt olup, 16 Haziran Cuma
aksami 23:59'da sona erecektir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi
esnasinda yatirimcilarin hesaplarina aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar kurucu
ortaklarin paylarindan oransal olarak dagitilacaktir.

Ornek Hesaplama: 10.000 TL yatirim yapan bir yatirime1 normal sartlarda 545,26 adet
pay alabilecekken, 7 is gilinli icerisinde bu tutar1 yatirmasi halinde 763,36 Adet pay
sahibi olacaktir.

Yatirnmeilarimiza Oncelikli Cikis Hakk:

Yatirim turu basarili bir sekilde tamamlandiktan ve toplanan fonun girisim sirketine
aktarildig tarihten itibaren 12 Ay sonra sirketin alacag: ilk yatirimda tiim yatirimcilara
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paylarinin en fazla %10’u kadar dncelikli ¢ikis hakki verilecektir.

ShopiVerse Yatirnmcilarina Hediyeler

+2.000 TL ve iizeri yatirim yapacak yatirimcilarimiza "A'dan Z'ye E-Thracat" e-kitab:
hediye edilecek.

*5.000 TL ve iizeri yatirim yapacak yatirrmcilarimiza "A'dan Z'ye E-Thracat" basili
kitab1 hediye edilecek.

*5.000 TL ve fzeri yatinm vyapacak yatirimcilarimiza 2.950 TL degerinde
"WORLDEF Prime" 1 yillik iiyeligi hediye edilecek.

*10.000 TL ve lizeri yatinm yapacak yatirimcilarimiza Rusya'nin en biiyiik pazaryeri
Ozon'da hesap agilis1 hediye edilecek.

*20.000 TL ve iizeri yatirim yapacak yatirimcilarimiza WORLDEF'in Ekim 2023'te
diizenleyecegi World Ecommerce Forum Antalya etkinligine katilim bileti hediye
edilecek. (Bu etkinlikte otomobil ¢ekilisi yapilacaktir.)

+20.000 TL ve lizeri yatirnm yapacak ilk 100 yatirimcimiza ShipEntegra'dan, 2023 yili
sonuna kadar kullanabilecekleri 1008 degerinde uluslararasi kargo gonderim hakki
hediye edilecek.

*50.000 TL ve iizeri yatirim yapacak yatirimcilarimiza Ozon, Fruugo, Etsy hesap agilist
ve entegrasyonu hediye edilecek.

ShopiVerse Hakkinda Onemli Metrikler

* ShopiVerse, WORLDEF ve ShipEntegra istirakidir.

* ShopiVerse firmasi, bu yatinm turu kampanyasiyla Tirkiye'deki ilk yatirim turuna
¢ikmaktadir. Sirketin planlarinda, bir sonraki yatirimi globalden alarak, bagta Avrupa
olmak iizere diinyaya acilmak vardir.

« Uretici arayan 5 milyondan fazla global e-ticaret saticilari, ShopiVerse sayesinde e-
ticarete uyumlu 100 binden fazla Tiirk {ireticilerin iirlinlerini tedarik edebilirler.
Boylece ShopiVerse, 7 trilyon dolarhk global e-ticaret pazarinda Tiirk treticileri,
dogrudan ve kolay bir sekilde e-ihracat yapabilir hale getirmektedir.

* Shopify'da 3 milyondan fazla e-ticaret yapan satici, liriinlerini iireticilerden tedarik
etmektedir. Ve bu pazarin toplam biiytikliigli Statista'ya gore 2026 itibariyle 476 milyar
dolar olarak 6ngoriilmiistiir. ShopiVerse Shopify entegrasyonuyla, ekosistemindeki e-
ticaret yapan lreticileri bu biiyiikliikteki pazara agmaktadir.

*Son 1 yilda 50'den fazla firma, 150'den fazla global pazaryeri magazas: ile
ShopiVerse sistemi iizerinden 3.000.0008'dan fazla e-ihracat yapti.

« Iclerinde Wayfair, Walmart, eBay, Amazon, Etsy, Zalando gibi 52 farkli Global
Pazaryeri ile entegrasyon ve partnerlik yapildu.

*4 kitada 20'den fazla iilkede 40'tan fazla e-ticaret deposu ile entegrasyon ve
partnerlik yapildi.

* ShopiVerse yazilim ¢oziimii ile elde edilecek onemli degerlere bakacak olursak; bir
taraftan diinya capinda hangi iiriinler, nereye, kac fiyattan, ne siklikta ve ne sekilde
satildigi ile ilgili onemli bir veritabam olusmaktadir. Diger taraftan biitiin faturalama
stirecleri ShopiVerse {lizerinden yiiriitiilecegi icin bilanco biiyiikliigii ve faaliyet
karhihg ¢ok kisa bir siire igerisinde hedeflenen seviyeye ulasacaktir.

8/59




ShopiVerse Nedir?

ShopiVerse, e-ticaret yapan iireticilerin ve e-ihracatcilarin ihtiyacindan yola ¢ikilarak
olusturulan, Tiirkiye'nin #1 global pazaryeri ve yurtdisi depo yazilim ¢6ziimiidiir.
Sinirdtesi e-ticaret silirecinin tamamini tek panelden yonetme olanagi sunmaktadir.
Yonetim ve operasyonu fiili olarak Orxan Isayev (CEO) ve Fatih Gokmen (CTO)
tarafindan yiiriitiilmektedir. ShopiVerse sinirtesi e-ticaretin Super App'i roliinii
istlenmistir.  Firmalar  ShopiVerse teknolojisiyle asagidaki  fonksiyonlardan
faydalanabilmektedir.

1. Envanter Y 6netimi
. Depo Yonetimi

. Siparis Yonetimi

. Fiyat Yonetimi

. Lojistik Yonetimi

. Stok Yo6netimi

. Icerik Yo6netimi

. Pazaryeri Y 6netimi
. Odeme Yonetimi
10. ERP Yo6netimi

11. CRM Y onetimi

12. Raporlama

13. Mutabakat

O 00 1O\ DN K~ W

Is Modelimiz

Temelde 2 model {lizerine ¢6ziim sunmaktadir;

1. Satmak
2. Sattirmak

ShopiVerse yukarida belirtilen sorunlara 2 model (Satmak ve Sattirmak) kapsaminda
¢Oziim sunmaktadir. ShopiVerse teknolojisi sadece yerli firmalara degil, ayn1 zamanda
global firmalara da ¢6ziim sunmaktadir.

Satmak is modelinde iireticiler ve saticilar ShopiVerse'liin gelismis yazilim teknolojisi
sayesinde iiriinlerini ve stoklarmi diledikleri kaynaktan havuza cekebilir. lgili havuzdan
Amazon, eBay, Wallmart, Zalando, Etsy gibi 50 fazla satis kanalinda listeleyebilirler.
Ayrica 20'den fazla tilkede faaliyet gosteren 40'tan fazla depo ile entegre bir sekilde
calisabilirler. ShopiVerse teknolojisi sayesinde, firmalarin sinirdtesi e-ticaret siirecinde
dogru depo, dogru fiyat, kolay entegrasyon, tam otomasyon gibi c¢oziimler
sunulmaktadir. Envanter, stok, fiyat, siparis, lojistik yonetimi, uluslararasi e-ticaret
depolari, raporlama, yapay zeka tabanh analitik pazar analizi tek panelden kolay
ve hizli bir sekilde yonetilebilir. Geriye sadece {iriinii liretmek veya tedarik etmek ve
ilgili pazarlarda iletisimini yaparak satilmasi kalmaktadir.

Sattirmak' is modelinde iireticiler ShopiVerse'nin stok havuzuna eklenirler. Boylece
ireticiler ShopiVerse sayesinde, Avrupa ve Amerika'da e-ticarete uyumlu iiretici arayan
2 milyondan fazla Shopify ve pazaryeri saticilarinin kendilerine ulasmasina acik hale
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gelirler. Global saticilar ShopiVerse panelinde listelenen iireticilerin {iriinlerini kolay ve
hizli bir sekilde kendi Shopify magazalarinda ya da pazaryerlerinde listeleyebilirler.
Boylece tiim siparis, tedarik ve faturalasma siireclerini iireticiler ve saticilar tek
panelden kolay bir sekilde yonetebilirler. Sattirma is modelinde tim faturalagsma
ShopiVerse iizerinden gercgeklestigi i¢cin ShopiVerse'nin bilanco biiyiikliigii geometrik
6l¢iide artmas1 ongoriilmektedir. Bu modelde sadece Tiirkiye iiretici ve saticilar1 degil
ayn1 zamanda yurtdis1 firmalar da yer alacaktir. Tiim diinyadan bir¢ok iireticinin
ShopiVerse havuzuna tiretmis olduklart iiriinleri girmesi planlanmistir. Diinya ¢capinda
10 milyonlarca dolar satis yapan 10 binlerce satici da bu iiriinleri magazalarinda
listeleyebilmektedir. Burada 6nemli niianslardan bir digeri ise diinya ¢apinda hangi {iriin
nerede iiretiliyor, nereye, kactan, kime nasil satis yapiliyor gibi bircok VERI
ShopiVerse tarafindan islenmektedir. Francis Bacon'un "Bilgi giictiir" soziinii
"Yorumlanabilir Bilgi Giictiir" olarak ele alirsak, giiniin sonunda ShopiVerse'nin
yiiksek teknolojisi ile yorumlanmis veri tabani elde edilmektedir. Ayrica Statista 2023
Mart verilerine gore 2026 yili itibariyle Sattirmak is modelinin diinya genelinde 476
Milyar dolar pazar biiylikliigline ulasacagr ongdriilmektedir. ShopiVerse'in sadece
Sattirma is modelinde bile diinya ¢capinda biiyiik firsat bulunmaktadir. ShopiVerse
olarak 2027 yilina kadar bu pazar payimndan %1,2 pay alarak Tiirkiye'den bu alanda bir
Unicorn daha ¢ikarmay1 hedefliyoruz.

Partnerlerimiz

eBay, Walmart, Ozon, Wayfair, Amazon, Etsy, Zalando, Allegro, UPS, DHL, Fedex,
Aras, Cdek, ShipEntegra, Oplog, Horoz, Shopity, T-Soft, Ikas, Ticimax...

Alacagimiz yatirnomi nasil kullanacagiz, neden yatirnom almak
istiyoruz?

Kitle fonlama kullaniminda temel iki neden bulunmaktadir. Bunlardan biri kitle fonlama
ile ShopiVerse'ye ortak olacak kisi ve firmalarin marka elgileri olarak markaya deger
katmas1 ongoriilmektedir. Diger bir 6nemli deger, elde edilecek finansal kaynak ile 3
senelik hedeflenen projeksiyon, 1 seneye indirgenecek ve zaman satin alinmis olacaktir.
Elde edilecek fon ile mevcut yazilim ve pazarlama ekibi daha da gii¢lendirilecek,
uluslararasi marka bilinirliginin arttirilmast daha da hiz kazanacaktir.

ShopiVerse'in Son Kullanici i¢cin Faydalar

* Global saticilarin uluslararasi iireticilere kolay ulagimi,

« Ureticilerin iiriinlerini global pazarlarda satismin saglanmasi,

» Konsolidasyon kaynakli maliyet avantaj,

* Sinirdtesi e-ticaret siirecinin otomasyonu,

» Insan kaynakl1 hatalarin minimizasyonu,

* Siirdtesi e-ticaret siirecinde verimlilik artisi,

* Tek panelden biitiin siirecin kolay yonetimi,

* Ekosistemde faaliyet gosteren firmalara kolay ulasim,

» Siirdtesi e-ticaret konusunda dogru kisilerden mentorliik alma imkani,
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* Tilim siirecin kolay bir sekilde anlik raporlamasi.
ShopiVerse'in Sagladig1 Coziimler

* Firmalar sinirétesi e-ticaret siirecinde kullanacaklar1 ERP, CRM, Fulfillment, Lojistik,
Odeme, Uluslararas1 Pazaryerleri araglari tek panelden, kolay ve hizli bir sekilde
yonetebiliyor.

* Global Saticilar, ShopiVerse'nin siirekli biliyiiyen uluslararasi iiretici veritabanina
erisebiliyor ve uluslararast magazalarini, depolarint sisteme entegre ederek kolay ve
hizli bir sekilde ilgili iiretici tirlinlerini kendi satis kanallarinda listeleyebiliyor.

» Ureticiler, ShopiVerse'nin siirekli biiyiiyen uluslararasi satic1 veritabanina erisebiliyor
ve lriinlerini global ¢apta faaliyet gosteren saticilara sunabiliyor. Sistem entegrasyonu
sayesinde biitlin operasyonel siirecini otomatize edebiliyor.

* Biitlin operasyonel silire¢ ShopiVerse Teknolojisi ile yapildigi i¢in konsolidasyon
kaynakli maliyet minimizasyonu saglanabiliyor. ShopiVerse'nin WORLDEF ve
ShipEntegra istiraki olmas1 sebebiyle edindigi deneyim ve network sayesinde sinirotesi
e-ticaret siirecinde yanlis adim atilmasinin 0niine gecilmis oluyor. Hem zamandan, hem
de paradan tasarruf edilmis olunuyor.

*Yapay Zeka tabanh analitik yazihm ¢6ziimii sayesinde kolay ve hizli bir sekilde
pazar, rakip ve ihtiyag analizi yapilabiliyor ve bu dogrultuda dogru {iriinii, dogru pazara,
dogru fiyatla ve dogru sekilde sunulmasi saglaniyor.

» ShopiVerse'nin detayli ve siirekli genisletilen egitim ve etkinlik veritabam sayesinde
siirdtesi e-ticaret yapan veya yapmak isteyen firmalar dogru bilgiye kolay ulasabiliyor
ve deneyim paylasimlarindan faydalanabiliyor.

Rakiplerden Temel Farkhihiklar

* Sinirdtesi e-ticaret siirecindeki biitlin operasyonel yazilimlarin tek panelden yonetim
imkani,

* 5 dilde konusan yazilim,

* Yapay zeka tabanli analitik yazilim ¢oziimii,

* Giincel yazilim teknolojisi,

* Esnek yazilim teknolojisi,

* WORLDEF ile daha genis networke ulasabilme potansiyeli,

* Deloitte FASTS0 listesine 1 numaradan giren ShipEntegramin e-ihracat lojistik
tecriibesi

* Giiglii, inanmis ve adanmus kalifiye ekip.

Bundan sonrasi icin hedeflerimiz neler?

Kisa vadede Tiirkiye'de, orta vadede diinya genelinde faaliyet gosteren, sinirdtesi e-
ticaret ekosisteminin tamaminin ihtiyacina tek noktadan hizmet sunabilecek yazilim
teknolojisi olma hedeflenmektedir. Diinyanin dort bir yaninda faaliyet gosteren
iireticilerin, global saticilarin, global pazaryerlerinin, lojistik firmalarinin, e-ticaret
depolarinin ShopiVerse teknolojisi ile bir araya gelerek, tiim sinirétesi e-ticaret siireci
otomatize edilecektir. Bu sayede ShopiVerse sadece Tiirkiye'nin degil, diinyanin
ihtiyacina ¢6ziim sunarak E-Ticaretin Super App'i konumuna ulasacaktir. 2027 yil
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itibariyle, bir¢ok lilkede satis ve operasyon siirecleri yoneten ve ilgili bolgelerde
lokalleserek giiclenen yapiya biiriinecektir.

Tarihge

WORLDEF Nedir?

WORLDEF 2016 yilinda faaliyetine basladi ve gelmis oldugumuz noktada Avrupa'nin
e-ticaret alaninda en biiyiik etkinliklerini gerceklestirmektedir. Ingiltere dis isleri
bakami Jack Straw, Luxemburg basbakami Jean Claude Juncker gibi isimleri
konusmaci olarak misafir eden WORLDEF, 10. WORLD ECOMMERCE FORUM'da
ulusal ve uluslararas1 100 bin ziyaret¢inin katilmasini planlamaktadir. Sadece Tiirkiye
ve Azerbaycan'da degil, Dubai'de, ABD'de, Almanya ve Ingiltere'de forumlar
planlamaktadir. Tiirkiye'nin e-ticaret ve e-ihracat alaninda #1 numarali etkinlik ve
yaymcilik sirketi olarak sadece 6zel sektore degil, ayn1 zamanda kamu alaninda da
desteklerini sunmaktadir. Faaliyete basladigi zamanlarda e-ticaret alaninda faaliyet
gosteren firma sayist 50.000 civarinda iken, bugiin (2023) Ticaret Bakanligiin
acikladig: verilere gore 10 kat artarak 548.000 civarlarina ulasmistir. WORLDEF'in
diizenledigi etkinlikler, WORLDEF Business School'un vermis oldugu egitimler, ELC
(Ecom Leaders Club) faaliyetleri sayesinde Tiirkiye'de e-ticaret ve e-ihracat konusunda
ciddi farkindalik olusmus ve ekosisteme katki saglanmistir. ShopiVerse'nin kurucu
ortag1 ve CEO'su Orxan ISAYEV de WORLDEF biinyesinde aktif gorev edinmis ve
faaliyeti siiresinde 50.000'den fazla girisimci ve firmaya egitim vermistir.

Diger yandan Tiirkiye'nin e-ticaret alaninda faaliyet gdsteren en biiylik perakende ve
tiretici markalartyla degerlendirmeler yapilmistir. Ve bunun sonucunda e-ihracat
stireclerinin otomatize edilmesi ihtiyaci tespit edilmis ve ShopiVerse projesi dogmustur.
Dolayisiyla ShopiVerse, tamamen ihtiya¢ dogrultusunda ortaya ¢ikmis ve markalarin
diinya pazarlarinda hizli ve verimli bir sekilde e-ticaret faaliyetlerini yiiriitebilmeleri
i¢in somut ¢ozlimler sunmustur.

ShopiVerse'iin bir diger ortagr 2022'de Deloitte FASTS0 listesine %8500 biiyiime
firmalarindandir ve biinyesinde hali-hazirda 50.000'den fazla e-ihracatg¢i girisimci ve
firma e-ihracat lojistigi ihtiyacin1 karsilamaktadir. Ayrica ShipEntegra Amazon, eBay
ve Etsy'de lojistik partneri olarak akredite edilmis tek Tiirk teknoloji sirketidir.

2021 Yii Mayis ayinda temeli atilan yazilim, tam 1 yil sonunda POC (Proof of
Concept) yapilabilir duruma getirilmis ve 2022 May1s ayinda ShopiVerse Teknoloji ve
Yazilim A.S. olarak resmi kurulumu yapilmistir. 2022 Mayis ayindan itibaren yazilim
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testlerine baglanmis ve 2023 Mayis ayina kadar basarili bir sekilde testlerden gegmistir.
Finansal olarak yazilim firmalarinda 2-3 yillik bir basabas noktas1 piyasa beklentisi
mevcut iken, ilk yilin sonunda basabas noktasina ulasmayi1 basarmistir. 1 yillik test
stirecinde %90 Tiirkiye firmalar1 ve %10 yurtdis1 firmalar1 yer almistir. 2023 yilinin
ikinci yarisindan itibaren %90 oraninda yurtdigina odaklanilmasi hedeflenmektedir.

2021 yili Mayis ayi itibariyle yazilimin temeli atilmig ve 1 sene boyunca yogun bir
sekilde yazilimin gelistirilmesine odaklanilmistir. Akabinde 2022 Mayis ay: itibariyle
resmi olarak sirket kurulumu yapilmis ve marka ve patent haklar1 dahil biitlin siirecler
giivence altina alinarak sektore lanse edilmistir. Lanse edildigi ilk yilin sonunda finansal
olarak basa bas noktasina ulagsmay1 bagsarmistir.

Is Modeli

SHOPIVERSE TEKNOLOJI VE YAZILIM ANONIM SIRKETI bir Teknoloji
girisimi olup, Yapay Zeka ve Yazilim sektorlerinde faaliyet gostermektedir. s Modeli
B2B ve B2C , faaliyet gosterdigi/gosterecegi lokasyonlar Global ve Tiim Tiirkiye'dir.

ShopiVerse, uluslararasi e-ticaret ekosisteminin taleplerine yanit veren bir yazilim
¢Oziim platformudur. Temelde "Satmak" ve "Sattirmak" olarak iki is modeline
odaklanmaktadir.

ShopiVerse, WORLDEF ve ShipEntegra istirakidir. Isletmenin yonetimi ve
operasyonlari, ayn1 zamanda kurucu ortaklar olan, Orxan Isayev (CEQO) ve Fatih
Gokmen (CTO) tarafindan gergeklestirilmektedir. ShopiVerse'in gegmisi, WORLDEF
ile yakindan ilintilidir.

ShopiVerse, yukarida belirtilen ihtiyaglara 'Satmak' ve 'Sattirmak' modelleri
kapsaminda c¢ozlimler sunar. Yazilim, sadece yerli firmalara degil, ayn1 zamanda
uluslararasi firmalara da hizmet vermektedir.

'Satmak' modelinde, iireticiler ve saticilar, ShopiVerse'in ileri yazilim teknolojisi
sayesinde istedikleri kaynaktan iirlinlerini havuza ekleyebilir. Bu havuzdan Amazon,
eBay, Walmart, Zalando, Etsy gibi 50'den fazla satis kanalinda iiriinlerini
sergileyebilirler. Envanter, stok, fiyat, siparis, lojistik yonetimi, global e-ticaret
depolari, raporlama ve yapay zeka destekli pazar analizi gibi islevler tek bir panel
tizerinden kolayca ve hizlica yonetilebilir. Kisacasi, tim smirdtesi e-ticaret islemleri,
ShopiVerse iizerinden tamamen otomatik bir sekilde yonetilebilir. Ureticilerin ve
saticilarin yapmasi gereken tek sey, iriinlerini liretmek veya tedarik etmek ve ilgili
pazarlarda pazarlama yaparak satiglarini gerceklestirmektir.
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Satis ve pazarlama konusunda yeterli bilgiye veya kaynaga sahip olmayan firmalar (ki
bu, Tiirkiye'deki {reticilerin %97'inin en Onemli sorunlarindan biridir), iirlinlerini
ShopiVerse'in SMS (ShopiVerse Manufacturer & Seller) Network Platformu ile,
diinya genelinde milyonlarca dolarlik satiglar gerceklestiren saticilara ulasabilirler.
Saticilar araciligi ile iiriinlerini diinya ¢apinda penetrasyonunu saglayabilirler. Bir
taraftan B2C olarak fayda saglanirken, diger taraftan bu penetrasyon iireticilere B2B
tarafindan da satiglar1 artirma konusunda destek olmaktadir.

Tespit Edilen Sorun/Sorunlar

» E-Thracat siirecinin karmasiklig,

* Global Saticilarin tireticilere ulasmasindaki zorluklar,

» Ureticilerin Global saticilara ulasmasindaki zorluklar,

» Ureticilerin marka ve pazarlama iletisimi konusundaki eksiklikleri,
* Yiiksek operasyonel maliyetler,

» Ongoriilemeyen belirsizliklerin olmast,

« Kalifiye isgiicii eksikligi.

Bulunan Co6ziim/Coziimler

* Firmalar sinirétesi e-ticaret siirecinde kullanacaklart ERP, CRM, Fulfillment, Lojistik,
Odeme, Uluslararas1 Pazaryerleri araglarini tek panelden, kolay ve hizli bir sekilde
yonetebiliyor.

* Global Saticilar, ShopiVerse'nin stirekli biiyiliyen uluslararasi iiretici veritabanina
erisebiliyor ve uluslararas1 magazalarini, depolarin1 sisteme entegre ederek kolay ve
hizl bir sekilde ilgili tiretici {irlinlerini kendi satig kanallarinda listeleyebiliyor.

» Ureticiler, ShopiVerse'nin siirekli biiyiiyen uluslararasi satic1 veritabanina erisebiliyor
ve lrilinlerini global capta faaliyet gosteren saticilara sunabiliyor. Sistem entegrasyonu
sayesinde biitiin operasyonel siirecini otomatize edebiliyor.

* Biitlin operasyonel siire¢ ShopiVerse Teknolojisi ile yapildigi i¢in konsolidasyon
kaynakli maliyet minimizasyonu saglanabiliyor. ShopiVerse'nin WORLDEF ve
ShipEntegra istiraki olmasi1 sebebiyle edindigi deneyim ve network sayesinde sinirdtesi
e-ticaret siirecinde yanlis adim atilmasinin 6niine ge¢ilmis oluyor. Hem zamandan, hem
de paradan tasarruf edilmis olunuyor.

*Yapay Zeka tabanh analitik yazilm ¢6ziimii sayesinde kolay ve hizli bir sekilde
pazar, rakip ve ihtiyag¢ analizi yapilabiliyor ve bu dogrultuda dogru iiriinii, dogru pazara,
dogru fiyatla ve dogru sekilde sunulmasi saglaniyor.

* ShopiVerse'nin detayli ve siirekli genigletilen egitim ve etkinlik veritabani sayesinde
sinirdtesi e-ticaret yapan veya yapmak isteyen firmalar dogru bilgiye kolay ulasabiliyor
ve deneyim paylasimlarindan faydalanabiliyor.

Deger Onerileri
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Saticilar ShopiVerse sayesinde kolay ve hizli bir sekilde satis kanallarinda iriinii
sergileyebilir ve biitlin siparis siireclerini tek panelden kolay bir sekilde yonetebilirler.
Bu siiregte biitiin ihracat faturalagsmasi ShopiVerse lizerinden gergeklestirilecegi igin
ShopiVerse'in biiyiikliigii geometrik olgiide artmasi Ongoriilmektedir. Bu modelde
sadece Tirkiye tretici ve saticilar1 degil ayn1 zamanda yurtdis1 firmalar da yer alacaktir.
Tiim diinyadan bircok iireticinin ShopiVerse havuzuna iiretmis olduklar1 {irtinleri
girmesi planlanmigtir. Diinya capinda 10 milyonlarca dolar satis yapan 10 binlerce
satici da bu {riinleri magazalarinda listeleyebilmektedir. Burada 6nemli niianslardan bir
digeri ise diinya capinda hangi iiriin nerede iiretiliyor, nereye, kactan, kime nasil satis
yapiliyor gibi birgok VERI ShopiVerse tarafindan islenmektedir. Francis Bacon'un
"Bilgi giictlir" soziinii "Yorumlanabilir Bilgi Giictiir" olarak ele alirsak, gilinlin
sonunda ShopiVerse'nin yliksek teknolojisi ile yorumlanmis veri tabam elde
edilmektedir. Ayrica Statista 2023 Mart verilerine gore 2026 y1li itibariyle Sattirmak is
modelinin diinya genelinde 476 Milyar dolar pazar biyiikliigiine ulasacagi
ongoriilmektedir. ShopiVerse'in sadece Sattirma is modelinde bile diinya ¢apinda
biiyiik firsat bulunmaktadir. ShopiVerse olarak 2027 yilina kadar bu pazar payindan
%]1,2 pay alarak Tiirkiye'den bu alanda bir Unicorn daha ¢ikarmay1 hedefliyoruz.

Giiclii Ekip

* Hali hazirda ekipte toplam 19 Kkisi caligmaktadir.
* Ekibin ortalama yabanci dil bilgisi 2'dir.

* Ekibin ortalama egitim diizeyi yiiksek lisanstir.
* Ekibin alanda ortalama deneyimi 7,3 yildir.

Gelisim Siirecleri Hakkinda

Uriiniin  olusumu, mevcut kurucu ortaklarindan WORLDEF'in ELC kuliibii ve
Akademik Kurulunun ¢aligmalarina dayanmaktadir. Kuliip blinyesindeki dev perakende
markalarla yapilmis ¢alistay sonucunda ihtiya¢ tanimlanmis ve bu dogrultuda yurtdisi
¢Oziim yontemleri de incelenerek yeni giincel ve esnek ¢6ziim olusturulmustur.

Uretim Siirecleri Hakkinda

2021 yili Mayis ayi itibariyle yazilimin temeli atilmis ve 1 sene boyunca yogun bir
sekilde yazilimin gelistirilmesine odaklanilmistir. Akabinde 2022 Mayis ay1 itibariyle
resmi olarak sirket kurulumu yapilmis ve marka ve patent haklar1 dahil biitiin siirecler
gilivence altina alinarak sektore lanse edilmistir. Lanse edildigi ilk yilin sonunda finansal
olarak basa bas noktasina ulagsmay1 basarmistir.

FAZ 1: ilk basta agirlikli olarak kurumsal firmalara ve sinir dtesi e-ticaret siirecinde
ihtiya¢ duyulan kaynaklarin ¢ogunluguna sahip olan firmalara odaklanilmistir. Fakat
belirtilen hedef segmenti Tiirkiye'de pazarin %3'liik dilimini olusturmaktadir.
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FAZ 2: %97 dilim olan KOBI ve Uretici segmenti icin ise tamamen SAAS modeli
olarak siireglerin yliriitiilebilecegi sistem gelistirilmistir. Bu siiregte firmalarin kolay bir
sekilde sistem lizerinden hesaplarini olusturabilmesi ve bu siirecteki biitiin operasyonel
caligmalarini tek panel yonetebilmeleri saglanmaigtir.

FAZ 3: Bu asamada global saticilar ile global iireticilerin ShopiVerse'iin SMS Network
Modeli (ShopiVerse Manufacturers & Sellers Network Model) ile bir araya getirilmesi
amaclanmaktadir ve biitiin siireci yine SAAS otomasyon sekilde yiirlitmeleri
saglanmaktadir.

FAZ 4:Yapay Zeka tabanl icerik optimizasyonu, pazar analizi, rekabet analizi, fiyat
analizi gibi bir¢ok konuda yazilima zeka katilmis firmalarin satislarin1 daha verimli bir
sekilde artirmalar1 ve rekabette 6ne ¢ikmalar1 hedeflenmistir.

Yan Uriinler Hakkinda

E-Ticaretin siiperappi olarak ShopiVerse, bu alanda ekosistemin ihtiya¢ duyabilecegiz
birgok farkli iiriin modiillerini de orta ve uzun vadede devreye alacaktir. Global capta
faaliyet gosteren ShopiVerse yazilim teknolojisi, 6deme, lojistik, depo, erp, raporlama,
analiz vb. konularda yapay zeka tabanli ¢oziimlerin sunulmasinda da caligsmalarini
yiirtitmektedir.

Teknik ve Tasarimsal Analizler Hakkinda

Projemiz ui/ux kullanici dostu araytizii ile tasarlanmistir.
Tamamen giivenli ve sifreli bir sekilde haberlesmektedir.
Veri giivenligi konusunda tamamen izole katmanlar kullanilmaktadir.

Projemizde agirlikli olarak asagidaki araclari kullanarak gelistirmektedir.

Araglar Versiyon
Mysql 8.0.24
Quartz 3.3.2
Dapper 2.0.78
RestSharp 106.12.0
ServiceStack 5.11.0
.NetCore 3.1
JQuery 1.9.1

.Net Standart 2.0

Swagger 6.5.0
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Visual Studio 19
GraphQL 4.6.1
FastReport 2022.3
Navicate 15.6
Fiddler 5.0
Postman 10.14.2
SoapUI 5.6.0
MySQL Workbench 8.0.33
Elasticsearch 8.8
MongoDB 1.36.4
Bootstrap 4.6.0

AR-GE Faaliyetleri Hakkinda

ShopiVerse sinirotesi e-ticaret yazilim ¢oziimii oldugu i¢in ve bu ekosistem siirekli canli
ve degisken oldugu i¢in siirekli aragtirma ve gelistirmeye agiktir. Yazilim, kendiliginde
orta ve uzun vadede gelebilecek talepler ve ihtiyaclar da g6z onilinde bulundurularak
esnek bir altyapr olarak gelistirilmistir. Modiiler yapisi sayesinde orta ve uzun vadede
herhangi bir talep karsisinda ¢ok kolay bir sekilde talebi karsilayabilecektir. Yazilim, e-
ticaretin siiperapp'i olarak bir¢ok alanda ¢6ziim sundugu icin Ar-Ge olarak da ek ¢6ziim
modillerinin gelistirilmesine ve hizmete sunulmasina uygundur. Bu yonde orta ve kisa
vadede stratejik planlamalar ve hedefler ekipge belirlenmekte ve kademeli bir sekilde
hayata geg¢irilmektedir.

Onceki Satislar Hakkinda

Yazilim teknolojilerinde iilkemizde goriilen durum, ilk 2-3 senede finansal olarak
negatife diisiilmesine ragmen ShopiVerse ilk senesinin sonunda basabas noktasina
gelmeyi basarmustir. Ilk sene toplam geliri 3,3 Milyon TL olmustur.

2.3. Sektor ve Pazar Analizi

Pazar Hakkinda

Statista 2022 verilerine gore 2027 diinya e-ticaret hacmi 8 trilyon dolar1 asacaktir.
Diger taraftan worldfactbook'un 2021 verilerine gore 2027 yilina geldigimizde her 3
aligveristen 1'i e-ticaret aracilig1 ile gerceklesecektir. Burada ShopiVerse'iin Satmak iy
Modeli ile iireticiler, perakendeciler, saticilar ¢cok kolay bir sekilde bu pazardan pay
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alabilirler.

Diger taraftan ShopiVerse'nin ikinci modeli olan SMS Network Platform (ShopiVerse
Manufacturers & Sellers Network Platform) sayesinde iireticiler, kendi {iriinlerini
satacak global saticilar bulurken, saticilar da hizli bir sekilde e-ticaret bilen iireticilere
ulagabilmektedirler. Yine Statista'nin 2022 verilerine gore bu modelin diinya genelinde
pazar biiyiikligii hali hazirda 240 milyar dolar'dir. 2027 yili itibariyle bu pazarin 476
milyar dolara ulasmas1 ongoriilmektedir. ShopiVerse olarak bu pazardan %1,2'lik bir
pazar pay1 aldigimizda Tiirkiye'den milyar dolar degerlemeli bir teknoloji sirketi, diger
adiyla Turcorn ¢ikarmis oluyoruz.

Rekabet Hakkinda

Diinya genelinde pazar1 inceledigimizde temelde iki tiir yazilim ¢6ziim sistemleri
gorebiliriz. Birinci tiirde Ozellikle 10 yildan fazladir faaliyet gdsteren, uluslararasi
borsalara akredite olmus dev firmalardir. Bu firmalar birgok konuda ve 6zellikte hizmet
sunabilmektedirler. Fakat bu firmalarin temelinin 10-15 yil once atilmis olmasi, o
zamanki ihtiyaglar dogrultusunda sekillenmis olmasi, gilinlimiizde talep edilen
beklentileri maalesef tam olarak karsilayamamaktadir. Diger taraftan bu talepleri
karsilamak i¢in gerekli esneklige de sahip degiller maalesef. Ciinkii hali-hazirda 10
binlerce firmaya hizmet veriyorlar ve mevcut yazilimda degisim siirecinde yapilacak
ufak bir yanlislik tiim sistemin kilitlenmesine ve dolayisiyla miisteri memnuniyetinin ve
marka itibarinin diismesine sebebiyet verecektir.

Diger taraftan ikinci tip firmalan ele alacak olursak, bu firmalar daha kiigiik ¢apli ve
sinirlt konularda odaklanmis, spesifik konularda entegrasyon veya ¢0ziim sunan
yazilimlardir. Bu yazilimlar da bir¢ok konuda es zamanli olarak hizmet sunamadiklar
icin markalarin ihtiyaglarin1 tam sekilde karsilayamamaktadirlar. Aynm1 zamanda
kaynaklar1 smirli oldugu igin, gelecek talepleri zamaninda ve dogru bir sekilde
karsilayabilecek yeterli esneklige sahip degiller.

Tirkiye'de rekabet durumunu inceledigimizde, mevcutta e-ticaret ekosistemine bu ¢apta
hizmet verme konusunda rakip firma bulunmamaktadir. Global rakipleri
inceledigimizde, bircok firmayla karsilasmaktayiz fakat esneklik acisindan ShopiVerse
diizeyinde ve c¢apinda hizmet verebilen rakip firmanin ¢ok az oldugunu goriiyoruz.
Detayl1 rekabet konumlamasini ekteki dosyadan inceleyebilirsiniz.

Hedef Kitle Hakkinda

ShopiVerse e-ticaretin siiperappi olarak asagidaki hedef kitlelerinin siirdtesi e-ticaret
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stirecindeki ihtiyacini tam bir sekilde kargilamaktadir:

1. Ureticiler

. Tedarikgiler

. Perakende Markalar1

. Global Saticilar

. Global Lojistik Firmalari

. Global E-Ticaret Depolari
. Toptancilar

. Dropshippingciler

SWOT Analizi

0 3 O\ L K~ W

Giclu Yonler Nelerdir?

* Yazilim, smirdtesi e-ticaret siirecindeki biitlin operasyonel siirecleri tek panelden
yonetim imkani sunmaktadir.

5 dilde konusan yazilim sayesinde sadece Tiirkiye'de degil, global ¢apta hizmet
sunma potansiyeli tasimaktadir.

* Yapay zeka tabanli analitik yazilim ¢6ziimii ile {iretici ve saticilar pazar bilgilerine
daha hizli ve kolay ulasabiliyor, satislarini daha verimli bir sekilde biiyilitme
imkani1 buluyorlar.

* Giincel yazilim teknolojisi sayesinde giiniimiiziin ihtiyacin1 tam bir sekilde
karsilamaktadir.

* Esnek yazilim teknolojisi ile ekosistemin bircok paydasinin ihtiyacint en dogru
sekilde karsilayabiliyor.

* Sirketin kurucu ortaklarindan olan WORLDEF ile daha genis networke global
capta ulasabilme imkani bulunuyor.

* Bu konuda iddia ediyoruz: gii¢lii, inanmig ve adanmis kalifiye ekibe sahibiz.

Zayif Yonler Nelerdir?

* Orta vadeli projeksiyonu daha kisa siirede hayata gecirebilmesi i¢in gerekli yeterli
biit¢eye sahip degil.

» Ozellikle global pazarlarda rekabet etmeyi hedef edindigi i¢in zaman faktérii hayati
Oonemli

* Orta ve uzun vadeli projeksiyonda yol haritasini netlestirmistir. Fakat bu hedefe
daha kisa siirede ulasabilmesi i¢in yeterli sayida ekibe sahip degil.

* Markanin yeni olmasi nedeniyle uluslararasi marka bilinirli§i yeterli seviyede
degil.

Firsatlar Nelerdir?

* Diinyada genelinde sinirtesi e-ticaret pazari hizla biiyiimektedir.

* Saticilar ve tireticiler yazilimin maliyet avantaji saglanmaktadir.

» Ureticilerin ve saticilarin kolay bir sekilde iiriinlerini yurtdis1 pazarlara agmalari
saglanmaktadir.
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« Saticilarin iireticilere kolay ulagarak kendi satis kanallarinda hizli entegrasyon ile
satigin1 yapmalar1 saglanmaktadir.

* Uluslararasi biiyiik yazilim firmalarinin projeyi satinalma olasiligi bulunmaktadir.

* Proje e-ticaretin siiperappi olma yolunda saglam adimlarla ilerlemektedir. Bu
sayede farkli gelir modellerinin olusacagi kesindir.

* Rakip firmalarin yeterli fonksiyona sahip olmamasi ShopiVerse'in hizli bir sekilde
pazar1 domine etmesine yol acacak.

Tehditler Nelerdir?

* Ekosistem bagimli olmasi risk olarak goriilmektedir.

* Mevcut uluslararast rakipler daha eski olmas1 ve marka bilinirliklerinin yiiksek
olmast.

» Siber giivenlik konusu en énemli konulardandir. Ozellikle altyap: ve ilgili kodun
giivenligi yiiksek seviyede saglanmasi gerekir.

* Yazilim en degerli varliklarindan biri de kullanici verileridir. Bu verilerin giivenli
bir sekilde barindirilmasi ¢ok 6nemlidir.

Zayif Yonleri Giiclendirme Stratejisi

* Yazilim ekibi yeterli saytya ulastirilacaktir.
* Operasyon ekibi yeterli sayiya ulastirilacaktir.

* Uluslararasi iletisim stratejisi uygulamaya alinacaktir. Fiziksel ve dijital iletisim
kanallar1 kullanilacaktir. WORLDEF'in global etkinliklerinde aktif rol alinacaktir.
«1lk yil kitle fonlama, ikinci yil seri A, {i¢lincii yil seri B yatirmm ile siireci

hizlandirma hedeflenmektedir.

Tehditleri Ortadan Kaldirma Stratejisi

* Uluslararasi agresif iletisim stratejisi uygulamaya alinacak.

* Altyapinin  bagimsiz kuruluslar tarafindan denetlenmesi ve ilgili agiklarin
belirlenerek bertaraf edilmesi saglanacak.

* Model ¢esitlemesi ile ekosistem bagimli negatif faktérlerden minimum etkilenme
saglanacak.

20/59




2.4.

24.1

Kurucu Ortaklar, Ana Pay Sahipleri ve Sermayeyi Temsil
Eden Paylar

Kurucu ortaklar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Kurucu Ortaklar:

Adi-Soyadi /
Ticaret
Unvani

Gorevi/Unvan

Kurulustan Bu Yana Sirket
Biinyesinde Ustlendigi Gorevler

Sermayedeki
Pay1

(TL) | (%)

WORLDEF
VENTURES
TEKNOLOJ{
YATIRIM
A.S.

ShopiVerse
Kurucu Ortak

WORLDEF'in sektordeki marka
bilinirligi, genis baglantilari,
repiitasyonu ve de dogrudan kurucu
ortagi olmas1 sebebiyle ShopiVerse,
sadece 1 yil gibi kisa bir siire icerisinde
yliksek marka bilinirligine ulasmistir.
WORLDEF'in sadece Tiirkiye dahilinde
degil, yurtdisinda diizenledigi
etkinliklerde de ShopiVerse aktif rol
almaktadir. Bu sayede Shopiverse'nin
marka bilinirligine ve penetrasyonuna
ylksek katki saglamaktadir. Ayrica
ShopiVerse, WORLDEF'in kamuyla
olan sik iligkileri sayesinde, iilke
genelinde faaliyet gdsteren iiretici ve
tedarikgilere hizli ve etkili bir sekilde
isbirlikleri yapabilmektedir.

810.000 45

Ali Ceylan

ShopiVerse
Kurucu Ortak

ShipEntegra'nin kurucu ortaklarindan
olmasi, sektordeki e-ihracat deneyimi,
Amazon, Etsy, eBay gibi
pazaryerlerinin Tiirkiye'de dogrudan
lojistik partneri olmasi, e-ihracat
alaninda 50.000'den fazla firmaya
hizmet vermesi nedeniyle ShopiVerse
yazilim teknolojisinin kurulum ve
ylriitme siirecinde stratejik danigsman
olarak katkilar sunmaktadir.

360.000 20

Fatih Gokmen

ShopiVerse
Kurucu Ortak /
CTO

Sektoriin en eski ve en biiylik
entegrator firmalarindan olan AYEN
Software firmasindaki ge¢mis deneyimi

270.000 15
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Girisim Sirketi’nin Kurucu Ortaklar

Adi-Soyadi /
Ticaret
Unvam

Gorevi/Unvam

Kurulustan Bu Yana Sirket
Biinyesinde Ustlendigi Gorevler

Sermayedeki
Pay1

(TL) | (%)

nedeniyle, e-ticaretin yazilimla
koordineli bir sekilde ¢alismasi, tiiketici
deneyimi tarafinda beklentilerin dogru
bir sekilde analiz edilmesi ve ihtiyag
dogrultusunda iiriin gelistirme
konusunda biiylik deneyime sahiptir.
ShopiVerse yazilim teknolojisinin
yazilim altyapisinin kurucusu ve ana
gelistiricisidir. Ayn1 zamanda yazilim
ekibini yonetmektedir.

Orxan [sayev

ShopiVerse
Kurucu Ortak /
Lider Girisimci

ShopiVerse yazilim teknolojisinin
kurucu ortaklarindandir. ShopiVerse'iin
gelisimi ve global pazarlarda dogru bir
sekilde konumlandirma stratejisini
yonetmektedir. Ayni1 zamanda
ShopiVerse firmasinda CEO'luk
gorevini icra etmektedir.

180.000 10

Alparslan
Yildiz

ShopiVerse
Kurucu Ortak

ShipEntegra'nin kurucu ortaklarindan
olmasi, sektordeki e-ihracat deneyimi,
Amazon, Etsy, eBay gibi
pazaryerlerinin Tirkiye'de dogrudan
lojistik partneri olmasi, e-ihracat
alaninda 50.000'den fazla firmaya
hizmet vermesi nedeniyle ShopiVerse
yazilim teknolojisinin kurulum ve
yiirlitme siirecinde stratejik danigman
olarak katkilar sunmaktadir.

90.000 5

Mustafa Colak

ShopiVerse
Kurucu Ortak

ShipEntegra'nin kurucu ortaklarindan
olmasi, sektordeki e-ihracat deneyimi,
Amazon, Etsy, eBay gibi
pazaryerlerinin Tiirkiye'de dogrudan
lojistik partneri olmasi, e-ihracat
alaninda 50.000'den fazla firmaya
hizmet vermesi nedeniyle ShopiVerse
yazilim teknolojisinin kurulum ve
yiirlitme siirecinde stratejik danigman

90.000 5
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Girisim Sirketi’nin Kurucu Ortaklar

Adi-Soyadi /

Ticaret
Unvam

Sermayedeki
Girevi/Unvan Kurulustan Bu Yana Sirket Payi
Biinyesinde Ustlendigi Gorevler
(TL) | (%)

olarak katkilar sunmaktadir.

WORLDEF VENTURES TEKNOLOJI YATIRIM A.S. ile ilgili;

WORLDEF 2016 yilinda faaliyetine basladi ve gelmis oldugumuz noktada Avrupa'nin
e-ticaret alaninda en biiyiik etkinliklerini gerceklestirmektedir. Ingiltere dis isleri
bakan1 Jack Straw, Luxemburg basbakani Jean Claude Juncker gibi isimleri
konusmaci olarak misafir eden WORLDEF, 10. WORLD ECOMMERCE FORUM'da
ulusal ve uluslararas1 100 bin ziyaret¢inin katilmasini1 planlamaktadir. Sadece Tiirkiye
ve Azerbaycan'da degil, Dubai'de, ABD'de, Almanya ve Ingiltere'de forumlar
planlamaktadir. Tiirkiye'nin e-ticaret ve e-ithracat alaninda #1 numarali etkinlik ve
yaymcilik sirketi olarak sadece 6zel sektdre degil, ayn1 zamanda kamu alaninda da
desteklerini sunmaktadir. Faaliyete basladigi zamanlarda e-ticaret alaninda faaliyet
gosteren firma sayist 50.000 civarinda iken, bugilin (2023) Ticaret Bakanliginin
acikladig1 verilere gore 10 kat artarak 548.000 civarlarina ulasmistir. WORLDEF'in
diizenledigi etkinlikler, WORLDEF Business School'un vermis oldugu egitimler, ELC
(Ecom Leaders Club) faaliyetleri sayesinde Tiirkiye'de e-ticaret ve e-ihracat
konusunda ciddi farkindalik olusmus ve ekosisteme katki saglanmistir.
ShopiVerse'nin kurucu ortagr ve CEO'su Orxan ISAYEV de WORLDEF biinyesinde
aktif gorev edinmis ve faaliyeti siliresinde 50.000'den fazla girisimci ve firmaya egitim
vermistir.

Ali Ceylan ile ilgili;

Fatih

ShopiVerse'iin bir diger ortagr 2022'de Deloitte FASTS0 listesine %8500 biiyiime
firmalarindandir ve biinyesinde hali-hazirda 50.000'den fazla e-ihracatg1 girisimci ve
firma e-ihracat lojistigi ihtiyacini karsilamaktadir. Ayrica ShipEntegra Amazon, eBay
ve Etsy'de lojistik partneri olarak akredite edilmis tek Tiirk teknoloji sirketidir.

Gokmen ile ilgili;

1991 yilinda Bursa sehrinde dogdu. Lise Ogrenimini veritabani programciligi
boliimiinde tamamladi. On lisans egitimini Selguk iiniversitesi bilgisayar
programciligi boliimiinde 1. olarak bitirdikten sonra lisans egitimini Anadolu
iiniversitesi isletme bdliimiinde tamamladi.10. yila yakin siiredir yazilim gelistirici
olarak is hayatinda tecriibeler edindi. Bir ¢cok takim caligmasinda projeler gelistirerek
ogrenmeye ve Ogretmeye ilke edindi. Yazilim gelistirme konusunda deneyimli bir
isimdir. Ilk is tecriibesini Kardil Language School'da Bilgi Islem Sorumlusu olarak
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edinmistir. Daha sonra, Emartek Elektrik Elektronik Makine Miihendislik Ltd.Sti'de
Bilgi Islem Personeli olarak calismistir. Uludag Universitesi Ulutek Teknoloji
Gelistirme Bolgesi'nde Element Bilgisayar Ltd.Sti'de Yazilim Gelistirme Uzmani
olarak gorev yapmistir. Bu pozisyonda JavaScript, SQL Server, Postgresql, Oracle,
Sqlite, HTML, Css, Jquery, Web Servis, C# gibi teknolojileri kullanmistir.

Orxan Isayeyv ile ilgili;

1985 yilinda Azerbaycan'in Bakii sehrinde dogdu. Lisans egitimini ITU Isletme
Miihendisligi boliimiinde Yiiksek Lisans Uluslararasi Ticaret alaninda tamamladi. Tlk
doktorasini Stratejik Arastirmalar Enstitiisii Uluslararas: iligkiler, ikinci doktorasin
Anadolu Universitesi Pazarlama alaninda devam ettirdi. Ingilizce, Rusca, Tiirkge,
Azerice olmak iizere 4 dili akici sekilde konusmaktadir. 2020 yilindan itibaren Ticaret
Bakanlig1 Lisanshi E-Ticaret Egitmenidir. Milli Egitim Bakanligi Onayli E-ihracat
Egitmenidir. Tiirkiye'de "E-Thracatin Hocas1" Olarak Tammnmaktadir. 4 yil siire
icerisinde 50.000'den fazla kisiye e-ihracat egitimi vermistir. Tutyakala.com sitesini
2013 yilinda kurmus ve 2018 yilinda basarili bir sekilde Exit etmistir. Ayrica "A'dan
Z'ye E-ihracat", "Ticarette Dijital Déniisiim ve E-Ticaret", "Dijitale Kalpten Bagh
Marka" kitaplarinin yazaridir. Bosch and Siemens Firmasinda pazarlamadan, satis
planlamaya, iiriin yonetiminden bolge direktorliigiine kadar bir ¢ok alanda 10 yil
profesyonel deneyim edinmistir. Hali hazirda WORLDEEF firmasinin Yonetim Kurulu
Uyesi ve aym zamanda ortagidir. ShopiVerse firmasmnm Kurucu Ortagi ve Genel
Miidiiriidiir. 15 yildan fazla e-ticaret deneyimine sahiptir.

Mustafa Colak ile ilgili;

ShipEntegra'nin kurucu ortaklarindan olmasi, sektdrdeki e-ihracat deneyimi, Amazon,
Etsy, eBay gibi pazaryerlerinin Tiirkiye'de dogrudan lojistik partneri olmasi, e-ihracat
alaninda 50.000'den fazla firmaya hizmet vermesi nedeniyle ShopiVerse yazilim
teknolojisinin kurulum ve yiirlitme siirecinde stratejik danigman olarak katkilar
sunmaktadir.
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2.4.2. Ortakhik yapis1 hakkinda bilgiler
Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi
Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I;akkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (%)

WORLDEF VENTURES TEKNOLOJI

YATIRIM A.S, A 810.000 45 32.16
Ali Ceylan B 360.000 20 33.33
Fatih Gokmen A 270.000 15 10.71
Orxan Isayev A 180.000 10 7.14
Alparslan Yildiz B 90.000 5 8.33
Mustafa Colak B 90.000 5 8.33
TOPLAM 1.800.000 100 100

WORLDEF VENTURES TEKNOLOJI YATIRIM A.S. ile ilgili;

WORLDEF 2016 yilinda faaliyetine basladi ve gelmis oldugumuz noktada Avrupa'nin
e-ticaret alaninda en biiyiik etkinliklerini gerceklestirmektedir. Ingiltere dis isleri
bakan1 Jack Straw, Luxemburg bagbakani Jean Claude Juncker gibi isimleri
konusmaci olarak misafir eden WORLDEF, 10. WORLD ECOMMERCE FORUM'da
ulusal ve uluslararasi 100 bin ziyaret¢inin katilmasini planlamaktadir. Sadece Tiirkiye
ve Azerbaycan'da degil, Dubai'de, ABD'de, Almanya ve Ingiltere'de forumlar
planlamaktadir. Tiirkiye'nin e-ticaret ve e-ihracat alaninda #1 numarali etkinlik ve
yayincilik sirketi olarak sadece 6zel sektore degil, ayn1 zamanda kamu alaninda da
desteklerini sunmaktadir. Faaliyete basladigi zamanlarda e-ticaret alaninda faaliyet
gosteren firma sayist 50.000 civarinda iken, bugilin (2023) Ticaret Bakanliginin
acikladig: verilere gore 10 kat artarak 548.000 civarlarina ulagmigtir. WORLDEF'in
diizenledigi etkinlikler, WORLDEF Business School'un vermis oldugu egitimler, ELC
(Ecom Leaders Club) faaliyetleri sayesinde Tiirkiye'de e-ticaret ve e-ihracat
konusunda ciddi farkindalik olusmus ve ekosisteme katki saglanmistir.
ShopiVerse'nin kurucu ortagr ve CEO'su Orxan ISAYEV de WORLDEF biinyesinde
aktif gorev edinmis ve faaliyeti siiresinde 50.000'den fazla girisimci ve firmaya egitim
vermistir.

Ali Ceylan ile ilgili;
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Shoinerse iin bir diger ortagl 2022 de Deloitte FAST50 listesine %8500 bﬁyﬁme
firmalarindandir ve biinyesinde hali- ha21rda 50 000'den fazla e-ihracat¢1 girisimci ve
firma e-ihracat lojistigi ihtiyacini karsilamaktadir. Ayrica ShipEntegra Amazon, eBay
ve Etsy'de lojistik partneri olarak akredite edilmis tek Tiirk teknoloji sirketidir.

Fatih Gokmen ile ilgili;

1991 yilinda Bursa sehrinde dogdu. Lise Ogrenimini veritabani programcilig
boliimiinde tamamladi. On lisans egitimini Selguk fiiniversitesi bilgisayar
programciligi boliimiinde 1. olarak bitirdikten sonra lisans egitimini Anadolu
iiniversitesi isletme bdliimiinde tamamladi.10. yila yakin siiredir yazilim gelistirici
olarak is hayatinda tecriibeler edindi. Bir ¢cok takim c¢aligmasinda projeler gelistirerek
ogrenmeye ve Ogretmeye ilke edindi. Yazilim gelistirme konusunda deneyimli bir
isimdir. i1k is tecriibesini Kardil Language School'da Bilgi Islem Sorumlusu olarak
edinmistir. Daha sonra, Emartek Elektrik Elektronik Makine Miihendislik Ltd.Sti'de
Bilgi Islem Personeli olarak calismistir. Uludag Universitesi Ulutek Teknoloji
Gelistirme Bolgesi'nde Element Bilgisayar Ltd.Sti'de Yazilim Gelistirme Uzmani
olarak gorev yapmistir. Bu pozisyonda JavaScript, SQL Server, Postgresql, Oracle,
Sqlite, HTML, Css, Jquery, Web Servis, C# gibi teknolojileri kullanmustir.

Orxan Isayev ile ilgili;

1985 yilinda Azerbaycan'in Bakii sehrinde dogdu. Lisans egitimini ITU Isletme
Miihendisligi béliimiinde Yiiksek Lisans Uluslararasi Ticaret alaninda tamamladi. Tlk
doktorasini Stratejik Arastirmalar Enstitiisii Uluslararasi iligkiler, ikinci doktorasini
Anadolu Universitesi Pazarlama alaninda devam ettirdi. ingilizce, Rusca, Tirkge,
Azerice olmak tizere 4 dili akici sekilde konusmaktadir. 2020 yilindan itibaren Ticaret
Bakanligi Lisanshi E-Ticaret Egitmenidir. Milli Egitim Bakanligi Onayli E-ihracat
Egitmenidir. Tiirkiye'de "E-lThracatin Hocasi" Olarak Taninmaktadir. 4 yil siire
icerisinde 50.000'den fazla kisiye e-ihracat egitimi vermistir. Tutyakala.com sitesini
2013 yilinda kurmus ve 2018 yilinda basarili bir sekilde Exit etmistir. Ayrica "A'dan
Z'ye E-ihracat", "Ticarette Dijital Déniisiim ve E-Ticaret", "Dijitale Kalpten Bagh
Marka" kitaplarinin yazaridir. Bosch and Siemens Firmasinda pazarlamadan, satis
planlamaya, iirlin yonetiminden bolge direktorliigiine kadar bir ¢ok alanda 10 yil
profesyonel deneyim edinmistir. Hali hazirda WORLDEF firmasinin Yonetim Kurulu
Uyesi ve aym zamanda ortagidir. ShopiVerse firmasinin Kurucu Ortagi ve Genel
Miidiiriidiir. 15 yildan fazla e-ticaret deneyimine sahiptir.

Alparslan Yildiz ile ilgili;

ShipEntegra'nin kurucu ortaklarindan olmasi, sektordeki e-ihracat deneyimi, Amazon,
Etsy, eBay gibi pazaryerlerinin Tiirkiye'de dogrudan lojistik partneri olmasi, e-ihracat
alaninda 50.000'den fazla firmaya hizmet vermesi nedeniyle ShopiVerse yazilim
teknolojisinin kurulum ve yliriitme siirecinde stratejik danisman olarak katkilar
sunmaktadir.

Mustafa Colak ile ilgili;
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ShipEntegra'nin kurucu ortaklarindan olmasi, sektordeki e-ihracat deneyimi, Amazon,
Etsy, eBay gibi pazaryerlerinin Tiirkiye'de dogrudan lojistik partneri olmasi, e-ihracat
alaninda 50.000'den fazla firmaya hizmet vermesi nedeniyle ShopiVerse yazilim
teknolojisinin kurulum ve yliriitme siirecinde stratejik danisman olarak katkilar
sunmaktadir.
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2.4.3.

Sermayeyi temsil eden paylar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri

(TL)

Birim

Toplam

Sermayeye
Oram

Nama

(A) Grubu pay sahiplen, Tiirk Ticaret
Kanununun 479/3. maddesi sakli
kalmak kaydiyla genel kurul
toplantilarinda her bir paya karsilik
3(ii¢) oy kullanma hakkina sahiptir.

100

1.260.000

70

Nama

(B) Grubu pay sahipleri ise Tiirk
Ticaret Kanununun 479/3. maddesi
sakl1 kalmak kaydiyla genel kurul
toplantilarinda her bir paya karsilik 7
(yedi) oy kullanma hakkina sahiptir.
Ayrica, (B) grubu pay sahiplerine,
sirket yonetim kurulu tiyelerinin
belirlenmesinde de imtiyaz hakki
taninmistir. Buna gore, sirket yonetim
kurulunun belirlenmesinde ve
secilmesinde yonetim kurulu tiye
sayisinin en az yarisi (B) Grubu Pay
sahiplerinin 6nerdigi adaylar arasindan
secilecektir. Sirketin Yonetim Kurulu
Bagkani, Genel Kurul tarafindan (B)
Grubu pay sahiplerinin gosterdigi
aday/adaylar arasindan segilir. Se¢imin
bizatihi yonetim kurulu tarafindan
yapilmasi durumunda da bagkanin (B)
Grubu paylar1 temsil eden kisiler
arasindan se¢ilmesi zorunludur.

100

540.000

30

Mevcut sirketin esas sozlesmesine gore sermayeyi temsil eden toplam paylar A ve B
gruplarina ayrilmistir.
Bu gruplara iliskin olarak A Grubunda 12.600 Adet, birim nominal degeri 100 TL
olan ve B Grubunda 5.400 Adet, birim nominal degeri 100 TL olan pay
bulunmaktadir.
Sermayesinin toplam 1.800.000 TL oldugu goriilmektedir.
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2.5.
2.5.1

Yonetim Kurulu ve Yoneticiler
Yonetim kurulu iiyeleri hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adl-.Soyadl/ o Atanma K.z.llan Pay1
Ticaret Gorevi/Unvam er e Gorev
Tarihi Y .
Unvam Siiresi
(TL) | (%)

Orxan Isayev

Lider Girisimci /Y 6netim

Kurulu Baskan: Vekili 16/05/2022 1127 Giin 180.000 10

Ali Ceylan

Yonetim Kurulu Bagkani 16/05/2022 1127 Giin 360.000 20

2.5.2

Orxan Isayev hakkinda;

1985 yilinda Azerbaycan'm Bakii sehrinde dogdu. Lisans egitimini ITU Isletme
Miihendisligi boliimiinde Yiiksek Lisans Uluslararasi Ticaret alaninda tamamladi. Tlk
doktorasini Stratejik Arastirmalar Enstitiisii Uluslararasi iligkiler, ikinci doktorasini
Anadolu Universitesi Pazarlama alaninda devam ettirdi. Ingilizce, Rusca, Tiirkge,
Azerice olmak tizere 4 dili akic1 sekilde konusmaktadir. 2020 yilindan itibaren Ticaret
Bakanlig1 Lisanshi E-Ticaret Egitmenidir. Milli Egitim Bakanligi Onayl E-ihracat
Egitmenidir. Tiirkiye'de "E-Thracatin Hocasi" Olarak Tanmmaktadir. 4 yil siire
icerisinde 50.000'den fazla kisiye e-ihracat egitimi vermistir. Tutyakala.com sitesini
2013 yilinda kurmus ve 2018 yilinda basarili bir sekilde Exit etmistir. Ayrica "A'dan
Z'ye E-ihracat", "Ticarette Dijital Déniisiim ve E-Ticaret", "Dijitale Kalpten Bagh
Marka" kitaplarinin yazaridir. Bosch and Siemens Firmasinda pazarlamadan, satis
planlamaya, iiriin yonetiminden bolge direktorliigiine kadar bir ¢ok alanda 10 yil
profesyonel deneyim edinmistir. Hali hazirda WORLDEF firmasinin Y6netim Kurulu
Uyesi ve ayn1 zamanda ortagidir. ShopiVerse firmasmm Kurucu Ortagi ve Genel
Miidiirtdiir. 15 yildan fazla e-ticaret deneyimine sahiptir.

Ali Ceylan hakkinda;

ShipEntegra'nin kurucu ortaklarindan olmasi, sektdrdeki e-ihracat deneyimi, Amazon,
Etsy, eBay gibi pazaryerlerinin Tiirkiye'de dogrudan lojistik partneri olmasi, e-ihracat
alaninda 50.000'den fazla firmaya hizmet vermesi nedeniyle ShopiVerse yazilim
teknolojisinin kurulum ve yiirlitme siirecinde stratejik danigman olarak katkilar
sunmaktadir.

Yoneticiler hakkinda bilgiler
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Girisim Sirketi’nin Yoneticileri
Sermayedeki
Adi- - Uzmanlik Alam ve Profesyonel Pay1
Gorevi/Unvam .y
Soyadi Tecriibesi
(TL) | (%)
Orxan Lider E-Ticaret, E-Thracat, Pazarlama, 180.000 10
Isayev Girigimci/CEO Y onetim, Uluslararasi Ticaret ’
Fatih CTO Yazilim 270.000 | 15
Gokmen

Orxan Isayev hakkinda;

1985 yilinda Azerbaycan'n Bakii sehrinde dogdu. Lisans egitimini ITU Isletme
Miihendisligi béliimiinde Yiiksek Lisans Uluslararas1 Ticaret alaninda tamamladi. i1k
doktorasini Stratejik Arastirmalar Enstitiisii Uluslararasi iligkiler, ikinci doktorasini
Anadolu Universitesi Pazarlama alaninda devam ettirdi. Ingilizce, Rusca, Tiirkce,
Azerice olmak iizere 4 dili akict sekilde konusmaktadir. 2020 yilindan itibaren Ticaret
Bakanlig1 Lisansli E-Ticaret Egitmenidir. Milli Egitim Bakanligi Onayli E-ihracat
Egitmenidir. Tiirkiye'de "E-lThracatin Hocas1" Olarak Tanmnmaktadir. 4 yil siire
icerisinde 50.000'den fazla kisiye e-ihracat egitimi vermistir. Tutyakala.com sitesini
2013 yilinda kurmus ve 2018 yilinda basarili bir sekilde Exit etmistir. Ayrica "A'dan
Z'ye E-ihracat", "Ticarette Dijital Déniisiim ve E-Ticaret", "Dijitale Kalpten Baglh
Marka" kitaplarinin yazaridir. Bosch and Siemens Firmasinda pazarlamadan, satis
planlamaya, {iriin yonetiminden bolge direktorliigliine kadar bir ¢ok alanda 10 yil
profesyonel deneyim edinmistir. Hali hazirda WORLDEF firmasinin Y6netim Kurulu
Uyesi ve ayn1 zamanda ortagidir. ShopiVerse firmasmin Kurucu Ortagi ve Genel
Midiirtidiir. 15 yildan fazla e-ticaret deneyimine sahiptir.

Fatih Gokmen hakkinda;

1991 yilinda Bursa sehrinde dogdu. Lise Ogrenimini veritabani programciligi
boliimiinde tamamladi. On lisans egitimini Selguk {iniversitesi bilgisayar
programciligi boliimiinde 1. olarak bitirdikten sonra lisans egitimini Anadolu
iiniversitesi igletme boliimiinde tamamladi. 10. yila yakin siiredir yazilim gelistirici
olarak is hayatinda tecriibeler edindi. Bir ¢cok takim caligmasinda projeler gelistirerek
ogrenmeye ve O0gretmeye ilke edindi. Yazilim gelistirme konusunda deneyimli bir
isimdir. {lk is tecriibesini Kardil Language School'da Bilgi Islem Sorumlusu olarak
edinmistir. Daha sonra, Emartek Elektrik Elektronik Makine Miihendislik Ltd.Sti'de
Bilgi Islem Personeli olarak calismistir. Uludag Universitesi Ulutek Teknoloji
Gelistirme Bolgesi'nde Element Bilgisayar Ltd.Sti'de Yazilim Gelistirme Uzmani
olarak gorev yapmistir. Bu pozisyonda JavaScript, SQL Server, Postgresql, Oracle,
Sqlite, HTML, Css, Jquery, Web Servis, C# gibi teknolojileri kullanmistir.
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2.5.3 Ekip Uyeleri
Ekip Uyeleri
o < Girisimci
Adi Ustlenecegi ! :152 !
Gorev Uzmanhk Alani ve Profesyonel Tecriibesi fle L. .
Soyadi Iiskisinin
Sorumluluklar »
Kaynagi
Orxan E-ticaret, e-ihracat, isletme ve pazarlama
CEO konularinda 15 yildan fazla profesyonel deneyime Kurucu Ortak
Isayev .
sahiptir.
CTO & Senior
Software Shopiverse'iin
Developer olarak istiraki
ShopiVerse Asp.Net,C#,HTML,JAVA,PHP JavaScript, CSS,MS | oldugu
panelinin tiim Visual Studio,PIC Programlama,Jquery,Web Worldef
Fatih yazilim ve Servis,Rest Api, MVC, OOP, Solid Principles, firmasi
Gokmen gelistirme Rabbitmgq, Redis,Postman, GraphQL, SoapUI, baglantisi ile
siireclerini Fiddler, Katmanli Mimari, Sunucu yonetimi, yetenek
yluriitmekte ve Quartz, ERP Entegrasyonu, .Netcore olarak firma
yazilim ekibine biinyesine
liderlik katilmistir.
etmektedir.
Sirketin Shopiverse'iin
operasyon, satis istiraki
ve is gelistirme oldugu
departmanlarindan Worldef
sorumlu E-ticaret, e-ihracat, dijital pazarlama, yonetim, firmasi
Sedat Ates . e . .. I N )
yoneticisidir. operasyonel siire¢ yonetimi, perakende, pazarlama. | baglantisi ile
Yonetimsel yetenek
stireclerin olarak firma
tamaminda yer bilinyesine
almaktadir. katilmigtir.
Sirketin iletisim, Shopiverse'in
marka istiraki
komgplandn’maﬁ Pazarlama, stratejik marka ve iletisim, dijital oldugu
. ve dijital . . e e Worldef
Erkil mecralar, e-ticaret, marka yonetimi, satis iletisimi
< varliklarindan . e v .. . | firmasi
Baglan ve yonetimi proje yonetimi, sosyal medya yonetimi, N .
sorumlu e baglantisi ile
. e e o1 halkla iliskiler.
yoneticisidir. yetenek
Marka ve olarak firma
kurumsal kimlik blinyesine
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Ekip Uyeleri

o <. irisimci
Adi- Ustlenecegi = ife
Gorev Uzmanhk Alani ve Profesyonel Tecriibesi fe e . .
Soyadi Iiskisinin
Sorumluluklar .
Kaynagi
calismalarini, katilmistir.
reklam ve iletisim
calismalarini
yonetir.
Operasyon Shopiverse'iin
yonetiminden ve istiraki
takimindan oldugu
sorumludur. P . Worldef
e Proje yonetimi, uluslararasi sirket kurulumu,
Enes Projeyi biitiinsel v i n . firmasi
. . magaza acilislari, finans, 6deme yontemleri, e- - .
Yesilyurt olarak organize . ; : baglantisi ile
. ticaret, e-ihracat, global pazaryerleri.
etme ve gerekli yetenek
insan kaynagin olarak firma
yoOnetimini idare bilinyesine
etmektedir. katilmistir.
Sirketin Satig
miidiirii olarak . -
Shopiverse'iin
satis L
istiraki
operasyonlarindan -
ve yonetiminden oldugu
sorumludur Worldef
Bengii . ) Satis yonetimi, e-ticaret, e-ihracat, liderlik, firmas1
- Fiyatlandirma, . N .
Ulgar .. kampanya planlama, global pazaryerleri. baglantisi ile
proje yonetimi,
satig organizasyon yetenek
Ny N olarak firma
yapis1 ve miisteri ) .
s g blinyesine
iligkileri
. S katilmistir.
yonetiminden
sorumludur.
Uluslararasi _is Shopiverse'iin
Ortaklig1 ve Is istiraki
Gelistirme oldugu
yOneticisi gorev Worldef
Ibrahim almaktadir. e-ticaret, dijital pazarlama, sinir Otesi e-ticaret, firmasi
Nart Shopiverse'iin online global pazaryerleri, dijital dontistim. baglantisi ile
yapacagi tiim is yetenek
ortakliklariin olarak firma
stratejik biinyesine
arastirmasi, katilmistir.
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Ekip Uyeleri

Adi- Ustlenecegi Gll‘;il:nﬂ
Gorev Uzmanhk Alani ve Profesyonel Tecriibesi c ...
Soyadi Iiskisinin
Sorumluluklar .
Kaynagi
ylriitiilmesi,
verimliligi ve
devamliligindan
sorumludur.
Shopiverse .Sh.o pIversen
.. istiraki
panelinin yazilim <
elistirmesinde oldugu
forusmlu dur. Yeni Asp .Net Mvc, Web Api, .Net Core, Redis, Mysql, | Worldef
Senol oie Ve ’ MsSQL, Nebim V3, Nebim Winner, Logo, Entity firmasi
Giinaydin proje . Framework, Dapper, RabbitMQ, ElasticSearch, baglantis1 ile
gelistirmelerin
. e . React, Angular. yetenek
yonetimi ile ekip olarak firma
icerisinde katk1 B .
saglamaktadir bilinyesine
' katilmistir.
Shopiverse'iin
Sirketimizde istiraki
yazilim gelistirici oldugu
Gizem Oalléllfarlfqak tadir C#, Console, Windows form, MSSQL Server, }Xﬁfﬁff
Kurnaz %ansel ﬁzerind.e OOP, 'NET-’ ASP.NET, MVC’ HTML’ CSS, baglantisi ile
o JAVASCRIPT, ANDROID STUDIO. &
gelistirilen yetenek
projelerde gorev olarak firma
almaktadir. bilinyesine
katilmustir.
Shopiverse'iin
istiraki
Shopiverse panel %%2‘1%2 ¢
Alj yaziliminda C#, Console, Windows form, MSSQL Server, firmast
Avtekin yazilim OOP, .NET, ASP.NET, MVC, HTML, CSS, baslantist ile
Y gelistirmeci olarak | JAVASCRIPT, ANDROID STUDIO o
gorev almaktadir. Zlarak firma
blinyesine
katilmastir.
Mert Partner MS Office (Word, Excel, PowerPoint),Java & Shopiverse'iin
Albayrak firmalarimizin Python, FL Studio, Photoshop, Sketchup. istiraki
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Ekip Uyeleri

o <. irisimci
Ads Ustlenecegi = ife
Gorev Uzmanhk Alani ve Profesyonel Tecriibesi fe e . .
Soyadi Iiskisinin
Sorumluluklar .
Kaynagi
yazilim ekibi ile oldugu
olacak is stirecleri Worldef
konusunda siire¢ firmast
analizlerinin baglantisi ile
olusturulmasi ve yetenek
tyilestirilmesi olarak firma
konusunda bilinyesine
calismaktadir. katilmistir.
Shopiverse'iin
istiraki
Sirketin gorsel oldugu
iletisim WORLDEF
Asli Cetin ta“sarln”flar}n.dan Ve | Grafik tasarim, marka gdrsel kimlik tasarimi. ﬁr{na51 .
gorsel iletigim baglantisi ile
ogelerinden yetenek
sorumludur. olarak firma
bilinyesine
katilmistir.
Shopiverse ile .Sh.o piverseun
e e istiraki
ilgili dijital ve oldusu
basili mecralarda g
iceriklerin Worldef
Fidan ugr ctilmesinden Icerik iiretimi, reklam ve metin yazarlig1, kampanya | firmasi
Hamidova . ’ metin yazimi, marka kimligi, basim ve iletisim. baglantisi ile
metinlerin
yetenek
olusturulmasin ve
. . olarak firma
diizenlenmesinden B .
bilinyesine
sorumludur.
katilmustir.
Miisterilerin Shopiverse'iin
onboarding istiraki
stireclerinden oldugu
Emin ;(;?cfﬁg?;lzesa E-ticaret, e-ihracat, pazaryeri entegrasyonu, test ve }Yr?;iff
Yeter P gelistirme siire¢ yonetimi. N .
kurulumlari ve baglantisi ile
pazaryeri yetenek
entegrasyonlari olarak firma
stireclerinde gorev blinyesine
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Ekip Uyeleri

Adi- Ustlenecegi Gll‘;il:nﬂ
Sovadi Gorev Uzmanhk Alani ve Profesyonel Tecriibesi fliskisinin
y Sorumluluklar ! <
Kaynagi
almaktadir. katilmastir.
Shopiverse'iin
Global pazar 133ﬁ§3
sl i | Worger
Tugce . irlama Ve’ veri Istatistik, veri analizi ve arastirmalari, veri firmasi
Bozdag anzlizi segmentasyonu. baglantisi ile
konularinda gbrev yetenek
almaktadir olarak ﬁrma
' biinyesine
katilmistir.
ShopiVerse'de
Operasyon
Ekibi'nde Global
Pazaryeri Uzmani ) o
olararlzgérev .Sh.o pIverseun
yapan Ramiz, 1?$?F1
yurtdist sirket olcugy
N Worldef
. kurulumu, 6deme . )
Ramiz . ) Global pazaryerleri, hesap agilislari, e-ticaret, e- firmasi
) sistemleri agilisi, ) N .
Hamidov marka tescil ihracat. baglantisi ile
bagvurusu ve yetenck
paiaryeri olarak firma
hesaplarinin Euﬁlesutle
acilis1 konularinda attimistir.
deneyimli olup,
egitimler
vermektedir.
Operasyon Shopiverse'iin
departmaninda istiraki
miisteri iligkileri oldugu
Avsel Nur | V€ proje destek Worldef
DZmir sorumlusu olarak | Pazaryerleri, e-ticaret. firmasi
gorev almaktadir. baglantisi ile
Hesap agiliglar1 ve yetenek
miigteri ig olarak firma
gelistirme blinyesine
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Ekip Uyeleri

Adi- Ustlenecegi Gll‘;il:nﬂ
Gorev Uzmanhk Alani ve Profesyonel Tecriibesi fe e . .
Soyadi Iiskisinin
Sorumluluklar .
Kaynagi
operasyonlarina katilmastir.
destek
vermektedir.
Shopiverse'iin
istiraki
oldugu
Sirketin kilit Worldef
Serdar miisteri yonetimi | Satig yonetimi, global pazaryerleri, e-ticaret, e- firmasi
Kandu ve satiglarindan ithracat, e-ticaret operasyonlari baglantisi ile
sorumludur. yetenek
olarak firma
biinyesine
katilmistir.
Shopiverse'iin
istiraki
oldugu
Sirketin satig Worldef
Ramazan . . firmas1
operasyonlarinda | Satig, fiyatlandirma, e-ticaret, e-ihracat. - .
Bahg¢ivanct | baglantisi ile
gorev almaktadir.
yetenek
olarak firma
bilinyesine
katilmistir.
Halil Stratejik . Stratejik
Erdogmus | Danisman Stratejik Danigman Danigsman
Emre {lban ot Stratejik Danisman Stratejik
Danigman Danigsman
Mehmet Stratejik . Stratejik
Tirkel Danigsman Stratejik Danisman Danisman
Mehmet Stratejik . Stratejik
Metin Danisman Stratejik Danisman Danisman
Okur 3 $
Omer Nart | Kurucu Ortak e-ihracat Kurucu Ortak
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Ekip Uyeleri

Adi- Ustlenecegi Gll‘;il:nﬂ
Gorev Uzmanhk Alani ve Profesyonel Tecriibesi fe e . .
Soyadi Iiskisinin
Sorumluluklar .
Kaynagi
Yatirimci
Ali Ceylan Kurucu Ortak Yazilim Kurucu Ortak
Yatirimci
Alparslan | Stratejik o Stratejik
Yildiz Danigman Lojistik ve Operasyon Danigman
Mustafa Stratejik Yazilm Stratejik
Colak Danisman Danisman
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2.6.
2.6.1

Finansal Bilgiler
Finansal durum ve faaliyet sonuclar1 hakkinda bilgiler

SHOPIVERSE TEKNOLOJI VE YAZILIM ANONIM SIRKETI ne ait TFRS standartlarina
uygun olarak sirket faaliyetlerinde 6nem arz eden veriler onceliklendirilerek hazirlanmis “Finansal
Durum Tablosu” ile sirket hasilatinin %10’unun {izerinde bakiyesi bulunan hesap kalemleri
onceliklendirilerek hazirlanan “Gelir Tablosu” asagidaki sunulmustur. Sirketin “Isletme Biitgesi”,
“Yatinnm Biitcesi”, “Gelir Kalemleri”, “Satis Hedefleri” ve ‘“Nakit Akim Tablosu”nu da iceren

finansal bilgilerine asagidaki kutu ig¢erisinde bulunan linkten erisebilirsiniz.

https://invest.fonbulucu.com/kampanya/EDDPOW#finance

Finansal Durum Tablosu
Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 | 30.05.2023
Donen Varhklar 1.437.712 1.713.461
Nakit ve Nakit Benzerleri 755.286 1.478.064
Kasa 419.725 1.205.847
Bankalar 335.561 227.037
Devreden KDV 0 45.180
Ticari Alacaklar 682.426 25.397
Alicilar 682.426 25.397
Stoklar 0 210.000
Verilen Siparis Avanslari 0 210.000
Duran Varhklar 55.105 98.266
Maddi Duran Varhklar 55.105 98.266
Demirbaglar 55.105 98.266
Maddi Olmayan Duran Varhklar 0 0
Kisa Vadeli Yiikiimliiliikler 1.129.052 1.557.077
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https://invest.fonbulucu.com/kampanya/EDDPOW#finance

Finansal Durum Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 | 30.05.2023

Finansal Borglar 158.774 319.567
Odenecek Vergi ve Fonlar 116.965 200.051
Odenecek Sosyal Giivenlik Kesintileri 40.684 118.391
Donem Kar1 Vergi ve Diger Yasal Yiikiimliilik Karsiliklar 1.125 1.125
Ticari Borclar 757.778 1.037.684
Saticilar 59.333 130.504
Alman Siparis Avanslari 698.445 907.180

Diger Borg¢lar 212.500 199.826
Ortaklara Bor¢lar 212.500 0
Personele Borglar 0 199.826

Uzun Vadeli Yiikiimliiliikler 0 0

Finansal Borclar 0 0
Ticari Borclar 0 0
Diger Borg¢lar 0 0
Ozkaynaklar 363.765 254.650

Odenmis Sermaye 360.000 1.800.000
Sermaye 1.800.000 1.800.000
Odenmemis Sermaye (-) -1.440.000 0
Sermaye Yedekleri 0 0
Gecmis Yillar Karlar 0 3.765
Gecmis Yillar Zararlar: 0 0
Net Donem Kari 3.765 0
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Finansal Durum Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 | 30.05.2023
Net Donem Zarari 0 -1.549.115
AKTIF TOPLAMI 1.492.817 | 1.811.728
PASIF TOPLAMI 1.492.817 1.811.728
Gelir Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 | 30.05.2023
Hasilat 1.184.833 42.116
Yurti¢i Satiglar 1.137.500 307.586
Diger Gelirler 47.333 39.615
Satistan Iadeler (-) 0 -305.085
Satislarin Maaliyeti -1.076.740 | -1.121.524
Satilan Hizmet Maliyeti (-) -1.076.740 | -1.121.524
Esas Faaliyet Kari 0 0
Esas Faaliyet Zararn -102.984 -41.762
Genel Yonetim Giderleri (-) -102.984 -41.762
Finansman Giderleri (NET) 0 0
Vergi Giderleri -1.125 0
Donem Kar1 Vergi ve Diger Yasal Yiikiimliiliikk Karsiliklar 1125 0

)
Olagandis1 Kar/Zarar -219 1.340
Diger Olagandis1 Gelir ve Karlari 0 2.040
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Gelir Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 | 30.05.2023

Diger Olagandis1 Gider ve Zararlar (-) -219 -700
Olagan Kar/Zarar 0 0
NET KAR/ZARAR 3.765 | -1.119.829

2.6.2  Fon kaynaklar: ve finansman yapis1 hakkinda bilgiler

Kampanya profilinde, sirketimizin daha dnce aldig1 ve kisa, orta ve uzun vadede bagvurmay1
planladig1 tesvik ve hibe programlariyla ilgili bilgiler yer almaktadir. Sirketimiz, fon kaynaklarmin
kullanimina iliskin herhangi bir hukuki veya idari sinirlama altinda degildir. Ayrica, sirketimizin
mevcut paydaglari, diger {giincii kisiler, kurumlar veya resmi idarelerle herhangi bir borcu
bulunmamaktadir. Planlarimiza gore, alinacak olan fonlama sayesinde nakit akisi ongoriilerimiz
dogrultusunda faaliyet doneminin ilk 10 ay1 igerisinde nakit yakma silireci tamamlanacak ve
gelecekteki faaliyetlerimizi 6z sermaye ve ikinci bir kitle fonlama kampanyasiyla yonetmeyi
planlamaktayiz. 2027 yil1 itibariyle Tiirkiye'den bu alanda Unicorn ¢ikarmay1 hedeflemekteyiz. Bu
dogrultuda yan iiriinlerin hizli bir sekilde uygulamaya alinmasi ve global ¢apta marka bilinirliginin
daha da arttirilmasi i¢in yeni yatirim turlar1 da duyurulacaktir. Sirket finansallarinda belirtilen 30
Mayis 2023 itibariyle Net Kar/Zararin (-)b 1.119.829 goriinmesi ve alinan siparis avanslarinin b
907.180 gosterilmesi kontroliimiiz altindadir. ShopiVerse yazilim teknolojisini kullanan firmalar
devlet tesviklerinden faydalanabilmektedirler. Ilgili tesviklerden yararlanabilmek igin belirli
stireclerden gegmektedirler. Bu siirecler ortalama 3-6 ay alabilmektedir. Bu donemde ilgili firma ile
sOzlesme yapilmakta ve 6n 6deme olarak %50 6deme talep edilmektedir. Alinan avans 6demesinin
faturalandirilmasi durumunda net kar/zarar durumu sifirlanacak ve kalan %50 6demenin alinmasi
durumunda da net kar/zararin pozitif duruma gececektir.
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2.7.  Hukuki Durum, Belge ve Odiiller
Hukuki Durum
Hukuki Durum

Girigimle ilgili herhangi bir yasal engel bulunmamaktadir ve yiiriitiilen hi¢bir hukuk
davas1 mevcut degildir. Ayrica, liglincii sahislara kars1 baglatilmis herhangi bir dava da s6z
konusu degildir.

Patent, Lisans, Marka Tescil ve Belgeler

+ Ingiltere Marka Tescili 35
* Tiirkiye Marka Tescili 35
* Tiirkiye Marka Tescili 42
* ABD Marka Tescili

Odiil ve Basarilar

» Fruugo Ingiltere Partnerlik S6zlesmesi
» Tradebyte Almanya Partnerlik S6zlesmesi
* Noon Korfez Partnerlik S6zlesmesi

* Allegro Polonya Partnerlik S6zlesmesi
* Ozon Rusya Partnerlik S6zlesmesi

* Referans Mektubu

» Referans Mektubu

* Referans Mektubu

» Referans Mektubu

» Referans Mektubu

» Referans Mektubu

» Referans Mektubu

» Referans Mektubu

* Referans Mektubu

» Referans Mektubu

* Referans Mektubu

* Deloitte FAST50 ShipEntegra #1

* WORLDEEF Faaliyet Raporu

Belgeler ektedir.
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3. KAMPANYA HAKKINDA BIiLGILER
3.1. Genel Gerekce ve Temel Bilgiler

ShopiVerse yazilim teknolojisinin kurucu ortaklart WORLDEF ve ShipEntegra ortaklari
olmas1 nedeniyle finansal ag¢idan giiclii bir altyapiya sahiptir. Fonlama talebinin olusmasi esasen
mevcut miisterilerin, partnerlerin ve ekosistemin diger paydaslarimin talebi dogrultusunda
gerceklesmistir.  Kitle fonlama sayesinde belirtilen hedef kitleleri bir marka elgisine
dontstiiriiliiyorken, daha orta ve kii¢iik Olcekli yatirnmcilarin da bu firsattan yararlanmalarina
olanak saglanmaktadir. Yapilacak fonlama ile mevcut ekibin daha da genisletilmesi ile yazilimin
daha da hizli gelistirilmesi planlanmaktadir. Ayrica uluslararast marka bilinirliginin arttirilmasi ig¢in
gerekli global iletisim faaliyetleri gergeklestirilecektir.

3.2. Fon Kullanim Yeri

Fonlama Kampanyasinin basarili olmasi durumunda elde edilen fonlar asagida verilen
sekilde ve siirelerde kullanilacaktir. Fonun kullanim siiresi igerisinde her alti ayda bir ve her
durumda fonun kullanimi tamamlandiginda bagimsiz denetim raporu hazirlanarak kampanya
sayfasinda yayinlanacak ve ayrica yatirnmcilar ile paylasilacaktir. Toplanan fonlarin ilan edilen
amacina uygun olarak kullanilmasindan yonetim kurulunun sorumludur.

Toplanan fon;

14.000.000 TL'si Personel Giderleri amaciyla 01.08.2023 - 01.08.2024 tarihleri arasinda,
3.000.000 TL'si Fuar, Pazarlama, Reklam Giderleri amaciyla 01.08.2023 - 01.08.2024 tarihleri
arasinda, 1.000.000 TL'si Altyap: giiclendirme ve gelistirme amaciyla 01.08.2023 - 01.08.2024
tarihleri arasinda, 2.000.000 TL'si Platform Kullanim Ucreti, MKK ve Takasbank Islem ve
Hizmet Bedelleri, Ihrac Bedeli amaciyla 01.08.2023 - 01.09.2023 tarihleri arasinda kullanilacaktir.

Kampanya sonrasinda elde edilen briit gelirden kampany a i¢in yapilan giderler fatura
karsihig1 6denecek olup, ayrica Platform Kullanim Ucreti olan toplanan fonun KDV hari¢ %8’i yine
fatura karsiliginda 6denecektir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'i + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'1 + BSMV tutarinda islem ficreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girigim sirketi tarafindan 6denecektir.

Kampanya sonunda toplanan fondan elde edilecek net gelir toplanan fonun %90 ila %92’si
aralifinda gergeklesektir.
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Rapor halinde eklerde goriilebilir. (EK2)

3.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyari: Bu boliimii okumadan 6nce bilgi formunu basindaki “UYARI” kismini tekrar
okuyunuz.

SHOPIVERSE TEKNOLOIJI VE YAZILIM ANONIM SIRKETI Girisim Sirketinin gelir
kalemleri Kurulum Ucreti , Ciro Komisyon Geliri , SMS Network Model Geliri , WMS Komisyon
Geliri , SFC Model Geliri ve Aylik Paket Modeli Geliri kalemlerinden olusmaktadir.

Bu gelir kalemlerine gore ve bes yillik siirecte 4.120.267.000 TL ciro yapmasi
planlanmaktadir.

3.4. Gecmis Kampanyalar
Yoktur.
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4. RISK FAKTORLERI

Bu boliimde; girisim sirketine ve faaliyetlere, girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin i¢inde
bulundugu sektore, ¢ikarilacak paylara ve yatirim karar1 verilmesinde 6nem tasiyan diger risklere
yer verilmistir.

4.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere Iliskin Riskler

Global Rakipler: Global rakiplerin uzun siiredir faaliyet gosteriyor olmasi, marka bilinirligi
anlaminda ShopiVerse agisindan risk teskil etmektedir.

Siber Giivenlik: Global olarak hizmet sunacak ShopiVerse yazilim teknolojisi iizerinden
iiretici, satigicy, iirlin, fiyat, stok, depo gibi bir¢ok bilgi barindirilacaktir. Bu bilgilerin giivenliginin
saglanmasi hayati onemlidir. Bununla ilgili gerekli giivenlik 6nlemleri alinmistir.

Doviz Kuru Risk Yonetimi: Artan doviz kuru karsisinda toplanan fonlar, sirkete aktarilacak
ancak sermayenin deger kaybetmemesi icin USD ve/veya EURO hesabinda tutulacaktir.

Satis/Pazarlama Risk Yonetimi: Gelistirilen tirlinlerin pazara tanitim1 ve yeni kullanicilarin
kazanimi i¢in geleneksel ve dijital reklam mecralar1 kullanilacak. Dogru mecralarin se¢imi igin
medya satin alma ve planlama ajanslarindan destek alinacaktir.

Denetim ve Raporlama Risk Yonetimi: Sirketin kurulusu ile birlikte Bagimsiz Denetim
Sirketi ile anlasilarak belirli periyotlarla Bagimsiz Denetim raporu hazirlatilarak kamuoyuna
duyurulacaktir. Sirketin tiim stiregleri seffaf, hesap verilebilir ve gerekli denetim standartlarina
uygun sekildedir. Ayrica Kitle Fonlamas1 Tebligi hiikiimlerine tabi olan sirketimizin bu hiikiimler
cercevesinde yiikiimliilikkleri de yerine getirilecektir. fonbulucu Platformu Takip, izleme ve
Raporlama Birimi ise aylik olarak siire¢leri izleyerek yatirimcilara 6zet raporlar sunacaktir.

Yatirim Risk Yonetimi: Kampanyada toplanan fona ilave olarak ilerleyen dénemlerde yeni
sermaye ihtiyaci olusmasi halinde tekrardan kitle fonlama kampanyasi veya nitelikli yatirimcilardan
sermaye ihtiyaci karsilanacaktir.

Ekip Sadakati: Sirketin mevcut ekibi ve yakin gelecekteki ekibi uzun vadeli olarak elde
tutabilmesi de 6nemli konulardandir. Bununla ilgili de sirket biinyesinde ekibin motivasyonunu
yeterli diizeyde tutacak ve sirket bagliligin1 ve inancini pekistirecek caligmalar yiiriitiilmektedir.

4.2. Sektore iliskin Riskler

Yazilimin SWOT analizinde de goriildiigii tizere, riskler arasindaki konulardan biri de sektor
bagimli bir ¢éziim olmasidir. Global ¢6ziim sunuldugu igin iilkelerarasi politik sikintilar, kiiltiirel
degisiklikler, fors major durumlarinin yasanma ihtimali bu siirecte risk tasimaktadir.

4.3. Paylara Iliskin Riskler

Kampanyadan pay alarak ortak olan ger¢ek ve/veya tilizel kisiler paylarmi satmak
istediklerinde ikincil pazar noktasinda hizli hareket edemeyebilirler. Bu durum bir likidite riskinin
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olugmasina sebebiyet verebilir.

4.4. Diger Riskler

Yoktur.
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S. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
5.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
5.1.1. Tiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Toplanan fon karsiligi yatirumcilara verilecek paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak
paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklinde olup, toplanan fon karsiligi yatirimcilara verilecek
paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklindedir.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.0545 TL ve Paylarin Toplam Nominal Degeri ise;
1090000 TL'dir

Mevcut Ortakhk Yapisi:

Worldef Ventures Teknoloji Yatirim A.S(A): %45

Ali Ceylan: %20

Fatih Gokmen(A): %15

Orxan Isayev(A): %10

Alparslan Yildiz(B): %5

Mustafa Colak(B):%5

Fonlama Sonrasi1 Ortakhk Yapisi:

Worldef Ventures Teknoloji Yatirim A.S (A): %41.85

Ali Ceylan: %18.60

Fatih Gokmen(A): %13.95

Orxan Isayev(A): %9.30

Alparslan Yildiz(B): %4.65

Mustafa Colak(B):%4.65

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar: %5

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Bedelsiz Paylar: %2

Bedelsiz Pay Hediye Kampanyasi

Yatirim turumuzun baglama tarihi olan 8 Haziran Persembe saat 10:00 itibari ile 7 is
giinii icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yapilan yatirimlarda yatirimcilara %40 fazladan
pay verilecektir. Bu kampanya 7 is giinii ile sinirlt olup, 16 Haziran Cuma aksami 23:59'da sona
erecektir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda yatirimcilarin hesaplarina
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aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar kurucu ortaklarin paylarindan oransal olarak
dagitilacaktir.

5.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler

Platformumuzda kampanya yapan tiim girisimlerin pay gruplarindan bagimsiz olarak
cikarilacak her bir paymn Birim Satis Fiyat1 1 (Bir) TL’dir. Cikarilacak pay adetleri hesaplanirken
Girisim Sirketi’nin mevcut sermayesi ve ihtiya¢ duydugu fon miktar1 ana parametre olarak alinir.
Satis fiyatlar1 hesaplanirken 1 Pay icin 1 TL sabit alinir ve dolayisi ile ¢ikarilacak pay adetleri her
bir Girisim Sirketi i¢in degiskendir. 1 TL pay fiyat1 baz alindiginda her bir paymn Nominal Birim
Degeri 1 TL’nin altinda olusur. Payin Nominal Birim Degeri ile Payin Birim Satis Fiyat1 arasinda
gerceklesen fark ile pay satislart primli gergeklestirilmektedir. Bu sayede yapilacak sermaye artisina
girisimin mevcut pay sahipleri katilmazlar.

Cikarilacak Paylarin Nominal Birim Fiyatlar1 hesaplanirken Yatirimeilarin fonlama sonrasi
sermaye icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi parametreleri kullanilmistir.

Toplam Satisa Sunulan Paylar 20.000.000 Adet olup, Cikarilan Paylarin Birim Satis Fiyati: 1
TL’dir.

5.1.3.  Hak, yukumliiliik ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Cikarilacak paylar TTK ilgili mevzuatina gore c¢ikarilmistir. Grubu ne olursa olsun
Cikarilacak Paylarin Birim Satig Fiyatlar1 arasinda bir fiyat farki uygulanmamakla birlikte hak ve
getirecegi ylikiimliiliikler ve bu haklarin kullanim bakimindan farkliliklar bulunmaktadir. Temettii
haklar1 tiim ¢ikarilan paylar icin esittir. Paya Dayali Kitle Fonlamasi Tebligi’nin 16. Maddesinin 3.
Fikrasinda ‘Yatirimcilara verilecek paylardan dogan ortaklik haklari ile varsa bu paylara iliskin
imtiyazlar bilgi formunda agikca belirtilir. Nitelikli yatirnmcilar hari¢ olmak {izere yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz fark: yaratilamaz.” Maddesi geregi Nitelikli Olmayan yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki bulunmaz.

Kampanyanin basarili fonlanmasi akabinde kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak
olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan yatirimcilarin paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina
kaydilestirilecektir. Bu kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacagindan, yatirimcilarin kredi
kartlar1 veya EFT yolu ile yapacaklari pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalari
gerekmektedir.

Sermaye Piyasas1t Kurulu'nca yayimnlanan Paya Dayali Kitle Fonlamasi: Tebligi’nin 16’nc1
maddesinin yedinci fikras1 kapsaminda girisim sirketinin mevcut ortaklarinin, kampanya siirecinin
basladig: tarihi takip eden ii¢c yil icerisinde miras, mirasin paylasimi, esler arasindaki mal rejimi
hiikiimleri, cebri icra ve nitelikli yatirimcilara veya kendi aralarinda yapilacak devirler disinda
paylarin1 devredemeyecekleri hiikkme baglanmistir.

5.2. Talep, Satis ve Dagitim Siireci
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5.2.1.  Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler

Kampanyadan pay almak isteyen tiim yatirimcilar invest.fonbulucu.com Paya Dayali Kitle
Fonlama Platformu’nun internet sitesine giderek veya dogrudan kampanya linki olan

https://fnb.Ic/EDDPOW linkine giderek Yatirnm Yap butonunu kullanarak kampanyalardan pay

alabilirler.

Nitelikli olmayan her bir yatirimer asgari 1 TL ve Azami 150.000 TL yatirim yapabilir.
Ancak profilinde Yatirimci Kayit Formunda bulunan Gelir Beyani boliimiine yillik gelirini (600.000
TL'den daha yiiksek ise) girer ve kaydederse beyan edilen gelirin %10 'u oraninda yatirim limiti
tanimlanir. Bu tutar her durumda 600.000 TL'yi agsamaz.

Her Pay Satin Alim Islemi &ncesi Paya Dayali Kitle Fonlamas: Faaliyetleri Genel Risk
Bildirimi’ni okuyup, anladiginiza ve kabul ettiginize dair islemin onaylanmas1 gerekir.

Pay Satin Alma Islemi gerceklestigi andan itibaren 48 saat igerisinde Cayma Hakkiniz1
kullanarak satin alma isleminden vazgegebilirsiniz. Bu islemi gergeklestirmek icin Profilinize giris
yaparak Cayma Hakki1 Kullanim butonuna basmaniz yeterlidir. Isleminiz otomatik olarak baslar ve
higbir kesinti olmadan 6demeniz iade edilir.

%20’ye kadar fazla fonlama izni bulunan kampanyalarda olusan Nominal Birim Fiyat alinan
ek fonlama talebinin yiizdesine gore bir aralikta olusur ve ek talebe iliskin olarak ¢ikarilan paylar o
oranda artirtlir. Bu durumda talep edilen paylarda bir kesinti olmayacagi gibi kismi bir iade
yapilmaz.

Talep Edilen Toplam fonun asilmasi durumunda kismi iade yapilir.

Kampanya siiresinin bitis tarthinden 6nce hedeflenen fon tutarinin toplanmasi durumunda
Platform diledigi anda kampanyay1 sonlandirabilir. Bu durumu kampanyadan pay satin alan tim
yatirimcilar ve kampanya sahibi tarafindan pesinen kabul edilmistir.

5.2.2. Odeme ve iade siireci hakkinda bilgiler

Pay alim ekraninda Kredi Karti veya EFT segenegi secilerek pay satin alinmasi
gergeklestirilir. Pay satin alindiginda 6deme dogrudan Takasbank’a ulasir ve adiniza bloke edilir.
Her bir yatirnmci1 ancak kendi adina diizenlenmis bir kredi karti veya kendisine ait bir banka
hesabindan 6deme yapabilir. EFT secenegi kullanilarak satin alinan paylar EFT nin Takasbank’a
ulagmas1 ve dogrulanmasi akabinde gegerlilik kazanir. Bu siire igerisinde islem Profilinizde
Yatirimlarim béliimiinde ‘Beklemede’ olarak goriintiilenir.

Basarili olsun olmasin tiim kampanyalarda toplanan tiim fonlar Emanet Yetkilisi
Takasbank’ta adiniza bloke edilir ve gerekli prosediirler gergeklesene kadar Girisim Sirketini
aktarilmaz. Hedeflenen fonun toplanamamasi durumunda 6demeniz 6deme yonteminiz dikkate
alinarak hesabiniza veya kredi kartiniza bir kesinti olmadan iade edilir.

Toplanan fonlar i¢in Girisim Sirketine aktarilana veya size iade edilene kadar gecgen siire
icerisinde, Takasbank tarafindan bir nemalandirma islemi yapilmamaktadir. Odemelerinizin
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nemalandirilmayacagini ve nema talebinde bulunmayacagimzi dair Uyelik S6zlesmesinde hiikiim
bulunmamakta olup bu durumu islem gerceklestiren kisi kabul etmis sayilir.

5.2.3.  Tahsisat ve dagitim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarinin iizerinde bir fonlama talebi gelmesi durumunda pay satin almak
isteyen tlim yatirimcilara pay verilmesi esas ilkedir. Bu durumda fonlamanin kapanmasini
miiteakip, 6deme yapmis ve onaylanmis yatirimcilara fazla fonlamanin % kag¢ fazla olustuguna
bakilarak, ayni oranda daha az pay verilir ve fazla 6denen tutar kismi iade islemine tabi tutularak
finansal kapanislar yapilir. (Ornek: 100 Pay talep ettiginiz bir kampanyada 2 kati talep toplanmasi
durumunda size 50 Pay verilir ve kesilen pay oraniniza gore fazla 6demeniz size iade edilir.)

Ancak bir Milyon TL’nin iizerinde fonlamalarda fazla talep gelmesi durumunda, yapilacak
pay kesintileri ve kismi iadelerde Nitelikli Yatirimcilarin pay kesintisi ve iadeleri en son
degerlendirilerek tahsisat ve dagitim yapilir. Oncelikli olarak Nitelikli Olmayan Yatirimcilar igin
pay kesintisi ve iadesi ile birlikte dagitim1 yapilir.

Kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan
yatirimcilarin - paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina kaydilestirilecektir. Bu  siireg
tamamlanana kadar girisim sirketi adina bloke edilen fonlar aktarilmaz.

Paylarin kaydilestirilme islemleri girisim sirketinin yiikiimliiliigiinde olup, platform
tarafindan gerekli bilgi, belge temin edilir ve yonlendirme yapilir.

Pay sahipleri MKK 'nin uygulamasi e-Yatirimer uygulamasi {izerinden adlarma
kaydilestirilen paylar1 takip edebilirler.

5.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Kredi Kart: ile yapilan Pay Satin Alim Islemlerinde Takasbank tarafindan anlagmali olarak
Odeme Sistemleri Hizmeti alman Payten/Paratika Odeme Sistemleri tarafindan islem iicreti alinir.
%1,49 oranindaki tutar 6deme islem komisyonu olarak kredi kartiniza 6deme esnasinda yansitilir.

EFT ile yapilan O6demelerde EFT iicreti hesabiniz olan bankaya gore degisiklik
gostermektedir. EFT génderim Ucreti pay alim1 gerceklestirene aittir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri igin acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'i + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'i + BSMV tutarinda islem {creti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girigim sirketi tarafindan 6denecektir.

Toplanan fondan ve ancak kampanyanin basarili fonlanmasi durumunda Platform Kullanim
Ucreti olarak Girisim Sirketi Platform’a KDV harig toplanan fonun %8’i kadar 6deme yapacaktir.

Girisim Sirketi kampanyasiin degerlendirmeye tabi tutulmasi ve platformda listelenmesi
icin 10.000 TL + KDV 6deme yapmustir.
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6. PLATFORM HAKKINDA BILGILER
6.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler
Ticaret Unvam : GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A_S.

Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next Level

Merkez Adresi A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara
Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021

Sermayesi : 25.500.000,00 TL

Basarih Kampanya Sayisi : 70

Basarisiz Kampanya Sayisi : 10

Aracilik Edilen Fonlama 342.154.507 TL

Tutar:
Telefon Numarasi : 0312504 08 08
Internet Sitesi : invest.fonbulucu.com

6.2. Ortaklik Yapisi

Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I;akkl
Grubu Tutar Oran ()
(TL) (%)

Hakan Yildiz A 9.528.239 37.37 37.37
Hakan Yildiz B 2.548.082 9.99 9.99
Duran Sarikaya C 2.547.450 9.99 9.99
Ahmet T. Kesli B 909.118 3.57 3.57
fonbulucu Girisim Sermayesi Yatirim C 765.000 3 3
Fonu

MaQasid Portfoy Yonetim A.S. B 545.055 2.14 2.14
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1

Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I(;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Yavuz Kus B 545.055 2.14 2.14
Giiveng Kockaya B 545.055 2.14 2.14
Vahit Altun B 545.055 2.14 2.14
O. Mutlu Topal B 510.000 2 2
Umut Utku Tasdemir B 510.000 2 2
Mustafa Oner B 382.500 1.5 1.5
Mustafa Sak B 363.370 1.42 1.42
Dilek Seferoglu A 363.370 1.42 1.42
Mehmet Ozdamar A 255.000 1 1
Nalan Uysal B 255.000 1 1
Ismail Yormaz B 255.000 1 1
Abdusamea Gaith Shabani B 255.000 1 1
Veysi Isler B 255.000 1 1
Mustafa Atilla B 255.000 1 1
Vedat Cavusoglu B 255.000 1 1
Fatih Sahin B 255.000 1 1
E?ertﬁpz ‘C;i.risim Arge ve Dan. Finansal B 181.685 0.71 0.71
Abdulhakim Coskun B 181.685 0.71 0.71
Yal¢in Kogak B 181.685 0.71 0.71
Ahmet Giider B 181.685 0.71 0.71
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1

Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I(;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Elvan Sevi Bozoglu B 181.685 0.71 0.71
[B)lal(;ik\f:?[iil:; BA111§1m Teknolojileri Fin. B 181.685 0.71 0.71
Mehmet Hesapgioglu B 178.500 0.7 0.7
Hikmet Goksoy B 178.500 0.7 0.7
Emin Kemal Hesapgioglu B 178.500 0.7 0.7
Recep Tiritoglu B 127.500 0.5 0.5
Ibrahim Ulukaya B 127.500 0.5 0.5
Mehmet Sacit Sungu B 102.000 0.4 0.4
Murat Nuri Avel B 102.000 0.4 0.4
Fatih Koleoglu B 90.842 0.36 0.36
Hiiseyin Ciftci B 85.842 0.34 0.34
Enis Yurdatapan B 66.185 0.26 0.26
Giirsel Bayat B 51.000 0.2 0.2
Tezcan Altunordu B 51.000 0.2 0.2
Kivileim Cayh B 51.000 0.2 0.2
Yasemin Topal B 51.000 0.2 0.2
Perihan Yildiz Topal B 51.000 0.2 0.2
Mustafa Emre Topal B 51.000 0.2 0.2
Perihan Topal B 51.000 0.2 0.2
Ahmet Altug Oguz B 51.000 0.2 0.2
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I;akkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“0)
Sum Kogluk Egitim Danigsmanlik A.S. B 51.000 0.2 0.2
Didem Kiris B 36.337 0.14 0.14
Mustafa Sezgin B 25.500 0.1 0.1
Fatih Durgut B 4.335 0.02 0.02
TOPLAM 25.500.000 100 100
6.3. Yonetim Kurulu Uyeleri
Platform’un Yénetim Kurulu Uyeleri
Sermayedeki
Adi-Soyadi / R Atanma Ki‘lan Payl
. Gorevi/Unvam _ Gorev
Ticaret Unvam Tarihi .o
Siiresi
(TL) (%)
Hakan Yildiz N 10/02/2023 | 1.095Gin | 12.076.321 | 47.36
Efe Duran Sarikaya | YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 2.547.450 | 9.99
Umut Utku . .
TASDEMIR YK Uyest 10/02/2023 1.095 Giin 510.000 2
Dr. O. Mutlu Topal | YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 510.000 2
Dilek Seferoglu YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 363.370 1.42
Dr. Yal¢in Kogak YK Baskani 10/02/2023 1.095 Giin 181.685 0.71
Biisra Kalay YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 0 0
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6.4. Yatirim Komitesi

Yatirim Komitesi Uyeleri

Sermayedeki Pay1
Uzmanhk Alan ve

Profesyonel Tecriibesi

Adi-Soyadi Gorevi/Unvam
(TL) (%)

Hakan Yildiz Yatirim Komitesi Uyesi | Girisimcilik Finansmani 12.076.321 | 47.36

Biilent Giimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Yazilim ve Teknoloji 0 0

Hiiseyin Cift¢i | Yatirim Komitesi Uyesi | Isletme ve Finans 85.842 0.34

Emre Akgiimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Girisim, Start-up 0 0

Vahit Altun Yatirim Komitesi Uyesi | Ekonomi ve Mali Analiz 545.055 2.14
6.5. Inceleme Sonuclari

ShopiVerse, e-ticaret yapan lireticilerin ve e-ihracatcilarin ihtiyacindan yola c¢ikilarak olusturulan,
global pazaryeri ve yurtdisi depo yazilim ¢oziimiidiir. Sinir 6tesi e-ticaret siirecinin tamamini tek
panelden yonetme olanagi sunmaktadir. Toplam 20.000.000 TL fona ihtiyact s6z konusudur.
Satmak is modelinde iireticiler ve saticilar ShopiVerse'iin gelismis yazilim teknolojisi sayesinde
tiriinlerini ve stoklarini diledikleri kaynaktan havuza cekebilir. Ilgili havuzdan Amazon, eBay,
Wallmart, Zalando, Etsy gibi 50 fazla satis kanalinda listeleyebilirler. Ayrica 20'den fazla {ilkede
faaliyet gosteren 40'tan fazla depo ile biitiinlesmis bir sekilde caligabilirler. ShopiVerse teknolojisi
sayesinde, firmalarin sinirétesi e-ticaret stirecinde dogru depo, dogru fiyat, kolay entegrasyon, tam
otomasyon gibi ¢oziimler sunulmaktadir. Envanter, stok, fiyat, siparis, lojistik yonetimi, uluslararasi
e-ticaret depolari, raporlama, yapay zeka tabanl analitik pazar analizi tek panelden kolay ve hizl
bir sekilde yonetilebilir. Geriye sadece iriinii iiretmek veya tedarik etmek ve ilgili pazarlarda
iletisimini yaparak satilmasi kalmaktadir. Sattirmak is modelinde iireticiler ShopiVerse'nin stok
havuzuna eklenirler. Boylece tireticiler ShopiVerse sayesinde, Avrupa ve Amerika'da e-ticarete
uyumlu iretici arayan 2 milyondan fazla Shopify ve pazaryeri saticilarinin kendilerine ulagsmasina
acik hale gelirler. Global saticilar ShopiVerse panelinde listelenen iireticilerin triinlerini kolay ve
hizl1 bir sekilde kendi Shopify magazalarinda ya da pazaryerlerinde listeleyebilirler. Boylece tiim
siparis, tedarik ve faturalasma siireglerini {ireticiler ve saticilar tek panelden kolay bir sekilde
yonetebilirler. Global capta faaliyet gdsteren ShopiVerse yazilim teknolojisi, 6deme, lojistik, depo,
erp, raporlama, analiz vb. konularda yapay zeka tabanli ¢coziimlerin sunulmasinda da caligmalarini
yiriitmektedir. Tiirkiye'de rekabet durumunu inceledigimizde, mevcutta e-ticaret ekosistemine bu
capta hizmet verme konusunda rakip firma bulunmamaktadir. Global rakipler incelendiginde,
bir¢ok firmayla karsilagmaktay1z fakat esneklik agisindan ShopiVerse diizeyinde ve ¢apinda hizmet
verebilen rakip firmanin ¢ok az oldugu goriilmektedir. Statista 2022 verilerine gore 2027 diinya e-
ticaret hacmi 8 trilyon dolar1 asacaktir. Diger taraftan worldfactbook'un 2021 verilerine gore 2027
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yilina geldigimizde her 3 aligveristen 1'i e-ticaret aracilifi ile gerceklesecektir. Finansal projeksiyon
incelendiginde; temin edilecek fonun agirlikli olarak ekip ve isletme giderleri i¢in kullanilacag:
goriilmektedir. Fonlama ile de birlikte, kurumsal satislarini hizlandirmayir amaglayan girisim
sirketinin bes yilin sonunda 4 Milyar 142 Milyon TL’yi askin bir gelir hedefledigi goriilmektedir.
Yatinm komitemizce yapilan degerlendirme sonunda oy birligi ile girisimin talep ettigi fonu
toplayabilmesi i¢in platformumuzda yatirim turuna ¢ikarak bir kampanya yapmasma karar
verilmistir.

Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri
Adi-Soyadi SART/SERH
Hakan Yildiz SERHI YOKTUR.
Biilent Giimiis SERHI YOKTUR.
Hiiseyin Ciftci SERHI YOKTUR.
Emre Akgiimiis SERHI YOKTUR.
Vahit Altun SERHI YOKTUR.

6.6. Degerlendirme Politikasi

Platformumuz Degerlendirme Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karart ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir. Bu ydnergenin amaci,
Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’ye ilgili mevzuata uygun olarak basvuru yapan Girisimci
veya girisim Sirketinin Bilgi Formunun onaylanmasina ve Paya Dayali Kitle Fonlamasi Tebligi (111
— 35/A.1) Ek-2’de asgari unsurlar1 belirlenen fizibilite raporunun incelenmesine yonelik olarak
objektif degerlendirme 6lgiit ve yontemlerini igeren Yatirim Komitesi degerlendirmesine iliskin ilke
ve esaslar1 diizenlemektir.

Platform’a yapilan basvurularda ilgili mevzuata uygun olarak, Girisim sirketine doniisme
potansiyeli tasiyan teknoloji faaliyeti ve/veya liretim faaliyeti yiiriitmek i¢in kaynak ihtiyaci olan is
fikirleri degerlendirmeye alinir.

Girisimei veya Girisim Sirketi ¢evrimigi olarak sunulan bagvuru formunu doldurur. Bu
formda asagidaki maddelerden Girisim Sirketinin daha 6nce kurulup kurulmadigina goére temin
edebildikleri bilgi ve belgeler ile Sermaye Piyasast Kurumu tarafindan Bilgi Formunda istenen
diger bilgi ve belgeler bulunur.

* Girisiminin Sektori,

* Girisiminin Kategorisi,

» Uriin veya Hizmetlerinin hitap ettigi bolge (Ulusal/Global),
* Miisteri sayist,
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* Son bir y1l igerisinde diizenledigi fatura toplami,

« Girisimciyi ve/veya ekibini tanitici bilgiler,

* Girisimini ve/veya Girigim Sirketini tanitic1 bilgiler,

* Resmi olmayan proje ortaklar1 ve/veya hissedarina ait bilgiler,

* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin web sitesi,

* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin sosyal medya hesaplar1 ve takipgi sayilari,

* Girisimini anlatan fotograf, video, ¢izim ve metinler,

* Mevcut Durum Raporu,

* SWOT Analizi,

* Aldig1 devlet destekleri,

* Aldig1 Yatirimlar,

* Bes y1llik Is Plani,

* Fizibilite Raporu,

* Pazar Analizi ve Rakip Analizi,

* Bes Yillik Isletme Biitcesi, Bes Yillik Yatirm Biitcesi,

* Finansal Tablolar (Ge¢mis Gergeklesen ve 5 yillik Tahminleri igeren),

* Girisim Sirketi kurulmus durumda ise sermaye ve ortaklik yapisi,

» Kampanya kapsaminda satmak istedigi hisse miktar1 ve pay bedelleri,

* Nitelikli Yatirimer igin ayrilan pay miktar: (1.000.000 TL’nin iizerindeki fon talepleri
icin min. %10),

* Finansal Kaynak Talep Tutar1 (Fonlama Tutar1)

Yatirnm Komitesi bagvurular1 6ncelikle ilgili mevzuata uygunluguna goére bir degerlendirme
yapar ve su durumlari dikkate alir. Degerlendirmede objektif kriterlere gore Proje Danigsmani
tarafindan raporlanan Bilgi Formu ve diger bilgi ve belgelere gore sahip oldugu bilgi ve tecriibesini
de kullanir. Degerlendirme yaparken Girisim sirketine doniisme potansiyeli tasiyan teknoloji
faaliyet ve/veya bir iiretim faaliyeti olmasma ve 6zellikle Inovasyon icermesini dikkate alir. S6z
konusu girisime yatirim yapacak olast yatirimcilarin haklarinin korunmasina yonelik empati kurar.
Yatirimceilar1 korumaya yonelik olarak olas1 yliksek riskleri ongoriir ve bu durumu Bilgi Formunda
belirtir. Bagvurunun onaylanmasi durumunda kaynak saglanan projenin ulusal ¢ikarlarimiza hizmet
etmesine o6zen gosterir. Ulkemize yurtdisindan ithal edilen {iriinlerin ikamesi olan iiriinlerin
iiretilmesine yonelik is fikirlerine 6zen gosterir. Is fikrinin evrensel kurallara uygun olarak din, dil,
irk ve etnik kimlik gdzetmeyen bir durumda olmasina dikkat eder. Istihdam yaratacak is fikirlerinin
gerceklesmesinde 6zen gosterir. Alkol, tiitiin mamulleri, uyusturucu maddeler, kumar ve kanunen
suc teskil edebilecek is fikirlerinin kabul edilmemesine dair azami dikkat gosterir.

Degerlendirme Politikasi’nin  tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-
Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyani

Platformumuz Cikar Catigmasi Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karar ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte ylirtirliige girmistir.

Cikar Catismasi Politikamizin esaslarini; Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’nin tim
faaliyetlerinde mesleki etik kurallari, prensipleri, Platform’un tiim calisanlarinin gorevlerinin
tarafsiz ve objektif sekilde icra etmelerini engelleyecek olasi ¢ikar catismalarina sebep olan
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durumlar1 saptamak, bu c¢ikar c¢atismalarindan kag¢inmaya ya da aciklamaya iliskin ilke ve
esaslardan olusur.

Platform calisanlar1 ve iliskide oldugu {iciincii taraf ¢alisanlarini, gérevlerini ve mesleklerini
en iyi sekilde yapmaya ve belirli kurallar ¢er¢evesinde davranmaya zorlayan, ¢alisanlara rehberlik
eden, ahlaki kurallar1 iceren, mesleki rekabeti diizenleyen ve hizmet ideallerini korumay1
amaclayan, bu dogrultuda meslek iiyelerine uymalar1 gereken ilke ve esaslart gosteren, ilgili
mevzuatta tanimlanan mesleki kurallar baghdir.

Platform "un merkez ve merkez dis1 orgiitlerinde istihdam edilen tiim personel, mesleki etik
kurallara iliskin TSPB’nin yayinladigi “Sermaye Piyasas1 Calisanlar1 Etik Ilkeleri ve Davranis
Kurallar1”n1 okuyup anladigin1 beyan etmek, ayni zamanda bu ilke ve davramis kurallarina uygun
hareket edecegine iligkin taahhiit vermek ve bu taahhiitleri Platform muhafaza etmek zorundadir.

Platform calisanlari, kamuoyuyla, miisterilerle, isvereniyle, calisma arkadaglariyla ve
sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iliskilerinde bagimsiz, diiriist, adil, yetkin, 6zenli, giincel
bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Bagimsizlik, Diiriistliik ve Adillik, Ozen ve Titizlik,
Siirekli Gelisim ve Mesleki Bilgilerini Giincelleme, Sir Saklama, Etik Diistinme gibi temel etik
kurallar1 gozeterek calisma diizenini siirdiirtir.

Platform ’un fonlama ve yatirim faaliyetleri ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda;
misterileri ile olan iligkilerinde kendisi, ortaklari, ¢alisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya
da dolayli olarak iligkili bulunan kisiler ile hizmet verdigi gercek ve/veya tiizel kisiler arasinda veya
bir hizmet verilen kisi ile baska bir hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek ¢ikar ¢atigmalar1 bu
politikamiz tarafindan diizenlenmektedir.

Cikar Catigmasi Politikasi’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-
Catismasi-Politikamiz-11?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.8. Kurulca Alinan Yaptirim ve Tedbir Kararlarn
Yoktur.
7. EKLER

* 1. Esas Sozlesme

* 2. Fon Kullanim Raporu

* 3. Pay Satis Tutar1 Tespit Raporu
* 4. Ek Belgeler

* 4.1 Nolu Belge ( UK00003849762 )

* 4.2 Nolu Belge (2022-166408 )

* 4.3 Nolu Belge ( 2021-179370 )

* 4.4 Nolu Belge ( 97814630 )

* 4.5 Nolu Belge ( Fruugo Ingiltere Partnerlik S6zlesmesi )

* 4.6 Nolu Belge ( Tradebyte Almanya Partnerlik S6zlesmesi )
* 4.7 Nolu Belge ( Noon Korfez Partnerlik S6zlesmesi )
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» 4.8 Nolu Belge ( Allegro Polonya Partnerlik S6zlesmesi )
* 4.9 Nolu Belge ( Ozon Rusya Partnerlik Sozlesmesi )
* 4.10 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.11 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.12 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.13 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.14 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.15 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.16 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.17 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.18 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.19 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.20 Nolu Belge ( Referans Mektubu )

* 4.21 Nolu Belge ( Deloitte FAST50 ShipEntegra #1 )
* 4.22 Nolu Belge ( WORLDEF Faaliyet Raporu )

5. SWOT Analizi
e 6. Yatlrlmm Sunumu
7. Ozgecmisler

7.1 Nolu Belge ( Orxan Isayev )

* 7.2 Nolu Belge ( Fatih Gokmen )

7.3 Nolu Belge ( Sedat Ates )

7.4 Nolu Belge ( Erkil Baglan )

7.5 Nolu Belge ( Enes Yesilyurt )

7.6 Nolu Belge ( Bengii Ulgar )

7.7 Nolu Belge ( Ibrahim Nart )

7.8 Nolu Belge ( Senol Giinaydin )
7.9 Nolu Belge ( Gizem Kurnaz )
7.10 Nolu Belge ( Ali Aytekin )

7.11 Nolu Belge ( Mert Albayrak )
7.12 Nolu Belge ( Ashi Cetin )

7.13 Nolu Belge ( Fidan Hamidova )
7.14 Nolu Belge ( Emin Yeter )

7.15 Nolu Belge ( Tugce Bozdag )
7.16 Nolu Belge ( Ramiz Hamidov )
7.17 Nolu Belge ( Aysel Nur Demir )
7.18 Nolu Belge ( Serdar Kandu )
7.19 Nolu Belge ( Ramazan Bahgivanci )
7.20 Nolu Belge ( Halil Erdogmus )
7.21 Nolu Belge ( Emre Ilban )

7.22 Nolu Belge ( Mehmet Tiirkel )
7.23 Nolu Belge ( Mehmet Metin Okur )
7.24 Nolu Belge ( Omer Nart )

7.25 Nolu Belge ( Ali Ceylan )

7.26 Nolu Belge ( Alparslan Yildiz )
7.27 Nolu Belge ( Mustafa Colak )
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