Contentrain Headless CMS
KIiTLE FONLAMASI BiLGI FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasas1 Kurulu (Kurul)’nun III-35/A.2 sayili Paya Dayali Kitle
Fonlamasi Tebligi (Teblig) geregi Ahmet Bayhan Bayramoglu isimli girisimcinin ihtiya¢ duydugu
3.000.000 TL tutarindaki fonun toplanabilmesi amaciyla yliriitiilecek olan kampanya kapsaminda
hazirlanmistir. Kampanya siiresi boyunca fazla talep gelmesi halinde toplanabilecek fon tutari
3.600.000 TL’ye kadar artirilabilecektir.

Yatirim komitesinin kitle fonlamasi bilgi formunu onaylamasi {iye tamsayisinin
cogunlugunun bu yoénde karar vermesi ile miimkiindir. GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S. tarafindan daha agir bir nisabin belirlenmesi miimkiindiir. Bu kapsamda,
GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S. tarafindan bilgi formunun onaylanmast igin
cogunluk karar1 gerekir.

Yatirimcilarin Contentrain Headless CMS isimli projeye yonelik fon saglama taleplerini,
05/12/2022 ile 03/02/2023 tarihleri arasinda gerceklesecek olan kampanya siiresi boyunca
https:/fnb.le/DZ3XBO adresli kampanya sayfasi iizerinden GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.’ne iletmeleri gerekmektedir. Yatirim kararlari, isbu bilgi formu ile birlikte
kampanya sayfasinda ilan edilen bilgilerin bir biitiin olarak degerlendirilmesi sonucu verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasasi Kanunu’nun 35/A maddesinin altinci fikrasi geregi bilgi
formunu imzalayanlar veya bilgi formu kendi adina imzalanan tiizel kisiler, bu bilgi formunda yer
alan yanlis, yaniltic1 veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan miiteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tiim bilgiler
cergevesinde gercege uygun oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamin1 degistirecek nitelikte
bir yanlighk, yanilticilik ve eksiklik bulunmamas i¢in her tiirlii makul 6zenin gosterildigini beyan
ederiz.

Ahmet Bayhan Bayramoglu

Ady, Soyady, Tarih ve imza Sorumlu Oldugu Kisim

Ahmet Bayhan Bayramoglu,
30/11/2022

BILGI FORMUNUN TAMAMI
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https://fnb.lc/DZ3XBO

GLOBAL KIiTLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.
Yatirim Komitesi Uyelerinin
Adi, Soyadi, Gorevi, Tarih ve Imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Hakan Yildiz , Yatirim Komitesi Uyesi BiLGIi FORMUNUN TAMAMI
28/11/2022
Biilent Giimiis , Yatirrm Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
25/11/2022 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
lp GENEL GEREKCE VE TEMEL
g /% BILGILER,
vl RISK FAKTORLERI
Hiiseyin Ciftci , Yatirim Komitesi Uyesi FINANSAL BILGILER,
25/11/2022 CIKARILACAK PAYLARA ILISKIN
BILGILER
Emre Akgiimiis , Yatirim Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
28/11/2022 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
%& %“?@ SIRKETIN MEVCUT YAPISI
Vahit Altun , Yatirrm Komitesi Uyesi SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
26/11/2022 SIRKETIN MEVCUT YAPISI,
FINANSAL BILGILER
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UYARI:

Bu bilgi formu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongoriilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle
ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk
icermekte olup, sadece bilgi formunun yaymm tarihindeki ongoriileri ve beklentileri
gostermektedir. Bircok faktor, girisim sirketinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin ongoriilenden cok daha farkh sonuclanmasina yol agabilecektir. Ozellikle kar
tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolar1 igerebilir.
Yatirnmcilarin, girisim sirketinin ticari hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip
sirketlere yapilan yatirimlarin oldukg¢a yiiksek riskler barindirdigr hususlarinda bilgi sahibi
olmalar: gerekmektedir.

1. OZET

Proje Hakkinda Ozet Bilgiler

Contentrain web sayfalarinin gelistirme siireglerindeki en
Oonemli ihtiyaglardan biri olan igerik yonetim siireglerine
pratik ve yenilikgi bir yaklagimla ¢6ziim sunmay1
hedefliyor.

Kapsam, Amac¢ ve Konusu

Contentrain web sayfalarinin gelistirme siireglerindeki en
onemli ihtiyaclarindan biri olan igerik yonetim siireclerine
pratik ve yenilikgi bir yaklagimla ¢6ziim sunmay1
hedefliyor.

Uriin ve Hizmetler

Kurulacak Girisim Sirketinin;

Ticaret Unvam Contentrain Anonim Sirketi

Kolektif House - Levent Esentepe Mah. Talatpasa Cad.

Merkez Adresi :  No: 5 (Harman Sok. Girisi) Sisli / Istanbul
Sariyer / Istanbul
Sermayesi ¢ 3.000.000 TL

Girisimci Hakkinda Ozet Bilgiler

Adi-Soyadi :  Ahmet Bayhan BAYRAMOGLU
Uyrugu :  Tirkiye
Uzmanlik Alanlart Yazilim Gelistirme, Programlama, Web Teknolojileri, Ekip

Yénetim, Proje ve Biitce Yonetimi, Is ve Sistem Analizleri.
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Girisimci Hakkinda Ozet Bilgiler

Adi-Soyadi

Sercan Oray

Uyrugu

Tiirkiye

Uzmanlik Alanlan

Pazarlama / Ara yiiz Gelistirme / Ekip Yonetimi /
Satinalma

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam

GLOBAL KIiTLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Merkez Adresi

Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next
Level A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara

Listeye Alinma Tarihi

08.04.2021

Telefon Numarasi

0312504 08 08

internet Sitesi

invest.fonbulucu.com
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

3.600.000 TL
Hedeflenen tutara %20 ek satis dahildir.

Kampanya Sayfasi :  https:/fnb.Ic/DZ3XBO

Hedeflenen Fon Tutari

Kampanya Siiresi : 60 Giin
Baslangi¢ Tarihi : 05/12/2022

03/02/2023

Onemli Not: Kampanya’da hedeflenen fonun
kampanya bitis tarihinden once toplanmasi halinde
kampanya erken sonlandirilabilir.

Bitis Tarihi

Cikarilacak Paylarin; Toplanan fon karsihi@: yatirnmcilara verilecek paylar
nama yazih olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve

Tard Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni
bulunmaktadr.

Nominal Degeri :  Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.1 TL ile
0.12 TL araliginda ve Paylarin Toplam Nominal Degeri
ise; 300000 TL ile 432000 TL araliginda olacaktir.

Toplam satisa sunulan Paylar 3.600.000 Adet olup,

Satis Fiyat Cikarilan Paylarin Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.

Nitelikli Olmayan her bir yatirimci; Asgari 1 Pay (1 TL)
ve Azami 68.100 Pay (68.100 TL) yatirim yapabilir.
Asgari ve Azami Yatirnm . Ancak platforma kayit esnasinda gelir beyaninda
Tutarlan " bulunulmasi durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar
azami yatirim yapilabilir. Bu tutar her durumda 272.400
TL’yi asamaz.

Toplanan fonun;

264.000 TL'si
CEO&CMO Ucreti
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

282.000 TL's1
Frontend&Backend Yazilimec1 Ucretleri
Fon Kullanim Yeri : 01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

174.000 TL'si
Pazarlama, Biiyiime, Sosyal Medya Personel Ucretleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

190.000 TL'si
SGK ve Vergiler
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

50.000 TL'si
[letisim / Haberlesme Giderleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

100.000 TL'si
Fuar ve Seyahat Giderleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

50.000 TL'si
Temsil Giderleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

66.000 TL'si
Ofis Kira Giderleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

1.260.000 TL'si
Pazarlama Giderleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

36.000 TL'si
Miisavirlik Giderleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

25.000 TL'si
Danigsmanlik Giderleri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

153.000 TL'si
Ekipman&Demirbas Gideri
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,

350.000 TL'si
Platform Kullanim Ucreti, MKK ve Takasbank Islem ve
Hizmet Bedelleri, ihra¢ Bedeli, Kampanya Tanitim ve

Pazarlama Bedeli
01.02.2023 - 01.03.2023 tarihleri arasinda

giderleri i¢in kullanilacaktir.
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2. PROJE HAKKINDA BILGILER

2.1. Kisa Tanitimi

Bedelsiz Pay Hedive Kampanvasi

Yatirim turumuzun baglama tarihi olan 5 Arahk Pazartesi saat 10:00 itibari ile 20 is giinii

icerisinde EFT veya Kredi Kart1 ile yapilan yatirnmlarda yatirimcilara %20 fazladan pay
verilecektir. Bu kampanya 20 is giinii ile sinirli olup, 30 Arahk Cuma aksami 23:59'da sona
erecektir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda yatirimcilarin hesaplarina

aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar ortaklar Ahmet Bayhan Bayramoglu ve Sercan Oray'in
hisselerinden oransal olarak dagitilacaktir.

Contentrain Hakkinda:

Contentrain, web sayfalarindaki iceriklerin olusturulabilmesi ve yonetilebilmesi igin
gelistirilmis kullanic1 dostu ve yenilik¢i bir Headless CMS (Bassiz Igerik Yonetim Sistemi)'tir.

Headless CMS (Bassiz icerik Yonetim Sistemi) Nedir?

Icerik yonetim sistemleri (CMS'ler) web sayfalarindaki igeriklerin kodlama bilgisine sahip
olmadan da ydnetilebilmesi icin gelistirilmis araclardir. Ancak son yillarda hayatimiza giren 10T,
Mobil ve diger platformlarin ihtiyaglar1 da distliniildiiglinde arayiiz bagimsiz icerik yoOnetim
sistemlerine ihtiya¢ duyulmustur. Headless CMS’ler igeriklerin araylizden bagimsiz olarak
pazarlama ekipleri, sosyal medya ekipleri, icerik yazarlar1 gibi tim paydaslar i¢in igerik
yoOnetimini saglamaktadir.

Contentrain Nasil Ortaya Cikt1?

2018 yilinin sonlarindan itibaren iiretmeye basladigimiz bir ¢cok miisteri projesi ve Ar-Ge
projesi i¢cin CMS’lere ihtiyag duymaya basladik. Bu ihtiyaclar dogrultusunda pazardaki bir ¢ok
iirlinti arastirip denedik ancak hem miisterilerimiz hem de kendi projelerimiz i¢in istedigimiz biitiin
ozellikleri tasiyan dogru CMS’i bulamadik. Bu noktada oOniimiize ¢ikan en 6nemli problemler
maliyet, proje entegrasyon ve kullanici deneyimi gibi konular oldu.

Proje bazli olarak kendi ¢6ziimlerimizi tasarlamaya ve gelistirmeye karar verdik. Aldigimiz
bu kararin ardindan her miisteri ve her proje ihtiyacina uygun ayr1 ayr1 6zel CMS’ler gelistirmeye
basladik, ancak bu siire¢ ¢cok fazla tekrarlanmaya baslayinca ortaya cikan zaman kaybi bizi tek
bir iiriin gelistirmeye ve biitiin ihtiyaclar1 tek bir iiriinle ¢6zmeye odakladi. Yaptigimiz daha
detayli pazar arastirmalar1 sonucunda bu pazarda fark yaratabilen yeni oyunculara hala ihtiyacin
oldugunu ve gelecegin bu teknolojiler iizerine konumlanacagim tespit ettik. Bu tespitler ve
bizzat deneyimledigimiz ihtiyaglar dogrultusunda da Contentrain’i gelistirip globalde rekabet¢i bir

71735




iiriin olarak sunmaya karar verdik.

2020 yilmin sonlarina dogru olgunlastirilmis bir fikir olarak ortaya koydugumuz
Contentrain’i daha fazla zaman kaybetmeden harekete gecerek gelistirme karari aldik. Bu fikir
asamasini kapsamli bir projelendirme ve planlama siireci izledi.

2021 yilinin bagma geldigimizde proje artik tasarim ve yazilim gelistirme siirecine toplamda
4 kisilik bir ekiple girmeye hazir hale gelmisti. Biitlin ajans caligmalarimizi durdurarak sadece
iirlinii gelistirmeye odaklandik. Boylece Contentrain 2021 yilinin 2. yarisinda kullanima ve testlere
hazir Private Beta (Kapah Beta) siirlimiiyle yayina alind1.

Private Beta siirecinde yurt icinden ve yurt disindan 100’e yakin uzman yazilim
gelistirici Private Beta testlerine katildi. Bunlardan bir ¢coguyla birebir goriismeler yapildi. Bu
goriismeler ve bize gelen yazili geri bildirimler sonucunda tiriiniin son hali olan Public Beta (A¢ik
Beta) icin iyilestirme/gelistirme calismalarina bagladik. Yaklasik 5 aylik yogun bir caligma
stirecinden sonra Contentrain satilabilir bir ticari {irlin olarak Mayis 2022°de etkili bir
Producthunt (dijital {iriinlerin sergilendigi platform) lansmani ile tiim diinyadaki kullanicilara
acildu.

Bugiine Kadar Neler Basardik?

Contentrain’i gelistirmeden Once yine ayni ekiple ortaya cikardigimiz ve Van Yiziicliyil
Universitesi Teknokent’te yer almamizi saglayan LUI isimli bir Web Component kiitiiphanesi
tasarlayip gelistirdik. LUI’yi hem daha 6nceki ticari projelerimizde hem de Contentrain’in yazilim
gelistirme siireclerinde kullanmis olduk.

Contentrain’i gelistirmeye baglamadan once ekip olarak yurt icinden 2 Startup’a uctan uca
projelendirme, tasarim ve yazilim gelistirme hizmeti sagladik. Bu Startup’lardan birisi bizimle
calistig1 siirecte yatirnm aldi ve her gecen giin daha da biiylimeye devam ediyor. Yaptigimiz bu
kaliteli isler ekonomik olarak bizi kendi iiriiniimiizii gelistirebilmek adina giiclendirdi ve
finansmanimizi saglamamiza yardimeci oldu.

Contentrain i¢in 2022 yili basinda KOSGEB’den Ar-Ge, Ur-Ge ve Inovasyon Destek
Program dahilinde bir destek aldik ve bu destek cercevesinde ¢alismalarimiza devam ediyoruz.

Contentrain yayinlanmasinin ardindan gegen 6 ayhk kisa periyotta diinya ¢capinda 1000’e
yakin kayith kullanmiciya ulasan bir iiriin haline geldi. Giincel durumda kullanicilarimizin
ortalama %80’i yurt dis1 %20’si yurticindedir.
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Neden Contentrain?

40 Milyar Dolarlik CMS ekosistemi yillik ortalama %22'lik bir oranla ihtiyaclara cevap
verebilmek icin biiyiimeye devam ediyor.

Stirekli biiyliyen Headless CMS pazari heniiz doyuma ulasmis degil, ve fark yaratan yeni
iiriinler hala bu pazarda yer bulabilmektedir. Biz de bu biiyliyen pazarda global ¢apta bir iiriinle
yer almayr ve kullanmicillarin sorunlarmmi ¢ézmeyi hedefliyoruz. Bu pazarin bilylimesi i¢in
ekosistemde kullanilan teknolojileri destekleyen Google, Meta, Amazon, Netlify, Vercel gibi
sirketlerin varlig1 da pazari hacim olarak genisletmeye devam ediyor.

Esnek platform yapisi, kullanict dostu arayiizii, pazardaki rakiplerine gore ekonomik
¢oziim sunan, benzersiz GIT mimarisi ile Contentrain rakiplerinden ayrisiyor.

Klasik igerik yonetim sistemleri (WordPress, Joomla vb.) baslangicta is gorebilirler ancak
proje genisledikce esnek olmayan sablon yapilan yiiziinden projeleri zora sokmaktadirlar.
Arayliz bagimlilig1 bulunan klasik CMS’ler kullanicilara yeterince esnek ¢6ziim sunamamaktadir.
Bu yapilar modern teknolojiler {izerine kurulu olmadigi i¢in proje genisledik¢e bakim ve giivenlik
gibi maliyetlerin de artmasi da sorun yaratabilmektedir.

Bu noktada modern API tabanl Bassiz Icerik Yonetim Sistemlerini (Headless CMS) tercih
etmek daha dogru bir adim olacaktir. Ancak proje biiyiidiikge "Storage" (Depolama), "Bandwidth"
(Bant Genisligi) gibi siirpriz maliyetler yine olumsuz durumlar olusturmaktadir. Bu maliyetler
proje i¢in her zaman ekstra masrafa yol acip, proje biiyiidiikce de altindan kalkilamaz boyutlara
ulagmaktadir.

Pazardaki modern coziimler genelde ¢cok kompleks araglardir, ancak diinya iizerinde
aktif olan yaklasik 1.7 milyar web sitesinin ve her giin yeni eklenen yaklasik 500 bin yeni web
sitesinin bu kadar karmasik ihtiyaclar1 bulunmamaktadir. Aslinda en biiyiik beklenti, son
kullaniciya igerikleri kolay ve zahmetsiz bir sekilde iiretmek ve ulastirmaktir.

Bu noktada Contentrain ¢ok daha pratik bir ¢6ziim sunarak rakiplerinin barmdirdigi
kompleks yapidan uzak, kolay bir arayiizle projelere dakikalar icerisinde entegre olup ihtiyac
duyulan biitiin 6zellikleri barindiran bir {iriin olarak gelistirildi. Contentrain {izerinde ¢alistigi GIT
mimarisi sayesinde depolama ve bant genisligi gibi masraflari ortadan kaldirir, bu sayede proje
maliyetlerini de yonetilebilir bir seviyede tutar.
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“Contentrain rakiplerinde olmayan kaydedilebilir ve paylasilabilir veri modelleri ozelligiyle proje
yoneticilerini yaptiklari is tekrarindan kurtararak ¢ok daha hizh proje gelistirmelerine yardimci
oluyor.”

Contentrain’in bir ¢ok rakibinden farkli olarak sundugu yetkilendirme sisteminin esnekligi
sayesinde her ekip iiyesi icin farkh yetkiler atanabilir, bu sayede proje igerikleri i¢in gizlilik ve
giivenlik en {ist seviyede saglanabilir. Giiniimiizde globale agilmasi gereken web projelerinin en
onemli ihtiyacglarindan biri olan c¢oklu dil destegi Contentrain sayesinde alisila gelmisten daha
kolay bir sekilde eklenebilir durumdadir.

Uriiniin hedef kitlesi diinya iizerindeki en organize topluluklarin basinda gelen yazihm
gelistiriciler ve yazilhm projesi sahipleridir.

Kisa Vadeli Hedeflerimiz

* Yatirim siirecini bagariyla tamamlamak, planladiimiz adimlari saglikli bir sekilde atabilecek
finansal kaynaga erigmek,

« Uriiniin planladigimiz 6zelliklerini daha hizli gelistirebilmek ve hedefledigimiz pazarlama
faaliyetlerini yiiriitebilmek icin ekibimizi giiglendirmek,

*Cok Onem verdigimiz ve hizlica gerceklestirmek istedigimiz, Stripe Atlas {izerinden
Delaware sirket olarak Contentrain’i Amerika’da konumlandirmak,

« Uriine eklemeyi planladigimiz ve satis1 arttiracak Template Market, Forms Integrations
gibi 6zellikleri de kisa vadede tamamlamak ve miisteriye sunmak,

*6 aylik yogun bir calisma temposuyla birlikte 2. yatirinm turumuzun da hazirliklarini
yapmak.

Orta Vadeli Hedeflerimiz

« [Ik asamadaki hedeflerimizi basariyla gerceklestirip, daha yiiksek bir degerleme ve daha
yiiksek bir yatirim tutariyla hizlica 2. yatirim turumuzu kapatmak,

* Bu turda erken asamada goriistiigiimiiz 6zellikle yabaner VC’lerden yatirim almak,

« Uriine eklemek istedigimiz ekstra dzelliklere bu asamada da devam etmek ve Contentrain’i
yazilim gelistirici olmayanlarin da kullanabilecegi bir yapiya kavusturarak pazari
genisletmek,

« Istikrarl1 bir ekip biiyiimesiyle pazarlama faaliyetlerimizi arttirmak ve Contentrain’i global
pazarda goriiniir/bilinir bir {irin haline getirmek.

Uzun Vadeli Hedeflerimiz

* Contentrain’in yliksek potansiyelini etkili pazarlama faaliyetleriyle siirekli destekleyerek
global pazarda kendi kategorisindeki pazar payr en yiiksek iiriinlerden biri haline
getirmek,

* Sektoriin 6nde giden firmalariyla global ¢capta partnerlikler yapmak,

« Uriiniin 3. yatirim turunu dolar iizerinden 6 sifirli rakamlarda yapabilmek ve degerlemesini
de dolar iizerinden 7 sifirh rakamlara ¢ikarabilme hedefimizi bu asamada gerceklestirmek,
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* Uzun vadede yatirimcilarimiza énemli kazancglar elde edebilecekleri bir EXIT firsat1 i¢in
stirekli globalde olmak ve bu dogrultuda sirket vizyonunu genisletmek,

*Ortalama 5 yil igerisinde istikrarli bir biliyiime elde edebilmek ve yurt disina EXIT
edebilmek en biiyiik hedeflerimizin basinda geliyor.

Exit stratejimizin detaylar1 i¢in pazar boliimiinden diger sekmesini inceleyebilirsiniz.

2.2. Kapsam, Amac¢ ve Konusu

Dijital triinler giiniimiizde artik her bireyin mutlaka ihtiya¢ duydugu ve giinliik yasaminda
stirekli kullandig1 araglar durumundadir. Dijital iirlinlerin genel olarak 3 adet aktorii bulunur;
driiniin/fikrin “sahibi”, {lriinli iretecek “yazilim gelistirici/ekip/ajans” ve iirlin/fikir sonucunda
ortaya c¢ikan “icerigi tiiketecek Kisi/Kisiler”.

Contentrain bu noktada hem iiriin/fikir sahibinin icerik olustururken, hem de yazilim
gelistirici ekiplerin dijital iiriinii {iretirken dogabilecek biitiin ihtiyaglarini karsilayabilmek i¢in
stirekli optimize edilmektedir.

Contentrain, yazilim gelistiricilerin ve igerik iireticilerin deneyimine odaklanarak yazilim
stireclerini kisaltmayl, daha kolay hale getirmeyi ve dolayisiyla da projelerin bu yodndeki
maliyetlerini de diisiirmeyi amaclamaktadir.

Contentrain’in kendi kategorisinde 6ne ¢ikabilmesi ve lider duruma gelebilmesi icin kisa,
orta ve uzun vadeli planlarimiz bulunuyor;

Uriinii satisa ¢ikardigimiz 6 aylik periyotta global pazardaki kullameilardan aldigimiz en
onemli geri bildirim 6deme sistemlerinin globalde kabul gormiis ve bilinen araglar olmasidir. Bu
baglamda Contentrain’i Stripe Atlas iizerinden Delaware sirketi olarak Amerika’da
konumlandirmak, Stripe ve Paypal gibi 6deme sistemlerin iizerinden hizmet vermeyi
hedefliyoruz.

Bir¢cok kanaldan Contentrain ile ilgili hergiin geri bildirimler almaktayiz, is giicliniin
arttirillarak bu geri bildirimlerin analiz edilmesi ve iiriin pazar uyumunun yiiksek seviyeye
cikartilmasi hedeflerimizden bir tanesidir.

Bugiine kadar topladi@imiz ve yogun talep aldidimiz yeni ozellikler, gelistirmeler ve
giincellemerin gelistirici ekibi tarafindan tamamlanarak tiriine eklenmesi hedeflenmektedir. Ayrica
is gelistirme konusunda Ar-Ge faaliyetlerine siirekli devam etmeyi ve iiriinii yasam dongiisii
boyunca giincel teknolojilere 6lceklemeyi hedefliyoruz.
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Yaptigimiz pazarlama faaliyetleri ve bu alanda yirittiiglimiiz arastirmalar sonucunda
Contentrain’in icerik pazarlamasi ile verimli sonuglar elde ettigini deneyimledik. Globalde
pazarda rekabetci ve zengin icerikler iireterek (blog, makale, video, konferanslar) iiriiniin
bilinirligini arttiracak pazarlama faaliyetlerini daha giiclii sekilde gerceklestirmeyi planliyoruz.

Yurtici pazarinda benzer bir iiriiniin olmamasi, kullanilan {iriinlerin yurt dis1 menseili
olmasi1 Contentrain i¢in yurti¢i pazarda 6nemli bir firsat olusturuyor. Bu sebeple yurti¢i pazarim
domine edebilmek i¢in belirledigimiz stratejileri hayata gecirmeyi planliyoruz.

Yukarida belirledigimiz satis ve pazarlama faaliyetlerini yiiriiterek bu faaliyetlerin
sonug¢larin belirli periyotlarda analiz etmek, bu analizlere gore yeni stratejiler belirlemek ve
belirlenen bu stratejiler sayesinde saglikli bir Biiyiime yakalamak ana hedefimizdir. Boylece bir
sonraki yatirim turunda degerlemeyi dogrudan etkileyecek ayhik tekrar eden satis gelirlerlerimizi
(MRR) de iyi bir seviyeye ¢ikarmay1 hedefliyoruz.

Uriiniin yol haritasinda planladigimiz satis arttiracak ve satis modelini gelistirecek
ozellikleri olusturdugumuz takvim dahilinde Contentrain’e eklemeyi planliyoruz. Bu sayede sadece
satilacak paketlerden degil, uygulama i¢i satislardan ve pazar yeri olusturarak gelecek
satislardan da kazan¢ saglamayi hedefliyoruz.

Belirlenen hedeflerin gerceklestirilebilmesi i¢in gerek pazarlama, gerek yazilim gelistirme
alaninda mevcut is giicliniin arttirilmast ve nitelikli personel istthdaminin saglanmasi
hedeflenmektedir. Planlanan tiim bu hedefler sayesinde, Contentrain’i hizlica daha yiiksek bir
degerlemeyle 2. yatirim turuna ulastirmak ve miimkiinse bu yatirnmi yurt disindaki VC’lerle
tamamlamak iiriin i¢in 6nemli bir doniim noktasidir.

Bu siirecleri takiben yurt disinda gerekli bilinirlige ve kullanim oranlarina ulasmais,
degerlemesini ve karliligimi yiiksek meblaglara ¢ikarmis Contentrain’in EXIT stratejisini
giiclendirerek yiiriitmek en 6nemli hedeflerimizin basinda gelmektedir.

Fonlamanin sona ermesinin ardindan yapmayi1 planladigimiz duyurularla hem
kullanicilarimizi hem de yatirinmeilarimizi gelecek 6zelliklerin takvimi konusunda bilgilendirmeyi
planliyoruz. Bu sekilde mevcut ve yeni gelecek kullanicilarin ilgisini ¢ekebilmeyi hedefliyoruz.
Ayni1 zamanda yatirnmcilarimizin da iiriin hakkindaki gelismeleri takip etmelerini saglayarak
Contentrain globalde biiyiirken yolculugumuza sahitlik etmelerini istiyoruz.

2.3. Uriin ve Hizmetler

Contentrain, web sayfalarindaki igeriklerin olusturulabilmesi ve yonetilebilmesi igin
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gelistirilmis kullanic1 dostu ve yenilik¢i bir Bassiz Icerik Yonetim Sistemi (Headless CMS)'dir.

Contentrain, yazilim gelistiricilerin ve igerik iireticilerin deneyimine odaklanarak yazilim
stireclerini kisaltmayi, daha kolay hale getirmeyi ve dolayisiyla da projelerin bu yodndeki
maliyetlerini diisiirmeyi hedeflemektedir.

Uriiniin kullanic1 dostu arayiizii ve akisi sayesinde bir yazilim projesine entegrasyonu
dakikalar icerisinde yapilabilmektedir.

Contentrain kullanarak igerik ekipleri ve yazilim gelistiriciler artik web projelerinde yiiksek
verimlilik ve uyum ile ¢alisabilmektedir.

Kullanicilar Git mimarisi lizerinde ¢alisan Contentrain sayesinde, API Tabanli Headless
CMS’lerin Bant genisligi (Bandwidth) ve Depolama (Storage) gibi siirpriz masraflariyla
karsilasmamaktadir.

Contentrain Git mimarisinin sundugu tarihsel igerik kontrolii ile veri kaybi ve giivenlik gibi
zaafiyetleri onler.

Contentrain rakiplerinde olmayan kaydedilebilir ve paylasilabilir veri modelleri
ozelligiyle yazilim gelistiricileri yaptiklart is tekrarindan kurtararak c¢ok daha hizh proje
gelistirmelerine yardimci olmaktadir.

Contentrain’in bir ¢ok rakibinden farkli olarak sundugu ic¢indeki yetkilendirme sisteminin
esnekligi sayesinde her ekip liyesi i¢in farkli yetkiler atanabilir, bu sayede proje icerikleri icin
gizlilik ve giivenlik en iist seviyede saglanabilir.

Gilinitimiizde globale agilmas1 gereken web projelerinin en énemli ihtiyaclarindan ¢oklu dil
destegi Contentrain’in igindeki no-code arayiiz sayesinde alisila gelmisten daha kolay bir sekilde
eklenebilmektedir.

2.4. Sektor ve Pazar Analizi

Igerik yonetim sistemleri pazari her yil yaklasik %22 ve {izerinde biiyiimenin goriildiigii ok
biiyiik bir ekosistemdir.

Global pazar biiyiikliigii: 44 Milyar Dolar
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Giincel yazilimei sayisi: 27 Milyon
Giincel web sayfasi sayisi: 1.7 Milyar

Giinliik yeni olusturulan web sayfasi: 500 Bin

Contentrain, 2020 yil1 verilerine gore yaklasik 44 Milyar Dolar seviyesinde bulunan I¢erik
Yonetim Sistemleri (CMS) pazarinda faaliyetlerini stirdiirecek ve rekabet edecektir. Contentrain bu
pazarin bir alt kirilimi olan Headless CMS kategorisinde yer almaktadir. Bu kategori ana kategori
icerisindeki en hizh biiyiimeyi gosteren kategoridir. Headless CMS pazariin biiyiikligii yine
2022 yili verilerine gore 1 Milyar Dolar civarinda olup 2027 yilina kadar 3 Milyar Dolar
seviyesine ulagmasi ve hatta agmasi1 beklenmektedir.

Bu biiylimenin temel nedenlerinden en Onemlisi gilinlimiizde hayatimiza giren yeni
teknolojilerin ve mimarilerin pazar1 gelistirmesidir. Serverless, Headless ve Jamstack gibi
mimarilerin hayatimiza girmesi ve teknoloji ekosistemindeki biiyiik oyuncularin (Amazon, Google,
Meta, Netlify, Vercel vb.) bu mimarilere yatirim yapmasi CMS pazarinin hizlica geliserek
biliylimesine neden olmaktadir.

Gegtigimiz yillarda kiiresel anlamda yasanan pandemi nedeniyle isletmelerin, startuplarin
ve bireylerin web projelerine olan ihtiya¢larimin artmasi da pazarin 2020 yilinda tahmin edilen
verilerin ¢ok daha {izerinde seyretmesine neden olmustur.

Gilintimiizde 1.7 Milyar web sayfasi bulunuyor ve her giin yaklasik 500 Bin web sayfasindan
daha fazlasi hayatimiza giriyor. Icerik ydnetim sistemleri pazari hizla biiyiir ve gelisirken
Contentrain'in pazarda dogru pazarlama stratejisi ile belirledigi hedef kitleye ulasmasi ve pazarda
kendisine saglam bir yer edinmesi planlanmaktadir.

2.5. Ticarilesme Plani ve Is Modeli
Is modelimiz B2B ve B2C olarak tanimlanabilir.
Contentrain satis modeli olarak SAAS (Software as a Service) modeliyle satis yapiyor.

Uriinii satin alan miisteriler yillik veya aylik tekrar eden ddeme secenekleriyle iiriinii satmn alip
kullanabiliyorlar.

Contentrain kullanima acgildig1 ilk giinden bugiine kadar hep global bir iiriin olabilmeyi
hedefledi. Ozellikle Amerika, Avrupa ve Asya pazarinda c¢ok yiiksek bir miisteri potansiyeli
barmdiriyor.
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Su anda mevcut 1000’e yakin kullanicimizin ortalama yiizde 80’1 bu bolgelerden gelen kullanicilar.
Bizim ilk etapta kullanict sayimizi 10.000 ve iistii rakamlara ¢ekmek ve bu yiiksek kullanici
potansiyelinin i¢inden de diizenli olarak miisteriler edinmek gibi bir hedefimiz var.

Bu tip iirlinler i¢in para 6deyen miisteri kadar ticretsiz limitli paketleri kullanacak kullanicilar
da ¢ok onemli. Ucretsiz kullaniciniz ne kadar ¢oksa, bu kullanicilarin ileride iicretli kullaniciya
donlisme ihtimali daha fazla olmakta.

Kullanicilarimiza 4 adet paket ile satis ve hizmet sunacagiz;

Free paket; bu paketi kullanacak olan kullanicilar, 1 adet kisisel projelerini isterlerse 6miir
boyu kullanabilecekler. Ancak bu paketi kullanan kisiler takim arkadasi davet etme ve sirket
organizasyonu tanimlama gibi bazi énemli 6zellikleri kullanamayacaklar. Boyle bir paket sunarak
Contentrain’in kullanim oranmi arttirmayi ve gelecekteki potansiyel miisterilerimizi simdiden
yakalamay1 hedefliyoruz.

Starter paket; bu paket yillik ortalama 468 USD’lik bir paket. Bu paketi satin alan
miisteriler 1 yil boyunca 10 proje kurma hakkina ve proje basina da 10 ekip arkadasi belirleme
hakkina sahip olacaklar.

Professional paket; bu paket yillik 2.988 USD’lik paket. Bu paketi satin alacak miisteriler 1
yil boyunca {iriinii herhangi bir sinirlama olmadan kullanabilecekler.

Enterprise paket; bu paket heniiz aktif durumda bulunmuyor. Bu hizmeti vermek i¢in daha
da biiylimeyi ve personel sayimizi ciddi oranda arttirmay1 bekliyoruz.

2.6. Proje Biitcesi

Projenin “Isletme Biitcesi”, “Yatirim Biitgesi”, “Gelir Kalemleri”, “Satis Hedefleri” ve “Nakit Akim
Tablosunu da iceren finansal bilgilerine asagidaki kutu igerisinde bulunan linkten erisebilirsiniz.

https://invest.fonbulucu.com/kampanya/DZ3XBO#finance

2.7. Izin ve Onaylar

Y oktur.
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3. GIRISIMCI HAKKINDA BIiLGILER

3.1. Genel Bilgiler

Girisimci Hakkinda Bilgiler

Adi-Soyadi

Ahmet Bayhan BAYRAMOGLU

Uyrugu

Tiirkiye

Ogrenim Durumu

Anadolu Universitesi Y&netim Bilisim Sistemleri. Not
Ortalamasi: 2.75

Is Deneyimi

2003-2007 Yillarinda Kamu Kurumu ve 6zel sektorde
farkl sirketlerde Bilgisayar ve Teknoloji lizerine ¢aligtim.
2008-2018 Yillarinda Uluslararas: sirketler de satis ve
pazarlama alaninda aktif olarak farkli poziyonlarda
calistim. Son olarak Red Bull Tiirkiye’de Bolge Miidiirii
olarak yiiriittiigiim gérevimden ayrilarak Lanista Yazilim
isimli sirketimi kurarak yazilim sektoriine girisimei olarak
dahil oldum. Miizik, Fotograf ilgi alanlarim arasindadir.
Sirketimde ayn1 zamanda yazilim gelistirme stireclerini
aktif olarak yonetmekteyim.

Uzmanhk Alanlar

Yazilim Gelistirme, Programlama, Web Teknolojileri, Ekip
Y énetim, Proje ve Biitce Yonetimi, Is ve Sistem Analizleri.

Ozgecmisi

Ekte yer almaktadir.

Girisimci Hakkinda Bilgiler

Adi-Soyadi

Sercan Oray

Uyrugu

Tiirkiye

Ogrenim Durumu

Kocaeli Universitesi / Halkla Iliskiler ve Tanitim. Not
Ortalamasi: 2.53

Is Deneyimi

Yaklasik 10 yillik bir 6zel sektor tecriibesinin ardindan,
ortagi oldugum Lanista Yazilim firmasinda aktif olarak
calistyorum. Lanista Yazilim'da UI/UX Design ve
Marketing alanindaki ¢alismalart yonetiyorum. Ayni
zamanda sirket bilinyesinde iirettigimiz Contentrain'in
baslangicindan itibaren biitiin marketing ve UI/UX
stireglerinden sorumluyum. Kitap okumay1, video oyunlari
oynamay1 ve her giin diizenli olarak yiirliylis yapmay1 ¢ok
seviyorum.

Uzmanlik Alanlan

Pazarlama / Ara yiiz Gelistirme / Ekip Y onetimi /
Satinalma
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Girisimci Hakkinda Bilgiler

Ozgecmisi Ekte yer almaktadir.
3.2. Ekip Uyeleri
Ekip Uyeleri
i risimei
- <o e Uzmanhk Alani ve Glrfsl “
Ustlenecegi Gorev ile
Adi-Soyadi Profesyonel fe e . .
Sorumluluklar - Iliskisinin
Tecriibesi <
Kaynagi
- Arayiiz tasarimi ve
kullanic1 deneyimi
Tlim pazarlama, tasarim ve sosyal aljastlrmam . I"azarlama " | Lider
Sercan Oray medya siireclerinin yonetimi St agalizi - Girisimci
Y ¢ M ' Projelendirme, biitce 3
olusturma ve takip etme -
Ekip yonetimi
- Uriin gereksinim analizlerinin
yapllrnas1 \ 1ht1yag1ar1nlp . - Yazilim gelistirme -
belirlenmesi - Yazilim ekibinin . ..
Ahmet i N . . Sistem analizi -
koordinasyonu ve yonetilmesi. - . . , Kurucu
Bayhan - . . Projelendirme, biitge
- Yazilim gelistirme siireglerinde . Ortak
Bayramoglu . o olusturma ve takip etme -
aktif olarak kod yazma ve ekibi Fkin vénetimi
konsolide etme. - Ekibin yazdig: Py
kodlar1 kontrol etme.
- Uriiniin Backend gelistirme
siireclerinin tamamlanmasi -
Serkan Urtiniin Frontend gelistirme Full Stack Yazilim
.. A e Personel
Korkag siireclerinin tamamlanmasi - Hata gelistirici
diizeltmelerinin ve iirlinde yapilacak
iyilestirmelerin tamamlanmasi
- Uriiniin Frontend gelistirme
siire¢lerinin tamamlanmasi -
Uriiniin Landing page ve kampanya
Rahmi sayfalarinin Frontend gelistirme Frontend Yazilim
. . . e Personel
Kostik siireclerinin tamamlanmasi - gelistirici

Uriiniin Frontend kismindaki hata
diizeltmelerinin ve iyilestirmelerin
yapilmasi
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Ekip Uyeleri

o <o Uzmanlhk Alam ve Gll‘fSlmCl
Ustlenecegi Gorev ile
Adi-Soyadi Profesyonel ce e . .
Sorumluluklar Sy . Iliskisinin
Tecriibesi -
Kaynagi
- Uriiniin sosyal medya sayfalarinin
yOnetimini yiiriitiilmesi - Uriiniin
Ecem Nosel | globaldeki kitlesine ulasabilmesi Sosyal Medya uzmani Personel
icin icerik stratejilerinin
planlanmasi
3.3. Kurucu Ortaklar
Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi
Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I;akkl
Tutar Oran (%)
(TL) (Y0)
Ahmet Bayhan BAYRAMOGLU 1.320.000 44 44
Sercan Oray 1.320.000 44 44
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar 300.000 10 10
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek 60.000 ) )
Yiizde Yirmi Bedelsiz Paylar ’
TOPLAM 3.000.000 100 100
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Ek Satis Durumunda Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I;akkl
Tutar Oran (%)
(TL) (%)
Ahmet Bayhan BAYRAMOGLU 1.540.800 42.8 42.8
Sercan Oray 1.540.800 42.8 42.8
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar 432.000 12 12
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek
Yiizde Yirmi Bedelsiz Paylar 86.400 24 24
TOPLAM 3.600.000 100 100

Ahmet Bayhan BAYRAMOGLU isimli kurucu ortagin proje ile olan iliskisi;

Kurucu Ortak

Sercan Oray isimli kurucu ortagin proje ile olan iliskisi;
Kurucu Ortak

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimeilar isimli kurucu ortagin proje ile olan iligkisi;

Yatirimei

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Yiizde Yirmi Bedelsiz Paylar isimli

kurucu ortagin proje ile olan iliskisi;
Yatirimci
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4. KAMPANYA HAKKINDA BIiLGILER
4.1. Genel Gerekce ve Temel Bilgiler

Contentrain'in global pazarlara ulasabilmesi ve gelecekteki yeni yatirimlarla sirket degerini
artirabilmesi i¢in Paya Dayali Kitle Fonlamasi modelini tercih etmeyi uygun goériiyoruz. Kampanya
sonrasinda gerekli yatirnmin toplanmasi1 durumunda {iriiniimiiziin global pazarda agresif bir biiyiime
stratejisi uygulamas1 miimkiin olacaktir.

Yurtigcinden ve Ozellikle yurt disindan goriistiiglimiiz biiylik risk sermayesi fonlari
Contentrain’i su anda yakindan takip ediyorlar, makul bir siire i¢erisinde hedefledigimiz biiyiimeyi
gergeklestirebilirsek iiriiniin daha da biiyiiyebilmesi icin ikinci yatirimi kisa siirede alabilecegimizi
Ongoriiyoruz.

Contentrain global pazarda kabul goren ve yliksek kullanim potansiyeline sahip bir iirlindiir
bu baglamda kisa siirede yiiksek miisteri sayisina ulasip yiiksek degerlemeler ile exit olmasi en
onemli hedeflerimizden bir tanesidir.

4.2. Fon Kullanim Yeri

Fonlama Kampanyasinin basarili olmasi durumunda elde edilen fonlar asagida verilen
sekilde ve siirelerde kullanilacaktir. Fonun kullanim siiresi igerisinde her alti ayda bir ve her
durumda fonun kullanimi tamamlandiginda bagimsiz denetim raporu hazirlanarak kampanya
sayfasinda yayinlanacak ve ayrica yatirimcilar ile paylasilacaktir. Toplanan fonlarin ilan edilen
amacina uygun olarak kullanilmasindan yonetim kurulunun sorumludur.

Toplanan fon;

264.000 TL'si CEO&CMO Ucreti amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,
282.000 TL'si Frontend&Backend Yazihmc1 Ucretleri amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023
tarihleri arasinda, 174.000 TL'si Pazarlama, Biiyiime, Sosyal Medya Personel Ucretleri amaciyla
01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 190.000 TL'si SGK ve Vergiler amaciyla 01.02.2023 -
01.08.2023 tarihleri arasinda, 50.000 TL'si Tletisim / Haberlesme Giderleri amaciyla 01.02.2023 -
01.08.2023 tarihleri arasinda, 100.000 TL'si Fuar ve Seyahat Giderleri amaciyla 01.02.2023 -
01.08.2023 tarihleri arasinda, 50.000 TL'si Temsil Giderleri amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023
tarihleri arasinda, 66.000 TL'si Ofis Kira Giderleri amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri
arasinda, 1.260.000 TL'si Pazarlama Giderleri amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri
arasinda, 36.000 TL'si Miisavirlik Giderleri amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda,
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25.000 TL'si Damismanlik Giderleri amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 153.000
TL'si Ekipman&Demirbas Gideri amaciyla 01.02.2023 - 01.08.2023 tarihleri arasinda, 350.000
TL'si Platform Kullamm Ucreti, MKK ve Takasbank Islem ve Hizmet Bedelleri, Ihrac Bedeli,
Kampanya Tanitim ve Pazarlama Bedeli amaciyla 01.02.2023 - 01.03.2023 tarihleri arasinda
kullanilacaktir.

Kampanya sonrasinda elde edilen briit gelirden kampany a i¢in yapilan giderler fatura
karsilig1 6denecek olup, ayrica Platform Kullanim Ucreti olan toplanan fonun KDV hari¢ %8’i yine
fatura karsiliginda 6denecektir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'1 + BSMV tutarinda islem ficreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girigim sirketi tarafindan 6denecektir.

Kampanya sonunda toplanan fondan elde edilecek net gelir toplanan fonun %90 ila %92’si
araliginda gergeklesektir.

Kampanya’ya fazla talep gelmesi durumunda %20 Ek Satis Yolu ile elde edilecek ek fonlar
iirlin gelistirme ve isletme giderlerinde kullanilacaktir.

Rapor halinde eklerde goriilebilir. (EK1)

4.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyar1: Bu boliimii okumadan once bilgi formunu basindaki “UYARI” kismim tekrar
okuyunuz.

Ahmet Bayhan Bayramoglu Girisim Sirketinin gelir kalemleri Starter Paket , Professional
Paket ve Enterprise Paket (Lisans) kalemlerinden olusmaktadir.

Bu gelir kalemlerine gore ve bes yillik siiregte 156.766.436 TL ciro yapmasi
planlanmaktadir.

4.4. Ge¢mis Kampanyalar
Yoktur.

21/35




5. RISK FAKTORLERI

Bu boliimde; girisim sirketine ve faaliyetlere, girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin i¢inde
bulundugu sektore, ¢ikarilacak paylara ve yatirim karar1 verilmesinde 6nem tasiyan diger risklere
yer verilmistir.

5.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere Iliskin Riskler

Projenin yliksek potansiyeli goz oniline alindiginda yatirim turu sonrasinda yapilmaya
baslanacak olan pazarlama faaliyetleriyle birlikte 6lgeklenemez bir biiylime gostermesi, ilk asamada
calisan sayisiin yetersiz olusundan dolay1 bir risk unsuru olabilir. Bu tip iiriinlerin ani popiilarite
kazanmalari, ani biiylimeleri ¢ok olas1 ve ekosistemde rastlanan bir durumdur.

5.2. Sektore iliskin Riskler

Nitelikli yazilim gelistirici ihtiyacinin her gegen giin arttig1 yiiksek teknoloji alaninda hizmet
veren Urlinlimiiz i¢in yeterli ve kaliteli istthdamin saglanamamasi. Mevcut nitelikli personellerin
stirekli yurt disina gitme ve oralarda ¢aligsma istekleri.

5.3. Paylara Iliskin Riskler

Sirketimize kampanyadan pay alarak ortak olan gercek ve/veya tiizel kisiler paylarini1 satmak
istediklerinde ikincil pazar noktasinda hizli hareket edemeyebilirler. Bu durum bir likidite riskinin
olusmasina sebebiyet verebilir.

5.4. Diger Riskler

Yoktur.
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6. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
6.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
6.1.1. Tiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Toplanan fon karsiligi yatirumcilara verilecek paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak
paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklinde olup, toplanan fon karsiligi yatirimcilara verilecek
paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni bulunmaktadur.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.1 TL ile 0.12 TL araliginda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 300000 TL ile 432000 TL araliginda olacaktir.

Planlanan Ortakhk Yapisi:

Ahmet Bayhan Bayramoglu: %50
Sercan Oray: %50

Fonlama Sonrasi Ortakhk Yapisi:

Ahmet Bayhan Bayramoglu: %44

Sercan Oray: %44

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar: %10

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Yiizde 20 Bedelsiz Paylar: %2

Bedelsiz Pay Hediye Kampanyasi

Yatirim turumuzun baslama tarihi olan 5 Arahk Pazartesi saat 10:00 itibari ile 20 is giinii
icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yapilan yatirnmlarda yatirimcilara %20 fazladan pay

verilecektir. Bu kampanya 20 i giinii ile sinirli olup, 30 _Arahk Cuma aksami 23:59'da sona

erecektir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda yatirimcilarin hesaplarina
aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar ortaklar Ahmet Bayhan Bayramoglu ve Sercan Oray'in
hisselerinden oransal olarak dagitilacaktir.

Ek Fonlama Sonrasi1 Ortaklik Yapisi:

Ahmet Bayhan Bayramoglu: %42.8

Sercan Oray: %42.8

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimeilar: %12

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Yiizde 20 Bedelsiz Paylar: %2.4
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Bedelsiz Pay Hediye Kampanyasi

Yatirim turumuzun baglama tarihi olan § Aralik Pazartesi saat 10:00 itibari ile 20 is giinii
icerisinde EFT veya Kredi Kart1 ile yapilan yatirimlarda yatirimcilara %20 fazladan pay
verilecektir. Bu kampanya 20 is giinii ile sinirl olup, 30_Arahk Cuma aksami 23:59'da sona
erecektir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda yatirimcilarin hesaplarina

aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar ortaklar Ahmet Bayhan Bayramoglu ve Sercan Oray'in
hisselerinden oransal olarak dagitilacaktir.

6.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler

Platformumuzda kampanya yapan tiim girisimlerin pay gruplarindan bagimsiz olarak
cikarilacak her bir paymn Birim Satis Fiyat1 1 (Bir) TL’dir. Cikarilacak pay adetleri hesaplanirken
Girisim Sirketi’nin mevcut sermayesi ve ihtiya¢ duydugu fon miktar1 ana parametre olarak alinir.
Satis fiyatlar1 hesaplanirken 1 Pay icin 1 TL sabit alinir ve dolayisi ile ¢ikarilacak pay adetleri her
bir Girisim Sirketi i¢in degiskendir. 1 TL pay fiyat1 baz alindiginda her bir paymn Nominal Birim
Degeri 1 TL’nin altinda olusur. Paymn Nominal Birim Degeri ile Payin Birim Satis Fiyat1 arasinda
gerceklesen fark ile pay satislart primli gergeklestirilmektedir. Bu sayede yapilacak sermaye artisina
girisimin mevcut pay sahipleri katilmazlar.

Cikarilacak Paylarin Nominal Birim Fiyatlar1 hesaplanirken Yatirimcilarin fonlama sonrasi
sermaye icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi parametreleri kullanilmistir.

Ayrica %?20’ye kadar Ek Fazla Fonlama izni olmasi durumunda Cikarilacak Paylarin
Nominal Birim Degeri i¢in bir aralik hesaplanmis olup, Yatirimcilarin fonlama sonrasi sermaye
icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi %20’ye kadar artirilarak hesaplama
yapilmistir.

Toplam Satisa Sunulan Paylar 3.600.000 Adet olup, Cikarilan Paylarin Birim Satis Fiyati: 1 TL dir.
6.1.3. Hak, yukumliilik ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Cikarilacak paylar TTK ilgili mevzuatina gore cikarilmistir. Grubu ne olursa olsun
Cikarilacak Paylarin Birim Satis Fiyatlar1 arasinda bir fiyat farki uygulanmamakla birlikte hak ve
getirecegi ylkiimliiliikkler ve bu haklarin kullanim bakimindan farkliliklar bulunmaktadir. Temettii
haklar1 tiim ¢ikarilan paylar i¢in esittir. Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Tebligi’nin 16. Maddesinin 3.
Fikrasinda ‘Yatirimecilara verilecek paylardan dogan ortaklik haklart ile varsa bu paylara iliskin
imtiyazlar bilgi formunda agik¢a belirtilir. Nitelikli yatirimeilar hari¢ olmak iizere yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki yaratilamaz.” Maddesi geregi Nitelikli Olmayan yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki bulunmaz.

Kampanyanin basarili fonlanmasi akabinde kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak
olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan yatirimcilarin paylar1 Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina
kaydilestirilecektir. Bu kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacagindan, yatirimcilarin kredi
kartlar1 veya EFT yolu ile yapacaklar1 pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalari
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gerekmektedir.

Sermaye Piyasas1 Kurulu'nca yayinlanan Paya Dayali Kitle Fonlamas: Tebligi’nin 16’nc1
maddesinin yedinci fikras1t kapsaminda girisim sirketinin mevcut ortaklarinin, kampanya siirecinin
basladig: tarihi takip eden ii¢ yil icerisinde miras, mirasin paylasimi, esler arasindaki mal rejimi
hiikiimleri, cebri icra ve nitelikli yatirimcilara veya kendi aralarinda yapilacak devirler disinda
paylarin1 devredemeyecekleri hiikkme baglanmistir.

6.2. Talep, Satis ve Dagitim Siireci
6.2.1. Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler

Kampanyadan pay almak isteyen tiim yatirimcilar invest.fonbulucu.com Paya Dayali Kitle
Fonlama Platformu’nun internet sitesine giderek veya dogrudan kampanya linki olan
https://fnb.Ic/DZ3XBO linkine giderek Yatirim Yap butonunu kullanarak kampanyalardan pay
alabilirler.

Nitelikli olmayan her bir yatirimcir asgari 1 TL ve Azami 68.100 TL yatirim yapabilir.
Ancak profilinde Yatirimc1 Kayit Formunda bulunan Gelir Beyani boliimiine yillik gelirini (272.400
TL'den daha yiiksek ise) girer ve kaydederse beyan edilen gelirin %10 'u oraninda yatirim limiti
tanimlanir. Bu tutar her durumda 272.400 TL'yi asamaz.

Her Pay Satin Alim Islemi oncesi Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Faaliyetleri Genel Risk
Bildirimi’ni okuyup, anladiginiza ve kabul ettiginize dair iglemin onaylanmasi gerekir.

Pay Satin Alma Islemi gergeklestigi andan itibaren 48 saat igerisinde Cayma Hakkinizi
kullanarak satin alma isleminden vazgecebilirsiniz. Bu islemi gergeklestirmek i¢in Profilinize giris
yaparak Cayma Hakki Kullanim butonuna basmamiz yeterlidir. Isleminiz otomatik olarak baslar ve
higbir kesinti olmadan 6demeniz iade edilir.

%20’ye kadar fazla fonlama izni bulunan kampanyalarda olusan Nominal Birim Fiyat alinan
ek fonlama talebinin yiizdesine gore bir aralikta olusur ve ek talebe iliskin olarak ¢ikarilan paylar o
oranda artirilir. Bu durumda talep edilen paylarda bir kesinti olmayacagi gibi kismi bir iade
yapilmaz.

Talep Edilen Toplam fonun asilmast durumunda kismi iade yapilir.

Kampanya siiresinin bitis tarihinden 6nce hedeflenen fon tutarmin toplanmasi durumunda
Platform diledigi anda kampanyay1 sonlandirabilir. Bu durumu kampanyadan pay satin alan tim
yatirimcilar ve kampanya sahibi tarafindan pesinen kabul edilmistir.

6.2.2. Odeme ve iade siireci hakkinda bilgiler
Pay alim ekraninda Kredi Karti veya EFT secenegi secilerek pay satin alinmasi

gerceklestirilir. Pay satin alindiginda 6deme dogrudan Takasbank’a ulasir ve adiniza bloke edilir.
Her bir yatirnmci ancak kendi adina diizenlenmis bir kredi karti veya kendisine ait bir banka
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hesabindan 6deme yapabilir. EFT secenegi kullanilarak satin alinan paylar EFT nin Takasbank’a
ulasmast ve dogrulanmasi akabinde gecerlilik kazanir. Bu siire igerisinde islem Profilinizde
Yatirimlarim boliimiinde ‘Beklemede’ olarak goriintiilenir.

Basarili olsun olmasin tiim kampanyalarda toplanan tiim fonlar Emanet Yetkilisi
Takasbank’ta adiniza bloke edilir ve gerekli prosediirler gerceklesene kadar Girisim Sirketini
aktarilmaz. Hedeflenen fonun toplanamamasi durumunda 6demeniz 6deme yonteminiz dikkate
alinarak hesabiniza veya kredi kartiniza bir kesinti olmadan iade edilir.

Toplanan fonlar i¢in Girisim Sirketine aktarilana veya size iade edilene kadar gecen siire
icerisinde, Takasbank tarafindan bir nemalandirma islemi yapilmamaktadir. Odemelerinizin
nemalandirilmayacagimi ve nema talebinde bulunmayacagimzi dair Uyelik S6zlesmesinde hiikiim
bulunmamakta olup bu durumu islem gerceklestiren kisi kabul etmis sayilir.

6.2.3.  Tahsisat ve dagitim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarinin iizerinde bir fonlama talebi gelmesi durumunda pay satin almak
isteyen tiim yatirimcilara pay verilmesi esas ilkedir. Bu durumda fonlamanin kapanmasini
miiteakip, 6deme yapmis ve onaylanmis yatirimcilara fazla fonlamanin % kag¢ fazla olustuguna
bakilarak, ayni oranda daha az pay verilir ve fazla 6denen tutar kismi iade islemine tabi tutularak
finansal kapanislar yapilir. (Ornek: 100 Pay talep ettiginiz bir kampanyada 2 kati talep toplanmasi
durumunda size 50 Pay verilir ve kesilen pay oraniniza gore fazla 6demeniz size iade edilir.)

Ancak bir Milyon TL’nin iizerinde fonlamalarda fazla talep gelmesi durumunda, yapilacak
pay kesintileri ve kismi iadelerde Nitelikli Yatirimcilarin pay kesintisi ve iadeleri en son
degerlendirilerek tahsisat ve dagitim yapilir. Oncelikli olarak Nitelikli Olmayan Yatirimcilar igin
pay kesintisi ve iadesi ile birlikte dagitim1 yapilir.

Kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan
yatirimcilarin - paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina kaydilestirilecektir. Bu  siireg
tamamlanana kadar girisim sirketi adina bloke edilen fonlar aktarilmaz.

Paylarin kaydilestirilme islemleri girisim sirketinin yiikiimliiliigiinde olup, platform
tarafindan gerekli bilgi, belge temin edilir ve yonlendirme yapilir.

Pay sahipleri MKK 'nin uygulamasi e-Yatirimer uygulamasi {izerinden adlarma
kaydilestirilen paylar1 takip edebilirler.

6.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Kredi Kart: ile yapilan Pay Satin Alim Islemlerinde Takasbank tarafindan anlagmali olarak
Odeme Sistemleri Hizmeti alman Payten/Paratika Odeme Sistemleri tarafindan islem iicreti alinir.
%1,78 oranindaki tutar 6deme islem komisyonu olarak kredi kartiniza 6deme esnasinda yansitilir.

EFT ile yapilan 6demelerde EFT iicreti hesabiniz olan bankaya gore degisiklik
gostermektedir. EFT génderim Ucreti pay alimi gerceklestirene aittir.
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Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu), kaydilestirme
islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'i + KDV tutarinda ve fonlarin
toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankas1 A.S. (Takasbank),
binde 1'i + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi Platform’un
faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Toplanan fondan ve ancak kampanyanin basarili fonlanmasi durumunda Platform Kullanim
Ucreti olarak Girisim Sirketi Platform’a KDV harig toplanan fonun %8’i kadar édeme yapacaktir.

Girisim Sirketi kampanyasinin degerlendirmeye tabi tutulmasi ve platformda listelenmesi
icin 7.000 TL + KDV 6deme yapmustir.
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7.
7.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler

PLATFORM HAKKINDA BILGILER

Ticaret Unvam

GLOBAL KIiTLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next

Merkez Adresi Level A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara
Listeye Alinma Tarihi 08.04.2021

Sermayesi 25.500.000,00 TL

Basarih Kampanya Sayisi 46

Basarisiz Kampanya Sayisi 8

Aracilik Edilen Fonlama
Tutar:

123.094.855 TL

Telefon Numarasi

0312504 08 08

Internet Sitesi

invest.fonbulucu.com

7.2. Ortaklik Yapisi

Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I(:Iakkl
Grubu Tutar Oran ()
(TL) (%o)
Hakan Yildiz A 10.146.609 39.79 39.79
Duran Sarikaya C 2.547.450 9.99 9.99
Hakan Yildiz B 1.840.941 7.22 7.22
Ahmet T. Kesli B 1.275.000 5 5
MaQasid Portfoy Yonetim A.S. B 765.000 3 3
Vahit Altun B 765.000 3 3
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I(;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Giliveng Kockaya B 765.000 3 3
Yavuz Kus B 765.000 3 3
Hakan Yildiz C 765.000 3 3
Mustafa Sak B 510.000 2 2
O. Mutlu Topal B 429.165 1.68 1.68
Mustafa Oner B 382.500 1.5 1.5
gla(;c.kvceh%r:: BA111§1m Teknolojileri Fin. B 255.000 1 1
E?ertﬁpz '(;i.risim Arge ve Dan. Finansal B 255.000 1 1
Elvan Sevi Bozoglu B 255.000 1 1
Ahmet Giider B 255.000 1 1
Yal¢in Kogak B 255.000 1 1
Nalan Uysal B 255.000 1 1
Ismail Yormaz B 255.000 1 1
Abdusamea Gaith Shabani B 255.000 1 1
Veysi Isler B 255.000 1 1
Mustafa Atilla B 255.000 1 1
Vedat Cavusoglu B 255.000 1 1
Fatih Sahin B 255.000 1 1
Enis Yurdatapan B 255.000 1 1
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1

Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I(;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Sum Kogluk Egitim Danigsmanlik A.S. B 153.000 0.6 0.6
Hiiseyin Ciftci B 127.500 0.5 0.5
Fatih Koleoglu B 127.500 0.5 0.5
Recep Tiritoglu B 127.500 0.5 0.5
Ibrahim Ulukaya B 127.500 0.5 0.5
Mehmet Sacit Sungu B 102.000 0.4 0.4
Ahmet Altug Oguz B 51.000 0.2 0.2
Girsel Bayat B 51.000 0.2 0.2
Perihan Topal B 51.000 0.2 0.2
Mustafa Emre Topal B 51.000 0.2 0.2
Perihan Yildiz Topal B 51.000 0.2 0.2
Yasemin Topal B 51.000 0.2 0.2
Kivileim Cayh B 51.000 0.2 0.2
Tezcan Altunordu B 51.000 0.2 0.2
Mustafa Sezgin B 25.500 0.1 0.1
Giiven Yurdatapan B 25.500 0.1 0.1
Fatih Durgut B 4.335 0.02 0.02
TOPLAM 25.500.000 100 100
7.3.  Yonetim Kurulu Uyeleri
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Platform’un Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adi-Soyadi / . Atanma Kf‘.ﬂan Payl
. Gorevi/Unvam I Gorev
Ticaret Unvam Tarihi . .
Siiresi
(TL) (%)
Hakan Yildiz YK Baskan 19/11/2019 | 1.827 Giin | 12.752.550 | 50.01
Vekili
Dr. O. Mutlu Topal | YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 429.165 | 1.68
Dr. Yalgin Kogak YK Bagkani 19/11/2019 1.827 Glin 255.000 1
Prof. Dr. S 4
Abdulhakim Coskun YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 255.000 1
Umut Utku . .
TASDEMIR YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
Dilek Seferoglu YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
7.4. Yatirom Komitesi
Yatirim Komitesi Uyeleri
Sermayedeki Pay1
. o Uzmanlhik Alam ve
Adi-Soyadi Gorevi/Unvani Profesyonel Tecriibesi
(TL) (%0)
Hakan Yildiz Yatirim Komitesi Uyesi | Girisimcilik Finansmani 12.752.550 | 50.01
Biilent Giimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Yazilim ve Teknoloji 0 0
Hiiseyin Cift¢i | Yatirrm Komitesi Uyesi | Isletme ve Finans 127.500 0.5
Emre Akgiimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Girisim, Start-up 0 0
Vahit Altun Yatirim Komitesi Uyesi | Ekonomi ve Mali Analiz 765.000 3

7.5.

Inceleme Sonuclari
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Contentrain, web sayfalarindaki iceriklerin olusturulabilmesi ve ydnetilebilmesi i¢in gelistirilmis
kullanici dostu ve yenilik¢i bir Headless CMS (Bassiz Igerik Yonetim Sistemi)'tir. Yazilim
kategorisinde yer almakta ve is modeli B2B ve B2C’dir. Toplam 3.600.000 TL (%20 Ek fonlama
Dahil) fona ihtiyac1 s6z konusudur. Igerik yonetim sistemleri (CMS'ler), web sayfalarindaki
iceriklerin kodlama bilgisine sahip olmadan da ydnetilebilmesi i¢in gelistirilmis araglardir. Ancak
son yillarda hayatimiza giren 10T, Mobil ve diger platformlarin ihtiyaglar1 da disiiniildiigiinde
arayiiz bagimsiz icerik yonetim sistemlerine ihtiya¢ duyulmustur. Headless CMS’ler igeriklerin
araylizden bagimsiz olarak pazarlama ekipleri, sosyal medya ekipleri, igerik yazarlar1 gibi tim
paydaslar i¢in igerik yonetimini saglamaktadir. Girisim sirketinin yaptig1 ¢alismalar incelendiginde;
2022 yil1 basinda KOSGEB’den Ar-Ge, Ur-Ge ve Inovasyon Destek Programi dahilinde bir destek
alimmistir. Contentrain yaymlanmasinin ardindan gecen 6 aylik kisa periyotta diinya ¢apinda 1000’e
yakin kayith kullaniciya ulasan bir iiriin haline gelmis olup giincel durumda kullanicilarin ortalama
%80’1 yurt dis1 %20’si yurticindedir. Contentrain, "Template Market" (Hazir Sablon Pazar1) ile hem
mevcut kullanici hedef kitlemizi genisletmeyi hedeflerken hem de farkli bir gelir modelini de aktif
hale getirmeyi planlamaktadir. Contentrain, yazilim gelistiricilerin ve igerik tUreticilerin deneyimine
odaklanarak yazilim siireclerini kisaltmayi, daha kolay hale getirmeyi ve dolayisiyla da projelerin
bu yondeki maliyetlerini diisiirmeyi hedeflemektedir. Rekabet durumu incelendiginde; Contentrain,
rekabet konumlanmasi olarak pratik ve temel ihtiyaclar1 olan kullanicilara modern teknolojilerle
¢Oziim saglayarak pazardaki rakiplerinden ayrismaktadir. Yurti¢i rakibi bulunmazken global
rakipleri arasinda Contentful, Kentico, Wordpress gibi firmalar bulunmaktadir. Contentrain, 2020
yil1 verilerine gore yaklasik 44 Milyar dolar seviyesinde bulunan Igerik Yénetim Sistemleri (CMS)
pazarinda faaliyetlerini slirdiirecek ve rekabet edecektir. Contentrain bu pazarin bir alt kirilim1 olan
Headless CMS kategorisinde yer almaktadir. Bu kategori ana kategori igerisindeki en hizh
biiytimeyi gosteren kategoridir. Headless CMS pazarmin biiyiikliigii yine 2022 yil1 verilerine gore 1
Milyar dolar civarinda olup 2027 yilina kadar 3 Milyar dolar seviyesine ulasmasi ve hatta agmasi
beklenmektedir. Finansal projeksiyon incelendiginde; temin edilecek fonun agirlikli olarak ekip ve
pazarlama giderleri i¢in kullanilacagi goriilmektedir. Fonlama ile de birlikte, kurumsal satiglarini
hizlandirmay1 amagclayan girisim sirketinin bes yilin sonunda 159 Milyon TL’yi askin bir gelir
hedefledigi goriilmektedir. Yatirim komitemizce yapilan degerlendirme sonunda oy birligi ile
girisimin talep ettigi fonu toplayabilmesi i¢in platformumuzda yatirim turuna ¢ikarak bir kampanya
yapmasina karar verilmistir.

Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri
Adi-Soyadi SART/SERH
Hakan Yildiz SERHI YOKTUR.
Biilent Giimiis SERHI YOKTUR.
Hiiseyin Ciftci SERHI YOKTUR.
Emre Akgiimiis SERHI YOKTUR.
Vahit Altun SERHI YOKTUR.
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7.6. Degerlendirme Politikasi

Platformumuz Degerlendirme Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karar1 ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir. Bu yonergenin amaci,
Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’ye ilgili mevzuata uygun olarak basvuru yapan Girisimci
veya girisim Sirketinin Bilgi Formunun onaylanmasina ve Paya Dayali Kitle Fonlamas: Tebligi (111
— 35/A.1) Ek-2’de asgari unsurlar1 belirlenen fizibilite raporunun incelenmesine yonelik olarak
objektif degerlendirme 6lgiit ve yontemlerini iceren Yatirim Komitesi degerlendirmesine iliskin ilke
ve esaslar1 diizenlemektir.

Platform’a yapilan bagvurularda ilgili mevzuata uygun olarak, Girisim sirketine doniisme
potansiyeli tagiyan teknoloji faaliyeti ve/veya liretim faaliyeti yiirlitmek icin kaynak ihtiyact olan is
fikirleri degerlendirmeye alinir.

Girisimei veya Girisim Sirketi ¢evrimigi olarak sunulan basvuru formunu doldurur. Bu
formda asagidaki maddelerden Girisim Sirketinin daha 6nce kurulup kurulmadigina gore temin
edebildikleri bilgi ve belgeler ile Sermaye Piyasast Kurumu tarafindan Bilgi Formunda istenen

diger bilgi ve belgeler bulunur.
* Girisiminin Sektorti,
* Girigiminin Kategorisi,
» Uriin veya Hizmetlerinin hitap ettigi bolge (Ulusal/Global),
* Miisteri sayist,
* Son bir y1l i¢erisinde diizenledigi fatura toplama,
* Girisimciyi ve/veya ekibini tanitici bilgiler,
* Girisimini ve/veya Girigim Sirketini tanitic1 bilgiler,
* Resmi olmayan proje ortaklar1 ve/veya hissedarina ait bilgiler,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin web sitesi,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin sosyal medya hesaplar1 ve takipgi sayilari,
* Girisimini anlatan fotograf, video, ¢izim ve metinler,
* Mevcut Durum Raporu,
* SWOT Analizi,
* Aldig1 devlet destekleri,
* Aldig1 Yatirimlar,
* Bes yillik Is Plani,
* Fizibilite Raporu,
* Pazar Analizi ve Rakip Analizi,
* Bes Yillik Isletme Biitcesi, Bes Yillik Yatirm Biitcesi,
* Finansal Tablolar (Ge¢mis Gergeklesen ve 5 yillik Tahminleri igeren),
* Girisim Sirketi kurulmus durumda ise sermaye ve ortaklik yapisi,
» Kampanya kapsaminda satmak istedigi hisse miktar1 ve pay bedelleri,
* Nitelikli Yatirimer igin ayrilan pay miktar: (1.000.000 TL nin iizerindeki fon talepleri
icin min. %10),
* Finansal Kaynak Talep Tutar1 (Fonlama Tutar1)

Yatirnm Komitesi bagvurular1 6ncelikle ilgili mevzuata uygunluguna goére bir degerlendirme
yapar ve su durumlart dikkate alir. Degerlendirmede objektif kriterlere gore Proje Danismani
tarafindan raporlanan Bilgi Formu ve diger bilgi ve belgelere gore sahip oldugu bilgi ve tecriibesini

33/35




de kullanir. Degerlendirme yaparken Girisim sirketine doniisme potansiyeli tasiyan teknoloji
faaliyet ve/veya bir iiretim faaliyeti olmasina ve ozellikle Inovasyon igermesini dikkate alir. So6z
konusu girigsime yatirim yapacak olas1 yatirimcilarin haklarinin korunmasina yonelik empati kurar.
Yatirimcilar1 korumaya yonelik olarak olasi yiiksek riskleri ongdriir ve bu durumu Bilgi Formunda
belirtir. Bagvurunun onaylanmasi durumunda kaynak saglanan projenin ulusal ¢ikarlarimiza hizmet
etmesine 6zen gosterir. Ulkemize yurtdisindan ithal edilen iiriinlerin ikamesi olan iiriinlerin
iiretilmesine yonelik is fikirlerine 6zen gosterir. s fikrinin evrensel kurallara uygun olarak din, dil,
irk ve etnik kimlik gdzetmeyen bir durumda olmasina dikkat eder. Istihdam yaratacak is fikirlerinin
ger¢eklesmesinde 6zen gosterir. Alkol, tiitlin mamulleri, uyusturucu maddeler, kumar ve kanunen
su¢ teskil edebilecek is fikirlerinin kabul edilmemesine dair azami dikkat gosterir.

Degerlendirme Politikasi’nin tam metnine https:/invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-
Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1 linkinden ulasilabilir.

7.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyani

Platformumuz Cikar Catismasi Politikast; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karari ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiirtirliige girmistir.

Cikar Catigmasi Politikamizin esaslarini; Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’nin tim
faaliyetlerinde mesleki etik kurallari, prensipleri, Platform’un tiim c¢alisanlarinin gorevlerinin
tarafsiz ve objektif sekilde icra etmelerini engelleyecek olasi ¢ikar catigmalarina sebep olan
durumlar1 saptamak, bu c¢ikar catismalarindan kag¢inmaya ya da aciklamaya iliskin ilke ve
esaslardan olusur.

Platform calisanlar1 ve iliskide oldugu iiciincii taraf calisanlarini, gérevlerini ve mesleklerini
en iyi sekilde yapmaya ve belirli kurallar ¢er¢evesinde davranmaya zorlayan, ¢alisanlara rehberlik
eden, ahlaki kurallar1 igeren, mesleki rekabeti diizenleyen ve hizmet ideallerini korumayi
amaclayan, bu dogrultuda meslek iiyelerine uymalar1 gereken ilke ve esaslar1 gosteren, ilgili
mevzuatta tanimlanan mesleki kurallar baghdir.

Platform un merkez ve merkez dis1 orgiitlerinde istithdam edilen tiim personel, mesleki etik
kurallara iliskin TSPB’nin yaymladigi “Sermaye Piyasasi Calisanlar1 Etik Ilkeleri ve Davranis
Kurallar1”n1 okuyup anladigin1 beyan etmek, ayni1 zamanda bu ilke ve davranis kurallarina uygun
hareket edecegine iliskin taahhiit vermek ve bu taahhiitleri Platform muhafaza etmek zorundadir.

Platform calisanlari, kamuoyuyla, miisterilerle, isvereniyle, calisma arkadaslariyla ve
sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iliskilerinde bagimsiz, diiriist, adil, yetkin, 6zenli, giincel
bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Bagimsizlik, Diiriistliik ve Adillik, Ozen ve Titizlik,
Siirekli Gelisim ve Mesleki Bilgilerini Giincelleme, Sir Saklama, Etik Diistinme gibi temel etik
kurallar gozeterek ¢alisma diizenini siirdiiriir.

Platform ’un fonlama ve yatirnm faaliyetleri ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda;
misterileri ile olan iligkilerinde kendisi, ortaklari, ¢alisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya
da dolayl olarak iligkili bulunan kisiler ile hizmet verdigi gercek ve/veya tiizel kisiler arasinda veya
bir hizmet verilen kisi ile baska bir hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek c¢ikar catismalart bu
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politikamiz tarafindan diizenlenmektedir.

Cikar Catigmasi Politikasi’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-
Catismasi-Politikamiz-11?b=1 linkinden ulasilabilir.

7.8. Kurulca Alinan Yaptiriom ve Tedbir Kararlari
Yoktur.
7. EKLER

1. Fon Kullanim Raporu
+ 2. Pay Satig Tutar1 Tespit Raporu
3. Ek Belgeler
* 3.1 Nolu Belge ( KOSGEB Ar-Ge, Ur-Ge ve inovasyon Destek Programi )

* 4. Yatirrmct Sunumu
* 5. Ozgecmisler

* 5.1 Nolu Belge ( Sercan Oray )
5.2 Nolu Belge ( Ahmet Bayhan Bayramoglu )
5.3 Nolu Belge ( Serkan Korkag )
5.4 Nolu Belge ( Rahmi Kostik )
5.5 Nolu Belge ( Ecem Nosel )
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