Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi
KITLE FONLAMASI BILGI FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasas1 Kurulu (Kurul)’nun III-35/A.2 sayili Paya Dayali Kitle
Fonlamas1 Tebligi (Teblig) geregi Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi’nin ihtiyag¢
duydugu 2.490.000 TL tutarindaki fonun toplanabilmesi amaciyla yiiriitiilecek olan kampanya
kapsaminda hazirlanmigtir. Kampanya siiresi boyunca fazla talep gelmesi halinde toplanabilecek
fon tutar1 2.988.000 TL’ye kadar artirilabilecektir.

Yatirim komitesinin kitle fonlamasi bilgi formunu onaylamasi {iye tamsayisinin
cogunlugunun bu yoénde karar vermesi ile miimkiindir. GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S. tarafindan daha agir bir nisabin belirlenmesi miimkiindiir. Bu kapsamda,
GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S. tarafindan bilgi formunun onaylanmast igin
cogunluk karar1 gerekir.

Yatirimcilarin Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi’ne yonelik fon saglama
taleplerini, 22/08/2022 ile 21/10/2022 tarihleri arasinda gerceklesecek olan kampanya siiresi
boyunca https:/fnb.lc/33KRBS adresli kampanya sayfasi iizerinden GLOBAL KITLE
FONLAMA PLATFORMU A.S.’ne iletmeleri gerekmektedir. Yatirim kararlari, igbu bilgi formu ile
birlikte kampanya sayfasinda ilan edilen bilgilerin bir biitiin olarak degerlendirilmesi sonucu
verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasasi Kanunu’nun 35/A maddesinin altinc1 fikrasi geregi bilgi
formunu imzalayanlar veya bilgi formu kendi adina imzalanan tiizel kisiler, bu bilgi formunda yer
alan yanlis, yaniltic1 veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan miiteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tim bilgiler
cergevesinde gercege uygun oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamin1 degistirecek nitelikte
bir yanlighk, yanilticilik ve eksiklik bulunmamasi i¢in her tiirlii makul 6zenin gosterildigini beyan
ederiz.
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Tarih ve Imza

Siileyman Dogan,

19/08/2022
T JETCONNECTFERRENDE LOMISTIK A, BILGI FORMUNUN
& Py SRR e o JEEE S TAMAMI
= mer apdz127 2340 0001
a Wurumesal ibet sim Hatte: DEDT 240 3 444

J 1/53
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GLOBAL KIiTLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.
Yatirim Komitesi Uyelerinin
Adi, Soyadi, Gorevi, Tarih ve Imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Hakan Yildiz , Yatirim Komitesi Uyesi BiLGIi FORMUNUN TAMAMI
19/08/2022
Biilent Giimiis , Yatirrm Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
19/08/2022 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
lp GENEL GEREKCE VE TEMEL
g /% BILGILER,
vl RISK FAKTORLERI
Hiiseyin Ciftci , Yatirim Komitesi Uyesi FINANSAL BILGILER,
19/08/2022 CIKARILACAK PAYLARA ILISKIN
BILGILER
Emre Akgiimiis , Yatirim Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
19/08/2022 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
%x %“?@ SIRKETIN MEVCUT YAPISI
Vahit Altun , Yatirrm Komitesi Uyesi SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
19/08/2022 SIRKETIN MEVCUT YAPISI,
FINANSAL BILGILER
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UYARI:

Bu bilgi formu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongoriilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle
ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk
icermekte olup, sadece bilgi formunun yaymm tarihindeki ongoriileri ve beklentileri
gostermektedir. Bircok faktor, girisim sirketinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin ongoriilenden cok daha farkh sonuclanmasina yol agabilecektir. Ozellikle kar
tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolar1 igerebilir.
Yatirnmcilarin, girisim sirketinin ticari hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip
sirketlere yapilan yatirimlarin oldukg¢a yiiksek riskler barindirdigr hususlarinda bilgi sahibi
olmalar: gerekmektedir.

1. OZET

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi

Isletme Ad Jetconnect
. Aksemsettin Mah. Sar1 Nasuh Sok. No:18/A, 34080
Merkez Adresi Fatih/ISTANBUL

Telefon Numarasi +90 850 241 34 44

internet Sitesi https://www.jetmarket.com.tr

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Merkez Adresi

Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvart No: 3 Next
Level A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara

Listeye Alinma Tarihi

08.04.2021

Telefon Numarasi

0312504 08 08

internet Sitesi

invest.fonbulucu.com
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

2.988.000 TL
Hedeflenen tutara %20 ek satis dahildir.

Kampanya Sayfasi ¢ https:/fnb.Ic/33KRBS

Hedeflenen Fon Tutari

Kampanya Siiresi : 60 Giin
Baslangi¢ Tarihi : 22/08/2022

21/10/2022

Onemli Not: Kampanya’da hedeflenen fonun
kampanya bitis tarihinden once toplanmasi halinde
kampanya erken sonlandirilabilir.

Bitis Tarihi

Cikarilacak Paylarin; Toplanan fon karsihi@: yatirnmcilara verilecek paylar
nama yazih olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve

Tard Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni
bulunmaktadr.

Nominal Degeri :  Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.102 TL ile
0.122 TL araliginda ve Paylarin Toplam Nominal Degeri
ise; 254000 TL ile 364560 TL araliginda olacaktir.

Toplam satisa sunulan Paylar 2.988.000 Adet olup,

Satis Fiyat Cikarilan Paylarin Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.

Nitelikli Olmayan her bir yatirimci; Asgari 1 Pay (1 TL)
ve Azami 68.100 Pay (68.100 TL) yatirim yapabilir.
Asgari ve Azami Yatirnm . Ancak platforma kayit esnasinda gelir beyaninda
Tutarlan " bulunulmasi durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar
azami yatirim yapilabilir. Bu tutar her durumda 272.400
TL’yi asamaz.

Toplanan fonun;

120.000 TL'si
CEO Ucreti
01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,

168.000 TL'si
2 Yazilime1 Ucreti
Fon Kullanim Yeri : 01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

66.000 TL'si
Grafiker Ucreti
01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,

132.000 TL'si
2 Miisteri/Satic1 Destek Operatorii Ucreti
01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

32.994 TL'si )
2 Stajyer Grafiker Ucreti
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

178.642 TL'si
SGK & Stopaj Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

96.000 TL'si
Personel Yemek Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

65.000 TL'si
Seyahat Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

45.000 TL'si
Temsil Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

120.000 TL'si
Kira Giderleri
01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,

868.000 TL'si
Reklam, Tanitim ve Pazarlama Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

72.000 TL'si
Miisavirlik Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

230.000 TL'si
Ar-Ge ve Uretim Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

36.500 TL'si
Iletisim ve Haberlesme Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

10.000 TL'si
Ofis Giderleri
01.11.2022 -01.11.2023 tarihleri arasinda,

249.864 TL'si
Platform Kullanim iicreti, MKK ve Takasbank Islem ve
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

Hizmet Bedelleri, ihra¢ Bedeli
01.11.2022 -01.12.2022 tarihleri arasinda

giderleri i¢in kullanilacaktir.
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2. GIRISIM SIRKETI HAKKINDA BILGILER

2.1. Genel Bilgiler

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam

Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi

Isletme Ad1 Jetconnect
Hukuki Statiisii Anonim sirket
. Aksemsettin Mah. Sar1 Nasuh Sok. No:18/A, 34080
Merkez Adresi Fatih/ISTANBUL
Kurulus Tarihi 29.06.2022
Sermayesi Kayitli Sermayesi 50.000 TL olup,

Odenmis sermayesi 50.000 TL’dir.

Ticaret Sicil Miidiirliigii

Istanbul Ticaret Odasi

Ticaret Sicil Numarasi 3906585
Vergi Dairesi FATIH
Vergi Kimlik Numarasi 4842127234

Telefon Numarasi

+90 850 241 34 44

internet Sitesi

https://www.jetmarket.com.tr
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2.2.

Faaliyet Konusu ve is Modeli

Hakkinda

Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi'nin ylirittiigii Jetconnect adli
kampanya sayesinde elde edilecek fonlar sirketin gelistirilmesinde kullanilacaktir.
Jetconnect, 1000'lerce market, esnaf isletmesi, yemek hizmeti veren restoran ve su
bayisinin tirlinlerini mobil uygulamasi ve portali {izerinden bolgesel olarak miisterilere
sunarken, isletmeleri dijitallestirmeyi hedeflemektedir.

BEDELSIZ PAY HEDIYE KAMPANYASI
22 Agustos Pazartesi saat 10:00 itibari ile ilk 15 is giinii icerisinde %25 fazladan pay,

ilk 15 is gilinii sonrasinda, fonlama rakami %100'e ulasana kadar yapilan yatirimlarda
yatirimcilara %15 fazladan pay verilecektir.

Jetconnect'in Kisa Hikavesi:

Jetconnect projesi ilk olarak 2019 yilinda marketlerin satig yapabilecegi bir pazaryeri
platformu olarak DOS Bilisim Endiistri A.S. bilinyesinde gelistirilmeye baglanmis, bu
siirecte platforma ihtiyaglar dogrultusunda yemek, esnaf aligverisi ve su siparisi gibi
hizmetlerde eklenerek 2022 yilinda Jetconnect sirketi biinyesinde birden ¢ok hizmetin
verildigi bir proje olarak hizmet vermeye baslamistir. Jetconnect biinyesinde su an
Jetbee Kurye, Jetmarket, Jetpazaryeri projeleri birbirleriyle entegreli olarak tek bir ¢ati
altinda sunulmaktadir. Jetconnect 2019 yili itibariyle yapmis oldugu AR-GE
calismalariyla kazandigi deneyimler sayesinde ayni hizmeti veren bircok marka ve
uygulamadan kendisini ayrigtiran bir sistem haline gelmistir. Yaymna alinan sistem
bulundugu ekosistem igerisinde bir¢ok sorunu kolaylikla ¢6zerken isletmelerin
operasyonlarini daha hizli yapabilmeleri yoniinde de kolaylik saglamaktadir.

Bizi Diger Rakiplerimizden Ayiran Ozelliklerimiz:

Jetbee Yeni Nesil Kurye Modelleri;

Tiirkiye'de motorlu ve arabali kuryelerin ortaya koydugu sorunlar ve akaryakit gibi
ylikselen maliyetler sebebiyle yurt disinda oldukca aktif olarak kullanilan Yaya,
Bisiklet, Elektrikli Bisiklet/Scooter ile teslimat modellerini mevcut motorlu ve arabali
kurye modelleriyle birlestirerek Tiirkiye'de hem Jetconnect Esnaf (simdi ki adi
Jetmarket Esnaf) isletmesi olarak satis yapan, hemde diger online satis kanallar
tizerinden sati§ yapan isletmelere mikro lojistik kurye hizmeti saglamay1 planliyoruz.

Jetpazaryeri Esnaf Uriin Tedarik Sistemi;
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Jetconnect Esnaf sisteminde satis yapan bakkal, aktar, sarkiiteri gibi igletmelerin satigini
yaptiklar1 iiriinleri aracisiz olarak direkt {iretici veya distribiitérden tedarik
edebilmesinin yolunu agiyoruz. Bu sayede lireticinin iirettigi iirliniin son tiiketiciye
ulastirilmast sirasinda aracidan kaynaklanan, fiyatlarin fahis sekilde sisirilmesinin
Oniline biraz olsun gecgebilmeyi amacliyoruz. Jetpazaryerinde suan igin Coca-Cola
Company bilinyesindeki Damla Su ile anlagsmaya varilmig olup, Damla Su'yun
Tiirkiye'nin bircok noktasinda bayisinin online olarak iiriin tedarik edebilmesi
saglanacaktir. Diger markalarla fonlama sonrasinda goriismeler baglayacak olup,
isletmelere iirlinleri kolayca pazarlama olanagi saglanacaktir.

Jetconnect Uygulamasi (Simdi ki ismiyle Jetmarket olarak hizmet vermekte olup,
fonlama sonrasinda Jetconnect olarak giincellenecektir.);

Sistemimizin test islemlerinin yapilmasi ve gelistirilmesi icin 2020 yilinda Istanbul
Fatih ilcesinde 65m2 bir market acildi. 2 yillik siiregte isletmede karsilasilan birgcok
sorun tespit edilerek sistemimiz bu sorunlar1 ¢ozecek sekilde gelistirilmistir. Mevcut
Jetmarket isimli uygulamamiz Jetconnect olarak, hizmetlerimiz Jetconnect Kapinda,
Jetconnect Esnaf, Jetconnect Yemek ve Jeetsu olarak diizenlenerek hizmet vermeye
devam edecektir. Bu sayede rakiplerimizde oldugu gibi isletmeler bizim uygulamamiz
lizerinden satig yapabilme olanagina sahip olmakla birlikte, bunun yanisira diger rakip
sistemlerde olmayan excel ile toplu iiriin yiikleme/diizenleme, entegrasyon ile stok ve
siparis yonetimi, mahalle bazli sepet kombinasyonlari, ¢alisma saatleri disinda ileri
tarihli siparis verebilme olanag1 gibi bir¢cok hizmeti de kullanabilecektir.

Jetconnect biinyesinde entegre oldugumuz satis yazilimi araciligiyla barkodlu satis
yapan isletmeler de en ¢ok karsilasilan sorun olan fiyat gecislerinde olasi zararlarla
kars1 karsiya kalma sorununu c¢ozerek siireklilik kazanan iiretici ve merkezimiz
arasindaki bilgi alisverisi sonucunda giincel {iriin fiyat bilgisine sahip olabilmektedirler.
Herhangi bir marka tiirlinline zam yapacagi zaman bizlere listelerini iletmektedirler.
Iletilen listeler iirlin havuzumuza islenerek sistemde satis yapan isletmelerin dogru
fiyatlama iizerinden zarar etmeden iiriin satis1 gergeklestirilmesini sagliyoruz.

Neden Jetconnect'e Yatirnm Yapmalisimiz?

Jetconnect olarak, bizi rakiplerimizden ayiran birgok Ozelligimizle, ticari olarak
kendimize ¢ok giivenmekle birlikte, esnafi dijitallestiren ve tiiketicilerin benzer
sistemlerdeki yliksek fiyatl iiriinleri almak yerine bulunduklart mahalle ve ilgedeki
esnaftan aligveris yaparak biitgelerini korurken, esnafi da kalkindirmayi amaglayan
sosyal faydalarimiz da bulunmaktadir.
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Jetconnect'e yatirnm yaparak:

* 5 yil iginde, 100 Milyar TL'nin iizerine ulasacagini tahmin ettigimiz bir pazarda, pazarin
onemli oyuncularindan biri olmay1 hedefleyen, ayrica hizmetlerini tiim diinyaya
ulastirmay1 planlayan bir girisime yatirim yaparak, gelecek vaat eden sirketimize ortak
olabilirsiniz.

Neden Kitle Fonlamasi ile Yatirim Almak istiyoruz?

Yerel saticilara ulasmak ve miisterilerimize daha 1yi bir aligveris deneyimi saglamak
icin yapmay1 planladigimiz yazilim gelistirmelerini finanse etmek, Jetconnect'in genis
kitlelere ulasarak pazara girisini saglayacak kaynaga ulasmak amaciyla, kitlesel fonlama
yontemini tercih ettik. Ciinkii;

* Kitle fonlamasi1 kampanyamiz aracilifiyla binlerce kisiye ulasarak, Jetconnect'in 6n
tanitimini yapma sansina sahip olmak istiyoruz.

*Erken benimseyenler olarak tamimlayabilece§imiz  yatinmcilarimizin, hem
misterilerimiz, hem yazilim testini yapacak pilot kullanicilarimiz, hem de fahri satig
temsilcilerimiz olacagini diisiiniiyoruz.

* Paylasim ekonomisini destekleyen Jetconnect'in, Anadolu kiiltiirlinde ¢ok 6nemli bir
yeri olan IMECE yéntemiyle yatirim almasina dnem veriyoruz.

» Kazancimizi kitlelerle paylasarak, biitline fayda saglamak istiyoruz.

Yatirnim Sonrasi Kisa, Orta ve Uzun Vadede Neler Yapmak

Istiyoruz?

Jetconnect, alacagi yatirim ile pazarlama faaliyetleri ger¢eklestirecek, miisteri hizmetleri
ekibini kuracak, yazilim ekibini gliclendirecek ve franchise fuarlar1 basta olmak {izere
bircok fuara ve festivale katilarak, Esnafla birlikte, ticaret STK'lari, Odalar ve
Borsalarla isbirligi i¢inde seminerler, toplantilar gerceklestirerek, ilgili kurumlarla
isbirligi icinde Tiirkiye'de her yil gerceklesecek sekilde "Dijital Esnaf Hareketi'ni
baslatacak ve daha fazla sayida nitelikli saticiya ulasmay1 saglayacaktir.

Mevcut mobil uygulamalar ve portal kullanici deneyimini arttiracak sekilde
gelistirilerek kullanicilara sunulacak.

Is Modelimiz

Jetconnect'de, saticilarimiz, ticretsiz olarak magazalarini agip, iirlinlerini dogrudan
tiiketicilere ulagtirabilirler. Saticilarimiz, sadece platform {izerinden bir satis yaptiklari
zaman Jetconnect'e komisyon ddemesi yaparlar.
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Miisterilerimizin {irlin siparisi asamasinda yaptiklar1 6deme, anlasmali 6deme
kurulusumuz tarafindan tahsil edilerek bir havuz hesapta bekletilir. "Garantili Odeme
Modeli" kapsaminda, iirlinler taze ve eksiksiz olarak miisterilerimize ulastiktan sonra,
O0deme kurulusu saticilarimiza iirlin bedellerini, Jetconnect'e ise komisyon bedelini
aktarir. "Her Kosulda Mutlu Miisteri" ilkemize paralel olarak, miisterilerimiz
verdikleri siparisleri, saticilarimiz tarafindan kuryeye verilmeden dnce iptal edebilir ya
da kuryeye teslim edilen bir iiriinii, teslim aldiktan sonra iade kosullarina uymasi
durumunda kosulsuz ve sartsiz olarak iade edebilirler.

Is Modelimizin Siirekliligini Nasil Saglayacagiz?

Saticilarimiz "Satic1 Degerlendirme Sistemi" kapsaminda cesitli basar1 kriterlerine
gore degerlendirilerek, arama sonuclarinda oncelikli gosterim, oncelikli destek gibi
ayricaliklardan faydalanirlar. Bu kriterlerin en Onemlilerinden biri, miisterilerimiz
tarafindan, tamamen seffaf bir puanlama ve yorum sistemiyle yapilan
degerlendirmelerdir. Bu degerlendirme sistemine, Jetconnect tarafindan herhangi bir
miidahale yapilmaz, hic¢bir saticiya dncelik veya ayricalik taninmaz. Saticilarimiz, ancak
verdikleri hizmetin kalitesi ve miisteri memnuniyetine gore 6n plana ¢ikma sansini
yakalayarak daha fazla satig yapma sansina kavusurlar. Temel ilkemiz, iyi olanin ve hak
edenin, daha fazla kazanmasidir.

Jetconnect ile Birlikte:

Miisterilerin ihtiya¢c duyduklar1 iirtinlere mahallelerindeki esnaftan ekonomik fiyat
garantisiyle dakikalar icerisinde lokasyonlarindan ayrilmadan sahip olabilecekler.
Isletmeler yiiksek yatirrm maliyetleri olmadan online olarak iiriinlerini iicretsiz
listeleyerek bulunduklari bolgede yer alan yiizlerce potansiyel miisteriye iirlinlerini
ulastirabilecekler.

Isletmeler online satis icin aylik yiiksek maliyetlere ve sorumluluklara girmeden
freelance olarak entegre kurye sistemimizden paket basi iicretlerle yiizlerce kurye ile
calisabilecekler.

Entegre kurye sistemindeki yeni nesil kurye modellerimizle birlikte binlerce kuryeye is
imkan1 sunacagiz. (Getir, Trendyol, Vigo, Hepsiexpress, Banabikurye, Yemeksepeti
Vale sistemlerinde Esnaf Kurye Modeliyle calisan ve araci olan kuryeler sisteme
oncelikli olarak eklenecek kullanicilardir. Not: Esnaf Kurye Modeliyle calisan kuryeler
isletmelerden bagimsiz olarak fatura keserek kazang elde etmektedirler. Dolayisiyla
gelinen noktada bu modelle kuryeler birgok sistemde ayni anda ¢alisabilme olanagina
sahip olmaktalar.)

Exit Stratejimiz
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Fonlama sonrasinda pilot ilgelerde baslatacagimiz faaliyetlerimiz ile birlikte hizmet
agimizi genisleterek oncelikle Tiirkiye pazarinda ve akabinde globale agilarak gelecekte
alacagimiz tekliflere gore Exit yapmayr hedefliyoruz. Bu sayede yatirimcilarimiza
yiiksek ¢arpanlt getiri elde etme imkan1 verebilmek en biiylik hedeflerimizden

Tarihge

Bugiine Kadarki Faaliyetlerimiz:

» Jetconnect projesinin temelleri ilk olarak 2019 yilinda pandeminin baslarinda, artan e-
ticaret ve son tiiketicilerin online aligverigse yonelmesiyle atildi.

«Ilk etapta pazar arastirmasi, miisteri i¢c goriilerinin belirlenmesi ve konseptin
olusturulmasinin ardindan yazilim gelistirme ¢alismalar1 baslatildu.

*2020 yilinda yaklasik 1 yil siiren yazilim gelistirmeleri sonucunda beta testlerinin
yapilmasi i¢in 65m2 bir market isletmesi acilarak bu isletmede yazilim testleri yapildi
ve isletmenin sorunlar1 yakindan takip edilerek, yazilim elde edilen veriler 1s1ginda
revize edildi.

» Jetmarket Sosyal medya hesaplarimiz agilarak aktif bir sekilde sosyal medya
hesaplarimiz yonetilmeye baslandi.

« VERBIS, ETBIS ve 1YS kayit islemlerimiz tamamlanarak, KEP adresimiz aktive edildi.

*Parasiit On Muhasebe API servisleri kullamlarak Jetconnect sistemi e-fatura
entegrasyonlar1 tamamlandi.

* GarantiBBVA Sanal POS ve PayTR entegrasyonu yapilarak giivenli kart ile ddeme
alma sistemi entegre edildi.

« Isletmelerin online barkodlu satis yazilimi ihtiyacim karsilamak ve sistemimizle stok ve
siparis entegrasyonu saglayabilmek iizere BenimPOS Bulut Tabanli Barkod Satis
Yazilimi firmasiyla yillik lisanslarda %50 indirimli fiyat izerinden anlagma saglandi.

* Sisteme dahil olacak olan kuryelerin sirket agilislar1 ve isletmelerin barkod alimi/marka
tescili gibi islemleri icin WorkMark firmasiyla anlagmaya varilarak ¢oziim ortakligi
saglandi.

*2021 yilmin baglarinda sistem sadece online market olarak degil, sahip oldugu
Ozelliklere yenileri eklenerek online yemek, su ve esnaf aligverisi hizmetlerini
verebilecek hale getirildi.

* Testlerimiz siiresince yasanilan isletmelerin lojistik sorunu sebebiyle sisteme entegre
kurye sistemi gelistirildi ve kurye sistemine daha ekonomik maliyetler saglayacak olan
yaya, bisiklet ve elektrikli scooter kullanan kuryeler eklendi. Yapilan gelistirmeler
sonucunda yaya, bisiklet, scooter, motosiklet ve arabali olmak {izere 5 farkli modelde
kurye modeli sisteme eklenmis oldu.

*NETGSM API servisleri kullanilarak Miisteri-Isletme ve Kurye-Miisteri santral
aramalar1 ve SMS entegrasyonu yapildi.

« Jetmarket subelerinin yani sira diger satici olarak yer alan isletmelerin lojistik hizmetini
saglamak i¢in kurye alimlar1 Nisan 2022'de baslatildi.

* Nisan aymnin sonunda 900 iizeri kurye bagvurusu alinmig, bu kuryelerden motosiklet,
bisiklet ve scooter sahibi olanlarla yaya olarak caligmak isteyenler sisteme dahil
edilmeye baglandi.

* Sistemde satig yapabilmeleri i¢in Tiirkiye'nin 6nde gelen su markalariyla goriismelere
baslanarak oncelikli olarak Coca-Cola Company biinyesinde yer alan Damla Su bayileri
merkez ile yapilan anlasma dogrultusunda sisteme eklenmeye baslandi. Diger su
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firmalariyla goriismeler devam etmektedir.

« Jetconnect Perakende Lojistik A.S. 29 Haziran 2022'de kurularak tiim hizmetler ve
markalar bu sirket adi altinda hizmet verecek sekilde yeni yol haritasi belirlendi.

« Jetmarket, Jetbee ve Jetconnect markalar1 DOS BILISIM ENDUSTRI A.S. tarafindan
Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi'ne devir edildi.

Is Modeli

Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi bir Teknoloji ve Uretim girisimi
olup, Diger , Ulastirma ve Yazilim sektorlerinde faaliyet gostermektedir. is Modeli
B2B , B2C, C2C ve C2B, faaliyet gosterdigi/gosterecegi lokasyonlar Global ve Tiim
Tiirkiye'dir.

Jetconnect, market sektorii, esnaf, yemek sektorii ve su bayisi gibi isletmelerin {iriin ve
hizmetlerini kolayca ve herhangi bir yatirim gereksinimi olmadan sistemde olusturulan
sanal magazalar araciligiyla, dogrudan tiiketiciyle bulusturdugu, PHP, JSON, HTML,
Javascript alt yapisiyla gelistirilmis bir pazar yeri projesidir.

Satic1 Paneli: Bu giine kadar yapilan yazilim gelistirmeleri ile iireticiler, bir ka¢ dakika
icinde bir sanal magaza olusturup, isletmelerindeki iiriinleri excel, entegrasyon veya
manuel sekilde dakikalar icerisinde listeleyebilmektedirler. Satici panelini kullanarak
magaza ya da Tlriin bilgilerini diizenleyebilir, hizmet verecegi mahalleleri acip
kapatabilir, minimum sepet tutarlar1 belirleyerek magaza kurgusunu tamamlayabilir,
satisa acik olan triinlerin stoklarini takip edebilir dilerse bu iirlinleri kolaylikla agip
kapatabilir veya tamamen magazadan silebilir. Aldiklar1 siparisleri yonetebilir, ihtiyag
duymalart durumunda tek tusla kurye talebinde bulunabilir, cari hesaplarini takip
ederek, kendilerine yapilan 6demeleri takip edebilirler. Miisteriler tarafindan iletilen
sorular1 cevaplandirabilir, tiriinlerini satin almis misteriler tarafindan yapilan yorum ve
degerlendirmeleri takip edebilirler. Jetconnect Partner uygulamasi ve portali i¢erisinde
yer alan Garaj ekrani iizerinden isletmesinin ihtiya¢ duyacagi onlarca {iriinii taksitli bir
sekilde satin  alabilir veya isletmede satti§i  birgok  {rlnii  direkt
tireticisinden/distribiitoriinden tedarik edebilir.

Miisteri Paneli: Misterilerimiz ise platforma kolayca kaydolabilir, istedikleri iiriinleri
gelismis arama ve listeleme oOzelliklerini kullanarak bulup sepetlerine atabilir,
O0demelerini kredi kartiyla, GarantiBBVA Sanal POS altyapisini1 kullanarak giivenli bir
sekilde gergeklestirebilirler. Siparislerinin durumunu takip ederek, canli kurye takibi
gerceklestirebilirler. Iptal ya da iade talebinde bulunabilir, satin aldiklari {iriinlerle ilgili
olarak hem saticiy1, hem kuryeyi hem de iiriinleri degerlendirebilirler.

Kurye Paneli: Jetbee kurye sistemimiz ile yapilmis olan entegrasyon sayesinde
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kuryelerimiz Jetconnect Partner uygulamasi iizerinden kendilerine atanan dagitim
gorevlerini yerine getirerek paket basi kazang saglayabilirler. Jetbee projesi tiim
Tirkiye'de aktif edilmis ve her gegen giin, bilinyesinde onlarca yaya, bisiklet, scooter,
motosiklet ve arabali kuryeyi calisabilir hale getirmektedir. Kuryelerimiz herhangi bir
isletmeye bagli olmadan patronsuz olarak sistemde calisabilmekte ve esnaf kurye
modeliyle kendi islerinin sahibi olabilmektedirler. Kuryelerimiz kazanglari
dogrultusunda belli bir oranda komisyonu sisteme 6deyerek, bulunduklar1 mahalle ve
ilce smurlari igerisinde gelen paket dagitim gorevlerini tamamlayarak diizenli ve yiiksek
gelir sahibi olmaktalar.

Tespit Edilen Sorun/Sorunlar

Online Satis Sistemi Sahibi Olma Zorlugu: Zincir marketler disindaki kiiciik
isletmelerin ve diger isletmelerin kendi online satis yazilimlar1 kurabilmeleri ve gerekli
ekibin bir araya getirilmesi noktasinda biiyiik yatirimlara ihtiya¢ duyulmakta ve gerekli
yatirim bulunmasi durumunda bile proje tamamina ermemektedir. Bu yiizden bu tarz
isletmeler mevcut sistemlerin agir sartlar1 altinda ezilmekte ve cirolar1 da dogru orantida
diismekte, zarara ugramaktalar.

Tiiketiciye Dogrudan Ulasmanin Zorlugu: Madalyonun diger tarafinda ise, liriinlerini
dogrudan tiiketiciye ulastirmay1 hedefleyen saticilar vardir. Bulunduklari lokasyonlarda
tiriinlerini satmak i¢in kisitl pazarlama bilgisi ve finansal kaynak yetersizligi nedeniyle
tilketiciye ulagmakta zorlanmaktadir. Kendi e-ticaret siteleri, genel pazaryeri
platformlar1 ya da ozellikle instagram gibi sosyal medya platformlariyla tiiketicilere
ulagsmaya caligsalar da, bunlardan yeterli verimi alamamakta ve yiiksek rekabet i¢inde
yeterince goriinlirliik saglayamamaktadirlar.

Kurye Bulma Zorlugu: isletmeler online kanallardaki satiglarinin paket dagitim
operasyonlarin1 gerceklestirmek iizere devamli kurye bulamadiklari gibi, bulduklari
kuryeler icin her ay biiyiik biitceler ayirmak, bunu yaparken de kuryenin tiim sosyal
haklarindan, kaza ve diger bir¢cok giderinden de sorumlu olmaktadirlar.

Uriin Tedarigi ve Uriin Fiyat Takibi: Market, aktar, manav gibi isletmelerin satisini
yaptiklar1 T{riinlerin tedarigi ve bu lrilinlerin enflasyona bagli olarak artmasi
durumlarinda isletmeler fiyatlar1 takip etmekte zorlandiklar1 gibi zarar etme ve {iriin
tedarigini birinci elden yapamadiklari i¢in de aracilar iizerinden iirlin tedarigi
sagladiklar1 i¢in kazanglar1 diigmektedir.

Bulunan Cozim/Cozimler
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Jetconnect Super App (Birden Cok Hizmetin Verildigi Uygulama): Tirkiye'nin 81
ilinde hizmet veren binlerce isletmenin f{iriinlerini yine bulunduklar1 lokasyonlardaki
miisterilere ulastirabilmeleri ve bunu yaparken entegre kurye sistemiyle dakikalar
icerisinde siparis teslimati yapabildikleri, miisterilerin ise ihtiya¢ duyduklar: iirtinleri
tanidig1 esnaftan alabilmelerinin miimkiin kilindig1 online pazaryeri platformu
olmasmin yanisira zamanla tamamlayict bir¢ok yan hizmetin sunuldugu siiper
uygulama.

Sadece Market, Esnaf, Restaurant ve Su Bayileri Magaza Acabilir: Jetconnect'te
sadece yerel saticilar magaza agabilir. Izin verilen isletme tiirleri disinda herhangi bir
isletme Jetconnect iizerinden magaza agamaz, satis yapamaz.

Her Miisteri Kendi Lokasyonundaki Isletmelerden Siparis Verebilir: Miisteriler
kendi bulunduklari lokasyonlardaki mahalle ve ilge sinirlar1 igerisinde yer alan
isletmelerden siparis verebilmektedir.

Kuryeler Belli Bir Simir Icerisinde Cahsabilmektedirler: Kuryeler kurye tiirlerine
gore konulan sinirlar igerisinde paket dagitimi yapabilmekteler, bu nedenle yakit
masraflart azaltilirken her kurye kendi lokasyonunda calisacagi i¢in lokasyonunda
miisteriyi daha iyi taniyarak daha kalite hizmet verebilmektedir. Ustelik miisteri de
genellikle ayn1 kuryeden hizmet aldig1 i¢in, giiven konusunda sorun yasamamaktadir.

Isletmeler Uriin Tedarigini Kolayca Yapabilir: isletmeler Jetconnect Partner
igerisinde yer alan jetpazaryeri sistemi lizerinden onlarca iiretici/distribiitorden kolayca
iriin tedarigi saglayarak, araciy1 ortadan kaldirdigi i¢in satisin1 yapacagi iirlinleri daha
uyguna tedarik ederek kazancini koruyabilmektedir.

Uriin Havuzu ile Uriin Fiyatlan Siirekli Giincel: Isletmeler stok takibi olarak bizim
onerdigimiz yazilimi kullaniyorlarsa siirekli fabrikalardan alinan fiyat bilgisi ile giincel
tutulan iirtin havuzumuzdan iicretsiz yararlanmaktalar. Bir {iriiniin fiyati zamlanacagi
zaman tarafimizca gerekli fiyat artirnmi yapilmakta ve ilgili tirlin igin tiim isletmelerde
anlik fiyat glincellemesi yapilmaktadir.

Belirli Kategorilerde Uriinler Satilabilir: Market {iriinleri, yemek, su, kasap, manav
vb. isletmelerin tiriinleri satilabilir. Alkol, Tiitliin Mamiilleri ve e-ticaret kanununda
yasakli olarak belirtilen {iriinlerin satislarina izin verilmemektedir.

Deger Onerileri
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Kolayhk: Miisteriler i¢in Tiirkiye'nin her lokasyonunda onlarca isletmeden kolaylikla
siparig verebilme imkani. Saticilar icin ise iiriinlerini bulunduklar1 bolgedeki yiizlerce
potansiyel miisteriye ulastirma firsati.

Giiven: Online 6deme altyapimiz ve iade politikamiz ile miisterilerimize giivenli bir
aligveris ortami sunmakla birlikte saticilarimizda ertesi giin 6deme alma imkani
sayesinde giivenli sanal pos altyapimizi goniil rahatligiyla kullanmaktadirlar.

Uygun Fiyat: Uriin saticidan tiiketiciye dogrudan ulasir, aracit olmadigindan iiriin
fiyatlar1 yiikselmez. Jetconnect'te bir magaza agmak ya da iirlin listelemek tamamen
ticretsizdir. Satic1 i¢in ek bir pazarlama maliyeti yoktur, sadece Jetconnect'e 6denen
diisiik bir komisyon vardir.

Entegre Kurye Sistemi: Jetbee'nin Tiirkiye'nin her ilinde yer alan kuryeleriyle saticilar
paket dagitimlari1 paket bast Tcretlerle kolaylikla yaptirirken kazanglarmi
korumaktadirlar.

Entegre Barkodlu Satis Yazihmu: isletmeler entegre oldugumuz satis yazilimini
kullanarak stok ve siparis entegrasyonu 0zelligi sayesinde isletmelerinde stogu tiikkenen
iiriinler magazalarinda otomatik olarak satisa kapatilmaktadir.

Siirdiiriilebilirlik: Bir paylasim ekonomisi yaratilir, Jetconnect saticilar adina yeni
miisteri bulma siirecini yonetir, teknolojik alt yapiy1 ve miisteri problemlerini ¢ozer.

*Yerel saticilar desteklenir.
*Hem saticilar hem de tiiketiciler daha kazancl ¢ikar.

*Cirolar diisen ve kepenk kapatmay1 diisiinen esnaf desteklenerek teknolojiyle islerinin
arttirilmasi saglanir.

Gelisim Siirecleri Hakkinda

Jetconnect projesinin temelleri pandemi doneminin baslarinda atilmis, 6 kisilik dis
yazilim ekibi, 3 fiziksel market ¢alisani, 4 kurye, 1 grafiker, 1 6n muhasebe personeli, 1
mali miigavir, 1 mobil uygulama gelistirme uzmani, 1 siber giivenlik uzmanindan olusan
ekibin, 2 yildan fazla siiren caligmalari sonucunda projenin kararli MVP'si Nisan
2022'de tamamlanmustir.

Uretim Siirecleri Hakkinda
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Uretim siirecinde sistemlerimizin ve uygulamamizin gelistirilmesi noktasinda, hedef
kitlemizin ihtiyaclar1 belirlenerek, saticilarin ve tiiketicilerin ihtiya¢ duydugu ve diger
rakip sistemlerde yasadig1 sorunlar yakinda takip edilerek ve test kullanicilarindan geri
bildirimler alinarak bu veriler 1s18inda sistemlerimizi ve uygulamamizi gelistirdik. Beta
testlerimizi yaparak karsilagilan sorunlar tespit edilip c¢oziilmesiyle birlikte
kullanilabilirlik  noktasinda  yaptifimiz  son  testlerle, sistemlerimizin = ve
uygulamalarimizin kararli MVP'si Nisan 2022'de tamamlanmustir.

2022 yili Nisan ayinda kurye ve saticit kayitlar1 baglamig ve fonlama sonrasinda bu
kurye ve isletmeler belli bir planda kademeli olarak aktif hale getirilecektir. Satici
olarak bagvuru yapan bir¢ok isletmenin sube sayisit 1 den fazla olarak tespit edilmistir.
Fonlama sonrasinda kuryelerimiz ve saticilarimizdan gelen geri bildirimler dikkate
almarak iirlin gelistirme ¢alismalarimiza devam etmeyi planliyoruz.

Jetconnect olarak 2019 yih itibariyle Jetmarket web portali ve mobil uygulamalarmin
olusturulmasi noktasinda Softomi tarafindan yazilim hizmeti aldik. Softomi ile yapmis
oldugumuz uzun siireli ¢aligmalar sonucunda yapmis olduklar1 sistemlerle entegreli
olarak calisabilen Jetconnect Partner web portali ve mobil uygulamalar1 blinyemizde
gelistirilmistir. Softomi'den sadece C2C yazilim noktasinda hizmet ve danigmanlik
almakla birlikte yapilacak gelistirmeler noktasinda yapilan isin maliyeti
faturalandirilarak tarafimizca kendilerine bu dogrultuda 6deme yapilacaktir. Softomi
yaklagik 10 kisilik ekibiyle birlikte aradan gegen 3 yillik silire boyunca projemizle
yakindan ilgilenmis ve siirekli olarak hizli ¢oziim flretmeleri sayesinde Jetconnect
projesini son haline getirmis bulunmaktay1z.

Neden Di1s Kaynak Hizmet Kullaniyoruz?

Softomi vb. diger hizmet aldigimiz firmalarla yapilacak is veya gelistirme i¢in 6deme
yaptigimizdan sabit gelirler ve personel yoOnetiminde ortaya cikabilecek sorunlarla
karsilasmadigimizdan.

Yan Uriinler Hakkinda

Coziim ortagimiz BenimPOS ile kisa siirede API servislerimizi eslestirerek stok ve
siparis takibi 6zelligimizi aktif hale getirmeyi planliyoruz.

E-Ticaret siteleri ile anlagsmalar yaparak ayni giin teslimat yoniinde kurye agimizi bu
pazaryerlerinde satis yapan saticilara agmay1 planliyoruz. Bu adim sonrasi gelirlerimiz

artacaktir.
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Tiirkiye'de faaliyet gosteren paylasimli ara¢ markalartyla anlagsmalar yaparak kullanici
kitlemize uygulamamiz lizerinden ara¢ kiralama hizmeti sunmay1 planliyoruz. Biiyiik
yatirimlar yapmadan bu adim Tlzerinden gelir elde ederek kazancimizi arttirmayi
planliyoruz.

Kuryelerimize anlagma saglayacagimiz finansman sirketi iizerinden taksitli olarak
bisiklet, elektrikli scooter vb. araclari satigi gergeklestirerek, bu adimdan gelir elde
etmeyi planliyoruz.

Franchise subelerimizin sayisini arttirarak her ilde en az 1 adet 500m2 alana sahip
biiyiik Jetmarket subeleri agmak. Bu adimimizla istthdam yaratirken ayni zamanda
markamizin kaliteli hizmetini Tiirkiye'nin her yerinde binlerce tiiketiciye ulastirmayi
hedefliyoruz. Kendi markalarimizla {irettirecegimiz private trlinlerle ¢esitli {iriin
kalemlerinde hakimiyet kazanarak her eve {lirlinlerimizi ulagtirmayr da bu adimimiz
igerisinde gergeklestirecegiz.

Sistemlerimizi yapay zeka, metaverse, vr sanal gergeklik ile derleyerek Tiirkiye'de bir
ilki basararak insanlarin oturduklar1 yerden sanal magazalarimizdan yapmis olduklar
aligverislerdeki iirlinleri dakikalar icerisinde kapisina teslim etmeyi planliyoruz.

Blokchain teknolojisini kullanarak kripto varliklarla 6deme alma sistemlerini projemize
entegre etmeyi planliyoruz.

Jetconnect sistemi biinyesinde ilerleyen siirecte Jetbee'ye entegre olarak bireysel kurye
talep etme, e-ticaret gonderileri icin kurye cagirma, ig¢i ve igvereni bir araya getirecek
yan hizmet, Tirkiye'deki paylasimli ara¢ (bisiklet-scooter-motosiklet-araba)
sistemleriyle entegreli ¢alisacak kiralama hizmeti, Taksi ¢agirma hizmeti, ev temizligi
ve kuru temizleme gibi hizmetler uygulamaya eklenecektir.

Teknik ve Tasarimsal Analizler Hakkinda

Yazilhm: Yazilimmmizda saticilar magazalarimi agip herhangi bir yardima ihtiyag
duymadan satisin1 yapmak istedikleri iiriinleri listeleyebilmektedirler. Odeme altyapis
GarantiBBVA Sanal POS ile entegrasyon gerceklestirilmistir ve su asamada platform
tizerinden basarili bir sekilde aligveris yapilabilmektedir. Saticilar sistemde yer alan
bolgelerinden cesitli kurye tiirlerinden diledikleri kuryeleri cagirarak paket dagitimlarini
tek tusla yaptirabilmekteler. Uriin gelistirme calismalarimiz devam etmekte olup,
yatirim sonrasi biiyiitecegimiz ekibimiz ile birlikte daha da hiz kazanacaktir.

18/53




Kolayhk: Platformumuz, her seviyeden internet kullanicisinin, aradigi iiriinlere
kolaylikla ulasip satin alabilecegi bir teknolojik alt yapiyla gelistirilmistir.

Hepsi Bir Arada: Tirkiyenmin tim lokasyonlarindan onlarca kategorideki
isletmeye/hizmete tek bir uygulamadan ulasmak ve ihtiyaclar1 gidermek miimkiin.

Aninda Online Alsveris: Miisterilerimiz, platformumuzdan kredi kartlar1 ile 7/24
aninda online aligveris yapabilirler. (Kapali olan isletmeler i¢in mesai saatlerinde teslim
secenegi aktif.)

Testler: Uygulamalarimizin ¢esitli saldirilara kars1 dayanikliligi sistem aktifi dncesinde
test edilmis, sizma testleri yapilmis ve gelecekte bu testlerimiz diizenli araliklarla
devam ettirilecektir.

AR-GE Faaliyetleri Hakkinda

Jetmarket ismiyle 2019 yilinda basladigimiz ¢alismalar dogrultusunda uygulamalarimiz
ve sistemlerimiz C2C olarak hazirlandiktan sonra ilk testlerin yapilmasi i¢in 2020
yilinda Jetmarket ismiyle ilk franchise market isletmemizi agtik. Acilan isletme
yakindan takip edilerek, AR-GE c¢alismalarimiz devam ettirildi. 2022 yil1 baslarinda
sistemimiz ve uygulamarimiz AR-GE c¢aligmalarimiz  dogrultusunda  koklii
degisikliklere ugrayarak gelinen noktada sadece Jetmarket isletmelerinin hizmet
verebildigi degil tiim esnaf (bakkal, manav, restoran, su bayisi vb.)'in hizmet verebildigi
bir platform haline gelmistir.

Ayn1 zamanda Jetmarket test subesi Getir Carsi, Yemek Sepeti Mahalle ve Trendyol
Hizli Market sistemlerinde ¢alisabilir hale getirilerek isletmenin bu sistemlerde
karsilastig1 tiim sorunlar raporlanarak Jetmarket panelleri ve sistemleri bu bilgiler
1s181inda  gelistirilmis ve gelinen noktada sahip olunan bircok o&zellikle birlikte
isletmelerin operasyonunu hizlandirmakta ve bu sayede isletmelerin seffaf bir sekilde
kazang saglayabilmeleri miimkiin kilinmaktadir.

Son tiiketicinin stok sorunlari sebebiyle diger sistemlerde en ¢ok karsilasilan siparis
iptali ve bunun sonucunda son tiiketiciyi kaybetme sorunu ile kars1 karsiya kalinmasimin
sonucunda yapilan excel veya entegrasyonla stok ve siparis takibi imkaniyla jetmarket
icin bdyle sorunlarin meydana gelmesinin 6niine gegilmistir.
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Fonlama sonrasinda fonbulucu basaranlar kuliibii biinyesinde yer alan girisimlerle ortak
cozlimler {retilerek, iirlin ve hizmetlerimizin gelistirilmesi planladigimiz AR-GE
caligmalarimizin arasinda yer almaktadir.

Onceki Satislar Hakkinda

Jetconnect projesinde satici ve kurye alimlar1 yeni bagladigindan ve projenin yapilanma
siireci yiiriitiildiigiinden suan i¢in herhangi bir satis gergeklesmemistir.

2.3. Sektor ve Pazar Analizi

Pazar Hakkinda

E-Ticaret Sektorii
Yerel Pazar Biiyiikliigii: 300 Milyar TL
Global Pazar Biiyiikliigii: 11.28 Trilyon $

Yiyecek ve icecek Sektorii
Yerel Pazar Biiyiikliigii: 380 Milyar TL
Global Pazar Biiyiikliigii: 6.4 Trilyon $

Kargo ve Kurye Sektorii
Yerel Pazar Biiyiikliigii: 586 Milyar TL
Global Pazar Biiyiikliigii: 363.8 Milyar $

Tirkiye e-ticaret alaninda son yillarda pandeminin de etkisiyle ivme kazanmis ve bu
dogrultuda geliserek gelinen noktada toplam pazar biiyiikligi 16.3 Milyar $ olmustur.

T.C. Ticaret Bakanhigmin Elektronik Ticaret Bilgi Sistemi (ETBIS) 2021 yil1 verilerine
gore e-ticaret hacminin sektorel dagilimi (Milyar TL) grafiginde Yemek sektorii 14,5
Gida ve Siipermarket 14,00 olarak kaydedilmistir.

Rakamlardan de anlasilacagi 1tizere hedef pazarlarimiz oldukga  biiytktiir.
Odaklandigimiz 3 pazar da hem yerel hem global olarak her gegen yil da hizla
bliylimektedir.. Pazar ile ilgili daha detayli analizlerimiz ekteki raporumuzda yer

almaktadir.
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Rekabet Hakkinda

REKABET AVANTAJLARIMIZ DIGER SEKMESINDE
DETAYLANDIRILMISTIR.

Direkt Rakiplerimiz: Hizl tiikketim iirtinleri sektriinde online market, yemek, esnaf ve
su hizmeti veren platformlardir:

Uygulama ve Platformlar: Getir, Getir Carsi, Getir Yemek, Yemeksepeti Market,
Yemeksepeti, Yemeksepeti Mahalle, Trendyol Hizli Market, Trendyol Yemek,
Hepsiburada (Hepsiexpress) Yemek, Hepsiburada (Express) Market, Hepsiburada
(Express) Su, Istegelsin, vb.

Gelir Modeli: Satig Komisyonlari, Lojistik (Kurye Ag1) Gelirleri, Franchise Gelirleri

Hedef Kitlesi: Cok genis bir hedef kitleleri var, neredeyse internetten aligveris yapan
herkese seslenmelerini gerektiren bir iiriin ¢esitliligi var. Ayrica Getir, Yemeksepeti ve
Trendyol bolgesel olarak esnaf isletmelerini de biinyesine katarak hedef kitlesini
biiylitmektedir.

Giiclii Yonleri: Giiclii finansal yapilar1 ve ekipleri var. Igerik yonetimi konusunda
uzmanliklar1 sebebiyle SEO konusunda ¢ok avantajlilar.

Zay1f Yonleri: Operasyon ve lojistik maliyetleri yiiziinden zarar etmemek ve franchise
isletmelerinden yiiksek bedeller aldiklari i¢in isletmelerin zarar etmemeleri i¢in iirlin
fiyatlar1 yiiksek tutulmakta, esnaftan aldiklar1 tasima bedeli ve satis komisyonlarinin
¢ok olmasindan dolay1 esnaf bu bedelleri {iriinlerine yansittiklar1 i¢in satis hacimleri
dogru orantida diismektedir.

Indirekt Rakiplerimiz: Hizli tilketim iiriinleri sektoriinde online market, yemek, esnaf
ve su hizmeti veren offline kuruluslardir.

Zincir Marketler: Migros / Carrefour / Makrocenter / BIM / A101 / SOK / UCZ /
CAGRI/SHOW / ONUR vb.

Giiglii Yonleri: Magaza sayilari
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Zay1f Yonleri: Online Satis Altyapist (Migros Haricinde), Lojistik Agi, Diisiik Biitceli
Miisteri gibi faktorler

Hedef Kitle Hakkinda

Nihai Miisteriler: Bulunduklar1 lokasyonda market, yemek, esnaf veya su gibi
ihtiyaclar1 olan (Agirlikli olarak 18-40 yas, internetten aligveris yapan, sehirde yasayan,
beyaz yakal1 veya kendi isini yapan, agirlikli olarak kadin ve geng bireyler)

Saticilar:
Restoran
Aktar
Cigkofteci
Firin & Pastane
Kasap
Kuruyemise¢i
Manav
Market
Petshop

Su Bayisi
Sarkiiteri
Tursucu

Yufkact
Cicekei

Nihai Miisteri Ihtiyaclar

Kolayhk: Her diizeyden internet kullanicisi i¢in kolaylikla aranilan iriinleri bulma,
kiyaslama, 6deme ve satin alma.

Giiven: Gilivenilir saticilara ulagsma, sozlesme ile gilivence altina alinma, garantili
odeme.

Sec¢enek: Karar verirken farkl segenekleri degerlendirebilme.
Deger: Fiyat/fayda konusunda karar verebilecek kadar bilgi sahibi olmak.

Fiyat: Sektordeki fiyatlari kiyaslama ve en uygun olana karar verme imkani.
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Zaman: Hizli bir sekilde sonuca ulagmak.

Odeme Kolayhg: Kredi kart: ile istenildigi takdirde taksitle ddeme veya kapida nakit,
kart veya yemek ceki/krt1 ile 6deme imkanini kullanabilmek.

Miisteri Hizmetleri: Bir problemle karsilastiklarinda kolayca ulasabilecekleri, ¢6ziim
odakl1 bir muhatap bulma imkani.

SWOT Analizi

Gigclii Yonler Nelerdir?

*Benzersiz Is Modeli: Jetconnect'te saticilarm, sattiklari {irlinleri bolgelerindeki
onlarca miisteriye entegre kurye sistemiyle ulastirirken, kuryelerin ise
bolgelerindeki dagitim gorevlerini yerine getirirken kazang sagladiklar1 benzersiz
bir is modelidir.

* Takim: Jetconnect ekibi alanlarinda uzman, yaratici, etik degerlere saygili, tutkulu
ve azimli kisilerden olugmaktadir. Ekibimizin arasina daha ilk giinden alanlarinda
uzman, deneyimli profesyoneller katilmistir.

* Miisteri Odaklilik: Jetconnect tiim stratejilerini miisteri memnuniyetini odagina
alarak belirlemektedir. Uygun komisyon oranlari, anlik iptal ve ayni giin i¢inde
iade hakk1 gibi uygulamalarla mutlu miisteriler yaratmak temel ilkelerimizdendir.

+ Kalite Ilkesi: Iyi olanin ve hak edenin daha fazla kazanmasi ilkesiyle olusturulan
Satici, Kurye ve Uriin Degerlendirme Sistemi algoritmasi ile kaliteli iiriin ve
saticilar On plana c¢ikartilirken, kaliteli hizmet sunan kuryelere Oncelik
taninmaktadir.

* Teknolojik Alt Yapi: Yazilim Teknolojileri alaninda 10 yili agkin, insaat alaninda
30 yili agkin, market sektoriinde 5 yili agkin deneyime sahip bir ekip yonetiminde
gelistirilen platformumuzda saticilar, bir destege ihtiyac duymadan profillerini
olusturup, trilinlere iliskin listelemeleri kolaylikla olusturabilirler. Miisteriler ise
thtiya¢ duyduklar1 tirtinleri kullanimi kolay uygulamamizdan veya web sitemizden
7/24 aninda satin alabilirler.

Zayif Yonler Nelerdir?

e Satis Yazilimlariyla Entegrasyon: Prensipte BenimPOS ¢6ziim ortagimiz ile
anlagmaya varilmis ancak yatirim siireci sonrast bu adim daha hizh ilerletilerek ilk
olarak BenimPOS yazilimina entegre olmayir ve daha sonrasinda entegre
oldugumuz yazilimlarin sayisini arttirmay1 hedefliyoruz.

*Gelismis Ozelliklere Sahip Mobil Uygulama: Mevcut durumdaki mobil
uygulamalarimiz bir¢ok benzer uygulamaya ragmen iyi durumda ancak yatirim
stireci sonrasinda ekibimizi genisleterek mobil uygulamalarimizi kullanici
deneyimini arttiracak sekilde revize etmeyi hedefliyoruz.

« Kurye Takibi ve Kurye Anlik Odeme Sistemi: Mevcut durumda kuryelerimizin
alacaklarimi 30 giin sonunda 6demekteyiz. Yatirim siireci sonrasinda sektordeki
O0deme dagitma girisimleriyle anlagmaya varilarak gerekli entegrasyonlar
yapildiktan sonra kuryelerimizin gorev tamamlandiginda 6deme alabilmelerini
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saglamayr ve uygulamamiz gelistirildiginde yapacagimiz lokasyon takibi ile
kuryelerin anlik takip edilebilmelerini saglamay1 hedefliyoruz.

Firsatlar Nelerdir?

*Nis Pazar: Jetconnect, lokasyon ve bolgesel bazli saticilarin sadece kendi
bolgelerine hizmet verebildikleri bir platformdur. Ayn1 zamanda kuryelerde kendi
mahalle veya ilge simirlar1 disina ¢ikmadan paket dagitimi yapabilmekteler. Bu
odaklanma, marka yaratma siirecinde énemli bir avantaj saglayacaktir. Ayrica bir
pazaryeri platformu olarak, tiim siireclerin platform {izerinden ylriitiilmesi
sebebiyle operasyonel avantajlara sahibiz.

* Kazanan Hepsini Alir (The Winner Takes it All): Gelinen noktada bizim is
modelimiz ile ¢alisgan marka/girisim sayis1 bir elin parmak sayisin1 gegcmeyecek
kadar azdir. Bu nedenle beklenecegi lizere, isletmelerin ihtiyact olan teknolojik
altyapiytr ve kurye lojistik operasyonu destegini saglayarak pazarda lider
marka/girisim olmak miimkiindiir. Markamiz/girisimimiz yakalayacagi bu firsatla
rakipleriyle arasina asilmasi ¢ok kolay olmayacak bir bariyer koyacaktir.

* Biiyliyen Pazar: Basta, market, yemek, esnaf ve su isletmelerini sistem iizerinden
miisteriye sunan ve dakikalar igerisinde teslimat yapabilen uygulama veya girisim
sayist az iken biiylik markalar ve e-ticaret platformlart bu hizmetleri
uygulamalarina eklemeye basliyorlar. Bu nendenle her gegen giin biiyliyen bu
pazarda bliyiik bir pay sahibi olmak, kaginilmaz bir firsat olacaktir bizler igin.

* Teknoloji Kullamminda Artis: Ozellikle pandemi siireciyle birlikte, teknoloji
yatkinlig1 ve teknoloji kullanim oranlar1 biiyiik 6l¢lide artmistir. Bu da hedef
pazarimizin biiytimesi anlamina gelmektedir.

» Tiiketici Bilinci: Pandemi siirecinde insanlar ihtiya¢c duyduklari iiriinlere ulagsmak
icin online kanallara yonelmis ve bu sayede online alisveris deneyimi kazanmis
oldular. Pandemi sona ermesine ragmen online aligverislerde artis devam
etmektedir. Gorlindiigli lizere insanlarimizda Tiiketici Bilinci online aligveris ile
daha da gelismistir.

* Yeni Nesil Lojistik Araclart: Tiirkiye'de yasanilan motosikletli kurye sorunlariyla
beraber artan enflasyonda isletmelerin yiikiinii biiyliik miktarda arttirmistir. Bu
sebeple Jetconnect olarak bizler diger iilkelerde yaptigimiz gozlemler neticesinde
mikro lojistik operasyonlarinda yeni araclarla hizmet verildigi ve bu araglarla yakit
maliyetleri diigtiigi gibi daha hizli ve yesil enerji bir hizmet verildigini
gozlemleyerek kurye sistemimizde gerekli eklemeleri yaptik.

Tehditler Nelerdir?

* Olas1 Tedarik Problemleri: Tarimsal liretimi olumsuz sekilde etkileyecek boyutta
gergeklesecek politik kararlar, iklim degisiklikleri, pandemi, savas ve benzeri
sebeplerle iiretimin kisitlanmasi ve tedarik zincirindeki kirilmalar.

* Gida Enflasyonu: Pandemi siirecinin tetikledigi enflasyon, devaliiasyon kaynakli
sebeplerle, girdi maliyetlerinde gergeklesen yliksek enflasyonist ortam, gidaya
ulagim ve gida tliketim oranlarinda diisiise sebep olabilir.

*Siber Saldirilar:  Sunucularimiza yapilabilecek c¢esitli siber saldirilarda
hizmetimizde olas1 kisa siireli kesintiler olabilir.
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Zayif Yonleri Giiclendirme Stratejisi

*Tam Zamanli Ekip: Yatirnm sonrasi ekibimize tam zamanli takim arkadaslar
ekleyecegiz.

* Barkod Satis Yazilimi1 Entegrasyonu: API Servislerimiz ile basta ¢oziim ortagimiz
BenimPOS olmak iizere diger isletme satig yazilimlariyla entegre olarak, stok ve
siparis takip siire¢lerimiz daha hizli hale getirilecektir.

* Kullanict Deneyimini Arttiracak Mobil Uygulamalar: Jetmarket uygulamamiz
revize edilerek Jetconnect adini alacak ve Jetconnect Partner uygulamamiz
gelistirilerek kuryelerimizin anlik konum takibi ve daha bir¢cok ozellik ig¢in
kullanict deneyimini arttiracak yeni uygulama siirlimlerimizi tamamlayarak
uygulamalarimiz yenilenecektir.

+ NFC Odeme Teknolojisi: Banka/Kredi Karti, Istanbul Kart, Yemek Kartlarmi
NFC olarak kullanilabilmesi ve miisterilerin bu 6deme kanallartyla kolayca 6deme
yapabilmeleri i¢in uygulamamiz gelistirilecektir.

* Arayiiz Tasarim lyilestirmeleri: Mevcut arayiizlerimiz kullanici deneyimini
arttiracak sekilde revize edilerek kullanima sunulacaktir.

Tehditleri Ortadan Kaldirma Stratejisi

* Olas1 Tedarik Problemleri: Bu konudaki olas1 problemleri, mevcut saticilarimizi ve
tedarik¢ilerimizi  gelistirerek, nitelikli yeni satict ve tedarik¢iler bularak,
saticilarimizla yakin calisip, olasi tehditlere karsi Onlemler alarak ¢6zmeyi
planliyoruz.

» Gida Enflasyonu: Gida enflasyonuna bagl gelirimizde olabilecek diisiislere kars,
yeni duruma tiliketiciler ve pazar uyum saglayana kadar gececek siirecte, diisiik
operasyon maliyetimiz ve tiiketicileri destekleyecek kampanyalarla ayakta kalmay1
planliyoruz.

 Siber Saldirilar: Sunucularimizi Amazon, Tiirk Telekom, Turkcell gibi yiiksek
giivenlikli data center'lara tasiyarak, ddos vb. ataklara karst koyabilecek
sunucularla sistemimizi siber saldirilara karsi korumayi, sistemimizde olasi bir
siber saldirida mevcut sistemdeki tiim verileri sifreleyerek, yeni sunucu iizerinden
calismaya baglayacak sekilde acil durum planimizi yapmay1 ve bu planlara baglh
kalarak calismay1 planliyoruz. Ayrica belli periyotlarda sizma testlerini yaparak
sistem giicledirilecek.
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2.4. Kurucu Ortaklar, Ana Pay Sahipleri ve Sermayeyi Temsil
Eden Paylar
2.4.1 Kurucu ortaklar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Kurucu Ortaklar:

) Sermayedeki

Adi-Soyadi / .. Kurljlusta.n Bu Yana S.lf.k et Payl

. Gorevi/Unvam Biinyesinde Ustlendigi
Ticaret Unvam .

Gorevler
(TL) | (%)

. < Kurucu Yonetim Kurulu Baskani

Siileyman Dogan | Kurucu ve CEO Teknoloji & AR-GE Lideri 50.000 100

Siileyman Dogan ile ilgili;

Istanbul Kocamustafapasa Teknik ve Endiistri Meslek Lisesi Bilisim Teknolojileri
boliimiinden sonra, GEDIK Universitesi Bilgisayar Programciligi béliimiinde 6n
lisans egitimine basladi. 1. Yilim Gedik Universitesi’'nde tamamladiktan sonra Yatay
Gegis yaparak Nisantast Universitesi Bilgisayar Programcilign boliimiinde egitimine
devam etti. Dogan atildig1 is diinyasi ile birlikte egitimini Anadolu Universitesinde
devam ettirme karar1 alarak, is diinyasinda ilerledi. 2018 yilinin ocak ayinda DOS
BILISIM ENDUSTRI ANONIM SIRKETi ni kurarak teknoloji tabanli projelerini
burada hayata gegirdi. Ayni zamanda tiim Diinya’da es zamanli olarak meydana gelen
pandemi afeti sebebiyle ortaya c¢ikan firsatlar1 degerlendirerek, tiim Tiirkiye nin
begenerek ve kullandigit TED marka cerrahi maske iiretimini gergeklestirerek biiyiik
bir basartya imza atti. Pandemi baslarinda hedefleri arasinda yer alan
alisversiburada.com.tr pazaryeri portalin1 ve Jetmarket projelerininde temellerini
atarak gelinen noktada bu iki projesini hayata gecirdi.
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2.4.2. Ortakhik yapis1 hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy Hakki (%)
Grubu | Tutar (TL) | Oran (%)

Siileyman Dogan A 50.000 100 100

TOPLAM 50.000 100 100

Siileyman Dogan ile ilgili;

Istanbul Kocamustafapasa Teknik ve Endiistri Meslek Lisesi Bilisim Teknolojileri
boliimiinden sonra, GEDIK Universitesi Bilgisayar Programciligi boliimiinde 6n
lisans egitimine basladi. 1. Yili1 Gedik Universitesi’nde tamamladiktan sonra Yatay
Gegis yaparak Nisantagt Universitesi Bilgisayar Programcilign boliimiinde egitimine
devam etti. Dogan atildig1 is diinyas: ile birlikte egitimini Anadolu Universitesinde
devam ettirme karar1 alarak, is diinyasinda ilerledi. 2018 yilinin ocak ayinda DOS
BILISIM ENDUSTRI ANONIM SIRKETI’ni kurarak teknoloji tabanli projelerini
burada hayata ge¢irdi. Ayn1 zamanda tiim Diinya’da es zamanli olarak meydana gelen
pandemi afeti sebebiyle ortaya ¢ikan firsatlar1 degerlendirerek, tiim Tiirkiye nin
begenerek ve kullandigt TED marka cerrahi maske tiretimini gergeklestirerek biiyiik
bir basartya 1imza atti. Pandemi baslarinda hedefleri arasinda yer alan
alisversiburada.com.tr pazaryeri portalin1 ve Jetmarket projelerininde temellerini
atarak gelinen noktada bu iki projesini hayata gecirdi.
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2.4.3.

Sermayeyi temsil eden paylar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Nominal Degeri (TL)
Grubu | Tiirii | Imtiyazlar Sermayeye Oram
Birim Toplam
A Nama | Yoktur 0,05 50.000 100

Mevcut sirketin esas sozlesmesine gore sermayeyi temsil eden toplam paylar A

grubuna ayrilmstir.
Bu gruplara iliskin olarak A Grubunda 1.000.000 Adet, birim nominal degeri 0,05 TL

olan pay bulunmaktadir.

Sermayesinin toplam 50.000 TL oldugu goriilmektedir.
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2.5. Yonetim Kurulu ve Yoneticiler
2.5.1  Yonetim kurulu iiyeleri hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yénetim Kurulu Uyeleri
Sermayedeki
Adi-Soyadi / . Atanma Ki‘lan Pay1
. Gorevi/Unvani o Gorev
Ticaret Unvam Tarihi - A
Siiresi
(TL) | (%)
Silleyman Dogan | . onetim Kurulu 29/06/2022 | 365 Giin 50.000 | 100
Baskani

Siileyman Dogan hakkinda;

Istanbul Kocamustafapasa Teknik ve Endiistri Meslek Lisesi Bilisim Teknolojileri
béliimiinden sonra, GEDIK Universitesi Bilgisayar Programcilign béliimiinde 6n
lisans egitimine bagladi. 1. Yilm1 Gedik Universitesi’nde tamamladiktan sonra Yatay
Gegis yaparak Nisantas1 Universitesi Bilgisayar Programciligi boliimiinde egitimine
devam etti. Dogan atildig1 is diinyas: ile birlikte egitimini Anadolu Universitesinde
devam ettirme karar alarak, is diinyasinda ilerledi. 2018 yilinin ocak ayinda DOS
BIiLiSIM ENDUSTRiI ANONIM SIRKETI’ni kurarak teknoloji tabanli projelerini
burada hayata gec¢irdi. Ayni zamanda tiim Diinya’da es zamanli olarak meydana gelen
pandemi afeti sebebiyle ortaya ¢ikan firsatlar1 degerlendirerek, tiim Tiirkiye nin
begenerek ve kullandigit TED marka cerrahi maske iiretimini gergeklestirerek biiyiik
bir basartya imza atti. Pandemi baslarinda hedefleri arasinda yer alan
alisversiburada.com.tr pazaryeri portalimmi ve Jetmarket projelerininde temellerini
atarak gelinen noktada bu iki projesini hayata gegirdi.

2.5.2  Yoneticiler hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yoneticileri

Sermayedeki

Pay1
Adi-Soyadi | Gorevi/Unvam Uzmanhk Alanlnve l?rofesyonel
Tecriibesi

(TL) | (%)
Siileyman Y onetim Kurulu Yazilim Uzmanlig1 Grafik Tasarim 50.000 100
Dogan Baskani Siber Giivenlik Is Yonetimi '
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Siileyman Dogan hakkinda;

Istanbul Kocamustafapasa Teknik ve Endiistri Meslek Lisesi Bilisim Teknolojileri
boliimiinden sonra, GEDIK Universitesi Bilgisayar Programciligi boliimiinde 6n
lisans egitimine basladi. 1. Y1l Gedik Universitesi’nde tamamladiktan sonra Yatay
Gegis yaparak Nisantagt Universitesi Bilgisayar Programcilign boliimiinde egitimine
devam etti. Dogan atildig1 is diinyas1 ile birlikte egitimini Anadolu Universitesinde
devam ettirme karar1 alarak, is diinyasinda ilerledi. 2018 yilinin ocak ayinda DOS
BIiLiSIM ENDUSTRiI ANONIM SIRKETI’ni kurarak teknoloji tabanli projelerini
burada hayata gecirdi. Ayni zamanda tiim Diinya’da es zamanli olarak meydana gelen
pandemi afeti sebebiyle ortaya ¢ikan firsatlar1 degerlendirerek, tiim Tiirkiye nin
begenerek ve kullandigt TED marka cerrahi maske iiretimini gergeklestirerek biiyiik
bir basartya imza atti. Pandemi baslarinda hedefleri arasinda yer alan
alisversiburada.com.tr pazaryeri portalin1 ve Jetmarket projelerininde temellerini
atarak gelinen noktada bu iki projesini hayata gegirdi.

Istanbul Kocamustafapasa Teknik ve Endiistri Meslek Lisesi Bilisim Teknolojileri
boliimiinden sonra, GEDIK Universitesi Bilgisayar Programciligi béliimiinde 6n
lisans egitimine bagladi. 1. Yilim Gedik Universitesi’nde tamamladiktan sonra Yatay
Gegcis yaparak Nisantast Universitesi Bilgisayar Programcilign boliimiinde egitimine
devam etti. Dogan atildig1 is diinyas: ile birlikte egitimini Anadolu Universitesinde
devam ettirme karar1 alarak, is diinyasinda ilerledi. 2018 yilinin ocak ayinda DOS
BILISIM ENDUSTRiI ANONIM SIRKETI’ni kurarak teknoloji tabanli projelerini
burada hayata gecirdi. Ayni1 zamanda tiim Diinya’da es zamanli olarak meydana gelen
pandemi afeti sebebiyle ortaya c¢ikan firsatlar1 degerlendirerek, tiim Tiirkiye nin
begenerek ve kullandigi TED marka cerrahi maske tiretimini gerceklestirerek biiytik
bir basartya imza atti. Pandemi baslarinda hedefleri arasinda yer alan
alisversiburada.com.tr pazaryeri portalini1 ve Jetmarket projelerininde temellerini
atarak gelinen noktada bu iki projesini hayata gegirdi.

2.5.3 Ekip Uyeleri
Ekip Uyeleri
Girisimci
Adi- Ustlenecegi Gorev Uzmanhk Alani ve ile
Soyadi Sorumluluklar Profesyonel Tecriibesi Iliskisinin
Kaynagi
Siilevman Kurucu Yonetim Kurulu Yazilim Uzmanlig1 Grafik Lider
&y Baskan1 Teknoloji & AR-GE Tasarim Siber Giivenlik Is N
Dogan S e Girisimci
Lideri Y onetimi
Kirkor Franchise Sube Insaat ve : . e
Varjabetyan | Tadilat Uzmani Ingaat Miihendisligi Personel
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Ekip Uyeleri

Girisimci
Adr- Ustlenecegi Gorev Uzmanlik Alam ve ile
Soyadi Sorumluluklar Profesyonel Tecriibesi Iliskisinin
Kaynagi
Temel ve ileri seviyede teknik
ve hukuki uygulamali egitimler
Fikri ve sinai haklara iligkin
Aysegiil kiiltiirlin olusumu ve gelisimi Danigman ve
ysegt? Marka ve Patent Danigmant .. Hizmet
Topguoglu icin altyap1 kurulumu ve -
e Saglayici
isleyisi Ulusal ve uluslararasi
uygulamalar Fikri haklarin
yoOnetimi Lisanslama
A‘E)du.l'lah Hukuk Danigsmant Is Hukuku Ceza Hukuku Danigsman
Diizgiin
Software Engineering Network Danisman ve
Yetvart Mobil Uygulama Geligtirme Administration Network anty
. . . . Hizmet
Varjabetyan | Uzmani Security Network Engineering -
Saglayict
Network
Finansal Analiz Danismanligi
Muhascbe I%ontrolu . Finansal Analiz Muhasebe
Danismanligi Genel Yonetim . . s
< . Kontrolii Genel Yo6netim ve
Oguzhan ve Yatirim Danigmanlig1 Risk . . Danisman ve
- - <. N Yatirim Risk Sermayesi
Etiler Sermayesi Y Oonetimi . e e . Yatirimci
< i : Yonetimi Ithalat-Thracat ve
Danigmanlig Ithalat-Thracat ve .
. Uluslararasi Ticaret
Uluslararasi Ticaret
Danigmanlig1
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2.6. Finansal Bilgiler
2.6.1 Finansal durum ve faaliyet sonuclar1 hakkinda bilgiler

Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi’ne ait TFRS standartlarina uygun olarak
sitket faaliyetlerinde onem arz eden veriler Onceliklendirilerek hazirlanmis “Finansal Durum
Tablosu” 1ile sirket hasilatinin  %10’unun {izerinde bakiyesi bulunan hesap kalemleri
onceliklendirilerek hazirlanan “Gelir Tablosu” asagidaki sunulmustur. Sirketin “Isletme Biitgesi”,
“Yatirnrm Biitgesi”, “Gelir Kalemleri”, “Satis Hedefleri” ve “Nakit Akim Tablosu”nu da igceren
finansal bilgilerine asagidaki kutu ig¢erisinde bulunan linkten erisebilirsiniz.

https://invest.fonbulucu.com/kampanya/33KRB5#finance

Finansal Durum Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2021> 17.08.2022
Donen Varhklar 0 0
Nakit ve Nakit Benzerleri 0 48.405
Kasa 0 48.405
Ticari Alacaklar 0 0
Stoklar 0 0
Duran Varhklar 0 0
Maddi Duran Varhklar 0 0
Maddi Olmayan Duran Varhklar 0 1.595
Kurulus ve Orgiitlenme Gideri 0 1.595
Kisa Vadeli Yiikiimliiliikler 0 0
Finansal Borg¢lar 0 0
Ticari Borglar 0 0
Diger Borg¢lar 0 0
Uzun Vadeli Yiikiimliiliikler 0 0
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Finansal Durum Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2021> 17.08.2022

Finansal Borglar 0 0
Ticari Borclar 0 0
Diger Borg¢lar 0 0
Ozkaynaklar 0 0

Odenmis Sermaye 0 50.000
Sermaye Yedekleri 0 0
Gecgmis Yillar Karlari 0 0
Gecmis Yillar Zararlar: 0 0
Net Donem Kari 0 0
Net Donem Zarari 0 0
AKTIF TOPLAMI 0 50.000

PASIF TOPLAMI 0 50.000

Gelir Tablosu
Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2021> 17.08.2022

Hasilat 0 0
Satislarin Maaliyeti 0 0
Esas Faaliyet Kari 0 0
Esas Faaliyet Zarar 0 0
Finansman Giderleri (NET) 0 0
Vergi Giderleri 0 0
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Gelir Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2021> 17.08.2022
Olagandis1 Kar/Zarar 0 0
Olagan Kar/Zarar 0 0
NET KAR/ZARAR 0 0

2.6.2  Fon kaynaklar: ve finansman yapis1 hakkinda bilgiler

Girigim sirketimiz kisa vadede fonbulucu iizerinden yapilacak olan fonlama kampanyasiyla
2.490.000-2.998.000 TL araliginda fon kaynagma sahip olacak olup, 6denmis olan 50.000 TL
sermaye fon kaynagina dahil edilecektir. Uzun vadede fon kaynaklar1 yaratmak i¢in fonlama sonrasi
ilk 6 ay igerisinde elde edilecek pilot satig ve faaliyet raporlar1 dogrultusunda siirekli olarak mevcut
yatirimcilar bilgilendirilecek ve akabinde Mart 2023 ay1 sonrasinda ikinci yatirim turuna ¢ikilarak
yeni fon kaynagi icin paya dayali kitlesel fonlama kampanyas: yiiriitiilecektir. Ikinci fonlama
sonrasinda fon kaynaklar iyilestirilirken yeni fon kaynaklari AR-GE ve Pazarlama ¢alismalarina
harcanarak gelir kalemlerinin arttirilmasi saglanacaktir. Fon kaynaklarinin kullanimina iliskin
herhangi bir sinirlama olmayip sadece fonlama kampanyasinda belirtilen raporlara goére fon
kullanim1 gerceklestirilecek, belirtilen harcamalarin disina ¢ikilmayacaktir. Faaliyetlerimiz
stiresince herhangi bir bor¢lanma ihtiyaci olmayacagindan borg yapisi da olusmayacaktir. Fonlama
sonrasinda yapilan pilot satiglardan ve hizmet satiglarindan elde edilen gelirler girisim sirketi
sermayesine dahil edilerek gerekli durumlarda yonetim kurulu karariyla izin veirlen tutarda kaynak
kullanilabilecektir. Mevcut durumda fonlama i¢in yeni sirket kurulmus ve oncesinde tiim faaliyetler
DOS Bilisim Endiistri Anonim Sirketi biinyesinde ilerletilerek tiim giderler yine DOS Bilisim
Endiistri A.S. tarafindan karsilanmistir. Fonlama 6ncesi tiim giderler yine DOS Bilisim Endiistri
A.S. tarafindan karsilanacak, fonlamanin basarili olmasi durumunda mevcut ekip iiyeleri ve yeni
aliacak ekip tiyeleri formlarda belirtildigi sekilde yeni sirkete transfer edilerek fonlama sonrasinda
DOS Bilisim Endiistri A.S. kaynak saglamayi birakacaktir. DOS Bilisim Endiistri A.S. gecmis
giderlerden dolay1 girisim sirketinde herhangi bir pay almamakla birlikte ilerleyen siiregte herhangi
bir hak talebinde bulunmayacaktir. Ancak girisim sirketinin olas1 kaynak ihtiyacinda bor¢lanma
yontemiyle kaynak saglayabilecektir. Girisim sirketi faaliyet siiresince higbir sekilde bankacilik
faaliyetlerinin  saglamis oldugu kredi ve diger finansman araglarin1 bor¢lanmak igin
kullanmayacaktir.
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2.7.  Hukuki Durum, Belge ve Odiiller
Hukuki Durum
Hukuki Durum

Girisimin is ve islemleri i¢in hukuki bir engel yoktur. Girisim Aleyhine ac¢ilmis bir
dava bulunmamaktadir. Girisimin Ugiincii taraflara actig1 bir dava yoktur.
Patent, Lisans, Marka Tescil ve Belgeler

» Marka Devir Sicil Kaydi Belgesi
» Marka Devir Sicil Kaydi Belgesi
» Marka Tescil Belgesi

Odiil ve Basarilar

» Tiirkiye Kristal Kiire Odiilleri organizasyonunda halk oylamasiyla yilin en iyi girisimi
odiiltine layik goriildiik.

Belgeler ektedir.

35/53




3. KAMPANYA HAKKINDA BIiLGILER
3.1. Genel Gerekce ve Temel Bilgiler

Jetmarket olarak 2019'da baglatilan ve Jetconnect olarak tamamladigimiz c¢alismalarimiz
sonucunda ortaya ¢ikan iirlin i¢in aradan gegen siire boyunca tiim giderler DOS Bilisim Endiistri
A.S. tarafindan karsilandi. Gelinen noktada Tiirkiye Cumhuriyeti yasalarinca da tiim Diinya'da
oldukca ragbet goren yeni yatirim finansmani araglar1 devreye alindigi goriilmiistiir. Bu nedenle
projenin hem Tiirkiye pazarina giris hem de Global'e acilabilmesi yoniinde planlarimiz, finansman
ithtiyact duydugumuzu ortaya koymustur. Tarafimizca yapilan girisimler sonucunda kii¢iik ve orta
Olgekte bircok bireysel yatirimci ile goriismeler yapildi. Ancak yapilan gorlismeler sonucunda
ortaya ¢ikan finansman miktar1 yetersiz oldugundan Kitlesel Fonlama araglarina yonelmemiz
gerektigi sonucu ortaya ¢ikti.

Bu sebeple prototip ve AR-GE c¢alismalariyla rakiplerimizin Oniine ge¢mis oldugu son
lirlinlimiizii fonbulucu platformu araciligiyla belli bir hissemizin karsiliinda Paya Dayali Kitle
Fonlamas1 kampanyasi diizenlemeye karar verdik.

Projemizin benzerlerinin yakin zamanda cok biiyiik degerlere ulasarak yatirimcilarina
kazandirdig1 ortada oldugu ve bu projelere yatirim yapamamis yatirimcilarin kagirdigi firsati bizim
projemiz ile yakalayabilmelerini saglamak istiyoruz.

Diger c¢esitli dis finansman kaynaklarindan fon temin edebilmek i¢in herhangi bir girisimimiz
suana kadar olmamustir.

Yasal kampanya siiresi olan 60 giin siireyi kullanarak, 60 giin icerisinde %100 fonlamaya
ulasmamiz durumunda %20 ek fonlama hakkimiz1 kullanacagiz.

Fonlamanin basarili olmasi durumunda ekibimiz genisletilerek, uygulamalarimizin daha
kullanislt hale getirilmesi, mevcut Jetmarket uygulamamizin isminin ve arayiiziiniin revize edilerek
Jetconnect olarak bir ¢cok hizmeti saglayan Super App haline gelmesini saglayacagiz. Ayni zamanda
yeni nesil kurye sistemimiz basta olmak iizere projemiz ve verdigimiz hizmetlerle ilgili pazarlama
ve tanitim c¢aligsmalar yiirtitiilerek, fonlamanin basarili olmasindan itibaren 6 aylik takvim sonunda
olusacak olan satici, miisteri ve diger bir ¢cok verimiz 1s18inda fonbulucu ile birlikte "Biiytime"
hedefimiz i¢in ikinci yatirim turuna ¢ikilmasi planlanmaktadir. Bu 6 aylik siire i¢cinde de ekipten bir
arkadasimiz yatirimer iliskileri noktasinda yatirimcilarimizla siirekli bilgi aligverisi igerisinde
bulunarak, yatirnmcilarimizin hem acik bilgiye ulasmasi hem de projeye katki saglamalar1 yoniinde
caligma yiritiilecektir. Bu sayede projenin ilerleyisinde her noktada agik ve seffaf bilgi almig
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mevcut yatirimeilarimiz ikinci yatirim turunda pozitif olarak fonlamaya yakalasacak ve yine yatirim
yapacaklardir.

3.2. Fon Kullanim Yeri

Fonlama Kampanyasinin basarili olmasi durumunda elde edilen fonlar asagida verilen
sekilde ve siirelerde kullanilacaktir. Fonun kullanim siiresi igerisinde her alti ayda bir ve her
durumda fonun kullanimi tamamlandiginda bagimsiz denetim raporu hazirlanarak kampanya
sayfasinda yayinlanacak ve ayrica yatirimcilar ile paylasilacaktir. Toplanan fonlarin ilan edilen
amacina uygun olarak kullanilmasindan yénetim kurulunun sorumludur.

Toplanan fon;

120.000 TL'si CEO Ucreti amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 168.000
TL'si 2 Yazhma Ucreti amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 66.000 TL'si
Grafiker Ucreti amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 132.000 TL'si 2
Miisteri/Satici Destek Operatorii Ucreti amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,
32.994 TL'si 2 Stajyer Grafiker Ucreti amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,
178.642 TL'si SGK & Stopaj Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,
96.000 TL'si Personel Yemek Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda,
65.000 TL'si Seyahat Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 45.000 TL'si
Temsil Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 120.000 TL'si Kira
Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 868.000 TL'si Reklam, Tanitim ve
Pazarlama Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 72.000 TL'si
Miisavirlik Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 230.000 TL'si Ar-Ge
ve Uretim Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 36.500 TL'si iletisim ve
Haberlesme Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 10.000 TL'si Ofis
Giderleri amaciyla 01.11.2022 - 01.11.2023 tarihleri arasinda, 249.864 TL'si Platform Kullanim
iicreti, MKK ve Takasbank Islem ve Hizmet Bedelleri, ihra¢ Bedeli amaciyla 01.11.2022 -
01.12.2022 tarihleri arasinda kullanilacaktir.

Kampanya sonrasinda elde edilen briit gelirden kampany a i¢in yapilan giderler fatura
karsilig1 6denecek olup, ayrica Platform Kullanim Ucreti olan toplanan fonun KDV hari¢ %8’i yine
fatura karsiliginda 6denecektir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme i1slemleri i¢in agilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'i + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Kampanya sonunda toplanan fondan elde edilecek net gelir toplanan fonun %90 ila %92’si
araliginda gergeklesektir.
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Kampanya’ya fazla talep gelmesi durumunda %20 Ek Satis Yolu ile elde edilecek ek fonlar iiriin
gelistirme ve isletme giderlerinde kullanilacaktir.

Rapor halinde eklerde goriilebilir. (EK2)

3.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyar1: Bu boliimii okumadan 6nce bilgi formunu basindaki “UYARI” kismim tekrar
okuyunuz.

Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketi Girisim Sirketinin gelir kalemleri Satig
Komisyonlar1 (Siparis Basina Ortalama) , Lojistik (Kurye Ag1 Gelirleri) - (Gonderi Basina
Ortalama) , Private Uriin Gelirleri (Adet Bazli Ortalama Tahmini Kazang) , Poset/Torba Ambalaj
Gelirleri (Kilo Basina Ortalama) , Pazaryeri (Jetpazaryeri) Komisyon Gelirleri - (Siparis Bagina
Ortalama) , Islem Ucreti (Siparis Basina Sabit) , Magnet/Brosiir/insert Gelirleri (1.000 Adet Bagina
Ortalama) , Franchise Sube Isim Hakki1 Bedeli (Sube Basina) , Franchise Sube Insaat Hizmet Geliri
(Sube Basina) , Franchise Sube Hizmet Bedeli (Sube Bas1 Yillik Ortalama) , Kurye Taksitli Arag
Satis1 Komisyon Geliri (Islem Basina Ortalama) , Kurye Ekipman Satis1t Komisyon Geliri (Canta,
Kask, Uniforma vb.) - (Par¢a Basina Ortalama) , Isletme Ekipman Satisi Komisyon Geliri
(Bilgisayar, Yazic1 vb.) ve Entegre Barkod Satis Yazilimi Lisans Satis1 Geliri (Isletme Basina Aylik
Ortalama) kalemlerinden olugmaktadir.

Bu gelir kalemlerine gore ve bes yillik siirecte 2.271.317.125 TL ciro yapmasi
planlanmaktadir.

34. Ge¢mis Kampanyalar
Yoktur.
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4. RISK FAKTORLERI

Bu boliimde; girisim sirketine ve faaliyetlere, girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin i¢inde
bulundugu sektore, ¢ikarilacak paylara ve yatirim karar1 verilmesinde 6nem tasiyan diger risklere
yer verilmistir.

4.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere Iliskin Riskler

Siber Saldirilar;

Fonlama sonrasinda mevcut sunucularimiz Tiirk Telekom, Turkcell, Amazon gibi data
merkezlerinde yer alan sunuculara tasiacak olup, olasi data merkezlerine yapilabilecek kitlesel
siber saldirilar sonucunda sunucularimizin siber saldirilardan etkinlenmesi ve hizmetlerimizin kisa
stireligine durmas1 Ongiiriilen riskler arasindadir. Ancak s6z konusu riskler Diinya'nin 6nde gelen
srketlerinde de yasanmakta olup, énemli olan bu tarz saldirilara karsin hazirlik hareket ederek
stirekli olarak belli periyotlarda gerekli testlerin sisteme uygulanmasi ve 6nlem alinmasidir.

Ulusal boyutta internet/elektrik kesintileri;

Tim Diinya'da gelinen noktada enerji noktasinda yasanilan sorunlar sebebiyle
sunucularimizin bulundugu lokasyonlarda ulusal boyutta internet/elektrik kesintileri yaganmasi
muhtemel risklerimiz arasindadir. Bu sebeple olasi internet/elektrik kesintilerinde, kesintinin
yasandi81 lokasyonlarda hizmetlerimiz kisa siireligine aksayabilecektir.

4.2. Sektore iliskin Riskler

Derin Ekonomik Krizler;

Hizmet verecegimiz iilkelerde yasanabilecek derin ekonomik krizler sebebiyle, halkin alim
giicliniin diismesi ve bu nedenle ortalama sepet tutarlarinin diiserek halkin satin alacagi {iriin ve
hizmetler arasinda oncelik filtrelemesi yapmasi1 gibi unsurlardan dolay1 sistemimizde satis yapan
isletmelerin satig cirolarida dogru orantida azalacaktir.

Yasaklar ve Kisitlamalar;

Yakin zamanda Covid-19 pandemisi sebebiyle yasamig oldugumuz disar1 ¢ikma yasagi ve
benzeri kisitlamalar bizlere tiiketicilerin online aligverise yoneldigini gostermistir. Bu tarz yasak ve
kisitlamalar tedarik zincirini aksatmakta ancak yeni bir pazar ortaya ¢ikarmaktadir.

Eger pandemi donemindeki yasaklar ve kisitlamalar disinda bagka yasak ve kisitlamalar
ortaya cikar ise sistemimizi ve lojistik operasyonumuzu dogruca etkileyebilecek risklerdir.
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iklim Krizi;
Olas1 iklim kriziyleriyle, liretim zincirinin aksamasiyla birlikte iiren tedarigi noktasinda

cesitli sorunlar ortaya cikacaktir. Ortaya ¢ikan bu tarz sorunlarda sektorel olarak hizmetlerimizi
aksatabilecek risklerdir.

4.3.  Paylara iliskin Riskler

» Sirketimize kitlesel fonlama kampanyamizdan pay alarak ortak olan hissedarlarimiz, paylarini
satmak istediklerinde, yeni olusacak ikincil pazar noktasinda hizli hareket edemeyebilirler.
Bu durum bir likidite riskinin olugmasina sebebiyet verebilir.

4.4. Diger Riskler

Y oktur.
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S. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
5.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
5.1.1. Tiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Toplanan fon karsiligi yatirumcilara verilecek paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak
paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklinde olup, toplanan fon karsiligi yatirimcilara verilecek
paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni bulunmaktadur.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.102 TL ile 0.122 TL araliginda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 254000 TL ile 364560 TL araliginda olacaktir.

Mevcut Ortaklik Yapisi:

Siileyman Dogan: %100

Fonlama Sonrasi Ortakhik Yapisi:

Siileyman Dogan: %88
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar: %10

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Ortalama Yiizde 20 Bedelsiz Paylar:
%2

BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI

Yatirim turumuzun baslama tarihi olan 22 Agustos Pazartesi saat 10:00 itibari ile ilk 15 is
giinii icerisinde EFT veya Kredi Kart1 ile yapilan yatirimlarda yatirimcilara %25 fazladan pay
verilecektir. 11k 15 is giinii sonrasinda, fonlama rakami %100'e ulasana kadar yapilan yatirimlarda
yatirimcilara %15 fazladan pay verilecektir. Dagitilacak bedelsiz paylar kurucu Siileyman

Dogan'i paylarindan dagitilacaktir.

Fonlama Sonrasi Ortakhik Yapisi:

Siileyman Dogan: %85.6
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar: %12

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Ortalama Yiizde 20 Bedelsiz Paylar:
%2.4
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BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI

Yatirim turumuzun baslama tarihi olan 22 Agustos Pazartesi saat 10:00 itibari ile ilk 15 is
giinii icerisinde EFT veya Kredi Kart1 ile yapilan yatirnmlarda yatirimcilara %25 fazladan pay
verilecektir. {1k 15 is giinii sonrasinda, fonlama rakami %100'e ulasana kadar yapilan yatirimlarda
yatirimcilara %15 fazladan pay verilecektir. Dagitilacak bedelsiz paylar kurucu Siileyman

Dogan'm paylarindan dagitilacaktir.

5.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler

Platformumuzda kampanya yapan tiim girisimlerin pay gruplarindan bagimsiz olarak
cikarilacak her bir paym Birim Satis Fiyat1 1 (Bir) TL’dir. Cikarilacak pay adetleri hesaplanirken
Girisim Sirketi’nin mevcut sermayesi ve ihtiya¢ duydugu fon miktar1 ana parametre olarak alinir.
Satis fiyatlar1 hesaplanirken 1 Pay icin 1 TL sabit alinir ve dolayisi ile ¢ikarilacak pay adetleri her
bir Girisim Sirketi i¢in degiskendir. 1 TL pay fiyat1 baz alindiginda her bir paymn Nominal Birim
Degeri 1 TL’nin altinda olusur. Payin Nominal Birim Degeri ile Payin Birim Satis Fiyat1 arasinda
gerceklesen fark ile pay satislart primli gergeklestirilmektedir. Bu sayede yapilacak sermaye artisina
girisimin mevcut pay sahipleri katilmazlar.

Cikarilacak Paylarin Nominal Birim Fiyatlar1 hesaplanirken Yatirimcilarin fonlama sonrasi
sermaye icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi parametreleri kullanilmistir.

Ayrica %?20’ye kadar Ek Fazla Fonlama izni olmasi durumunda Cikarilacak Paylarin
Nominal Birim Degeri i¢in bir aralik hesaplanmis olup, Yatirimcilarin fonlama sonrasi sermaye
icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi %20’ye kadar artirilarak hesaplama
yapilmistir.

Toplam Satisa Sunulan Paylar 2.988.000 Adet olup, Cikarilan Paylarin Birim Satis Fiyati: 1 TL dir.
5.1.3. Hak, yukumliilik ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Cikarillacak paylar TTK ilgili mevzuatina gore cikarilmistir. Grubu ne olursa olsun
Cikarilacak Paylarin Birim Satis Fiyatlar1 arasinda bir fiyat farki uygulanmamakla birlikte hak ve
getirecegi ylkiimliilikler ve bu haklarin kullanim bakimindan farkliliklar bulunmaktadir. Temettii
haklar1 tiim ¢ikarilan paylar i¢in esittir. Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Tebligi’nin 16. Maddesinin 3.
Fikrasinda ‘Yatirimcilara verilecek paylardan dogan ortaklik haklart ile varsa bu paylara iliskin
imtiyazlar bilgi formunda agik¢a belirtilir. Nitelikli yatirimeilar hari¢ olmak iizere yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki yaratilamaz.” Maddesi geregi Nitelikli Olmayan yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki bulunmaz.

Kampanyanin basarili fonlanmasi akabinde kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak
olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan yatirimcilarin paylar1 Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina
kaydilestirilecektir. Bu kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacagindan, yatirimcilarin kredi
kartlar1 veya EFT yolu ile yapacaklar1 pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalari
gerekmektedir.
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Sermaye Piyasast Kurulu'nca yaymlanan Paya Dayali Kitle Fonlamasi Tebligi’nin 16’nc1
maddesinin yedinci fikras1 kapsaminda girisim sirketinin mevcut ortaklarinin, kampanya siirecinin
basladig1 tarihi takip eden ii¢ yil icerisinde miras, mirasin paylasimi, esler arasindaki mal rejimi
hiikiimleri, cebri icra ve nitelikli yatirimcilara veya kendi aralarinda yapilacak devirler disinda
paylarini devredemeyecekleri hiikme baglanmstir.

5.2. Talep, Satis ve Dagitim Siireci
5.2.1.  Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler

Kampanyadan pay almak isteyen tiim yatirimcilar invest.fonbulucu.com Paya Dayali Kitle

Fonlama Platformu’nun internet sitesine giderek veya dogrudan kampanya linki olan
https://fnb.Ic/33KRB5 linkine giderek Yatirim Yap butonunu kullanarak kampanyalardan pay
alabilirler.

Nitelikli olmayan her bir yatirimer asgari 1 TL ve Azami 68.100 TL yatirim yapabilir.
Ancak profilinde Yatirimci Kayit Formunda bulunan Gelir Beyani boliimiine yillik gelirini (272.400
TL'den daha yiiksek ise) girer ve kaydederse beyan edilen gelirin %10 'u oraninda yatirim limiti
tanimlanir. Bu tutar her durumda 272.400 TL'yi asamaz.

Her Pay Satin Alim Islemi &ncesi Paya Dayali Kitle Fonlamas: Faaliyetleri Genel Risk
Bildirimi’ni okuyup, anladiginiza ve kabul ettiginize dair islemin onaylanmasi gerekir.

Pay Satin Alma Islemi gerceklestigi andan itibaren 48 saat icerisinde Cayma Hakkinizi
kullanarak satin alma isleminden vazgegebilirsiniz. Bu islemi gergeklestirmek icin Profilinize giris
yaparak Cayma Hakki Kullanim butonuna basmaniz yeterlidir. Isleminiz otomatik olarak baslar ve
hi¢bir kesinti olmadan 6demeniz iade edilir.

%20’ye kadar fazla fonlama izni bulunan kampanyalarda olusan Nominal Birim Fiyat alinan
ek fonlama talebinin yiizdesine gore bir aralikta olusur ve ek talebe iliskin olarak ¢ikarilan paylar o
oranda artiritlir. Bu durumda talep edilen paylarda bir kesinti olmayacagi gibi kismi bir iade
yapilmaz.

Talep Edilen Toplam fonun asilmasi durumunda kismi iade yapilir.

Kampanya siiresinin bitig tarihinden 6nce hedeflenen fon tutarmin toplanmasi durumunda
Platform diledigi anda kampanyay1 sonlandirabilir. Bu durumu kampanyadan pay satin alan tim
yatirimcilar ve kampanya sahibi tarafindan pesinen kabul edilmistir.

5.2.2.  Odeme ve iade siireci hakkinda bilgiler

Pay alim ekraninda Kredi Karti veya EFT secenegi secilerek pay satin alinmasi
gergeklestirilir. Pay satin alindiginda 6deme dogrudan Takasbank’a ulasir ve adiniza bloke edilir.
Her bir yatinmcr ancak kendi adina diizenlenmis bir kredi kartt veya kendisine ait bir banka
hesabindan ddeme yapabilir. EFT secenegi kullanilarak satin alinan paylar EFT nin Takasbank’a
ulagmas1 ve dogrulanmasi akabinde gegerlilik kazanir. Bu siire igerisinde islem Profilinizde
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Yatirimlarim boliimiinde ‘Beklemede’ olarak goriintiilenir.

Basarili olsun olmasin tiim kampanyalarda toplanan tiim fonlar Emanet Yetkilisi
Takasbank’ta adiniza bloke edilir ve gerekli prosediirler gergeklesene kadar Girisim Sirketini
aktarilmaz. Hedeflenen fonun toplanamamasi durumunda 6demeniz 6deme yonteminiz dikkate
alinarak hesabiniza veya kredi kartiniza bir kesinti olmadan iade edilir.

Toplanan fonlar i¢in Girisim Sirketine aktarilana veya size iade edilene kadar gecen siire
icerisinde, Takasbank tarafindan bir nemalandirma islemi yapilmamaktadir. Odemelerinizin
nemalandirilmayacagimi ve nema talebinde bulunmayacagimmzi dair Uyelik S6zlesmesinde hiikiim
bulunmamakta olup bu durumu islem gergeklestiren kisi kabul etmis sayilir.

5.2.3.  Tahsisat ve dagitim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarinin iizerinde bir fonlama talebi gelmesi durumunda pay satin almak
isteyen tliim yatirimcilara pay verilmesi esas ilkedir. Bu durumda fonlamanin kapanmasini
miiteakip, ddeme yapmis ve onaylanmis yatirimecilara fazla fonlamanin % kag¢ fazla olustuguna
bakilarak, ayni oranda daha az pay verilir ve fazla 6denen tutar kismi iade islemine tabi tutularak
finansal kapanislar yapilir. (Ornek: 100 Pay talep ettiginiz bir kampanyada 2 kati talep toplanmasi
durumunda size 50 Pay verilir ve kesilen pay oraniniza gore fazla 6demeniz size iade edilir.)

Ancak bir Milyon TL’nin ilizerinde fonlamalarda fazla talep gelmesi durumunda, yapilacak
pay kesintiler1 ve kismi iadelerde Nitelikli Yatirimcilarin pay kesintisi ve iadeleri en son
degerlendirilerek tahsisat ve dagitim yapilir. Oncelikli olarak Nitelikli Olmayan Yatirimeilar igin
pay kesintisi ve iadesi ile birlikte dagitimi yapilir.

Kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan
yatirimecilarin - paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina kaydilestirilecektir. Bu  siire¢
tamamlanana kadar girisim sirketi adina bloke edilen fonlar aktarilmaz.

Paylarin kaydilestirilme islemleri girisim sirketinin yiikiimliiliigiinde olup, platform
tarafindan gerekli bilgi, belge temin edilir ve yonlendirme yapilir.

Pay sahipleri MKK 'nin uygulamasi e-Yatirnmci uygulamasi {izerinden adlarina
kaydilestirilen paylar: takip edebilirler.

5.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Kredi Kart1 ile yapilan Pay Satin Alim Islemlerinde Takasbank tarafindan anlasmali olarak
Odeme Sistemleri Hizmeti alman Payten/Paratika Odeme Sistemleri tarafindan islem iicreti alinir.
%1,78 oranindaki tutar 6deme islem komisyonu olarak kredi kartiniza 6deme esnasinda yansitilir.

EFT ile yapilan o6demelerde EFT {icreti hesabmiz olan bankaya gore degisiklik
gostermektedir. EFT gonderim Ucreti pay alim1 gergeklestirene aittir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
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fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'i + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Toplanan fondan ve ancak kampanyanin basarili fonlanmas1 durumunda Platform Kullanim
Ucreti olarak Girisim Sirketi Platform’a KDV harig toplanan fonun %8’i kadar 6deme yapacaktir.

Girigim Sirketi kampanyasinin degerlendirmeye tabi tutulmasi ve platformda listelenmesi
icin 7.000 TL + KDV 6deme yapmustir.
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6. PLATFORM HAKKINDA BILGILER
6.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler

Ticaret Unvam :  GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A_S.

Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next

Merkez Adresi Level A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara
Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021

Sermayesi ¢ 25.500.000,00 TL

Basarih Kampanya Sayisi : 36

Basarisiz Kampanya Sayisi : 5

Aracilik Edilen Fonlama 74.572.779 TL

Tutar:
Telefon Numarasi ¢ 0312504 08 08
Internet Sitesi :  invest.fonbulucu.com

6.2. Ortaklik Yapisi

Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pai
Adi-Soyad1 / Ticaret Unvam Oy I;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Hakan Yildiz A 3.006.000 50.1 50.1
Efe Duran Sarikaya B 599.400 9.99 9.99
Ahmet T. Kesli B 300.000 5 5
MaQasid Portfoy Yonetim A.S. B 180.000 3 3
Vahit Altun B 180.000 3 3
Giiveng Kockaya B 180.000 3 3
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pai
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy }olakkl
Grubu Tutar Oran (%0)
(TL) (o)
Yavuz Kus B 180.000 3 3
Mustafa Sak B 120.000 2 2
O. Mutlu Topal B 95.400 1.59 1.59
Mustafa Oner B 90.000 1.5 1.5
glalc;ikjile{}z BA111§1m Teknolojileri Fin. B 60.000 1 1
E?Zl:zpeA .(;i.risim Arge ve Dan. Finansal B 60.000 1 1
Elvan Sevi Bozoglu B 60.000 1 1
Ahmet Glider B 60.000 1 1
Abdiilhakim Coskun B 60.000 1 1
Yal¢in Kogak B 60.000 1 1
Nalan Uysal B 60.000 1 1
Ismail Yormaz B 60.000 1 1
Abdusamea Gaith Shabani B 60.000 1 1
Veysi Isler B 60.000 1 1
Mustafa Atilla B 60.000 1 1
Vedat Cavusoglu B 60.000 1 1
Fatih Sahin B 60.000 1 1
Sum Kogluk Egitim Danigsmanlik A.S. B 36.000 0.6 0.6
Hiiseyin Ciftei B 30.000 0.5 0.5
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pai
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy }olakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (o)
Fatih Koleoglu B 30.000 0.5 0.5
Recep Tiritoglu B 30.000 0.5 0.5
Ibrahim Ulukaya B 30.000 0.5 0.5
Mehmet Sacit Sungu B 24.000 0.4 0.4
Ahmet Altug Oguz B 12.000 0.2 0.2
Girsel Bayat B 12.000 0.2 0.2
Perihan Topal B 12.000 0.2 0.2
Mustafa Emre Topal B 12.000 0.2 0.2
Perihan Yildiz Topal B 12.000 0.2 0.2
Yasemin Topal B 12.000 0.2 0.2
Kivileim Cayh B 12.000 0.2 0.2
Tezcan Altunordu B 12.000 0.2 0.2
Mustafa Sezgin B 6.000 0.1 0.1
Giliven Yurdatapan B 6.000 0.1 0.1
Fatih Durgut B 1.200 0.02 0.02
TOPLAM 6.000.000 100 100

6.3. Yonetim Kurulu Uyeleri
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Platform’un Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adi-Soyadi / . Atanma Kﬁlan Payl
. Gorevi/Unvam _ Gorev
Ticaret Unvam Tarihi .o
Siiresi
(TL) | (%)
Hakan Yildiz YK Bagkan Vekili 19/11/2019 1.827 Giin 3.006.000 | 51.1
Dr. O. Mutlu Topal | YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 120.000 2
Dr. Yalgin Kogak YK Bagkan 19/11/2019 1.827 Giin 60.000 1
Prof. Dr.
Abdulhakim YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 60.000 1
Coskun
Umut Utku YK Uyesi - Genel .
TASDEMIR Miidiie Yrd. 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
Dilek Seferoglu YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
6.4. Yatirnm Komitesi
Yatirim Komitesi Uyeleri
Sermayedeki Pay1
. o Uzmanlhik Alam ve
Adi-Soyadi Gorevi/Unvani Profesyonel Tecriibesi
(TL) (%)
Hakan Yildiz Yatirim Komitesi Uyesi | Girisimcilik Finansmani 3.006.000 50.1
Biilent Giimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Yazilim ve Teknoloji 0 0
Hiiseyin Cift¢i | Yatirrm Komitesi Uyesi | Isletme ve Finans 30.000 0.5
Emre Akgiimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Girisim, Start-up 0 0
Vahit Altun Yatirim Komitesi Uyesi | Ekonomi ve Mali Analiz 180.000 3

6.5.

Inceleme Sonuclari
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Jetconnect, market, esnaf, yemek sektorii ve su bayisi gibi igletmelerin {iriin ve hizmetlerini kolayca
ve herhangi bir yatirim gereksinimi olmadan sistemde olusturulan sanal magazalar araciliiyla,
dogrudan tiiketiciyle bulusturan bir pazar yeri projesidir. Ulastirma ve Yazilim Kategorilerinde yer
almakta ve Is Modeli B2B , B2C , C2C ve C2B’dir. Toplam 2.988.000 TL (%20 Ek fonlama Dahil)
fona ihtiyact s6z konusudur. Girisim sirketi, online satis sistemlerindeki problemlere odaklanmistir.
Zincir marketler disindaki kiigiik isletmelerin ve diger igletmelerin kendi online satis yazilimlari
kurabilmeleri ve gerekli ekibin bir araya getirilmesi noktasinda biiylik yatirimlara ihtiyag
duyulmaktadir. Ayn1 zamanda saticilar, bulunduklar1 lokasyonlarda iirlinlerini satmak igin kisith
pazarlama bilgisi ve finansal kaynak yetersizligi nedeniyle tiiketiciye ulagsmakta zorlanmaktadir.
Girisim sirketinin yaptig1 calismalar incelendiginde; 2020 yilinda yaklagik 1 yil siiren yazilim
gelistirmeleri sonucunda beta testlerinin yapilmasi i¢in 65m2 bir market isletmesi agilarak bu
isletmede yazilim testleri yapildi. Yapilan testlerde isletmelerin lojistik sorunu sebebiyle sisteme
entegre kurye sistemi gelistirildi ve kurye sistemine daha ekonomik maliyetler saglayacak olan
yaya, bisiklet ve elektrikli scooter kullanan kuryeler eklendi. Yapilan gelistirmeler sonucunda yaya,
bisiklet, scooter, motosiklet ve arabali olmak iizere 5 farkli modelde kurye modeli sisteme eklenmis
oldu. 29 Haziran 2022’de Jetmarket, Jetbee ve Jetconnect markalar1 Dos Bilisim Endiistri Anonim
Sirketi tarafindan Jetconnect Perakende Lojistik Anonim Sirketine devredildi. Jetconnect sistemi
biinyesinde ilerleyen siirecte Jetbee'ye entegre olarak bireysel kurye talep etme, e-ticaret gonderileri
icin kurye cagirma, is¢i ve isvereni bir araya getirecek yan hizmet, Turkiye'deki paylasimli arag
(bisiklet-scooter-motosiklet-araba) sistemleriyle entegreli ¢calisacak kiralama hizmeti, taksi ¢cagirma
hizmeti, ev temizligi ve kuru temizleme gibi hizmetler uygulamaya eklenecektir. Jetconnect,
1000'lerce market, esnaf isletmesi, yemek hizmeti veren restoran ve su bayisinin iirlinlerini mobil
uygulamas1 ve portali iizerinden bolgesel olarak miisterilere sunarken, isletmelerin
dijitallestirmesini  hedeflemektedir. Rekabet durumu incelendiginde; Jetconnect, rekabet
konumlanmasi1 olarak yeni nesil kurye modelleri (Jetbee) ve esnaf {iriin tedarik sistemi
(Jetpazaryeri) ile rakiplerinden farklilagmistir. Rakipleri arasinda Getir, Getir Carsi, Yemeksepeti
Market, Yemeksepeti, Yemeksepeti Mahalle, Trendyol Hizli Market, Trendyol Yemek
bulunmaktadir. Pazar verilerine baktigimizda, Tiirkiye e-ticaret alaninda son yillarda pandeminin de
etkisiyle ivme kazanmis ve bu dogrultuda geliserek gelinen noktada toplam pazar biiyiikligi 16.3
Milyar $ olmustur. Ticaret Bakanligi’nin Elektronik Ticaret Bilgi Sistemi (ETBIS) 2021 yili
verilerine gore e-ticaret hacminin sektorel dagilimi grafiginde yemek sektorii 14.5 Milyar TL, gida
ve siipermarket sektorii 14 Milyar TL olarak kaydedilmistir. Finansal projeksiyon incelendiginde;
temin edilecek fonun agirlikli olarak ekip ve pazarlama giderleri i¢in kullanilacag1 goériilmektedir.
Fonlama ile de birlikte, kurumsal satiglarini hizlandirmay1 amacglayan girisim sirketinin bes yilin
sonunda 2 Milyar 270 Milyon TL’yi askin bir gelir hedefledigi goriilmektedir. Yatirim komitemizce
yapilan degerlendirme sonunda oy birligi ile girisimin talep ettigi fonu toplayabilmesi i¢in
platformumuzda yatirim turuna ¢ikarak bir kampanya yapmasina karar verilmistir.

Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri

Adi-Soyadi SART/SERH
Hakan Yildiz SERHI YOKTUR.
Biilent Giimiis SERHI YOKTUR.
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Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri
Adi-Soyadi SART/SERH
Hiiseyin Ciftci SERHI YOKTUR.
Emre Akgiimiis SERHI YOKTUR.
Vahit Altun SERHI YOKTUR.

6.6. Degerlendirme Politikasi

Platformumuz Degerlendirme Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karart ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir. Bu yonergenin amaci,
Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’ye ilgili mevzuata uygun olarak basvuru yapan Girisimci
veya girisim Sirketinin Bilgi Formunun onaylanmasina ve Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Tebligi (11l
— 35/A.1) Ek-2’de asgari unsurlar1 belirlenen fizibilite raporunun incelenmesine yonelik olarak
objektif degerlendirme 6l¢iit ve yontemlerini iceren Yatirim Komitesi degerlendirmesine iliskin ilke
ve esaslar1 diizenlemektir.

Platform’a yapilan basvurularda ilgili mevzuata uygun olarak, Girisim sirketine doniisme
potansiyeli tagiyan teknoloji faaliyeti ve/veya iiretim faaliyeti yiiriitmek icin kaynak ihtiyaci olan is
fikirleri degerlendirmeye alinir.

Girisimci veya Girisim Sirketi ¢evrimici olarak sunulan bagvuru formunu doldurur. Bu
formda asagidaki maddelerden Girisim Sirketinin daha 6nce kurulup kurulmadigina goére temin
edebildikleri bilgi ve belgeler ile Sermaye Piyasasi Kurumu tarafindan Bilgi Formunda istenen

diger bilgi ve belgeler bulunur.
* Girisiminin Sektori,
* Girisiminin Kategorisi,
+ Uriin veya Hizmetlerinin hitap ettigi bolge (Ulusal/Global),
* Miisteri sayist,
* Son bir y1l igerisinde diizenledigi fatura toplama,
« Girigsimciyi ve/veya ekibini tanitici bilgiler,
* Girisimini ve/veya Girigim Sirketini tanitici bilgiler,
* Resmi olmayan proje ortaklar1 ve/veya hissedarina ait bilgiler,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin web sitesi,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin sosyal medya hesaplar1 ve takipgi sayilari,
* Girisimini anlatan fotograf, video, ¢izim ve metinler,
* Mevcut Durum Raporu,
* SWOT Analizi,
* Aldig1 devlet destekleri,
* Aldig1 Yatirimlar,
* Bes y1llik Is Plani,
* Fizibilite Raporu,
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* Pazar Analizi ve Rakip Analizi,

* Bes Yillik Isletme Biitgesi, Bes Yillik Yatirim Biitgesi,

* Finansal Tablolar (Gegmis Gergeklesen ve 5 yillik Tahminleri igeren),

* Girisim Sirketi kurulmus durumda ise sermaye ve ortaklik yapisi,

» Kampanya kapsaminda satmak istedigi hisse miktar1 ve pay bedelleri,

* Nitelikli Yatirimer i¢in ayrilan pay miktart (1.000.000 TL’nin iizerindeki fon talepleri
icin min. %10),

* Finansal Kaynak Talep Tutar1 (Fonlama Tutar)

Yatirim Komitesi bagvurular: 6ncelikle ilgili mevzuata uygunluguna gore bir degerlendirme
yapar ve su durumlar1 dikkate alir. Degerlendirmede objektif kriterlere gdre Proje Danismant
tarafindan raporlanan Bilgi Formu ve diger bilgi ve belgelere gore sahip oldugu bilgi ve tecriibesini
de kullanir. Degerlendirme yaparken Girisim sirketine doniisme potansiyeli tasiyan teknoloji
faaliyet ve/veya bir iiretim faaliyeti olmasina ve ozellikle Inovasyon igermesini dikkate alir. S6z
konusu girisime yatirim yapacak olas1 yatirimcilarin haklarinin korunmasina yonelik empati kurar.
Yatirimcilar1 korumaya yonelik olarak olasi yiiksek riskleri ongdriir ve bu durumu Bilgi Formunda
belirtir. Bagvurunun onaylanmasi durumunda kaynak saglanan projenin ulusal ¢ikarlarimiza hizmet
etmesine 6zen gosterir. Ulkemize yurtdisindan ithal edilen iiriinlerin ikamesi olan iiriinlerin
iiretilmesine yonelik is fikirlerine 6zen gosterir. Is fikrinin evrensel kurallara uygun olarak din, dil,
irk ve etnik kimlik gdzetmeyen bir durumda olmasina dikkat eder. Istihdam yaratacak is fikirlerinin
ger¢eklesmesinde 6zen gosterir. Alkol, tiitlin mamulleri, uyusturucu maddeler, kumar ve kanunen
su¢ teskil edebilecek is fikirlerinin kabul edilmemesine dair azami dikkat gosterir.

Degerlendirme Politikasi’nin tam metnine https:/invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-
Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyani

Platformumuz Cikar Catismasi Politikast; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karari ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir.

Cikar Catigmasi Politikamizin esaslarini; Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’nin tim
faaliyetlerinde mesleki etik kurallari, prensipleri, Platform’un tiim c¢alisanlarinin gorevlerinin
tarafsiz ve objektif sekilde icra etmelerini engelleyecek olasi ¢ikar catigmalarina sebep olan
durumlar1 saptamak, bu cikar c¢atismalarindan kag¢inmaya ya da aciklamaya iliskin ilke ve
esaslardan olusur.

Platform calisanlar1 ve iliskide oldugu {iciincii taraf calisanlarini, gérevlerini ve mesleklerini
en iyi sekilde yapmaya ve belirli kurallar ¢er¢evesinde davranmaya zorlayan, ¢alisanlara rehberlik
eden, ahlaki kurallar1 igeren, mesleki rekabeti diizenleyen ve hizmet ideallerini korumayi
amaclayan, bu dogrultuda meslek iiyelerine uymalar gereken ilke ve esaslar1 gosteren, ilgili
mevzuatta tanimlanan mesleki kurallar baghdir.

Platform ’un merkez ve merkez dis1 orgiitlerinde istithdam edilen tiim personel, mesleki etik
kurallara iliskin TSPB’nin yaymnladigi “Sermaye Piyasasi Calisanlar1 Etik Ilkeleri ve Davranis
Kurallar1”n1 okuyup anladigin1 beyan etmek, ayni1 zamanda bu ilke ve davranis kurallarina uygun
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hareket edecegine iligkin taahhiit vermek ve bu taahhiitleri Platform muhafaza etmek zorundadir.

Platform c¢alisanlari, kamuoyuyla, miisterilerle, igvereniyle, calisma arkadaslariyla ve
sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iligkilerinde bagimsiz, diiriist, adil, yetkin, 6zenli, giincel
bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Bagimsizlik, Diiriistliik ve Adillik, Ozen ve Titizlik,
Stirekli Gelisim ve Mesleki Bilgilerini Giincelleme, Sir Saklama, Etik Diisiinme gibi temel etik
kurallar1 gozeterek calisma diizenini siirdiirtir.

Platform ’un fonlama ve yatirim faaliyetleri ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda;
miisterileri ile olan iliskilerinde kendisi, ortaklari, ¢alisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya
da dolayl olarak iliskili bulunan kisiler ile hizmet verdigi ger¢ek ve/veya tiizel kisiler arasinda veya
bir hizmet verilen kisi ile baska bir hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek ¢ikar ¢atismalari bu
politikamiz tarafindan diizenlenmektedir.

Cikar Catigmasi Politikasi’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-
Catismasi-Politikamiz-11?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.8. Kurulca Alinan Yaptirim ve Tedbir Kararlari
Yoktur.
7. EKLER

1. Esas Sozlesme
2. Fon Kullanim Raporu
* 3. Pay Satig Tutar1 Tespit Raporu
4. Ek Belgeler
* 4.1 Nolu Belge ( 2022/058092 )
* 4.2 Nolu Belge ( 2022/058091 )
* 4.3 Nolu Belge ( 2020/64017 )
5. SWOT Analizi
* 6. Yatirimcr Sunumu
7. Ozgegmisler
* 7.1 Nolu Belge ( Siileyman Dogan )
» 7.2 Nolu Belge ( Kirkor Varjabetyan )
7.3 Nolu Belge ( Aysegiil Topguoglu )
7.4 Nolu Belge ( Abdullah Diizgiin )
7.5 Nolu Belge ( Yetvart Varjabetyan )
7.6 Nolu Belge ( Oguzhan Etiler )
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