MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE
REKLAM HIiZMETLERI ANONIM SIRKETI
KiTLE FONLAMASI BIiLGi FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasas1 Kurulu (Kurul)’nun III-35/A.2 sayili Paya Dayali Kitle
Fonlamas: Tebligi (Teblig) geresi MELOKNOWS BIiLGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM
HIZMETLERI ANONIM SIRKETI’nin ihtiyag duydugu 3.500.000 TL tutarindaki fonun
toplanabilmesi amaciyla yiiriitiilecek olan kampanya kapsaminda hazirlanmistir. Kampanya siiresi
boyunca fazla talep gelmesi halinde toplanabilecek fon tutar1 4.200.000 TL’ye kadar
artirilabilecektir.

Yatirim komitesinin kitle fonlamasi bilgi formunu onaylamasi {iye tamsayisinin
cogunlugunun bu yonde karar vermesi ile miimkiindir. GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S. tarafindan daha agir bir nisabin belirlenmesi miimkiindiir. Bu kapsamda,
GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S. tarafindan bilgi formunun onaylanmast igin
cogunluk karar1 gerekir.

Yatinmeilarm  MELOKNOWS  BILGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM
HIZMETLERI ANONIM SIRKETi’ne yonelik fon saglama taleplerini, 11/07/2023 ile
09/09/2023  tarihleri  arasinda  gerceklesecek  olan  kampanya  siiresi ~ boyunca
https://fnb.le/SOTCMD adresli kampanya sayfasi iizerinden GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.’ne iletmeleri gerekmektedir. Yatirim kararlari, isbu bilgi formu ile birlikte
kampanya sayfasinda ilan edilen bilgilerin bir biitiin olarak degerlendirilmesi sonucu verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasasi Kanunu’nun 35/A maddesinin altinci fikras1 geregi bilgi
formunu imzalayanlar veya bilgi formu kendi adina imzalanan tiizel kisiler, bu bilgi formunda yer
alan yanlis, yaniltic1 veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan miiteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tiim bilgiler
cercevesinde gercege uygun oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamini degistirecek nitelikte
bir yanlislik, yanilticilik ve eksiklik bulunmamasi i¢in her tiirlii makul 6zenin gosterildigini beyan
ederiz.

MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE

REKLAM HIZMETLERI ANONIM SIRKETI Sorumlu Oldugu

Yetkilisinin/Yetkililerinin Adi, Soyadi, Gorevi, Kisim
Tarih ve Imza

Melis Bilgili Baki, BILGI
07/07/2023 FORMUNUN
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https://fnb.lc/SOTCMD

MELOKNOWS BILGi TEKNOLOJILERI VE

REKLAM HiZMETLERiI ANONIM SIRKETI Sorumlu Oldugu
Yetkilisinin/Yetkililerinin Adi, Soyadi, Gorevi, Kisim
Tarih ve imza
TAMAMI

2/62



GLOBAL KIiTLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.
Yatirim Komitesi Uyelerinin
Adi, Soyadi, Gorevi, Tarih ve Imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Hakan Yildiz , Yatirim Komitesi Uyesi BiLGIi FORMUNUN TAMAMI
06/07/2023
Biilent Giimiis , Yatirrm Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
06/07/2023 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
lp GENEL GEREKCE VE TEMEL
g /% BILGILER,
vl RISK FAKTORLERI
Hiiseyin Ciftci , Yatirim Komitesi Uyesi FINANSAL BILGILER,
06/07/2023 CIKARILACAK PAYLARA ILISKIN
BILGILER
Emre Akgiimiis , Yatirim Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
06/07/2023 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
%x %“?@ SIRKETIN MEVCUT YAPISI
Vahit Altun , Yatirrm Komitesi Uyesi SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
06/07/2023 SIRKETIN MEVCUT YAPISI,
FINANSAL BILGILER
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UYARI:

Bu bilgi formu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongoriilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle
ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk
icermekte olup, sadece bilgi formunun yaymm tarihindeki ongoriileri ve beklentileri
gostermektedir. Bircok faktor, girisim sirketinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin ongoriilenden cok daha farkh sonuclanmasina yol agabilecektir. Ozellikle kar
tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolar1 igerebilir.
Yatirnmcilarin, girisim sirketinin ticari hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip
sirketlere yapilan yatirimlarin oldukg¢a yiiksek riskler barindirdigr hususlarinda bilgi sahibi
olmalar: gerekmektedir.

1. OZET

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

MELOKNOWS BiLGi TEKNOLOJILERI VE REKLAM
HiZMETLERI ANONIM SIRKETI

MELOKNOWS BiLGi TEKNOLOJILERI VE REKLAM

Ticaret Unvam

Isletme Adu HiZMETLERI A.S
. Ortabayir Mahallesi Sair Celebi Sk. Giirtas Is Merkezi No:
Merkez Adresi 1/3 Kagithane/Istanbul
Telefon Numarasi : 190 546 844 10 39
Internet Sitesi :  https://meloknows.com/

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam : GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Merkez Adresi Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next Level
A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara

Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021

Telefon Numarasi : 0312504 08 08

Internet Sitesi : 1nvest.fonbulucu.com
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https://meloknows.com/
invest.fonbulucu.com

Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

4.200.000 TL
Hedeflenen Fon Tutar Hedeflenen tutara %20 ek satis dahildir.
Kampanya Sayfasi https://fnb.lc/SOTCMD
Kampanya Siiresi 60 Giin
Baslangi¢ Tarihi 11/07/2023
09/09/2023
Bitis Tarihi Onemli Not: Kampanya’da hedeflenen fonun kampanya
4 bitis tarihinden 6nce toplanmasi halinde kampanya
erken sonlandirilabilir.
Cikarilacak Paylarin; Toplanan fon karsihig1 yatirnmcilara verilecek paylar
Tiirii nama yazih olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve

Primli Pay Senetleri seklindedir.

Nominal Degeri

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni
bulunmaktadir.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.102 TL ile
0.122 TL araliginda ve Paylarin Toplam Nominal Degeri
ise; 357002.8 TL ile 512403.36 TL araliginda olacaktir.

Satis Fiyati

Toplam satisa sunulan Paylar 4.200.000 Adet olup,
Cikarilan Paylarin Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.

Asgari ve Azami Yatirnm
Tutarlar

Nitelikli Olmayan her bir yatirimci; Asgari 1 Pay (1 TL) ve
Azami 150.000 Pay (150.000 TL) yatirim yapabilir. Ancak
platforma kayit esnasinda gelir beyaninda bulunulmasi
durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar azami yatirim
yapilabilir. Bu tutar her durumda 600.000 TL’yi asamaz.

Fon Kullanim Yeri

Toplanan fonun;

1.450.000 TL's1
Personel Giderleri
01.10.2023 - 01.05.2024 tarihleri arasinda,

1.350.000 TL'si
Pazarlama ve Reklam Giderleri
01.10.2023 - 01.05.2024 tarihleri arasinda,

250.000 TL'si
Diger Harcamalar
01.10.2023 - 01.05.2024 tarihleri arasinda,

450.000 TL'si

Platform Kullanim Ucreti, MKK ve Takasbank Islem ve
Hizmet Bedelleri, Thra¢ Bedeli, Kampanya Tanitim ve
Pazarlama Bedeli
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler
01.10.2023 - 01.11.2023 tarihleri arasinda

giderleri i¢in kullanilacaktir.
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2. GIRISIM SIRKETI HAKKINDA BILGILER

2.1. Genel Bilgiler

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam

MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM
HiZMETLERI ANONIM SIRKETI

MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM

Isletme Adu HIiZMETLERI A.S
Hukuki Statiisii Anonim sirket
. Ortabayir Mahallesi Sair Celebi Sk. Giirtas s Merkezi No:
Merkez Adresi 1/3 Kagithane/Istanbul
Kurulus Tarihi 24.06.2020
Sermayesi Kayith Sermayesi 70.028 TL olup,

Odenmis sermayesi 70.028 TL’dir.

Ticaret Sicil Miidiirliigii

Istanbul Ticaret Odasi

Ticaret Sicil Numarasi 2506095
Vergi Dairesi Zincirlikuyu
Vergi Kimlik Numarasi 6141352638

Telefon Numarasi

+90 546 844 10 39

internet Sitesi

https://meloknows.com/
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2.2.

Faaliyet Konusu ve is Modeli

Hakkinda

MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM HIZMETLERI
ANONIM SIRKETI'nin yiiriittiigii Melo App adli kampanya sayesinde elde edilecek
fonlar sirketin gelistirilmesinde kullanilacaktir.

Melo App, evde hizmet sunabilen freelance glizellik uzmanlart ve giizellik
salonlarindan randevu olusturulmasini saglayarak, kisisel bakim hizmetlerini herkes i¢in
erisilebilir hale getirmeyi hedefleyen Tiirkiye'nin ilk girisimidir.

Bedelsiz Pay Hediye Kampanyasi

Yatirim Turumuzun baslama tarihi olan 11 Temmuz 2023 Sah saat 10:00 itibari ile 10
is giinii icerisinde EFT veya Kredi Kart1 ile yatirim yapan Onceki ve yeni
yatirimcilarimiza %30 fazladan pay verilecektir. Bu kampanya 10 is giinii ile sinrlt
olup, 24 Temmuz 2023 Pazartesi aksam 23:59'da sona erecektir. Ek paylar MKK
nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda yatirimcilarin hesaplarina aktarilacaktir.
Dagitilacak bedelsiz paylar tiim ortaklardan oransal olarak aktarilacaktir.

Yatirimeir Olacak Mevcut ve Yeni Kullamcilarimiza Avantajh Uyelik
Hediyeleri Saghyoruz

Melo App fonbulucu ile kampanyasina yatirim yapan yeni ortaklarma 1 yil boyunca her
randevularinda gecerli %10 indirim tanimlayacaktir. Ayrica;

5.000 TL -10.000 TL arasinda yatirim yapanlara 250 TL Melo Puan.

10.000 TL - 20.000 TL arasinda yatirnm yapanlara S00 TL Melo Puan.

20.000 TL ve iizerinde yatirim yapanlara 750 TL Melo Puan hediye edecektir.
Indirim kodlar1 ve Melo Puan kodlar1 kampanya tamamlandiktan sonra
yatirimeilarimizin mail adreslerine iletilecektir. Para puanlar hesaba yiiklendikten sonra
1 y1l igerisinde ister parca parca ister tek seferde istenen hizmet ve Melo Sanatgist i¢in
kullanilabilecektir.

Melo App nedir?

Melo App kisisel bakim hizmetlerini tek tikla evinize getiren Tiirkiye’nin ilk teknoloji
girisimidir. Istanbul, Izmir ve Bodrum basta olmak iizere kisa siirede 28 sehirde 3.000
sertifikali kuafor, berber ve giizellik uzmanini biinyesine katan Melo App, bir yemek
siparisi vermek kadar hizli ve kolay bir sekilde bulundugunuz konumda bakim
randevusu olusturmanizi sagliyor. Melo App, iilkemizdeki sonra MENA boélgesindeki
giizellik sektoriiniin dijital dontlistimiinii baslatarak, kisisel bakim hizmetlerini ‘herkes’
icin erisilebilir hale getirmeyi hedefliyor.
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Giizellik sektoriiniin dijital doniisiimii

Gilinitimiizde yemek, market, giyim, taksi, ¢igek, temizlik ve tamirci gibi pek cok {iriin
ve hizmete rahatlikla evde ulasilmasini saglayan platformlar bulunmaktadir. Devrim
niteligindeki bu platformlar is ortaklarinin {iriin ve hizmetlerini diikkanlarinin disina
cikararak evlere ulagmasini saglamaktadir. Tiirkiye'deki 10 Milyar TL'lik giizellik
hizmetleri sektoriine getirdigi inovasyonla, sunulan hizmetlerin giizellik salonlarindan
cikarak evlere ulasmasinmi saglayan ilk ve en biiyiik platfom olarak Melo App, yeni
donemde giizellik sektoriiniin Getir'i, Trendyol'u ve Yemeksepeti gibi konumlanarak
sektordeki biiyiik bir ag1g1 kapatmay1 hedeflemektedir.

Hangi sorunu coziiyor ve neden 6nemli?

Biiytlik sehirlerde yasayan, yogun calisan, zamani1 olmayan, trafige girmek istemeyen,
cocugunu evde birakamayan ya da mahremiyet endisesi yasayan kisiler i¢in diizenli
olarak giizellik merkezlerine gitmek giin gectik¢e daha zor bir hale geliyor. Hasta, yasl,
hamile ya da engelli biiyiik kesim igin ise giizellik merkezlerine ulagsmak ¢ok zor ya da
hi¢ miimkiin degil. Melo App sundugu hizmetle kigisel bakim hizmetlerini herkes i¢in
erigilebilir hale getiriyor.

B2B ve B2C platform

Melo App’in tiiketiciler, gilizellik uzmanlar1 ve salonlarinin yani sira basta firmalar,
hastane, bakimevi, otel ve diigiin salonu gibi bir¢ok kuruma sundugu genis bir hizmet
yelpazesi bulunmaktadir. Su ana kadar c¢alisanlarina ya da miisterilerine ofislerinde
ylzlerce kisilik biiyiik gruplar halinde toplu hizmet sundugu kurumlar arasinda Google
Tiirkiye, Philip Morris, ING Bank, Somerset Otel, Giilhan Dogan Bakim Evi gibi
bir¢ok kurum bulunmaktadir.

Uriinlerini evlerde ayricalikli olarak tanitmak, iiriinlerinin deneme boyunu randevularda
miisterilere hediye etmek ve iirlinler hakkinda feedback toplamak isteyen birgok
kozmetik firma Melo App ile is birligi yapmaktadir. Su ana kadar reklam caligmasi
yapilan kurumlar arasinda Miniso, New Essentials, Roox, Gelee, Gulsha gibi global
kozmetik markalar bulunmaktadir.

Melo App aym zamanda Modanisa, Tiirkiye Is Bankasi, Kibar Holding, Philip
Morris gibi bir¢ok kurumun ¢alisan indirimleri boliimiinde de yer almaktadir.

Melo App’e neden yatirnom yapmahisimz?

Melo App daha once venture capital ve melek yatirimcilardan tohum oOncesi yatirim
almay1 basarmis bir startup olarak, kitlesel fonlamada iceri giren yeni ortaklarin birer
‘marka el¢isi’ haline gelmesiyle elde edilen fonun c¢arpan etkisi yarattigina
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inanmaktadir. Melo App Fonbulucu ile girisimine inanarak yatirnm yapan yeni
ortaklartyla hizla biiyliyen, yliksek getirili, tilkemiz tekno-giizellik trendlerinin Onciisii
haline getiren ve 5 yil i¢cinde global exit potansiyeli yiiksek bir girisim haline gelmeyi
hedeflemektedir.

* Melo App gilizellik ve kisisel bakim hizmetleri i¢in bir pazar yeri olmanin ¢ok 6tesinde
cok yonlii, ¢ok islevli ve deger Onerisi yiiksek bir dijital giizellik platformudur. Melo
App'in kozmetik markalar, otel, firma ve hastaneler gibi bir¢ok isletme icin genis bir
hizmet yelpazesi bulunmaktadir. Platformun hem B2C hem de B2B kullanimi
mevcuttur. Bu 6zellikleriyle, Melo App biiyiidiik¢e “ag etkisi” artan giiglii bir ekosistem
yaratmaktadir.

*Getir ve Trendyol gibi turcornlar kendi sektorleri disindaki basarili pazaryeri
uygulamalarin1 satin alarak siiper app olma yolunda ilerlemektedirler. Alaninin ilk
ornegi Melo App pazar paymm arttirdik¢a yurti¢i ve yurtdisindaki super app’lere hizli
exit olma potansiyeli tagimaktadir.

* Girisim Ocak 2022’den bu yana ayda ortalama %29 biiylimektedir. Girisim 2022 yilin1
%1700 biiylime ile kapatmustir.

* Tiirkiye’de 1 milyondan fazla berber, kuafor ve giizellik uzmani bulunmaktadir.
2018’de giizellik merkezlerinin i hacmi 10 Milyar TL’ye ulasmistir. Bu baglamda
Melo App, her yil ¢ift haneli biliyiiyen dev bir pazarim ilk ve en biiyiik oyuncusudur.

* Pandeminin etkisiyle eve gelen iiriin ve hizmetlere olan talep artmaya devam
etmektedir.

* Pandemi sonrasinda kuafor ve berberlerin %35,7’si giderlerini borglanarak, %33.7’si
giderlerini ucu ucuna karsilamaktadir. (Kaynak: Istanbul Planlama Ajansi - Mahalle
esnafi arastirmasi 2021) Melo App giizellik merkezlerinin bos zamanlarim gelire
doniistiirebilmesi i¢in bir firsat sunmaktadir.

* Tiim mesleklerde freelance ¢alisma trendi biiyiik bir hizla yiikselmektedir. Alaninda
uzmanlasmis profesyoneller maliyetlerden dolayr kendi yerlerini agmakta
zorlanmaktadir. Salon agma, kasa baglatma, kira, elektrik, su vb. maliyetler olmadan
profesyonellerin dakikalar icinde dijital giizellik salonunu a¢gmasini saglayan Melo
App, Tllkemizdeki giizellik sektoriindeki gig ekonominin biliylimesine katki
saglamaktadir.

* Melo App sadece sertifikali profesyonelleri sistemine dahil ederek giizellik sektoriindeki
egitimsiz calismanin oniine ge¢mektedir.

* Kadin giizellik uzmanlarinin dogum sonrasi ¢alisma hayatin1 birakmadan bolgesinde
hizmet vermesini saglayan Melo App, sistemindeki %72'si kadinlardan olusan
profesyoneller icin icin biiyiik bir gelir kaynag: olusturmaktadir.

Yatirimla ne yapilmasi planlaniyor?

* Hizmeti miisterilere daha hizli ulastirmak, kisisellestirilmis kampanya ve Oneriler
sunmak ve sanatgilar i¢in daha kullanigh bir ara yiiz gelistirmek i¢in teknoloji ekibinin
biiyiitiilmesi planlantyor.

* Firmalar, hastane, huzurevi, otel gibi kurumlarla anlagsma yapmak tiizere bir saha satis
sorumlusu istihdam edilmesi planlaniyor.

* Pilot bir bolgede giizellik salonlarmin hizmetlerini eve '30 dakikada' ulagtiracak lojistik
destegi saglayabilmek i¢in bir motokurye ile anlasilmasi planlaniyor.

+ Online ve offline kanallarda pazarlama ¢alismalarinin yiiriitiilmesi ve Istanbul’da
ses getirmesi beklenen bir guerilla marketing ¢alismasi yapilmasi planlaniyor.
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Girisim Sirketi Hakkinda Onemli Metrikler (2020-2023)

* 1.500.000 Milyon TL yatirim almustir.

*3.000.000 Milyon TL satis yapmustir.

* 1.324 miisteriye 4.000 randevu gerceklestirmistir.

* 50.000 uygulama indirmesi vardir.

*3.000'e yakin Melo Sanatgis1 vardir.

* Giinde organik olarak ortalama 50 sanat¢1 basvurusu almaktadir.

» 24 firma ile is birligi yapmustir (Modanisa, Tiirkiye Is Bankas1, Vodafone +20).

+ 8 kuruma B2B satis yapmistir (Google, Philip Morris, ING Bank, Somerset Hotel +4).

*12 Kozmetik markanin irlinleri evlerde tamitmak {izere reklam ¢alismasi
gerceklestirmistir. (Miniso, Alix Avien, New Essentials +9)

Girisim 2 yil icinde; Tiirkiye’deki 35 sehirde gergeklesecek 30.000 randevuya, 40
Milyon TL ciroya, 150.000 kullaniciya, 10.000 Melo Sanat¢isina ve 120 B2B kurum
satisina ulagsmay1 hedefliyor.

Girisim 5 yil icinde; Tiirkiye’deki 50 sehre ek olarak Dubai ve Tahran’a acgilarak bu
bolgelerde gerceklesecek 70.000 randevuya, 420 Milyon TL ciroya, 500.000
kullaniciya, 35.000 Melo Sanatgisina ve 420 B2B kurum satisina ulasmay1 hedefliyor.

Tarihge

*2019 yili baslarinda MAC Cosmetics’de 6 yildir ¢alisan ve bolge egitim yoneticisi
olarak birgok sehirde satis ve makyaj egitimleri veren Melis Bilgili Baki tilkemizdeki
giizellik sektoriindeki biiyliik bir a¢ig1 fark etti. Bunun {izerine miisterilerin
kisisellestirilmis  glizellik hizmetlerine inovatif yollarla diledikleri konumda
ulasabilecekleri proje olan Dijital Giizellik Asistani’n1 gelistirdi.

* Nisan/Temmuz 2019 - Proje ITU Cekirdek kulucka merkezine girdi. Disaridan saglanan
yazilim hizmeti ile meloknows.com MVP olarak piyasaya siiriildii.

* Ekim 2019 - Ankara’da alaninda isim yapmis 80 makyaj ve sa¢ sanatcisi sisteme kayit
oldu. ATO Kuaforler Odasi ile is birligi yapildi, Ankara’da 150 giizellik uzmani ve
salonuna daha ulasildi. Cagdas Emek yazilimdan sorumlu kurucu ortak olarak ekibe
katildi. Alara Bilgili, sosyal medya ve dijital pazarlamadan sorumlu ortak olarak projeyi
gelistirmeye basladi. Meloknows.com iizerinden ilk randevu satis1 Ankara’da yapildi.

s Aralik 2019 / Subat 2020 - Melis Istanbul’a tasinarak 3 ayda 400’e yakin kuafor, berber
ve giizellik salonunu kap1 kap1 gezerek projeyi tanitti. 70 salondan olumsuz doniis aldi,
280 salonu ve i¢inde calisan 320 kisiyi meloknows.com’a kayit etmeyi basardi. Girigim
Bilgiyi Ticarilestirme Merkezi’ne kabul aldi. Dijital Glizellik Asistanina kisa, akilda
kalan ve globalde kullanilabilen bir isim olan Melo adi verildi. Mobil uygulamanin
MVP hali Melo App olarak Apple ve Play Store’da yerini aldu.

*Subat 2020 - Gen¢ Musiad’in yirittigli Avrupa Birligi projesi London
Entrepreneurship Programi kazanilarak Londra’da girisimin sunumu yapildi. Pandemi
basladi, giizellik merkezleri kapatilmaya baslandi.

*Haziran 2020 - Alesta Yatirim’dan 200.000 TL yatirim alindi. Meloknows Bilgi
Teknolojiler1 ve Reklam Hizmetleri A.S’yi kuruldu. Yatirim ile mobil uygulamanin
gelisiminin hizlanmasi i¢in Amir Doreh ekibe dahil oldu.
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* Nisan 2021 - Giizellik salonlar1 ve kuaforler yeniden agildi. Pandemi boyunca telefon
aramalariyla 500’den fazla giizellik uzmani sisteme kayit edildi ve mobil uygulama
gelistirildi. Kayit olan sanatgilarin oryantasyonunun yapilmasi ve miisterilerle
ilgilenilmesi i¢in Zeynep Bostanci ekibe girdi.

* Haziran 2021 - Keiretsu Forum’dan 600.000 TL yatinm alindi. Misteri odakli ilk
pazarlama calismalar1 hayata gegirildi. i1k ii¢ ay %40’ m iizerinde biiyiime saglandi.

* Ocak 2022 - Melo App’in ara yiizii degisti, kullanict deneyimi gelisti ve lokasyon bazli
operasyon ve pazarlama ylriitiilen is modeline gecildi. Girisim bu aydan sonra diizenli
olarak biiylimeye basladi.

* Mayis 2022 - Mevcut yatirimeilardan 800.000 TL devam yatirimi alindi.

* Kasim 2022 - B2B satiglar1 gelistirmek i¢in bir is gelistirme uzmani ekibe dahil edildi.
Kurumsal wellbeing etkinliklerine entegre olarak ofislerde Melo App’e ayrilan bir
alanda manikiir, ofis masaj1 ve kuafor hizmetleri ve workshop’lar verilmeye baslandi.
Philip Morris International, Four Seasons, Google Tiirkiye, ING Bank ve Somerset
Hotel gibi sirketlere kurumsal satiglar gerceklesti. Alix Avien, Blugree ve Gelee
kozmetik markalarmin online ve offline reklam calismalarinmi yiiriiterek reklam geliri
elde edildi. Ayn1 zamanda Tiirkiye Is Bankasi, Vodafone, Kibar Holding ve Modanisa
gibi 20’den fazla 6nemli kurumun ¢alisan indirimlerinde yer alindi.

*» Ocak 2023- Ik sosyal sorumluluk projesi olarak, Ankara’daki bir bakimevinde kalan
yaslt ve hasta kisilerin bir glin boyunca kuafor, berber ve kisisel bakim ihtiyaglarini
ticretsiz olarak karsilandi.

+Subat 2023 — Yasanan deprem nedeniyle 20 Subat’ta ‘Giizellik Uzmani istihdam1’
projesini baglatildi. Ayni zamanda Ankara Biiyiik Sehir Belediyesi ile Ankara
Kesikkoprii’de kalan 400 depremzede vatandasin kisisel bakim ihtiyaci {icretsiz olarak
karsilandi. Deprem nedeniyle 2 ay boyunca higbir kanalda reklam verilmedi. Satislarin
%85°1 eski miisterilerle gergeklesti.

» Mart 2023 — Melo App italya Bolonya’da gerceklesen diinyanin en biiyiik uluslar arasi
giizellik fuar1 Cosmoproof'a katild1.

Is Modeli

MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM HIZMETLERI
ANONIM SIRKETI bir Teknoloji girisimi olup, Kozmetik sektorlerinde faaliyet
gostermektedir. Is Modeli B2B ve B2C , faaliyet gosterdigi/gosterecegi lokasyonlar
Tiim Tiirkiye , Istanbul (Tiimii) , Ankara , izmir , Antalya ve Adana'dir.

Melo App, evde kisisel bakim ve gilizellik hizmeti sunan freelancer'lardan ve
salonlardan randevu alinmasini saglayan bir mobil uygulamadir. Miisterilere ve Melo
Sanatcilarina ayn1 mobil uygulamada farkli paneller saglanmaktadir.

Uygulamada kuafor, makyaj, cilt bakim, el ayak bakim ve berber gibi kategorilerde
bircok bakim hizmeti bulunmaktadir. Miisteriler ihtiyact olan hizmet ic¢in kendi
bolgesinde hizmet veren Melo sanat¢ilarinin listesine ulasir. Sanatgilarin ¢aligmalarini,
tcretlerini, fotografli yorum ve puanlarini, uygun tarihlerini, kullandigi markalar
inceleyerek karar verir ve randevu talebi olusturur. Randevu Oncesi revizyon alinan
hizmet iicreti randevu gergeklestikten sonra hem miisterinin hem de Melo sanat¢isinin
uygulama iizerinden onay vermesi lizerine karttan c¢ekilir. Randevu sonrasinda hem
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miisteri hem de sanat¢i birbirine yorum yapabilir. Randevu olusturulduktan sonra
miisteri ve sanatci1 uygulamadaki chat lizerinden randevu hakkinda yazisma saglayabilir
ses, goriintli ve lokasyon paylasimi yapabilir. Bir yardima ihtiya¢ olmasi durumunda
miisteri temsilcisine her zaman uygulamadan ulasilabilir. Melo App’in sundugu
kullanic1 deneyimi, miisterilerinin fiyat teklifiyle ugrasmadan yemek siparisi verir gibi
hizli, kolay ve giivenilir bir sekilde manikiir siparisi olusturabilmesini saglar.

Tespit Edilen Sorun/Sorunlar

* Biiyiik sehirlerde yasayan, yogun calisan, zamani1 olmayan, trafige girmek istemeyen,
cocugunu evde birakamayan ya da mahremiyet endisesi yasayan kisiler icin diizenli
olarak giizellik merkezlerine gitmek giin gectikce daha zor bir hale gelmektedir. Hasta,
yasli, hamile ya da engelli biiylik kesim i¢in ise glizellik merkezlerine ulagmak ya ¢ok
zor ya da hi¢ miimkiin degildir.

* Giizellik salonlarindaki kira, malzeme ve ¢alisan maliyetleri ¢ok yiikseldigi i¢in kendi
1sini kurmak isteyen giizellik uzmanlari arasinda freelance ¢alismaya talep artmaktadir.
Ancak giizellik uzmanlarinin islerini profesyonel olarak yiiriitebilecegi, randevu ve
O0deme yoOnetimi saglayabilece§i ve en Onemlisi miisterilerin se¢imi konusunda
giivenebilecegi bir kurum bulunmamaktadir.

Bulunan Cozim/Coziimler

Melo App, miisterilerin ihtiyact olan kisisel bakim ve giizellik hizmetlerini diledikleri
konumda ve zamanda almasini saglayan bir mobil uygulama ¢d6ziimii sunmaktadir.
Melo App, evde hizmet sunabilen freelance gilizellik uzmanlar1 ve salonlarinmi tek bir
platformda birlestirerek, miisterilerin yorum, puan ve hizmet iicretlerine gore giizellik
uzmanlar1 arasindan se¢im yaparak hizli ve kolay bir sekilde randevu olusturmasini ve
O0deme yapmasini saglayan gilivenli bir platform sunmaktadir. Giizellik uzmanlarinin
islerini online ortamda rahatlikla yonetmesini ve bos zamanlarinda yeni miisteriler
edinerek gelir kazanmasini saglamaktadir. Miisterilerin bir yemek siparisi vermek kadar
hizli ve kolay bir sekilde kisisel bakim hizmeti i¢in evde randevu olusturmasini
saglamaktadir.

Deger Onerileri

Melo App;

* Bakim hizmetini misterilerin kapisina getirerek biiyilk bir zaman tasarrufu
saglamaktadir.

* Mobil kuafor, berber ve giizellik hizmeti sunan freelancer’lar1 ve giizellik merkezlerini
tek bir platformda birlestirerek hizmete erisim kolayhgi saglamaktadir.

* Giizellik profesyonellerinin ve merkezlerinin iglerini dijitale tasiyarak yeni miisteriler
edinmesini, 6demelerini giivence altina almasini ve randevularin1 kolayca yonetmesini
saglamaktadir.

» KuafGr, berber ve giizellik salonlarinin hizmetlerini eve tasiyarak bos saatlerde ek gelir
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kazanmasim saglamaktadir.

* Sadece sertifikali profesyonelleri sistemine dahil ederek giizellik sektdriindeki e@itimsiz
calismanin oniine gecmektedir.

* Kadin giizellik uzmanlarinin dogum sonrasi ¢alisma hayatin1 birakmadan bolgesinde
hizmet verebilmesini saglamaktadir. Sistemindeki %82'sini kadinlarin olusturdugu
profesyonellerin istthdamim arttirarak, onlarin en biyiik gelir kaynagini
olusturmaktadir.

* Salon agma, kasa baglatma ve kira maliyeti olmaksizin profesyonellerin dijital glizellik
salonlarin1 agarak sektore giris kolayhigi saglamaktadir.

» Ulkemizdeki giizellik sektoriindeki gig ekonominin biiyiimesini saglamaktadir.

* Evde hizmet alan miisteriler %60 oraninda kendi havlusunu ve malzemeleri (pens, tarak,
torpli) kullanilmasmi tercih etmektedir. Tek kullanimlik malzemelerin kullanimi
azaldigi icin ¢evre dostu uygulamalar artmaktadir.

Gelisim Siirecleri Hakkinda

* Melo App Tiirkiye’de ilk kez denenen bir is modeli oldugu i¢in 6ncelikle yurtdisindaki
basaril1 ve basarisiz 6rnekler incelendi. Basarili 6rneklerin Londra, Paris ve New York
gibi dinamikleri istanbul’a ¢ok benzeyen trafigin ve is hayatmin yogun oldugu kalabalik
sehirlerde oldugu fark edildi.

* Ekip giizellik sektorii knowhow’ina oldukg¢a hakim olsa da, 2 ay boyunca 100°den fazla
kuafor, berber ve giizellik uzmani ile ihtiyaglari, sorunlar1 ve projeden beklentileri
konusunda goriis alarak saha arastirmasi yapti.

*Ekip Tirkiye’de randevu sisteminin hala oturmadigi, salonlarda kapidan giren
misterinin randevulu miisteriye oranla fazla oldugu ve randevularin deftere islendigi
konusunda hem fikir oldu. Melo App’in randevu sistemi buradaki dinamiklere uygun
olacak sekilde gelistirilmeye baslandi.

* Aragtirmalarin 15131inda web sitesinin beta versiyonu canliya alindi sanat¢i kayitlari
alinmaya baglandi.

* Web sitesinden 1 yi1l sonra Melo App mobil uygulamasi beta versiyonuyla Play Store,
App Store ve App Gallery’de yerini aldi.

*Uygulama su anda; miisterilerin bulunduklar1 konumda alabilecegi hizmetlere
ulagabildigi, miisterinin ve sanat¢inin chat ile fotograf, ses ve konum paylagimi
yapabildigi, indirim kodu ve para puan oOzelliginin bulundugu, kisisellestirilmis
layout’un yer aldigi, ana sayfada arama motorunun bulundugu, otomatik randevu
bildirimlerinin iletildigi, misterilerin ve sanatgilarin fotografli yorum yapabildigi,
zengin video, gorsel ve blog iceriklerin yaymlandigi ve marka isbirlikleri ile
kampanya/reklamlarin gosterildigi inovatif ve kullanigh 6zelliklere sahiptir.

*Uygulama en giincel kiitliphaneler ve teknolojiler gozetilerek diizenlenmis olarak
giincellenmeye devam etmektedir.

Uretim Siirecleri Hakkinda

* Test etme ve dogrulama siireclerinde toplanan veriler 1sinda Ul / UX degisiklikleri,
hizmetlerin lokasyonlara gore listelenmesi, uzman ve misterilerin uygulama igi
iletisime gegilmesi ve 6deme senaryolari gibi ana akiglar optimize edildi.

* Kullanicr etkilesimleri, veri analizi ve 6deme siiregleri takibi icin platformun yonetim
panelinde gelistirmeler yapildi.
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* Uzmanlar ve kullanicilarin geri bildirimleri i¢in ayr1 segmentte puan ve yorum sistemi
gelistirildi. Bu sayede gercek veriler ile uzman hizmetlerinin kalitesi ve miisteri
beklentileri 6l¢iilmeye bagland.

IT ekibi icinde gelistirilen teknoloji ile secilmis il / ilge de olan kullanicilarin hangi
tiirden giizellik hizmetine ilgi duyduklar1 gibi ¢oklu kullanic1 segmentleri ¢ikartmaya
baslandi.

* Satig Oncesi ve sonrasi miisteri iligkileri yonetimi i¢in gerekli yatirnmlar yapildi ve ekip
icin siire¢ tanimlandi.

Yan Uriinler Hakkinda

Uygulamaya eklenecek ozellikler:

1. ML/AI algoritmalarla kullanicilarin ne zaman hangi servisi almak istedigi tahmin
edilerek kisisel bildirimler gonderilmesi.

2. Sanat¢1 ve miisterinin eslesmemesi durumunda uygun sanatgilarin bulunup
miisteriye iletilmesi, conversion rate’in arttirilmasi.

3. Sanatcilarin donemsel satig, randevu iade ve profil goriintiilemesi sayilarin
gorebilecekleri rapor boliimii.

Teknik ve Tasarimsal Analizler Hakkinda

Is Analizi: Melo app uygulamasi i¢in gerekli islevsellik ve dzelliklerin belirlenmesinde
hedef kitlenin temel ihtiyaglar1 gozetilmistir. Bu analiz, kullanicilarin ihtiyaclarin
tespit edilmesini, pazar arastirmasi yapilmasini ve benzer uygulamalarin incelenmesini
ile ortaya ¢ikmistir. Temel gelir modeli giizellik hizmeti satis1 olan uygulamada uzman
ve misterilerin karsilikli giivenebilecekleri bir pazar yerinin 6nemini gozetilmistir.

Gereksinim Analizi: Melo app uygulamasinin hangi teknik oOzelliklere ihtiyag
duydugunu belirlerken, kullanici ihtiyaclari, kisisel gilivenlik gereksinimleri, hizmet
kalitelerinin Ol¢lilmesi, uzman bagvurularinin degerlendirilmesi, hazirlanan is akigimiz
icin uyumlu veri tabani olarak NoSql ve graph veritabani teknolojilerinde karar
kilinmigtir. Uygulama platformu i¢in sadece mobil uygulama olarak ilerlemeye karar
verilmistir.

Prototip Olusturma: Melo app 6zelliklerinin, uygulamanin goriinimii ve islevselligi
hakkinda kullanici geri bildirimleri almak i¢in ilk etapta HTMLS tabanli uygulama
hazirlanmistir. Pazar yerinin konumu, miisteri beklentileri ve satis operasyonlari i¢in
gerekli eksiklikler belirlenip, ¢iktilarin sonunda faz 2 planlanmistir.

Uygulama Mimarisi: Android ve I0S mobil cihazlarda gelistirme i¢in React Native
teknolojisi, is ve siire¢ yonetimi i¢inse event driven uygulama mimari se¢ilmistir. Bulut
teknolojilerine adapte olarak gelistirilen yazilimlar sunucu ydnetimi konusunda
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2.3.

bagimlilig1 ortadan kaldirmis ve esnek bir mimari olusturulmustur.

Test Etme ve Dogrulama: Test etme ve dogrulama icin iki farkli yonetim
kullanilmaktadir.

1. Uygulamanin dogru sekilde calisip ¢alismadigini ve kullanicilarin ihtiyaglarini
karsiladigini belirlemek.

2. Kullanic1  davraniglarini  gézlemlemek ic¢in kullanict testleri ve 3. parti
entegrasyonlar ile uzaktan uygulama davranislarinin gézlemlemek.

AR-GE Faaliyetleri Hakkinda

Kullanict1 hizmet satin alma davraniglarmi takip etmek i¢in gerekli teknolojik
arastirmalar yapimig ve prototipler olusturulmustur. Kullanicilarin diizenli satin
almalarin1 saglamak ve alternatif hizmet ve / veya kozmetik iiriin satis1 i¢in gerekli
bilgilerin toplanmasi, yorumlanmasi ve bu bilgiler 1sinda gelir modeli optimizasyonu
caligsmalar1 yapilmaktadir.

Onceki Satislar Hakkinda

2021 +2022 + 2023 toplam GMV/satig/islem hacmi: 3.100.000 TL
2022 GMV: 1.100.000 TL

2022 GMYV biiyiime: %1700

2022 Randevu sayisinda biiytime: %1500

2023 ilk yar1: 1.100.00 TL GMV

Melo App 2019 yilinda kurulup, 6 ay icinde meloknows.com’u yaymlamis ve ilk
satisin1 gerceklestirmistir. Satislar1 bagladiktan 2 ay sonra pandemi baslamis ve 1 yil
boyunca kuaf6rlerin hizmet vermesi durdurulmustur. Kuaforler agildiktan sonra hizla
satiglarina baglayan Melo App bu siirede dogru is modelini bularak Ocak 2022’den yana
diizenli olarak artan satig grafigini olusturmay1 basarmistir.

Sektor ve Pazar Analizi

Pazar Hakkinda

* Tirkiye’de 1 milyondan fazla berber, kuafoér ve giizellik uzmani bulunmaktadir.
2018’de giizellik merkezlerinin is hacmi ortalama 10 Milyar TL’dir.

* Pandeminin etkisiyle eve gelen iiriin ve hizmetler talep hi¢ olmadig1 kadar artmistir ve
artmaya devam etmektedir.

* Pandemi Oncesinde kuafor ve berberlerin %20,4’ii tek basma calisirken, pandemi
doneminde bu oran1 %41.9’a yiikselmistir. (Kaynak: Istanbul Planlama Ajansi -
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Mahalle esnafi arastirmas1 2021) Melo App issiz kalan bircok yetenekli profesyonel
icin istthdam saglayacak bir model sunmaktadir.

* Pandemi sonrasinda kuafor ve berberlerin %35,7’s1 giderlerini bor¢lanarak, %33.7’si
ise giderlerini ucu ucuna karsilamaktadir. Melo App giizellik merkezlerinin bos
zamanlarini gelire doniistiirebilmesi i¢in bir firsat sunmaktadir.

* Kisisel bakim ve giizellik sektorii Global Wellness Institute'a gore 2020'de 955 milyar
dolar is hacmiyle kiiresel saglik ekonomisindeki en biiyiik sektorii olusturmaktadir.
Sektoriin, 2020-2025 yillar1 arasinda %8,1 bilyiime oraniyla (CAGR) GSYiH'den daha
hizli biiyiliyecegi tahmin edilmektedir. (Kaynak: Personal Care and Beauty- The Global
Wellness Economy Looking Beyond Covid, Aralik 2021, Global Wellness Institute)

» Tiirkiye Istatistik Kurumu verilerine gére Tiirkiye'de giizellik ve kisisel bakim
sektoriiniin pazar biiylikligi 2020 yilinda yaklasik 14,5 milyar TL’dir ve 6nlimiizdeki
yillarda da biiyiimeye devam etmesi beklenmektedir. Tiirkiye Istatistik Kurumu
verilerine gore 2020 yilinda Tirkiye'de giizellik ve kisisel bakim sektdriinde faaliyet
gosteren yaklasik 137.000 isletme bulunmaktadir.

Rekabet Hakkinda

Melo App, Tiirkiye’de kisisel bakim ve giizellik hizmetlerini evde sunmak i¢in kurulan
ilk teknoloji girisimidir. Ulkemizde giizellik uzmanlarii gosteren platformlar genelde
diigiin konseptindedir, gelin sa¢1 ve makyaji1 hizmetini sunan freelancer’lara ve salonlara
yer verir ve fiyat teklifiyle ilerlenir. Temizlik c¢alisani, tamirci ve Ogretmen gibi
meslekleri bulmaniza saglayan pazaryerleri ise giizellik alaninda tercih edilmez, fiyat
teklifi ile ¢alistiklart icin genelde ayni giine randevu alinamaz ve sakal tirasi, agda, fon
gibi uygun ticretli glinliik bakim hizmetlerini veren profesyonellere ulagilamaz.

Melo App’in pandemi doneminde 4 farkli rakibi ¢ikmistir ancak siire¢ iginde
girisimlerin 2 tanesi kapanmis, 1 tanesi hizmet vermeyi durdurmus ve bir tanesi de
hizmet vermeye heniiz baglamamistir. Benzer donemde kurulan bir girisim Istanbul’da
websitesi tizerinden siparis alip butik olarak islerini devam ettirmektedir.

Melo App’in yurt disinda 10 y1l 6ncesinden kurulan, on milyonlarca dolar yatirim alan
ve hizla bilyiiyen rakipleri bulunmaktadir. Bu girisimlerin higbiri henliz MENA
bolgesine ilerlememistir. Melo App’in yurtdis: rakiplerinden farki; freelance’ler disinda
giizellik salonlarindan da eve randevu olusturulabilmesi, kozmetik firmalarin
iriinlerinin evde tanitilmasi sagladigi is modeli ve uygulama ic¢inde sundugu zengin
video, gorsel ve blog alanlarinin olmasidir.

Hedef Kitle Hakkinda

Hizmet alanlar icin:

* Yogun ¢alisan beyaz yakalar.
* Cocugu ya da bakmakla ytikiimlii yakini bulunanlar.
* Trafige takilmak, kalabaliga girmek, sira beklemek istemeyenler.
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* Topluma agik alanlarda hizmet alirken mahremiyet endisesi yasayanlar.
* Yorgun, hasta, yasl, engelli ya da hamile olanlar.

* Diigiin gibi 6zel giinlerde VIP hizmet almak isteyenler.

* Biiyiik sehirlerde yasayan ve sik seyahat edenler.

* Kisisel bakim hizmetlerinden yararlanan her yas, cins, irktan kisiler.

Hizmet verenler icin:

* Freenlance giizellik uzmani, kuafor, berber, estetisyen, makyaj ve kalict makyaj
uzmanlari, fizyoterapistler.

» Kuafor, berber, giizellik salonu ve makyaj stiidyosu sahipleri ve calisanlari.

* Online diinyada da goriiniir olmak, dijital kimligini olusturmak, bos zamanlarin1 gelire
cevirmek, randevu ve ddemelerini online olarak yonetmek isteyen her tiirlii glizellik
profesyoneli.

SWOT Analizi

Giiclii Yonler Nelerdir?

* Pazara ilk giren avantaji, kanitlanmis is modeli, yiiksek miisteri ve profesyonel
memnuniyeti, olusturdugu giiven algist ve bu iki faktorlerin etkisiyle sektordeki en
basarili profesyonelleri ve salonlar1 organik olarak kendine ¢ekiyor olmasi.

* Kurucularinin giizellik ve teknoloji alanlarinda uzmanlagmis olmasi.

* Platformun hem B2C hem de B2B kullaniminin mevcut olmasi. Platformunun
tiikketiciler, glizellik uzmanlar1 ve salonlarin yani sira, kozmetik markalar1 ve basta
otel ve hastaneler olmak {izere ¢esitli isletmeler icin genis bir hizmet yelpazesinin
bulunmasi.

* Platformun giizellik ve kisisel bakim hizmetleri i¢in bir pazar yeri olmasinin
yaninda ¢ok yonlii, ¢ok islevli ve deger Onerisi yiiksek bir dijital giizellik platformu
olmasi. Bu ozellikleriyle, platformun biiyiidilkce “ag etkisi” artan giiclii bir
ekosistem yaratmast.

Zayif Yonler Nelerdir?

* Kigisel iliskilerin norm oldugu bir hizmet alaninda, tiiketici-hizmet saglayici
arasindaki iligkilerin pazar yerinin disina tagimasi egilimi yliksek olacaktir. Melo
App’in diizenli olarak bu egilimi azaltacak deger Onerileri gelistirmesi
gerekecektir.

*Eve {lirlin ve hizmet getiren bliylik pazaryerleri (getir, yemeksepeti vb.) biiyilik
teknoloji ve saha ekipleriyle, miisterilerin saniyeler igerisinde satin alim
gerceklestirdigi ve dakikalar iginde iirline ulastiklart bir {iriin ve hizmet
sunabilmektedir. Miisteriler giin gectikce Melo App’ten de bu yiiksek standartlar
bekleme egilimine girmektedir.

*Melo App bir pazaryeri olarak yiliksek kullanici sayisina ulasabilmek ve ag
etkisinini arttirabilmek icin baslangigta yiliksek pazarlama harcamalarini
ustenmelidir.

Firsatlar Nelerdir?
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* Glizellik ve kisisel bakim hizmetleri sektorii, kiiciik isletmelerin veya serbest
calisanlarin ¢ogunlukta oldugu, dijital doniisiim konusunda goérece olarak geride
kalmis, sektore 6zel gelistirilmis dijital ¢ézlimlerin nadir oldugu, dolayisiyla dijital
cagda standartlasmis (aninda, istenilen yerde hizmet gibi) pek ¢ok miisteri
beklentisini tam karsilayamayan bir sektordiir. Melo App miisterilerin segtikleri
yerde sectikleri uzmanlardan hizmet alabilmeleri igin zahmetsiz ve giivenilir bir
yol saglamaktadir.

* Giizellik profesyonellerinin esnek ve daha uygun ¢alisma kosullarina yonelik talebi
diizenli olarak artmaktadir. Melo App, giizellik uzmanlar1 i¢in kendi markalarini
yaratip, esnek ve giivenli kosullarda hizmet verebilecekleri dijital bir ¢alisma alan1
olusturmaktadir.

* Sayilar1 hizla artan kozmetik firmalarinin alternatif satig ve promosyon kanallarina
ihtiyact bulunmaktadir. Melo App kozmetik firmalari, distribiitorler ve giizellik
uzmanlari arasinda giizellik iirlinlerinin tanitimi ve satisi i¢in diizenli olarak yeni
kanallar yaratmaktadir.

Tehditler Nelerdir?

* Biiyiik ve hizli biiyiiyen giizellik dikeyinde evde hizmet piyasanin pek ¢ok girisimi
cezbetmesi ve Melo icin rekabet tehdidi olusturmasi beklenmelidir. Genis maddi
imkanlar1 olan kurumlarin bizzat olusturacagi veya destekleyecegi girisimler
onemli tehdit olusturabilir.

* Melo App’in evde sundugu bakim hizmetlerinin ‘liikks’ algis1 yaratma ihtimali.

* Pandemi, dogal afet, ekonimik kriz gibi durumlarda hizmetlere olan talebin
azalmasi.

* Aranilan yatirimin ge¢ bulunmasi sonucunda planlanan pazarlama harcamasinin
siirli kalmasi.

Zayif Yonleri Giiclendirme Stratejisi

* Cift yonlii pazar yeri uygulamalarmin en genel zafiyetlerinden biri, saticilarin
tiikketicilere ulastiktan sonra en karli miisteri iliskilerini platform disina tasiyarak
aract komisyonlarindan kaginma egilimidir. Melo App pazar yeri uygulamalariin
genelde maruz kaldigr bu tiir arza iligkin zafiyetleri en basindan tespit ederek, is
modelini bu zafiyetleri agmak {izerine sekillendirmistir.

*Melo App’in i3 modeli basit pazar yerinin Gtesinde, daha genis bir ekosistem
olusturarak, giizellik uzmanlar i¢in ¢ok yonlii bir deger Onerisi sunmaktadir. Bu
deger oOnerileri mesleki gelisimden, profesyonel iiriinlerin uygun sekilde temin
edilebilmesi, tiiketicilerin yani sira kozmetik firmalari, oteller, diigiin salonlar1 gibi
degisik isletmelerle karl is olanaklarina ulasilabiliyor olmasidir.

* Melo App, giizellik uzmanlarmi platformdaki faaliyet yogunluklarina ve tiiketici
begenisine goére derecelendirmeyi ve platformda aktif olan uzmanlari
onceliklendirerek sadakati saglamay1 planlamaktadir.

Tehditleri Ortadan Kaldirma Stratejisi

* Melo App’in pazara ilk giren ve dnder girisim olmasi, rekabet tehditlerine karsi
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onemli bir avantajdir. Bu avantaji ¢ok yonlii “platform” is modeli yani1 sira hem
B2C hem B2B kanallarmi hizla gelistirmeye yonelik pazara giris stratejileriyle
daha da giiclendirmektedir. Bu ekosistemle Melo App, rakiplerin kolay taklit
edemeyecegi, kalici bir rekabet avantaji yaratmay1 ve biiylimelerini ivmelendirecek
bir volan etkisi olusturmay1 hedeflemektedir.

*Melo App’in platformunda serbest piyasa kosullarmin gecerli olmasi, her
sanat¢cinin iicretini kendi bolgesindeki ortalama ticretlere gore diizeleyebilmesi,
sanat¢ilarin  hizmetlerine donemsel indirimler uygulayabilmesi, freelancer’larin
kira, su, elektirik gibi faturalar 6dememesi ile hizmetlere uyguladiklari uygun iicret
tarifeleri miisterilerin ‘liikks’ algisinin Oniine gegmesini saglayacaktir.

* Glizellik sektorii savasta dahi biiylimeyi basarmis olmasiyla bilinen bir sektordiir.
Gectigimiz aylarda yasanan deprem felaketi sonrasinda platformun satiglari yariya
diismiistiir. Ancak su ana kadar gelen donemde reklamlarini baslatamamis
olmasina ragmen Melo App eski satig rakamlarina geri donmeye basglamistir.

* Melo App, ag etkisi ile organik trafik ¢ekmeyi basaran bir platformdur. Yatirim
sonrasinda transfer edecegi pazarlama uzmani, online ve offline pazarlama
stratejileri, is birligi yapacagi kurum goriismeleri simdiden planlanmistir.
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2.4. Kurucu Ortaklar, Ana Pay Sahipleri ve Sermayeyi Temsil
Eden Paylar

2.4.1 Kurucu ortaklar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Kurucu Ortaklar:
Sermayedeki
Adi-Soyadi / Kurulustan Bu Yana Sirket Pay1
Ticaret Gorevi/Unvan Biinyesinde Ustlendigi
Unvam Gorevler
(TL) (%)
Melis Bilgili Lider Girisimci /
Baki Kurucu Ortak CEO 37.500 5
Faruk Cagdas | -p Backend developer, CTO. 12.500 25
Emek

Melis Bilgili Baki ile ilgili;

Melis, Gazi Universitesi Calisma Ekonomisi boliimiinde okurken MAC Cosmetics'de
part time satis ve makyaj uzmani olarak ¢aligmigtir. Mezun oldugunda ayni markada
bir¢ok sehirden sorumlu bolge egitim yoneticisi olarak 2 yil gorev almis, bu siirede
Hacettepe'de MBA yiiksek lisans egitimini tamamlamis ve 2 ay Kanada'da kalarak dil
egitimi almistir. Melis, iilkemizdeki giizellik sektoriindeki sorunlar1 ve agiklar1 fark
ederek, bu sorunlara inovatif ¢oziimler iiretmeye baslamis ve Melo App’i hayata
gecirmistir.

Faruk Cagdas Emek ile ilgili;
Cagdas, 15 yillik yazilim gelistirme tecriibesi ve firmalara teknoloji stratejileri ve
miihendislik hizmetleri konusunda danigsmanlik alanlarinda uzmanlasmistir. Melo

App'in kurulusundan bu yana Melo App'in iiriinlerini ve teknolojisi gelistirmek ve IT
danismanligr yapmaktadir.

21/62




2.4.2.

Ortakhik yapis1 hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Ortakhik Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (%)
Melis Bilgili Baki A 46.487 66.38 66.38
Alesta Elektronik Teknoloji Yatirim A.S. | B 8.340 11.91 11.91
Mustafa Atilla B 3.908 5.58 5.58
Faruk Cagdas Emek B 2.778 3.97 3.97
]Et\(fléslt\i/[‘iimessillik Makina San. ve Tic. B 1751 25 25
Asuman Dayican Abdullatiff B 1.548 2.21 2.21
Demet Tanciger Tatarhan B 1.401 2 2
Emre Kozlu B 1.190 1.7 1.7
Faik Ulutas B 840 1.2 1.2
?%S:@?igy Kozmetik Sanayi ve A 462 0.66 0.66
Ali Engin Giirsoz B 350 0.5 0.5
Muratberk Ada B 350 0.5 0.5
Birkan Kiil B 350 0.5 0.5
Emre Kozlu A 161 0.23 0.23
Faik Ulutas A 112 0.16 0.16
TOPLAM 70.028 100 100

Melis Bilgili Baki ile ilgili;

Melis, Gazi Universitesi Calisma Ekonomisi boliimiinde okurken MAC Cosmetics'de
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part time satis ve makyaj uzmani olarak caligmistir. Mezun oldugunda ayni markada
bir¢ok sehirden sorumlu bolge egitim yoneticisi olarak 2 yil gorev almis, bu siirede
Hacettepe'de MBA yiiksek lisans egitimini tamamlamis ve 2 ay Kanada'da kalarak dil
egitimi almistir. Melis, iilkemizdeki giizellik sektoriindeki sorunlart ve agiklar1 fark
ederek, bu sorunlara inovatif ¢ozlimler {iretmeye baglamis ve Melo App’i hayata
gecirmistir.

Alesta Elektronik Teknoloji Yatirim A.S. ile ilgili;

"Alesta Elektronik Teknoloji Yatirim A.S. %100 Escort Teknoloji Yatirim A.S.
(BIST:ESCOM) istiraki olarak 2012 yil1 sonunda yiiksek biiylime potansiyeline sahip
teknoloji sirketlerine yatirim yapmak amaciyla kurulmustur. Oncelikli hedef kitlesi
iriin veya hizmet iiretmeye baslamis, mevcut miisterileri bulunan ve biiyiimeyi
hedefleyen sirketlerdir. Alesta, ortak oldugu sirketlere ihtiya¢ duyduklari sermaye,
bilgi birikimini ve tecriibeyi saglayarak kar eden basarili birer isletme haline
gelmelerini ve iilke ekonomisine kazandirmay1 amaglamaktadir.

Mustafa Atilla ile ilgili;

Mustafa Atilla Halk Enerji Yonetim Kurulu Baskani olarak gorev almaktadir, ayni
zamanda yliksek biiyiime potansiyeli gordiigii girisimlere yatirim yapmaktadir.

Faruk Cagdas Emek ile ilgili;

Cagdas, 15 yillik yazilim gelistirme tecriibesi ve firmalara teknoloji stratejileri ve
miihendislik hizmetleri konusunda danigsmanlik alanlarinda uzmanlasmistir. Melo
App'in kurulusundan bu yana Melo App'in iiriinlerini ve teknolojisi gelistirmek ve IT
danismanlig1 yapmaktadir.

BV A Miimessillik Makina San. ve Tic. Ltd. Sti. ile ilgili;
Mine Senuysal Ozgiir Turkcelllde Odeme Sistemleri IT Direktorii olarak
caligmaktadir, ayn1 zamanda melek yatirimcist oldugu girisimlere teknoloji alanindaki
uzun yillar edindigi tecriibesi ile danigsman olarak destek vermektedir.

Asuman Dayican Abdullatiff ile ilgili;
Asuman Dayican Abdullatiff uzun yillar Bank Muscat'ta Investment Manager BM
Innovate olarak c¢aligsmistir, ayn1 zamanda yiiksek biiyiime potansiyeli gordiigii
girisimlere yapmakta ve bu girisimlere finans danigmani olarak destek olmaktadir.

Demet Tanciger Tatarhan ile ilgili;

Demet Tanciger Tatarhan Kismetim.net'in kurucusudur, ayni zamanda yiiksek
biiyiime potansiyeli gordiigii girisimlere yapmaktadir.

Emre Kozlu ile ilgili;
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Emre Kozlu, Philip Morris International'da Strateji Direktorii olarak ¢alismaktadir,
ayni zamanda yiiksek biiyiime potansiyeli gordiigii girisimlere yapmakta ve yatirim
yaptig1 girisimlere strateji ve is gelistirme danigmani olarak katkida bulunmaktadir.

Faik Ulutas ile ilgili;

Faik Ulutas Mensa Sinai Ticari Ve Mali Yatirimlar AS (MEMSA) Genel Miidiir
olarak rol almaktadir, ayn1 zamanda melek yatirimcis1 oldugu girisimlere finans
alaninda uzun yillar edindigi tecriibesi ile danigman olarak destek vermektedir.

Alen .Beauty Kozmetik Sanayi ve Ticaret A.S ile ilgili;

Estee Lauder, Bobbi Brown ve Gulsha gibi global kozmetik markalarda pazarlama ve
marka yoneticiligi yaptiktan sonra Alen Beauty't kurmustur. Melo App'e dijital
pazarlama, influencer marketing ve pr alaninda destek olmaktadir.

Ali Engin Giirsoz ile ilgili;

Engin Giirsdz, Philip Morris International'da Regional Commercial Manager & Head
of Sales olarak calismaktadir, ayn1 zamanda yiiksek biiylime potansiyeli gordiigii
girisimlere yapmakta ve yatirnm yaptigi girisimlere kurumsal isbirlikleri ve is
gelistirme alaninda destek olmaktadir.

Muratberk Ada ile ilgili;

Muratberk Ada borsa ve startup'lara aktif olarak yatirnm yapmakta ve bu konuda
danigsmanlik vermektedir.

Birkan Kiil ile ilgili;
Birkan, Getir Yemek'in sifirdan bolge ve ekip yapilanmasini yaparak Ege ve Akdeniz
bolgesinde yasayan bir organizasyon haline getirmistir. Pepsico - Territory Sales

Manager, Pinar (Yasar Holding) - Sales gorevlerinde yer almistir. Birkan, yatirim
yaptig1 girisimlere is gelistirme ve offline operasyon alaninda destek olmaktadir.

Emre Kozlu ile ilgili;
Emre Kozlu, Philip Morris International'da Strateji Direktorii olarak ¢aligmaktadir,
ayni1 zamanda yiiksek biiylime potansiyeli gordiigii girisimlere yapmakta ve yatirim
yaptig1 girisimlere strateji ve is gelistirme danigmani olarak katkida bulunmaktadir.

Faik Ulutas ile ilgili;

Faik Ulutas Mensa Sinai Ticari Ve Mali Yatirimlar AS (MEMSA) Genel Midiir
olarak rol almaktadir, ayn1 zamanda melek yatirimcist oldugu girisimlere finans
alaninda uzun yillar edindigi tecriibesi ile danisman olarak destek vermektedir.
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2.4.3.

Sermayeyi temsil eden paylar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri
(TL)

Birim

Toplam

Sermayeye
Oram

Nama

16.1 Genel Devir Diizenlemeleri ve Pay
Devir Yasagi Paylarin devri, ancak ve
sadece isbu Esas Sozlesme hiikiimlerine
uygun bir sekilde gergeklestirildigi
takdirde gecerlidir. Esas Sozlesme
hiikiimlerine uygun bigimde
gergeklestirilecek hisse devirlerinin
Sirket tarafindan pay defterine islenmesi
ile ilgili taraflar {izerine diisen tedbirleri
alacaklardir. Esas S6zlesme’de yapilan
diizenlemelere uygun olarak pay devri
gergeklestirilmedikge sirket hi¢ kimseyi
Sirket Pay Sahibi olarak pay defterine
kaydetmeyecektir. Pay Sahipleri’nden
herhangi birinin, isbu Esas Sozlesme
uyarinca, paylarinin tamami veya
herhangi bir kismi i¢in satis siirecine
baslama karar1 almasi halinde, diger Pay
Sahipleri’nden her biri satisin miimkiin
oldugu kadar hizl1 ve bagarili bir sekilde
tamamlanmasini saglamak i¢in paylarini
satan Pay Sahibi ile tam bir igbirligi
icinde hareket etmeyi kabul ve taahhiit
eder. 16.2 Oncelikli Alim Hakki ve
Prosediirleri A veya B Grubu Pay
Sahipleri’nden herhangi biri (Teklif
Eden) sahip oldugu paylarin bir kismini
veya tamamini satmak veya herhangi bir
sekilde devretmek istedigi yahut ti¢lincii
bir sahistan (alic1) iyi niyetli bir teklif
(teklif) aldig1 takdirde; oncelikli olarak
diger grup pay sahiplerine (teklif
edilenler) yazil1 bir bildirim gondererek,
devre iliskin 6nemli kosullarin1 igeren
bir devir teklifi (devir teklifi) devir
teklifi ayrica Yonetim Kurulu’na

47.222

67.43
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri
(TL)

Birim | Toplam

Sermayeye
Orani

iletilecektir. 16.3 Satisa Katilma Hakk1
Madde 16.2 hiikkmiinde gosterilen A
veya B Grubu Pay Sahipleri’nin
oncelikli alim hakki sakli kalmak
kaydiyla, miinhasiran A Grubu Pay
Sahipleri’nden herhangi birinin tiglincii
kisilerden bir devir teklifi almas1 ve
devir teklifini B Grubu Pay Sahiplerine
iletilmesini takiben B Grubu Pay
Sahipleri kabul siiresi i¢inde oncelikli
alim hakkini kullanmak yerine teklifi
alan A Grubu Pay Sahiplerinin ti¢lincii
kisilere yapacagi satisa hisseleri
oraninda katilma hakkin1 (satisa katilma
hakki) kullanabilir. B Grubu Pay
Sahipleri’nin satisa katilma hakkina
konu pay oraninin hesaplanmasinda
teklif konusu hisselerin A Grubu Pay
Sahiplerinin toplam hissesine orant
esastir. Bagka bir deyisle, 6rnek olarak,
teklif konusu paylarin toplam payina
orani %10 ise B Grubu Pay Sahipleri de
kendi paylarinin %10°u oraninda Satiga
Katilma Hakk1’n1 kullanabilirler. Satisa
katilma hakkinin kullaniminda B Grubu
Pay Sahipleri arasindaki durum ise
bunlarin kendi aralarindaki oransal
dagilima gore belirlenir. Satisa katilma
hakkin1 kullanmak istemeyen B Grubu
Pay Sahibi satiga katilma hakkini diger B
Grubu Pay Sahibine devredebilir. Satisa
katilma hakkini kullanmak isteyen B
Grubu Pay Sahipleri kabul siiresi i¢inde
satisa katilma yoniindeki agik iradelerini
yazili olarak (satiga katilma ihbar1)
teklifin muhatabi olan A Grubu Pay
Sahiplerine bildirirler. Bir satiga katilma
thbariin verilmesi halinde teklifin
muhatabi olan A Grubu Pay Sahipleri
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri
(TL)

Birim | Toplam

Sermayeye
Orani

paylarin iiclincii sahsa devir islemine,
eger potansiyel tigiincii sahis (alic1),
satisa katilma ihbarinda bulunan B
Grubu Pay Sahiplerinin paylarini da
teklif ihbarinda belirtilen kosullarla ve
belirtilen fiyattan satin almay1 kabul
ederse devam etme hakkina sahip
olacaktir. Uciincii sahis potansiyel
alicinin, satiga katilma ihbarinda bulunan
B Grubu Pay Sahiplerinin paylarini da
isbu madde hiikmiine goére satin almay1
kabul etmemesi halinde teklif uyarinca
pay devri yapilamaz ve taraflarin bu
durum nedeniyle birbirlerinden herhangi
bir talep hakki olamaz. Yukaridaki satisa
katilma hakkina ilaveten ve ayni
hiikiimlere tabi olarak A Grubu Pay
Sahiplerinin paylarmin tiim sirket
paylariin %50’sinin iizerinde bir
miktarma tekabiil edecek miktardaki
kismina iligkin teklif almasi1 veya sirket
kontroliiniin bir veya birden fazla teklif
ve/veya islem sonucu el degistirmesi
sonucunu doguracak olmasi halinde B
Grubu Pay Sahipleri kendi paylarinin
tiimiinii 6ncelikli olarak teklif edene
satma hakkina sahip olacaktir. Teklif
eden, B Grubu Pay Sahiplerinin
sirketteki tlim paylarin1 almadan ilgili
devir iglemini tamamlayamayacaktir.
16.4 Birlikte Satisa Zorlama Hakki A
Grubu veya B Grubu Pay Sahipleri’nden
birinin ti¢lincii kisilerden bir teklif
almasi; teklif eden pay sahibinin devir
teklifini diger grup pay sahiplerine
iletmesi, devir teklifinin kendilerini
tebligini takip eden 30 giin i¢inde teklif
edilenlerin 6ncelikli alim hakki veya
satiga katilma hakkini kullanmamasi ve
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Nominal Degeri

(TL) Sermayeye

Grubu | Tiirii Imtiyazlar Oram

Birim | Toplam

A ve B grubu pay sahiplerinin ayr1 ayri
salt cogunlugunun olumlu oyu olmasi
durumunda teklifin muhatab1 olan pay
sahibi, diger grup pay sahiplerini asagida
gosterilen sartlar dairesinde birlikte
satisa zorlama hakkina (birlikte satisa
zorlama hakki) sahiptir. A Grubu Pay
Sahiplerinin Birlikte Satisa Zorlama
Hakki. A Grubu Pay Sahiplerinin birlikte
satisa zorlama hakkini kullanabilmesi
icin teklifte gosterilen bu degerin satisa
konu hisselerin yatirim sonrasi degerinin
asgari 20 misli (Teklif Tutar1 Yatirim
Sonras1 Deger *20) olmasi1 gerekir.
Ancak teklifte gosterilen bu deger higbir
halde sirket hisselerinin adil piyasa
degerinin altinda olamayacaktir. Sirket
hisselerinin adil piyasa degeri ise pay
sahiplerinin ¢ogunlugunun olumlu oyu
ile secilecek Tiirkiye’de uluslararasi
calisan en biiyiik 7 mali miisavirlik —
bagimsiz denetim sirketinden birinden
aliacak degerleme raporunda belirlenen
tutardir. Pay sahiplerinin ¢ogunlugunun
mutabakati durumunda bu rapor temin
islemi Yonetim Kurulunca ifa
edilecektir. S6z konusu raporun bedeli
Sirket tarafindan karsilanacaktir. Birlikte
satiga zorlama hakkinit A Grubu Pay
Sahipleri tarafindan kullanilabilmesi
icin, teklifin sirketin toplam hisselerinin
%350’sini asan miktarda veya sirket
kontroliiniin bir veya birden fazla teklif
ve/veya islem sonucu el degistirecegini
Ongoriilen veya el degistirmesi sonucuna
yol acacak miktarda hisse i¢in yapilmis
olmasi gerekir. B Grubu Pay
Sahipleri’nin Birlikte Satisa Zorlama
Hakki. B Grubu Pay Sahipleri’nin
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Nominal Degeri

(TL) Sermayeye

Grubu | Tiirii Imtiyazlar Oram

Birim | Toplam

birlikte satisa zorlama hakkini
kullanabilmesi i¢in, teklifte gosterilen
degerin, satiga konu hisselerini Yatirim
Sonras1 degerinin asgari 20 misli (Teklif
Tutart Yatirim Sonrasi1 Deger *20)
olmas1 gerekir. Ancak teklifte gosterilen
bu deger higbir halde sirket hisselerinin
adil piyasa degerinin altinda
olamayacaktir. Sirket hisselerinin adil
piyasa degeri ise pay sahiplerinin
¢ogunlugunun olumlu oyu ile segilecek
Tiirkiye’de uluslararasi ¢alisan en biiyiik
7 mali miisavirlik — bagimsiz denetim
sirketinden birinden alinacak degerleme
raporunda belirlenen tutardir. Pay
sahiplerinin ¢cogunlugunun mutabakati
durumunda bu rapor temin iglemi
Yonetim Kurulunca ifa edilecektir. S6z
konusu raporun bedeli Sirket tarafindan
karsilanacaktir. Aksi takdirde B Grubu
Pay Sahipleri, birlikte satisa zorlama
hakkini kullanamaz. Birlikte satisa
zorlama hakkinin kullanildig:
durumlarda, sirket ile taraflar bu siirecin
islenmesinde hig¢bir engel ¢ikarmayacak
ve satisin tamamlanmasi yolunda en 1yi
gayret ve iyi niyetle isbirligi yapacaktir.
Birlikte satisa zorlama hakkini kullanan
taraf, birlikte satiga zorlanan taraflarin
kendisiyle ayn1 s6zlesmesel sartlarla
hisse satisina istirak etmesi i¢in gerekli
dikkat ve 6zeni gosterecektir.

16.1 Genel Devir Diizenlemeleri ve Pay
Devir Yasagi1 Paylarin devri, ancak ve
sadece igbu Esas Sozlesme hiikiimlerine
uygun bir sekilde gergeklestirildigi
takdirde gecerlidir. Esas Sozlesme
hiikiimlerine uygun bigimde

B Nama 1 22.806 32.57
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri
(TL)

Birim

Toplam

Sermayeye
Orani

gerceklestirilecek hisse devirlerinin
Sirket tarafindan pay defterine islenmesi
ile ilgili taraflar {izerine diisen tedbirleri
alacaklardir. Esas Sozlesme’de yapilan
diizenlemelere uygun olarak pay devri
gerceklestirilmedikge sirket hi¢ kimseyi
Sirket Pay Sahibi olarak pay defterine
kaydetmeyecektir. Pay Sahipleri’nden
herhangi birinin, isbu Esas S6zlesme
uyarinca, paylarinin tamami veya
herhangi bir kismut i¢in satig siirecine
baslama karar1 almasi halinde, diger Pay
Sahipleri’nden her biri satisin miimkiin
oldugu kadar hizl1 ve basarili bir sekilde
tamamlanmasini saglamak icin paylarim
satan Pay Sahibi ile tam bir igbirligi
icinde hareket etmeyi kabul ve taahhiit
eder. 16.2 Oncelikli Alim Hakki ve
Prosediirleri A veya B Grubu Pay
Sahipleri’nden herhangi biri (Teklif
Eden) sahip oldugu paylarin bir kismin
veya tamamini satmak veya herhangi bir
sekilde devretmek istedigi yahut iiglincii
bir sahistan (alic1) iyi niyetli bir teklif
(teklif) aldig1 takdirde; dncelikli olarak
diger grup pay sahiplerine (teklif
edilenler) yazili bir bildirim gondererek,
devre iliskin 6nemli kosullarini i¢eren
bir devir teklifi (devir teklifi) devir
teklifi ayrica Yonetim Kurulu’na
iletilecektir. 16.3 Satisa Katilma Hakk1
Madde 16.2 hiikkmiinde gosterilen A
veya B Grubu Pay Sahipleri’nin
oncelikli alim hakki sakli kalmak
kaydiyla, miinhasiran A Grubu Pay
Sahipleri’nden herhangi birinin tiglincii
kisilerden bir devir teklifi almas1 ve
devir teklifini B Grubu Pay Sahiplerine
iletilmesini takiben B Grubu Pay
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri
(TL)

Birim | Toplam

Sermayeye
Orani

Sahipleri kabul siiresi i¢inde oncelikli
alim hakkini kullanmak yerine teklifi
alan A Grubu Pay Sahiplerinin {i¢iincii
kisilere yapacagi satisa hisseleri
oraninda katilma hakkin1 (satisa katilma
hakk1) kullanabilir. B Grubu Pay
Sahipleri’nin satisa katilma hakkina
konu pay oraninin hesaplanmasinda
teklif konusu hisselerin A Grubu Pay
Sahiplerinin toplam hissesine orani
esastir. Bagka bir deyisle, 6rnek olarak,
teklif konusu paylarin toplam payina
orani %10 ise B Grubu Pay Sahipleri de
kendi paylarinin %10’u oraninda Satisa
Katilma Hakki’ni1 kullanabilirler. Satisa
katilma hakkinin kullaniminda B Grubu
Pay Sahipleri arasindaki durum ise
bunlarin kendi aralarindaki oransal
dagilima gore belirlenir. Satisa katilma
hakkin1 kullanmak istemeyen B Grubu
Pay Sahibi satisa katilma hakkini diger B
Grubu Pay Sahibine devredebilir. Satisa
katilma hakkini kullanmak isteyen B
Grubu Pay Sahipleri kabul siiresi i¢inde
satiga katilma yontindeki acik iradelerini
yazili olarak (satisa katilma ihbar1)
teklifin muhatabi olan A Grubu Pay
Sahiplerine bildirirler. Bir satisa katilma
thbarinin verilmesi halinde teklifin
muhatabi olan A Grubu Pay Sahipleri
paylarin iiclincii sahsa devir islemine,
eger potansiyel tigiincii sahis (alic1),
satisa katilma ihbarinda bulunan B
Grubu Pay Sahiplerinin paylarini da
teklif ihbarinda belirtilen kosullarla ve
belirtilen fiyattan satin almay1 kabul
ederse devam etme hakkina sahip
olacaktir. Uciincii sahis potansiyel
alicinin, satiga katilma ihbarinda bulunan
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri
(TL)

Birim

Toplam

Sermayeye
Orani

B Grubu Pay Sahiplerinin paylarini da
isbu madde hiikkmiine gore satin almay1
kabul etmemesi halinde teklif uyarinca
pay devri yapilamaz ve taraflarin bu
durum nedeniyle birbirlerinden herhangi
bir talep hakki olamaz. Yukaridaki satigsa
katilma hakkina ilaveten ve ayni
hiikiimlere tabi olarak A Grubu Pay
Sahiplerinin paylarinin tiim sirket
paylarinin %50’sinin iizerinde bir
miktarina tekabiil edecek miktardaki
kismina iligkin teklif almas1 veya sirket
kontroliiniin bir veya birden fazla teklif
ve/veya islem sonucu el degistirmesi
sonucunu doguracak olmasi halinde B
Grubu Pay Sahipleri kendi paylarinin
tiimiini Oncelikli olarak teklif edene
satma hakkina sahip olacaktir. Teklif
eden, B Grubu Pay Sahiplerinin
sirketteki tlim paylarini almadan ilgili
devir iglemini tamamlayamayacaktir.
16.4 Birlikte Satisa Zorlama Hakki A
Grubu veya B Grubu Pay Sahipleri’nden
birinin {i¢iincii kisilerden bir teklif
almasi; teklif eden pay sahibinin devir
teklifini diger grup pay sahiplerine
iletmesi, devir teklifinin kendilerini
tebligini takip eden 30 giin i¢inde teklif
edilenlerin 6ncelikli alim hakk: veya
satisa katilma hakkini kullanmamasi ve
A ve B grubu pay sahiplerinin ayr1 ayri
salt cogunlugunun olumlu oyu olmasi
durumunda teklifin muhatab1 olan pay
sahibi, diger grup pay sahiplerini asagida
gosterilen sartlar dairesinde birlikte
satisa zorlama hakkina (birlikte satisa
zorlama hakki) sahiptir. A Grubu Pay
Sahiplerinin Birlikte Satisa Zorlama
Hakki. A Grubu Pay Sahiplerinin birlikte
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Nominal Degeri

(TL) Sermayeye

Grubu | Tiirii Imtiyazlar Oram

Birim | Toplam

satisa zorlama hakkini kullanabilmesi
i¢in teklifte gosterilen bu degerin satisa
konu hisselerin yatirim sonrasi degerinin
asgari 20 misli (Teklif Tutar1 Yatirim
Sonras1 Deger *20) olmasi gerekir.
Ancak teklifte gosterilen bu deger hicbir
halde sirket hisselerinin adil piyasa
degerinin altinda olamayacaktir. Sirket
hisselerinin adil piyasa degeri ise pay
sahiplerinin ¢cogunlugunun olumlu oyu
ile secilecek Tiirkiye’de uluslararasi
calisan en biiyiik 7 mali miisavirlik —
bagimsiz denetim sirketinden birinden
alinacak degerleme raporunda belirlenen
tutardir. Pay sahiplerinin ¢ogunlugunun
mutabakat1 durumunda bu rapor temin
islemi Yonetim Kurulunca ifa
edilecektir. S6z konusu raporun bedeli
Sirket tarafindan karsilanacaktir. Birlikte
satisa zorlama hakkini A Grubu Pay
Sahipleri tarafindan kullanilabilmesi
i¢in, teklifin sirketin toplam hisselerinin
%350’sini asan miktarda veya sirket
kontroliiniin bir veya birden fazla teklif
ve/veya islem sonucu el degistirecegini
ongoriilen veya el degistirmesi sonucuna
yol acacak miktarda hisse i¢in yapilmis
olmas1 gerekir. B Grubu Pay
Sahipleri’nin Birlikte Satisa Zorlama
Hakki. B Grubu Pay Sahipleri’nin
birlikte satisa zorlama hakkini
kullanabilmesi i¢in, teklifte gosterilen
degerin, satiga konu hisselerini Yatirim
Sonras1 degerinin asgari 20 misli (Teklif
Tutart Yatirim Sonrasi1 Deger *20)
olmas1 gerekir. Ancak teklifte gosterilen
bu deger higbir halde sirket hisselerinin
adil piyasa degerinin altinda
olamayacaktir. Sirket hisselerinin adil
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Nominal Degeri

(TL) Sermayeye

Grubu | Tiirii Imtiyazlar Oram

Birim | Toplam

piyasa degeri ise pay sahiplerinin
cogunlugunun olumlu oyu ile secilecek
Tiirkiye’de uluslararasi ¢alisan en biiyiik
7 mali miisavirlik — bagimsiz denetim
sirketinden birinden alinacak degerleme
raporunda belirlenen tutardir. Pay
sahiplerinin ¢cogunlugunun mutabakati
durumunda bu rapor temin islemi
Yonetim Kurulunca ifa edilecektir. S6z
konusu raporun bedeli Sirket tarafindan
karsilanacaktir. Aksi takdirde B Grubu
Pay Sahipleri, birlikte satisa zorlama
hakkin1 kullanamaz. Birlikte satisa
zorlama hakkinin kullanildigt
durumlarda, sirket ile taraflar bu siirecin
islenmesinde hicbir engel ¢ikarmayacak
ve satigin tamamlanmasi yolunda en iyi
gayret ve iyi niyetle isbirligi yapacaktir.
Birlikte satigsa zorlama hakkini kullanan
taraf, birlikte satisa zorlanan taraflarin
kendisiyle ayn1 sézlesmesel sartlarla
hisse satigina istirak etmesi i¢in gerekli
dikkat ve 6zeni gosterecektir.

Mevecut sirketin esas sozlesmesine gore sermayeyi temsil eden toplam paylar A ve B
gruplarina ayrilmistir.

Bu gruplara iligskin olarak A Grubunda 47.222 Adet, birim nominal degeri 1 TL olan
ve B Grubunda 22.806 Adet, birim nominal degeri 1 TL olan pay bulunmaktadir.
Sermayesinin toplam 70.028 TL oldugu goriilmektedir.
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2.5. Yonetim Kurulu ve Yoneticiler
2.5.1  Yonetim kurulu iiyeleri hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adl-.Soyadl / o Atanma Kitlan Pay1
Ticaret Gorevi/Unvam ep e Gorev
Tarihi oy .
Unvam Siiresi
(TL) | (%)
Mel%s Bilgili Lider Girisimci Y Onetim 11/11/2022 365 Giin 47222 | 66,38
Baki Kurulu Baskani

Melis Bilgili Baki hakkinda;

Melis, Gazi Universitesi Calisma Ekonomisi boliimiinde okurken MAC Cosmetics'de
part time satig ve makyaj uzmani olarak caligmistir. Mezun oldugunda ayni markada
bircok sehirden sorumlu bolge egitim yoneticisi olarak 2 yil gorev almis, bu siirede
Hacettepe'de MBA yiiksek lisans egitimini tamamlamis ve 2 ay Kanada'da kalarak dil
egitimi almistir. Melis, iilkemizdeki gilizellik sektoriindeki sorunlart ve agiklar1 fark
ederek, bu sorunlara inovatif ¢ozlimler liretmeye baglamis ve Melo App’i hayata
gecirmistir.

2.5.2  Yoneticiler hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yoneticileri
Sermayedeki
Adi- . Uzmanlik Alam ve Profesyonel Pay1
Gorevi/Unvam .y .
Soyadi Tecriibesi
(TL) | (%)
Gazi Universitesi Calisma Ekonomisi
bolimiinden mezun olduktan sonra Hacettepe
. Universitesi'nde MBA yiiksek lisans egitimini
Melis . Ce T g .
. Lider Girisimci/ | tamamlamistir. Universite 2. sinifta part-time
Bilgili . 46.487 | 66,38
Baki Kurucu satig ve .makyaj uzmani olarak MAC
Cosmetics'de 4 y1l ¢alistiktan sonra,
tiniversiteden mezun olunca I¢ Anadolu Bolge
Egitim Yoneticisi olarak yiikselmis ve 2 yil
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Girisim Sirketi’nin Yoneticileri

Sermayedeki
Adi- - Uzmanlik Alam ve Profesyonel Payr
Gorevi/Unvam .y .
Soyadi Tecriibesi
(TL) | (%)

boyunca bu gorevde caligmistir.

Melis Bilgili Baki hakkinda;

Melis aldig1 ekonomi egitimini giizellik sektorii tecriibesiyle bir araya getirerek,
tilkemizdeki giizellik sektoriindeki sorunlart ve agiklari fark etmeye ve bu sorunlara
inovatif ¢oziimler tiretmeye baslamistir. Boylelikle Melo App'i hayata gegirmistir.

2.5.3 Ekip Uyeleri
Ekip Uyeleri
Girisimci
Adi- Ustlenecegi Gorev Uzmanhk Alani ve ile
Soyadi Sorumluluklar Profesyonel Tecriibesi Iliskisinin
Kaynag
4 y1l MAC Cosmetics Ankara
e e . B Part Time Satig/Makyaj
Melis Bilgili | EKip Yonetimi, Is Gelistirme, - 0 5 MAC Kurucu
: B2B ve B2C Satis Stratejileri, : N .
Baki Yatirimer iliskileri Cosmetics Bolge Egitim Ortak
? Yoneticisi (5 sehir) 3.5 Yil
Melo App Kurucu/CEO
15 yillik yazilim gelistirme
< Teknoloji problemlerinin tecriibesi, firmalara teknoloji
Cagdas e . . . Kurucu
Frmek ¢6ziimii ve .backend yazilim st.ratejller% ve miihendislik Ortak
gelistirmesi. hizmetleri konusunda
danismanlik vermek.
Sosyal medya hesaplarinin
yonetilmesi, aylik/ haftalik Dijital Pazarlama ve Sosyal
o .l . e et Co-founder,
Alara Bilgili | kampanya iiretilmesi ve Medya Y oneticiligi Personel
tanitimlarinin yapilmasi, e-mail | MeloKnows As. 3 Yil. )
marketing, Meta ve Google
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Ekip Uyeleri

Girisimci
Adr- Ustlenecegi Gorev Uzmanlhk Alam ve ile
Soyadi Sorumluluklar Profesyonel Tecriibesi Hiskisinin
Kaynagi
reklamlarinin yonetilmesi, lead
tracking.
Miisteri iliskileri ve iletigimi,
uygulam a testlerinin yap11mas1, Psikolojik Danigmanlik
verilerin tutulmasi ve analiz N
. . . . mezunu olan Zeynep’in
edilmesi, faturalarin kesilmesi, oL
Zeynep uzmanlig1 miisteri iligkileri ve | Personel,
uygulama sanat¢ilarin v 4 . .
Bostanci yonetimi alaninda gelismis hissedar.
onaylanmasi1 ve oryante
. . . . olup, 2 yildir bu alanda Melo
edilmesi, randevu siireclerinin o .
e e o App’te hizmet vermektedir.
takibi, miisteri memnuniyetinin
takibi.
Uygulamadaki hatalar1
gidermek, yeni tasarimlar1 ve 9 yillik yazilim tecriibesine
Mohammed | 6zellikleri uygulamaya entegre | sahip olan Amir react native Personel
Amir Doreh | etmek, kullanic1 deneyimi yazilim alaninda
iizerine fikir aligverisinde uzmanlasmistir.
bulunmak.
6 y1l boyunca frontend ve
Melo App admin panelinin backend developer olarak‘
Burak . e , UNwomen, onveo, Terapiya
yonetimi ve meloknows.com'un | .. .. Personel
Orhan clistirilmesi gibi bir¢cok firmada calismistir
gy ’ ve su anda STARZPLAY'de
caligmaya devam etmektedir.
Agirlikli olarak FMCG
sektoriinde olmak {izere
toplam 20 yilik agkin
. . o . profesyonel deneyim.
Emre Kozlu Is Gellstlm ¢, Strateji & Pazarlama, satig & ticari Yatirimei
Networking . e
operasyonlar, kanal yonetimi,
genis saha ekiplerine (300+
kisi) liderlik tecriibesi,
yurtdisinda genel miidiirliik.
N Su ana kadar Pepsico -
Birkan Kiil Operasyon & Lojistik Territory Sales Manager, Yatirime1
Danigsmani

Pinar (Yasar Holding) - Sales
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Ekip Uyeleri

Adi-
Soyadi

Ustlenecegi Gorev
Sorumluluklar

Uzmanhk Alani ve
Profesyonel Tecriibesi

Girisimci
ile
Iliskisinin
Kaynagi

Supervisor, Philip Morris AS.-
Territory Sales
Representative, Sanovel ilag
AS - Tla¢c miimessili
gorevlerinde rol almistir.

Engin
Glirsoz

Kurumsal Is birlikleri ve B2B
Stratejiler

PMI'de ulusal zincirler
kanalin1 yonettikten sonra,
bdlge mudiirliigii ve ticari
pazarlama miidiirligi
yapmustir. PMI 6ncesinde
Coca-Cola ve L’Oreal’de
farkli satis ve is gelistirme
pozisyonlarinda gorevler
almistir.

Yatirimei

Hale Yilmaz
Akcay

Dijital Pazarlama & PR

Estee Lauder, Bobbi Brown ve
Gulsha gibi global kozmetik
markalarda pazarlama ve
marka yoneticiligi yaptiktan
sonra Alen Beauty'i
kurmustur.

Yatirimci

Onur
Candan

Yatirim siireclerinin yonetimi,
yurtdisi ve yurtdisi stratejik
ortakliklart ve exit siirecini
yuriitmek.

Kuleli Askeri Lisesi, Kara
Harp Okulu ve Yeditepe
Universitesi endiistri
miihendisligi & isletme
egitimi almistir. Universite
déneminde Visionteractive
sirketini kurmus, ardindan
PulpoAR’1 kurarak 3 sene
icerisinde Pulpo’dan exit
etmistir.

Danisma
Kurulu Uyesi
& Yatirimci

Bugrahan
Bayat

Act of CTO gorevini
iistlenmek. IT taraftaki ise alim,
oryantasyon siireclerini
ilerletmek. Is dnceligi, zaman
plani, siireg takibi ve
kontroliinii listenmek.

09 Eyliil Universitesinde
isletme ve miihendislik egitimi
almistir. Universite
doneminde AR firmasi1 Baykar
Global’i kurmus, ardindan
Visionteractive sirketine CTO

Teknik
Danisma
Kurulu Uyesi
&
Yatirimcisi
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Ekip Uyeleri

Adi-
Soyadi

Ustlenecegi Gorev
Sorumluluklar

Uzmanhk Alani ve
Profesyonel Tecriibesi

Girisimci
ile
Iliskisinin
Kaynagi

olarak dahil olmus ve
PulpoAR’1 kurarak 3 sene
icerisinde Pulpo’dan exit
etmistir.
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2.6. Finansal Bilgiler
2.6.1 Finansal durum ve faaliyet sonuclar1 hakkinda bilgiler

MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM HIZMETLERI ANONIM
SIRKETi ne ait TFRS standartlarina uygun olarak sirket faaliyetlerinde énem arz eden veriler
onceliklendirilerek hazirlanmis “Finansal Durum Tablosu” ile sirket hasilatinin %10’unun iizerinde
bakiyesi bulunan hesap kalemleri Onceliklendirilerek hazirlanan “Gelir Tablosu” asagidaki
sunulmustur. Sirketin “Isletme Biitgesi”, “Yatirim Biitcesi”, “Gelir Kalemleri”, “Satis Hedefleri” ve
“Nakit Akim Tablosu”nu da iceren finansal bilgilerine asagidaki kutu igerisinde bulunan linkten
erisebilirsiniz.

https://invest.fonbulucu.com/kampanya/SOTCMD#{inance

Finansal Durum Tablosu
Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 05.06.2023

Donen Varhklar 377.664 267.586

Nakit ve Nakit Benzerleri 310.072 187.562
Kasa 677 0
Bankalar 154.617 25.306

Diger Menkul Kiymetler 5.124 189
Devreden KDV 149.362 157.379

Pesin Odenen Vergi ve Fonlar 292 292
Personel Avanslari 0 4.396
Ticari Alacaklar 5.879 5.037
Diger Ticari Alacaklar 5.879 5.037
Stoklar 61.713 74.987
Verilen Siparis Avanslari 61.713 74.987
Duran Varhklar 18.175 21.446

Maddi Duran Varhklar 18.175 21.446
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https://invest.fonbulucu.com/kampanya/SOTCMD#finance

Finansal Durum Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 05.06.2023

Demirbaglar 23.024 27.635
Birikmis Amortismanlar (-) -4.849 -6.189
Maddi Olmayan Duran Varhklar 0 0
Kisa Vadeli Yiikiimliiliikler 400.036 423.553

Finansal Borglar 249.221 249.065
Banka Kredileri 0 8.451
Diger Mali Borglar 17.999 0
Odenecek Sosyal Giivenlik Kesintileri 317 1.701

Vad. Geg. Ert. veya Tak. Ver. ve Dig. Yiik. 230.905 197.935
Odenecek Vergi ve Fonlar 0 25.308
Alinan Siparis Avanslari 0 15.670
Ticari Borclar 97.667 135.032
Saticilar 50.541 5.350
Diger Ticari Borglar 47.126 129.682

Diger Borg¢lar 53.149 39.456
Ortaklara Borglar 26.855 22.350
Personele Borglar 26.294 8.506

Diger Ticari Borglar 0 8.600

Uzun Vadeli Yiikiimliiliikler 0 0

Finansal Borclar 0 0
Ticari Borclar 0 0
Diger Borg¢lar 0 0
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Finansal Durum Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 05.06.2023
Ozkaynaklar -4.197 -134.520
Odenmis Sermaye 70.028 70.028
Sermaye Yedekleri 1.624.852 1.624.852
Hisse Senetleri Thrag Primleri 1.624.852 1.624.852
Gecmis Yillar Karlar: 0 0
Gecmis Yillar Zararlar: -597.089 -1.699.078
Net Donem Kari 0 0
Net Donem Zarari -1.101.988 -130.322
AKTIF TOPLAMI 395.839 289.032
PASIF TOPLAMI 395.839 289.032

Gelir Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 05.06.2023
Hasilat 84.986 50.785
Yurti¢i Satislar 84.986 48.317
Diger Satiglar 0 2.468
Satislarin Maaliyeti -694.873 -128.528
Satilan Ticari Mallar Maliyeti (-) -13.634 0
Satilan Hizmet Maliyeti (-) -681.239 -128.528
Esas Faaliyet Kan 0 0
Esas Faaliyet Zararn -556.150 -56.387
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Gelir Tablosu
Hesap Kalemleri (TL) 31.12.2022 05.06.2023
Pazarlama, Satis ve Dagitim Giderleri (-) -67.501 -24.247
Genel Yonetim Giderleri (-) -488.649 -32.140
Finansman Giderleri (NET) -226 -499
Kisa Vadeli Bor¢lanma Giderleri (-) -226 -499
Vergi Giderleri 0 0
Olagandis1 Kar/Zarar 4.275 0
Diger Olagandis1 Gelir ve Karlar 9.457 0
Diger Olagandis1 Gider ve Zararlar (-) -5.182 0
Olagan Kar/Zarar 60.000 4.306
Faiz Gelirleri 6.600 7
Kambiyo Karlar1 151.464 715
Diger Olagan Gelir ve Karlar 14.117 4.935
Komisyon Giderleri (-) -2.773 0
Kambiyo Zararlari (-) -109.408 -1.351
NET KAR/ZARAR -1.101.988 -130.323
2.6.2  Fon kaynaklar: ve finansman yapis1 hakkinda bilgiler

Melo App melek yatirimcilar ve venture capital'lardan tohum Oncesi yatirim almis ve
degerlemesini 25 kat arttirmig basarmis bir startup'tir. Girisimin metriklerinin diizenli olarak

biiyiimesi ve ekibe olan inanglar1 nedeniyle igerideki 10 yatirimcinin hepsi yapilan ara tur
yatirimina katilmistir. Melo App'in olasi bir fon ihtiyact durumunda Melo App'i destekleyen giiclii

bir yatirimci/ortak yapisi bulunmaktadir.
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2.7.

Hukuki Durum, Belge ve Odiiller
Hukuki Durum
Hukuki Durum

Girisimin is ve islemleri i¢in hukuki bir engel yoktur. Aleyhine acilmis bir dava
bulunmamaktadir. Ugiincii taraflara agtig1 bir dava yoktur.

Patent, Lisans, Marka Tescil ve Belgeler

* Melo App Marka Tescili
* Meloknows Bilgi Teknolojileri ve Reklam Hizmetleri A.S Marka Tescili

Odiil ve Basarilar

« ITU ARI Kulugka Merkezi

* AB Projesi olan Londra Girisimcilik Kopriisii programini kazanarak 10 girisim ile
birlikte Londra'da sunum yapildi.

* Winglobal Demo Day'de Melo App olarak ilk ii¢ girisim arasinda yer aldik, Sanayi
Bakanimiz Mustafa Varank'a ve ITO Baskan1 Sekib Avdagic'e sunum yapma ve Melo
App'i tanitma sans1 yakaladik.

Belgeler ektedir.
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3. KAMPANYA HAKKINDA BIiLGILER
3.1. Genel Gerekce ve Temel Bilgiler

Melo App daha dnce venture capital ve melek yatirimcilardan tohum oncesi yatirim almayi
basarmis bir startup olarak, kitlesel fonlamada igeri giren yeni ortaklarin birer ‘marka elgisi’ haline
gelmesiyle elde edilen fonun g¢arpan etkisi yarattigina inanmaktadir. fonbulucu ile girisimine
inanarak yatirim yapan yeni ortaklariyla Melo App hizla biiyiiyen, yliksek getirili, iilkemizin tekno-
giizellik trendlerinin Onciisii haline getiren ve 5 yil iginde global exit potansiyeli yiiksek bir girisim
haline gelmeyi hedeflemektedir.

3.2. Fon Kullanim Yeri

Fonlama Kampanyasinin basarili olmasi durumunda elde edilen fonlar asagida verilen
sekilde ve siirelerde kullanilacaktir. Fonun kullanim siiresi igerisinde her alti ayda bir ve her
durumda fonun kullanimi tamamlandiginda bagimsiz denetim raporu hazirlanarak kampanya
sayfasinda yayimlanacak ve ayrica yatirimcilar ile paylasilacaktir. Toplanan fonlarin ilan edilen
amacina uygun olarak kullanilmasindan yonetim kurulunun sorumludur.

Toplanan fon;

1.450.000 TL'si Personel Giderleri amactyla 01.10.2023 - 01.05.2024 tarihleri arasinda,
1.350.000 TL'si Pazarlama ve Reklam Giderleri amaciyla 01.10.2023 - 01.05.2024 tarihleri
arasinda, 250.000 TL'si Diger Harcamalar amaciyla 01.10.2023 - 01.05.2024 tarihleri arasinda,
450.000 TL'si Platform Kullamm Ucreti, MKK ve Takasbank islem ve Hizmet Bedelleri,
Ihra¢ Bedeli, Kampanya Tamitim ve Pazarlama Bedeli amaciyla 01.10.2023 - 01.11.2023
tarihleri arasinda kullanilacaktir.

Kampanya sonrasinda elde edilen briit gelirden kampany a i¢in yapilan giderler fatura
karsilig1 6denecek olup, ayrica Platform Kullanim Ucreti olan toplanan fonun KDV hari¢ %8’i yine
fatura karsiliginda 6denecektir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarm toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'i + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Kampanya sonunda toplanan fondan elde edilecek net gelir toplanan fonun %90 ila %92’si
araliginda gerceklesektir.

Kampanya’ya fazla talep gelmesi durumunda %20 Ek Satis Yolu ile elde edilecek ek fonlar
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iirlin gelistirme ve isletme giderlerinde kullanilacaktir.

Ayrica diger kaynaklardan temin edilmesi planlanan finansmanlar su sekildedir.

Global ve sektor lideri kozmetik firmasi - online & offline reklam ¢alismasi'ndan 250.000
TL tutarinda bir finansmanin 01/09/2023 tarihinde temin edilmesi planlanmaktadir.

Rapor halinde eklerde goriilebilir. (EK2)

3.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyari: Bu boliimii okumadan once bilgi formunu basindaki “UYARI” kismini tekrar
okuyunuz.

MELOKNOWS BILGI TEKNOLOJILERI VE REKLAM HIZMETLERI ANONIM
SIRKETI Girisim Sirketinin gelir kalemleri Pazaryeri komisyon geliri (1000 TL igin) , B2B
kurumsal toplu hizmet satig1 (10.000 TL i¢in) ve Kozmetik firmalardan elde edilen reklam geliri
(10.000 TL i¢in) kalemlerinden olusmaktadir.

Bu gelir kalemlerine gore ve bes yillik siiregte 347.900.000 TL ciro yapmast
planlanmaktadir.

3.4. Gecmis Kampanyalar
Yoktur.
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4. RISK FAKTORLERI

Bu boliimde; girisim sirketine ve faaliyetlere, girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin i¢inde
bulundugu sektore, ¢ikarilacak paylara ve yatirim karar1 verilmesinde 6nem tasiyan diger risklere
yer verilmistir.

4.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere Iliskin Riskler

* Melo App’in is planini basariyla uygulamasi ve hedefledigi biiyiimeyi yakalayabilmesi, artan
sayida tiiketicileri ve giizellik uzmanlarini uzun siire platformuna baglayabilmesine baglidir.
Platform yeterli sayida kaliteli uzmani kendine ¢cekemez ve elinde tutamazsa, miisteri talebini
kargilamakta zorlanabilir.

*Melo App sektoriin dijital doniisiimiiniin beklenen hizla gergeklesmemesi durumunda
platformun kullanic kitlesini artirmak ve sadakat olusturmakta giicliik ¢ekebilir.

* Melo App yiiksek biiylime hedefleri olan erken asama bir sirkettir ve kisa vadede isletme ve
biliylime giderlerini karsilayacak kadar gelir elde etmesi beklenmemektedir. Dolayisiyla, Melo
App’in dis kaynaklardan ek fon toplamasi operasyonlarini siirdiirmesi ve biiylimesi i¢in
elzemdir. Makro ekonomik veya sektorel nedenlerle, alinan fonun yetersiz kalmasi
durumunda, sirketin biliylime beklentileri etkilenebilir, isgiiclinii azaltmak veya iirlin
gelistirmeyi ertelemek zorunda kalabilir.

4.2. Sektore iliskin Riskler

* Makro ekonomik gelismeler giizellik hizmetleri sektoriindeki genel riskleri artirabilir.
Ekonomik durgunluk veya gerileme sirasinda tiiketiciler, giizellik ve kisisel bakim gibi temel
olmayan hizmetlere yaptiklari harcamalar1 azaltabilir. Bu, Melo App'in hizmetlerine olan
talebin azalmasina, gelirin istenilen diizeyde biiyiimemesine yol agabilir ve potansiyel olarak
sirketin karliliginm1 etkileyebilir. Ayrica enflasyon, Melo App’in pazarlama, teknoloji ve ise
alma maliyetlerinin artmasina yol agarak glizellik hizmetlerinin fiyatlar1 enflasyon oraninda
artmadig1 takdirde sirketin kar elde etme yetenegini etkileyebilir.

* Glizellik ve kisisel bakim hizmetleri sektoriine iliskin diizenlemelerde olabilecek olumsuz
degisikler Melo App icin riskler yaratabilir. Diizenlemelerdeki degisiklikler Melo App’in
isletme maliyetlerini artirabilir veya iiriinlerine olan talebi smirlandirabilir. Ozellikle serbest
calisanlar1 etkileyen veya giizellik hizmetlerinin sunulabilecegi mekanlar1 simirlayan
diizenlemeler Melo App’in biiylimesi ve karlilig1 hususunda 6nemli etki yapabilir.

4.3. Paylara Iliskin Riskler

Kampanyadan pay alarak Meloknows Bilgi Teknolojileri ve Reklam Hizmetleri A.S'ye ortak
olan gercek ve/veya tiizel kisiler paylarin1 satmak istediklerinde ikincil pazar noktasinda hizli
hareket edemeyebilirler. Bu durum bir likidite riskinin olusmasina sebebiyet verebilir.

4.4. Diger Riskler

Y oktur.

47762




S. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
5.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
5.1.1. Tiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Toplanan fon karsiligi yatirumcilara verilecek paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak
paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklinde olup, toplanan fon karsiligi yatirimcilara verilecek
paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni bulunmaktadur.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.102 TL ile 0.122 TL araliginda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 357002.8 TL ile 512403.36 TL araliginda olacaktir.

Mevcut Ortakhk Yapis::

Melis Bilgili Baki (A): %66.38

Faruk Cagdas Emek (B): %3.97

Alesta Elektronik Teknoloji Yatirim A.S (B): %11.91

Mustafa Atilla (B): %5.58

BVA Miimessillik Makina San. ve Tic. Ltd. S$ti (B): %2.50

Asuman Dayican Abdullatiff (B): %2,21

Demet Tanciger Tatarhan (B): %2.00

Emre Kozlu (B): %1.70

Emre Kozlu (A): %0.23

Faik Ulutas (B): %1.20

Faik Ulutas (A): %0.16

Alen Beauty Kozmetik Sanayi ve Ticaret A.S (A): 0.66

Ali Engin Giirs6z (B): %0.50

Muratberk Ada (B): %0.50

Birkan Kiil (B): %0.50

Fonlama Sonrasi Ortakhik Yapisi:

Melis Bilgili Baki (A): %57.75360

Faruk Cagdas Emek (B): %3.45128

Alesta Elektronik Teknoloji Yatirim A.S (B): %10.36128
Mustafa Atilla (B): %4.85514
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BVA Miimessillik Makina San. ve Tic. Ltd. Sti (B): %2.17537
Asuman Dayican Abdullatiff (B): %1.92317
Demet Tanciger Tatarhan (B): %1.74055
Emre Kozlu (B): %1.47841
Emre Kozlu (A): %0.20002
Faik Ulutas (B): %1.04358
Faik Ulutas (A): %0.13914
Alen Beauty Kozmetik Sanayi ve Ticaret A.$ (A): 0.57397
Ali Engin Giirs6z (B): %0.43483
Muratberk Ada (B): %0.43483
Birkan Kiil (B): %0.43483
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimeilar : %10
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Bedelsiz Paylar: %3

Bedelsiz Pay Hediye Kampanyasi

Yatirnm Turumuzun baslama tarihi olan 11 Temmuz 2023 Sah saat 10:00 itibari ile 10 is
giinii icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yatinm yapan onceki ve yeni yatirimcilarimiza %30
fazladan pay verilecektir. Bu kampanya 10 is giinii ile sinirlt olup, 24 Temmuz 2023 Pazartesi
aksam 23:59'da sona erecektir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda
yatirimcilarin hesaplarina aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar tiim ortaklardan oransal olarak
aktarilacaktir.

Ek Fonlama Sonrasi Ortakhik Yapisi:

Melis Bilgili Baki (A): %56.02763

Faruk Cagdas Emek (B): %3.34814

Alesta Elektronik Teknoloji Yatirim A.S (B): %10.05164
Mustafa Atilla (B): %4.71005

BVA Miimessillik Makina San. ve Tic. Ltd. $ti (B): %2.11036
Asuman Dayican Abdullatiff (B): %1.86570

Demet Tanciger Tatarhan (B): %1.68853

Emre Kozlu (B): %1.43423

Emre Kozlu (A): %0.19404

Faik Ulutas (B): %1.01240

Faik Ulutas (A): %0.13499
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Alen .Beauty Kozmetik Sanayi ve Ticaret A.S (A): %0.55682
Ali Engin Giirs6z (B): %0.42183
Muratberk Ada (B): %0.42183
Birkan Kiil (B): %0.42183
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar : %12
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilara Verilecek Bedelsiz Paylar: %3.6

Bedelsiz Pay Hediye Kampanyasi

Yatirim Turumuzun baslama tarihi olan 11 Temmuz 2023 Sah saat 10:00 itibari ile 10 is
giinii icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yatinm yapan 6nceki ve yeni yatirimcilarimiza %30
fazladan pay verilecektir. Bu kampanya 10 is giinii ile sinirlt olup, 24 Temmuz 2023 Pazartesi
aksam 23:59'da sona erecektir. Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda
yatirimcilarin hesaplarina aktarilacaktir. Dagitilacak bedelsiz paylar tiim ortaklardan oransal olarak
aktarilacaktir.

5.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler

Platformumuzda kampanya yapan tiim girisimlerin pay gruplarindan bagimsiz olarak
cikarilacak her bir paymn Birim Satis Fiyati 1 (Bir) TL’dir. Cikarilacak pay adetleri hesaplanirken
Girisim Sirketi’nin mevcut sermayesi ve ihtiya¢ duydugu fon miktar1 ana parametre olarak alinir.
Satis fiyatlar1 hesaplanirken 1 Pay i¢cin 1 TL sabit alinir ve dolayisi ile ¢ikarilacak pay adetleri her
bir Girisim Sirketi i¢in degiskendir. 1 TL pay fiyat1 baz alindiginda her bir payin Nominal Birim
Degeri 1 TL’nin altinda olusur. Payin Nominal Birim Degeri ile Payin Birim Satis Fiyati arasinda
gergeklesen fark ile pay satislar1 primli gerceklestirilmektedir. Bu sayede yapilacak sermaye artisina
girisimin mevcut pay sahipleri katilmazlar.

Cikarilacak Paylarin Nominal Birim Fiyatlar1 hesaplanirken Yatirimeilarin fonlama sonrasi
sermaye igerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi parametreleri kullanilmistir.

Ayrica %?20’ye kadar Ek Fazla Fonlama izni olmasi durumunda Cikarillacak Paylarin
Nominal Birim Degeri i¢in bir aralik hesaplanmis olup, Yatirimcilarin fonlama sonrasi sermaye
icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarillan Pay Adedi %20’ye kadar artirilarak hesaplama
yapilmustir.

Toplam Satisa Sunulan Paylar 4.200.000 Adet olup, Cikarilan Paylarin Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.
5.1.3.  Hak, yukimliiliik ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Cikarillacak paylar TTK ilgili mevzuatina gore c¢ikarilmistir. Grubu ne olursa olsun
Cikarilacak Paylarin Birim Satis Fiyatlar1 arasinda bir fiyat farki uygulanmamakla birlikte hak ve
getirecegi ylkiimliilikler ve bu haklarin kullanim bakimindan farkliliklar bulunmaktadir. Temettii
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haklar1 tiim ¢ikarilan paylar i¢in esittir. Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Tebligi’nin 16. Maddesinin 3.
Fikrasinda ‘Yatirimcilara verilecek paylardan dogan ortaklik haklari ile varsa bu paylara iliskin
imtiyazlar bilgi formunda agikca belirtilir. Nitelikli yatirnmcilar hari¢ olmak {izere yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki yaratilamaz.” Maddesi geregi Nitelikli Olmayan yatirimcilara
verilecek paylar arasinda imtiyaz farki bulunmaz.

Kampanyanin basarili fonlanmas1 akabinde kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak
olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan yatirimcilarin paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina
kaydilestirilecektir. Bu kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacagindan, yatirimcilarin kredi
kartlar1 veya EFT yolu ile yapacaklari pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalar
gerekmektedir.

Sermaye Piyasas1 Kurulu'nca yayinlanan Paya Dayali Kitle Fonlamas: Tebligi’nin 16°nc1
maddesinin yedinci fikras1 kapsaminda girisim sirketinin mevcut ortaklarinin, kampanya siirecinin
basladig: tarihi takip eden ii¢ yil icerisinde miras, mirasin paylasimi, esler arasindaki mal rejimi
hiikiimleri, cebri icra ve nitelikli yatirimcilara veya kendi aralarinda yapilacak devirler disinda
paylarin1 devredemeyecekleri hiikkme baglanmistir.

5.2. Talep, Satis ve Dagitim Siireci
5.2.1.  Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler

Kampanyadan pay almak isteyen tiim yatirimcilar invest.fonbulucu.com Paya Dayali Kitle

Fonlama Platformu’nun internet sitesine giderek veya dogrudan kampanya linki olan
https://fnb.Ic/SOTCMD linkine giderek Yatirnm Yap butonunu kullanarak kampanyalardan pay

alabilirler.

Nitelikli olmayan her bir yatirnmer asgari 1 TL ve Azami 150.000 TL yatirim yapabilir.
Ancak profilinde Yatirimc1 Kayit Formunda bulunan Gelir Beyani boliimiine yillik gelirini (600.000
TL'den daha yiiksek ise) girer ve kaydederse beyan edilen gelirin %10 'u oraninda yatirim limiti
tanimlanir. Bu tutar her durumda 600.000 TL'yi asamaz.

Her Pay Satin Alim Islemi oncesi Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Faaliyetleri Genel Risk
Bildirimi’ni okuyup, anladiginiza ve kabul ettiginize dair iglemin onaylanmasi gerekir.

Pay Satin Alma Islemi gergeklestigi andan itibaren 48 saat igerisinde Cayma Hakkinizi
kullanarak satin alma isleminden vazgecebilirsiniz. Bu islemi gergeklestirmek ic¢in Profilinize giris
yaparak Cayma Hakki Kullanim butonuna basmamz yeterlidir. Isleminiz otomatik olarak baslar ve
higbir kesinti olmadan 6demeniz iade edilir.

%20’ye kadar fazla fonlama izni bulunan kampanyalarda olusan Nominal Birim Fiyat alinan
ek fonlama talebinin yiizdesine gore bir aralikta olusur ve ek talebe iliskin olarak ¢ikarilan paylar o
oranda artirilir. Bu durumda talep edilen paylarda bir kesinti olmayacagi gibi kismi bir iade
yapilmaz.

Talep Edilen Toplam fonun asilmast durumunda kismi iade yapilir.

Kampanya siiresinin bitis tarihinden 6nce hedeflenen fon tutarmin toplanmasi durumunda
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Platform diledigi anda kampanyay1 sonlandirabilir. Bu durumu kampanyadan pay satin alan tiim
yatirimeilar ve kampanya sahibi tarafindan pesinen kabul edilmistir.

5.2.2. Odeme ve iade siireci hakkinda bilgiler

Pay alim ekraninda Kredi Karti veya EFT secenegi secilerek pay satin alinmasi
gerceklestirilir. Pay satin alindiginda 6deme dogrudan Takasbank’a ulasir ve adiniza bloke edilir.
Her bir yatirnmci1 ancak kendi adina diizenlenmis bir kredi karti veya kendisine ait bir banka
hesabindan 6deme yapabilir. EFT secenegi kullanilarak satin alinan paylar EFT nin Takasbank’a
ulasmast ve dogrulanmasi akabinde gecerlilik kazanir. Bu siire igerisinde islem Profilinizde
Yatirimlarim boliimiinde ‘Beklemede’ olarak goriintiilenir.

Basarili olsun olmasin tiim kampanyalarda toplanan tiim fonlar Emanet Yetkilisi
Takasbank’ta adiniza bloke edilir ve gerekli prosediirler gerceklesene kadar Girisim Sirketini
aktarilmaz. Hedeflenen fonun toplanamamasi durumunda 6demeniz 6deme yonteminiz dikkate
alinarak hesabiniza veya kredi kartiniza bir kesinti olmadan iade edilir.

Toplanan fonlar i¢in Girisim Sirketine aktarilana veya size iade edilene kadar gecen siire
icerisinde, Takasbank tarafindan bir nemalandirma islemi yapilmamaktadir. Odemelerinizin
nemalandirilmayacagmi ve nema talebinde bulunmayacagimzi dair Uyelik Sozlesmesinde hiikiim
bulunmamakta olup bu durumu islem gerceklestiren kisi kabul etmis sayilir.

5.2.3.  Tahsisat ve dagitim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarmin iizerinde bir fonlama talebi gelmesi durumunda pay satin almak
isteyen tliim yatirnmcilara pay verilmesi esas ilkedir. Bu durumda fonlamanin kapanmasini
miiteakip, 6deme yapmis ve onaylanmis yatirimcilara fazla fonlamanin % ka¢ fazla olustuguna
bakilarak, ayni oranda daha az pay verilir ve fazla 6denen tutar kismi iade islemine tabi tutularak
finansal kapanislar yapilir. (Ornek: 100 Pay talep ettiginiz bir kampanyada 2 kat1 talep toplanmas1
durumunda size 50 Pay verilir ve kesilen pay oraniniza gore fazla 6demeniz size iade edilir.)

Kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan
yatirimcilarin - paylart  Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina kaydilestirilecektir. Bu  siireg
tamamlanana kadar girisim sirketi adina bloke edilen fonlar aktarilmaz.

Paylarin kaydilestirilme islemleri girisim sirketinin yiikiimliliigiinde olup, platform
tarafindan gerekli bilgi, belge temin edilir ve yonlendirme yapilir.

Pay sahipleri MKK 'nin uygulamasi e-Yatirnrmci uygulamasi iizerinden adlarina
kaydilestirilen paylar takip edebilirler.

5.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Kredi Kart1 ile yapilan Pay Satin Alim Islemlerinde Takasbank tarafindan anlasmali olarak
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Odeme Sistemleri Hizmeti alman Payten/Paratika Odeme Sistemleri tarafindan islem iicreti alinir.
%1,91 oranindaki tutar 6deme islem komisyonu olarak kredi kartiniza 6deme esnasinda yansitilir.

EFT ile yapilan o6demelerde EFT {icreti hesabmiz olan bankaya gore degisiklik
gostermektedir. EFT gonderim Ucreti pay alimi gergeklestirene aittir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 1'1 + BSMV tutarinda islem fcreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Toplanan fondan ve ancak kampanyanin basarili fonlanmas1 durumunda Platform Kullanim
Ucreti olarak Girisim Sirketi Platform’a KDV harig toplanan fonun %8’i kadar 6deme yapacaktir.

Girigim Sirketi kampanyasinin degerlendirmeye tabi tutulmasi ve platformda listelenmesi
icin 10.000 TL + KDV 6deme yapmustir.
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6. PLATFORM HAKKINDA BILGILER
6.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler
Ticaret Unvam : GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A_S.

Kizilirmak Mahallesi Dumlupinar Bulvari No: 3 Next Level

Merkez Adresi A Blok I¢ Kap1 No: 106 Cankaya/Ankara
Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021

Sermayesi : 25.500.000,00 TL

Basarih Kampanya Sayisi : 70

Basarisiz Kampanya Sayisi : 10

Aracilik Edilen Fonlama 342.154.507 TL

Tutar:
Telefon Numarasi : 0312504 08 08
Internet Sitesi : invest.fonbulucu.com

6.2. Ortaklik Yapisi

Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I;akkl
Grubu Tutar Oran ()
(TL) (%)

Hakan Yildiz A 9.528.239 37.37 37.37
Hakan Yildiz B 2.548.082 9.99 9.99
Duran Sarikaya C 2.547.450 9.99 9.99
Ahmet T. Kesli B 909.118 3.57 3.57
fonbulucu Girisim Sermayesi Yatirim C 765.000 3 3
Fonu

MaQasid Portfoy Yonetim A.S. B 545.055 2.14 2.14
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1

Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I(;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Yavuz Kus B 545.055 2.14 2.14
Giiveng Kockaya B 545.055 2.14 2.14
Vahit Altun B 545.055 2.14 2.14
O. Mutlu Topal B 510.000 2 2
Umut Utku Tasdemir B 510.000 2 2
Mustafa Oner B 382.500 1.5 1.5
Mustafa Sak B 363.370 1.42 1.42
Dilek Seferoglu A 363.370 1.42 1.42
Mehmet Ozdamar A 255.000 1 1
Nalan Uysal B 255.000 1 1
Ismail Yormaz B 255.000 1 1
Abdusamea Gaith Shabani B 255.000 1 1
Veysi Isler B 255.000 1 1
Mustafa Atilla B 255.000 1 1
Vedat Cavusoglu B 255.000 1 1
Fatih Sahin B 255.000 1 1
E?ertﬁpz ‘C;i.risim Arge ve Dan. Finansal B 181.685 0.71 0.71
Abdulhakim Coskun B 181.685 0.71 0.71
Yal¢in Kogak B 181.685 0.71 0.71
Ahmet Giider B 181.685 0.71 0.71
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1

Adi-Soyadi / Ticaret Unvam Oy I(;Iakkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“o)
Elvan Sevi Bozoglu B 181.685 0.71 0.71
[B)lal(;ik\f:?[iil:; BA111§1m Teknolojileri Fin. B 181.685 0.71 0.71
Mehmet Hesapgioglu B 178.500 0.7 0.7
Hikmet Goksoy B 178.500 0.7 0.7
Emin Kemal Hesapgioglu B 178.500 0.7 0.7
Recep Tiritoglu B 127.500 0.5 0.5
Ibrahim Ulukaya B 127.500 0.5 0.5
Mehmet Sacit Sungu B 102.000 0.4 0.4
Murat Nuri Avel B 102.000 0.4 0.4
Fatih Koleoglu B 90.842 0.36 0.36
Hiiseyin Ciftci B 85.842 0.34 0.34
Enis Yurdatapan B 66.185 0.26 0.26
Giirsel Bayat B 51.000 0.2 0.2
Tezcan Altunordu B 51.000 0.2 0.2
Kivileim Cayh B 51.000 0.2 0.2
Yasemin Topal B 51.000 0.2 0.2
Perihan Yildiz Topal B 51.000 0.2 0.2
Mustafa Emre Topal B 51.000 0.2 0.2
Perihan Topal B 51.000 0.2 0.2
Ahmet Altug Oguz B 51.000 0.2 0.2
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Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pa1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy I;akkl
Grubu Tutar Oran (%)
(TL) (“0)
Sum Kogluk Egitim Danigsmanlik A.S. B 51.000 0.2 0.2
Didem Kiris B 36.337 0.14 0.14
Mustafa Sezgin B 25.500 0.1 0.1
Fatih Durgut B 4.335 0.02 0.02
TOPLAM 25.500.000 100 100
6.3. Yonetim Kurulu Uyeleri
Platform’un Yénetim Kurulu Uyeleri
Sermayedeki
Adi-Soyadi / R Atanma Ki‘lan Payl
. Gorevi/Unvam _ Gorev
Ticaret Unvam Tarihi .o
Siiresi
(TL) (%)
Hakan Yildiz YK Bagkani 10/02/2023 1.095 Giin 12.076.321 | 47.36
Efe Duran Sarikaya | YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 2.547.450 | 9.99
Umut Utku . .
TASDEMIR YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 510.000 2
Dr. O. Mutlu Topal | YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 510.000 2
Dilek Seferoglu YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 363.370 1.42
Tolga Cem Seyfeli | L& Baskan 10/02/2023 | 1.095 Giin 0 0
Vekili
Biisra Kalay YK Uyesi 10/02/2023 1.095 Giin 0 0
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6.4. Yatirim Komitesi

Yatirim Komitesi Uyeleri

Sermayedeki Pay1
Uzmanhk Alan ve

Profesyonel Tecriibesi

Adi-Soyadi Gorevi/Unvam
(TL) (%)

Hakan Yildiz Yatirim Komitesi Uyesi | Girisimcilik Finansmani 12.076.321 | 47.36

Biilent Giimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Yazilim ve Teknoloji 0 0

Hiiseyin Cift¢i | Yatirim Komitesi Uyesi | Isletme ve Finans 85.842 0.34

Emre Akgiimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Girisim, Start-up 0 0

Vahit Altun Yatirim Komitesi Uyesi | Ekonomi ve Mali Analiz 545.055 2.14
6.5. Inceleme Sonuclari

Melo App, evde hizmet sunabilen freelance giizellik uzmanlar1 ve giizellik salonlarindan randevu
olusturulmasini saglayarak, kisisel bakim hizmetlerini herkes i¢in erisilebilir hale getirmeyi
hedefleyen Tiirkiye'nin ilk girisimidir. Kozmetik kategorisinde yer almakta ve is modeli B2B ve
B2C’dir Toplam 4.200.000 TL (%20 Ek fonlama Dahil) fona ihtiyac1 s6z konusudur. Melo App
kisisel bakim hizmetlerini tek tikla evinize getiren Tiirkiye’nin ilk teknoloji girisimidir. Istanbul,
[zmir ve Bodrum basta olmak iizere kisa siirede 28 sehirde 3.000 sertifikali kuafor, berber ve
giizellik uzmanini biinyesine katan Melo App, bir yemek siparisi vermek kadar hizli ve kolay bir
sekilde bulundugunuz konumda bakim randevusu olusturmaniz1 sagliyor. Melo App, tlilkemizdeki
sonra. MENA bolgesindeki giizellik sektoriinlin dijital doniisiimiinii baglatarak, kisisel bakim
hizmetlerini ‘herkes’ i¢in erisilebilir hale getirmeyi hedefliyor. Biiyilik sehirlerde yasayan, yogun
calisan, zaman1 olmayan, trafige girmek istemeyen, cocugunu evde birakamayan ya da mahremiyet
endisesi yasayan kisiler i¢in diizenli olarak giizellik merkezlerine gitmek giin gectik¢e daha zor bir
hale geliyor. Hasta, yasl, hamile ya da engelli biiyiik kesim i¢in ise giizellik merkezlerine ulasmak
cok zor ya da hi¢ miimkiin degil. Melo App sundugu hizmetle kisisel bakim hizmetlerini herkes i¢in
erigilebilir hale getiriyor. Melo App, evde kisisel bakim ve giizellik hizmeti sunan freelancer'lardan
ve salonlardan randevu alinmasini saglayan bir mobil uygulamadir. Miisterilere ve Melo
Sanatgilarina ayn1 mobil uygulamada farkli paneller saglanmaktadir. Uygulamada kuafor, makyaj,
cilt bakim, el ayak bakim ve berber gibi kategorilerde bircok bakim hizmeti bulunmaktadir.
Miisteriler ihtiyact olan hizmet i¢in kendi bolgesinde hizmet veren Melo sanatcilarinin listesine
ulagir. Sanatgilarin c¢aligmalarini, {icretlerini, fotografli yorum ve puanlarini, uygun tarihlerini,
kullandi1g1 markalar1 inceleyerek karar verir ve randevu talebi olusturur. Randevu oncesi revizyon
alman hizmet {icreti randevu gerceklestikten sonra hem miisterinin hem de Melo sanat¢isinin
uygulama iizerinden onay vermesi iizerine karttan ¢ekilir. Randevu sonrasinda hem miisteri hem de
sanatc1 birbirine yorum yapabilir. Randevu olusturulduktan sonra miisteri ve sanat¢1 uygulamadaki

58/62




chat tizerinden randevu hakkinda yazigsma saglayabilir ses, goriintii ve lokasyon paylasimi yapabilir.
Bir yardima ihtiya¢ olmast durumunda miisteri temsilcisine her zaman uygulamadan ulasilabilir.
Melo App’in sundugu kullanici deneyimi, miisterilerinin fiyat teklifiyle ugrasmadan yemek siparisi
verir gibi hizli, kolay ve giivenilir bir sekilde manikiir siparisi olusturabilmesini saglar. Ulkemizde
giizellik uzmanlarimi gosteren platformlar genelde diigiin konseptindedir, gelin sag1 ve makyaji
hizmetini sunan freelancer’lara ve salonlara yer verir ve fiyat teklifiyle ilerlenir. Temizlik ¢alisani,
tamirci ve 0gretmen gibi meslekleri bulmaniza saglayan pazaryerleri ise giizellik alaninda tercih
edilmez, fiyat teklifi ile calistiklar1 icin genelde ayni giine randevu alinamaz ve sakal tirasi, agda,
fon gibi uygun iicretli giinliik bakim hizmetlerini veren profesyonellere ulasilamaz. Pazar verilerine
baktigimizda, Tirkiye’de 1 milyondan fazla berber, kuafor ve giizellik uzmani bulunmaktadir.
2018’de giizellik merkezlerinin is hacmi ortalama 10 Milyar TL dir. Pandemi oncesinde kuafor ve
berberlerin %20,4’1 tek basina calisirken, pandemi doneminde bu oranmi %41.9’a yiikselmistir.
(Kaynak: Istanbul Planlama Ajans1 - Mahalle esnafi arastirmas1 2021) Melo App issiz kalan birgok
yetenekli profesyonel icin istihdam saglayacak bir model sunmaktadir. Finansal projeksiyon
incelendiginde; temin edilecek fonun agirlikli olarak ekip ve isletme giderleri i¢in kullanilacagi
goriilmektedir. Fonlama ile de birlikte, satislarin1 hizlandirmay1 amaglayan girisim sirketinin bes
yilin sonunda 351 Milyon TL’yi askin bir gelir hedefledigi goriilmektedir. Yatirim komitemizce
yapilan degerlendirme sonunda oy birligi ile girisimin talep ettigi fonu toplayabilmesi i¢in
platformumuzda yatirim turuna ¢ikarak bir kampanya yapmasina karar verilmistir.

Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri
Adi-Soyadi SART/SERH
Hakan Yildiz SERHI YOKTUR.
Biilent Giimiis SERHI YOKTUR.
Hiiseyin Ciftci SERHI YOKTUR.
Emre Akgiimiis SERHI YOKTUR.
Vahit Altun SERHI YOKTUR.

6.6. Degerlendirme Politikasi

Platformumuz Degerlendirme Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karart ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir. Bu ydnergenin amaci,
Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’ye ilgili mevzuata uygun olarak basgvuru yapan Girisimci
veya girisim Sirketinin Bilgi Formunun onaylanmasina ve Paya Dayali Kitle Fonlamasi Tebligi (111
— 35/A.1) Ek-2’de asgari unsurlar1 belirlenen fizibilite raporunun incelenmesine yonelik olarak
objektif degerlendirme 6lgiit ve yontemlerini igeren Yatirim Komitesi degerlendirmesine iliskin ilke
ve esaslar1 diizenlemektir.

Platform’a yapilan basvurularda ilgili mevzuata uygun olarak, Girisim sirketine doniisme
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potansiyeli tagiyan teknoloji faaliyeti ve/veya liretim faaliyeti yiirlitmek icin kaynak ihtiyact olan is
fikirleri degerlendirmeye alinir.

Girisimei veya Girisim Sirketi ¢evrimigi olarak sunulan basvuru formunu doldurur. Bu
formda asagidaki maddelerden Girisim Sirketinin daha 6nce kurulup kurulmadigina goére temin
edebildikleri bilgi ve belgeler ile Sermaye Piyasast Kurumu tarafindan Bilgi Formunda istenen

diger bilgi ve belgeler bulunur.
* Girisiminin Sektorti,
* Girigiminin Kategorisi,
» Uriin veya Hizmetlerinin hitap ettigi bolge (Ulusal/Global),
* Miisteri sayist,
* Son bir yil igerisinde diizenledigi fatura toplama,
* Girisimciyi ve/veya ekibini tanitici bilgiler,
* Girisimini ve/veya Girigim Sirketini tanitic1 bilgiler,
* Resmi olmayan proje ortaklar1 ve/veya hissedarina ait bilgiler,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin web sitesi,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin sosyal medya hesaplari ve takipgi sayilari,
* Girisimini anlatan fotograf, video, ¢izim ve metinler,
* Mevcut Durum Raporu,
* SWOT Analizi,
* Aldig1 devlet destekleri,
* Aldig1 Yatirimlar,
* Bes y1llik Is Plani,
* Fizibilite Raporu,
* Pazar Analizi ve Rakip Analizi,
* Bes Yillik Isletme Biitcesi, Bes Yillik Yatirm Biitcesi,
* Finansal Tablolar (Ge¢mis Gergeklesen ve 5 yillik Tahminleri igeren),
* Girisim Sirketi kurulmus durumda ise sermaye ve ortaklik yapisi,
» Kampanya kapsaminda satmak istedigi hisse miktar1 ve pay bedelleri,
* Nitelikli Yatirimer i¢in ayrilan pay miktar: (1.000.000 TL nin iizerindeki fon talepleri
icin min. %10),
* Finansal Kaynak Talep Tutar1 (Fonlama Tutar1)

Yatinm Komitesi bagvurulart 6ncelikle ilgili mevzuata uygunluguna goére bir degerlendirme
yapar ve su durumlar1 dikkate alir. Degerlendirmede objektif kriterlere gore Proje Danismani
tarafindan raporlanan Bilgi Formu ve diger bilgi ve belgelere gore sahip oldugu bilgi ve tecriibesini
de kullanir. Degerlendirme yaparken Girisim sirketine doniisme potansiyeli tasiyan teknoloji
faaliyet ve/veya bir iiretim faaliyeti olmasima ve 6zellikle Inovasyon icermesini dikkate alir. S6z
konusu girisime yatirim yapacak olast yatirimcilarin haklarinin korunmasina yonelik empati kurar.
Yatirimceilar1 korumaya yonelik olarak olas1 yiiksek riskleri ongoriir ve bu durumu Bilgi Formunda
belirtir. Bagvurunun onaylanmasi durumunda kaynak saglanan projenin ulusal ¢ikarlarimiza hizmet
etmesine o6zen gosterir. Ulkemize yurtdisindan ithal edilen {iriinlerin ikamesi olan iiriinlerin
iiretilmesine yonelik is fikirlerine dzen gosterir. Is fikrinin evrensel kurallara uygun olarak din, dil,
irk ve etnik kimlik gdzetmeyen bir durumda olmasina dikkat eder. Istihdam yaratacak is fikirlerinin
gerceklesmesinde 6zen gosterir. Alkol, tiitiin mamulleri, uyusturucu maddeler, kumar ve kanunen
suc teskil edebilecek is fikirlerinin kabul edilmemesine dair azami dikkat gosterir.
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Degerlendirme Politikasi’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-Degerlendirme-
Politikamiz-10?b=1 linkinden ulagilabilir.

6.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyam

Platformumuz Cikar Catigsmasi Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karari ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir.

Cikar Catismasi1 Politikamizin esaslarini; Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’nin tiim
faaliyetlerinde mesleki etik kurallari, prensipleri, Platform’un tiim calisanlarinin gorevlerinin
tarafsiz ve objektif sekilde icra etmelerini engelleyecek olasi cikar catismalarina sebep olan
durumlar1 saptamak, bu ¢ikar c¢atismalarindan kagimmaya ya da aciklamaya iliskin ilke ve
esaslardan olusur.

Platform calisanlar1 ve iliskide oldugu {igiincii taraf ¢alisanlarini, gorevlerini ve mesleklerini
en 1yi sekilde yapmaya ve belirli kurallar ¢ergevesinde davranmaya zorlayan, ¢alisanlara rehberlik
eden, ahlaki kurallar1 iceren, mesleki rekabeti diizenleyen ve hizmet ideallerini korumay1
amaglayan, bu dogrultuda meslek iiyelerine uymalar1 gereken ilke ve esaslar1 gosteren, ilgili
mevzuatta tanimlanan mesleki kurallar baglidir.

Platform "un merkez ve merkez dis1 orgiitlerinde istihdam edilen tiim personel, mesleki etik
kurallara iliskin TSPB’nin yaymladigi “Sermaye Piyasasi Calisanlari Etik Ilkeleri ve Davranis
Kurallar1”n1 okuyup anladigin1 beyan etmek, ayn1 zamanda bu ilke ve davranis kurallarina uygun
hareket edecegine iligkin taahhiit vermek ve bu taahhiitleri Platform muhafaza etmek zorundadir.

Platform c¢alisanlari, kamuoyuyla, miisterilerle, igvereniyle, calisma arkadaslariyla ve
sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iligkilerinde bagimsiz, diiriist, adil, yetkin, 6zenli, giincel
bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Bagimsizlik, Diiriistliik ve Adillik, Ozen ve Titizlik,
Stirekli Gelisim ve Mesleki Bilgilerini Gilincelleme, Sir Saklama, Etik Diisiinme gibi temel etik
kurallar gozeterek ¢alisma diizenini siirdiiriir.

Platform ’un fonlama ve yatirim faaliyetleri ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda;
miisterileri ile olan iliskilerinde kendisi, ortaklari, ¢alisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya
da dolayl1 olarak iliskili bulunan kisiler ile hizmet verdigi gercek ve/veya tiizel kisiler arasinda veya
bir hizmet verilen kisi ile baska bir hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek ¢ikar ¢atismalari bu
politikamiz tarafindan diizenlenmektedir.

Cikar Catigmasi Politikasi’’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-
Catismasi-Politikamiz-11?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.8. Kurulca Alinan Yaptirim ve Tedbir Kararlan

Y oktur.
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7. EKLER

1. Esas Sozlesme

2. Fon Kullanim Raporu

* 3. Pay Satig Tutar1 Tespit Raporu

4. Ek Belgeler

* 4.1 Nolu Belge ( 2021/09750 )

* 4.2 Nolu Belge (2021/09736 )

* 4.3 Nolu Belge ( AB Projesi olan Londra Girigimcilik K&priisti programini kazanarak
10 girisim ile birlikte Londra'da sunum yapildi. )

* 4.4 Nolu Belge ( Winglobal Demo Day'de Melo App olarak ilk ii¢ girisim arasinda yer
aldik, Sanayi Bakanimiz Mustafa Varank'a ve ITO Baskam Sekib Avdagi¢'e sunum
yapma ve Melo App'i tanitma sansi yakaladik. )

* 5. Yatirimcer Sunumu
« 6. Ozgecmisler
* 6.1 Nolu Belge ( Melis Bilgili Baki )
* 6.2 Nolu Belge ( Cagdas Emek )
» 6.3 Nolu Belge ( Alara Bilgili )
* 6.4 Nolu Belge ( Zeynep Bostanct )
* 6.5 Nolu Belge ( Mohammed Amir Doreh )
* 6.6 Nolu Belge ( Burak Orhan )
* 6.7 Nolu Belge ( Emre Kozlu )
* 6.8 Nolu Belge ( Birkan Kiil )
* 6.9 Nolu Belge ( Engin Glirso6z )
* 6.10 Nolu Belge ( Hale Yilmaz Akgay )
* 6.11 Nolu Belge ( Onur Candan )
* 6.12 Nolu Belge ( Bugrahan Bayat )
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