SHOPALM ODEME COZUMLERI VE
TEKNOLOJILERI ANONIM SIRKETI
KITLE FONLAMASI BIiLGI FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasas1 Kurulu (Kurul)’nun III-35/A.1 sayili Paya Dayali Kitle
Fonlamasi Tebligi (Teblig) geregi SHOPALM ODEME COZUMLERI VE TEKNOLOJILERI
ANONIM SIRKETI nin ihtiya¢ duydugu 1.200.000 TL tutarindaki fonun toplanabilmesi amaciyla
ylriitiilecek olan kampanya kapsaminda hazirlanmistir. Kampanya siiresi boyunca fazla talep
gelmesi halinde toplanabilecek fon tutar1 1.440.000 TL’ye kadar artirilabilecektir.

Yatirnm komitesinin kitle fonlamasi bilgi formunu onaylamasi {iye tamsayisinin
cogunlugunun bu yonde karar vermesi ile miimkiindir. GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S. tarafindan daha agir bir nisabin belirlenmesi miimkiindiir. Bu kapsamda,
GLOBAL KIiTLE FONLAMA PLATFORMU A.S. tarafindan bilgi formunun onaylanmasi igin
cogunluk karar1 gerekir.

Yatirimeilarm SHOPALM ODEME COZUMLERI VE TEKNOLOJILERI ANONIM
SIRKETI’ne yonelik fon saglama taleplerini, 22/11/2021 ile 21/01/2022 tarihleri arasinda
gerceklesecek olan kampanya siiresi boyunca https://fnb.l¢/ZA8ZMT adresli kampanya sayfasi
{izerinden GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.’ne iletmeleri gerekmektedir. Yatirim
kararlari, igsbu bilgi formu ile birlikte kampanya sayfasinda ilan edilen bilgilerin bir biitiin olarak

degerlendirilmesi sonucu verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasasi Kanunu’nun 35/A maddesinin altinci fikrasi geregi bilgi
formunu imzalayanlar veya bilgi formu kendi adina imzalanan tiizel kisiler, bu bilgi formunda yer
alan yanlis, yaniltic1 veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan miiteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tim bilgiler
cercevesinde gergcege uygun oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamini degistirecek nitelikte
bir yanlighik, yanilticilik ve eksiklik bulunmamasi i¢in her tiirlii makul 6zenin gosterildigini beyan
ederiz.

SHOPALM ODEME COZUMLERI VE
TEKNOLOJILERI ANONIM SIRKETI Sorumlu Oldugu

Yetkilisinin/Y etkililerinin Adi, Soyadi, Gorevi, Kisim
Tarih ve imza

Umut Yalgin,

18/11/2021 BILGI FORMUNUN

TAMAMI
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https://fnb.lc/ZA8ZMT
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GLOBAL KIiTLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.
Yatirim Komitesi Uyelerinin
Adi, Soyadi, Gorevi, Tarih ve Imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Hakan Yildiz , Yatirim Komitesi Uyesi BiLGIi FORMUNUN TAMAMI
17/11/2021
Biilent Giimiis , Yatirrm Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
18/11/2021 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
lp GENEL GEREKCE VE TEMEL
g /% BILGILER,
vl RISK FAKTORLERI
Hiiseyin Ciftci , Yatirim Komitesi Uyesi FINANSAL BILGILER,
18/11/2021 CIKARILACAK PAYLARA ILISKIN
w BILGILER
Emre Akgiimiis , Yatirim Komitesi Uyesi FAALIYET KONUSU VE IS
17/11/2021 MODELI,
SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
%x %“?@ SIRKETIN MEVCUT YAPISI
Vahit Altun , Yatirrm Komitesi Uyesi SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
17/11/2021 SIRKETIN MEVCUT YAPISI,
FINANSAL BILGILER
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UYARI:

Bu bilgi formu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongoriilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle
ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk
icermekte olup, sadece bilgi formunun yaymm tarihindeki ongoriileri ve beklentileri
gostermektedir. Bircok faktor, girisim sirketinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin ongoriilenden cok daha farkh sonuclanmasina yol agabilecektir. Ozellikle kar
tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolar1 igerebilir.
Yatirnmcilarin, girisim sirketinin ticari hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip
sirketlere yapilan yatirimlarin oldukg¢a yiiksek riskler barindirdigr hususlarinda bilgi sahibi
olmalar: gerekmektedir.

1. OZET

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

SHOPALM ODEME COZUMLERI VE
TEKNOLOJILERT ANONIM SIRKETI]

Ticaret Unvam

Isletme Ad1 Shopalm Odeme Céziimleri ve Teknolojileri
BAHCELIEVLER MAH. 323/1 CAD. B BLOK GAZI
Merkez Adresi UNIVERSITESI TEKNOKENT BINASI NO: 10 /50B iC

KAPI NO: 10 GOLBASI/ ANKARA

Telefon Numarasi

+90 850 885 35 14

internet Sitesi

www.shopalm.com

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam

GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Merkez Adresi

Bestepe Mah. Nergiz Sok. No:7-2/110 Via Flat Is Merkezi
Ofis:C11 Yenimahalle Ankara

Listeye Alinma Tarihi

08.04.2021

Telefon Numarasi

0312 504 0808

internet Sitesi

invest.fonbulucu.com
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www.shopalm.com
invest.fonbulucu.com

Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

Hedeflenen Fon Tutar élj(jgﬂ(z:?l(::l;f %utara %20 ek satis dahildir.
Kampanya Sayfasi :  https:/fnb.Ic/ZA8ZMT
Kampanya Siiresi : 60 Giin
Baslangi¢ Tarihi : 22/11/2021
21/01/2022

Onemli Not: Kampanya’da hedeflenen fonun
kampanya bitis tarihinden once toplanmasi halinde
kampanya erken sonlandirilabilir.

Bitis Tarihi

Toplanan fon karsihi@: yatirnmcilara verilecek paylar
Cikarilacak Paylarin; nama yazih olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve
Primli Pay Senetleri seklinde olup, Cikarilan paylarin
%10 ve iizerinde satin alan Nitelikli Yatirnmcilar icin
Imtiyazh Pay Senetleri verilecektir.

Tiira

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama izni
bulunmaktadir.

A Grubu Paylar Nitelikli Yatirimeilar i¢in ayrilmistir.
A Grubu Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri;
0.0843 TL ile 0.1003 TL araliginda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 10.113 TL ile 14.439 TL araliginda
olacaktir.

Nominal Degeri :  Toplam satisa sunulan A Grubu Paylar 120.000 Adettir.

B Grubu Paylar Nitelikli Olmayan Yatirimcilar i¢in
ayrilmistir.

B Grubu Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri;
0.0843 TL ile 0.1003 TL araliginda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 91.015 TL ile 129.954 TL araliginda
olacaktir.

Toplam satisa sunulan B Grubu Paylar 1.080.000 Adettir.

Toplam satisa sunulan A Grubu Paylar 144.000 Adet olup,

Cikarilan A Grubu Paylarin Birim Satis Fiyati: 1 TL dir.
Satis Fiyat Toplam satisa sunulan B Grubu Paylar 1.296.000 Adet
olup, Cikarilan B Grubu Paylarin Birim Satis Fiyati: 1 TL
“dir.

Nitelikli Olmayan her bir yatirimci; Asgari 1 Pay (1 TL)
ve Azami 20.000 Pay (20.000 TL) yatirim yapabilir.
Asgari ve Azami Yatirnm . Ancak platforma kayit esnasinda gelir beyaninda
Tutarlan * bulunulmasi durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar
azami yatirim yapilabilir. Bu tutar her durumda 100.000
TL’yi asamaz.
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

Nitelikli her bir yatirimer igin pay alimi asgari 500 Pay
(500 TL) olup azami bir yatirim sinir1 bulunmamaktadir.

Toplanan fonun;

370.000 TL'si
Personel Giderleri (Maas, SGK vb.)
01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda,

34.000 TL'si
[letisim & Haberlesme &Sunucu Giderleri
01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda,

48.000 TL'si
Ofis Giderleri (Kira ve Temel Ihtiyaglar)
01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda,

51.000 TL'si

Mali ve Hukuk Miisavirlik Giderleri

01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda,
Fon Kullanim Yeri

470.000 TL'si

Dijital Pazarlama

01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda,

61.000 TL'si
Fuar Katilimlari
01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda,

106.000 TL'si
Platform Kullanim, MKK ve Takasbank Odemeleri
01.12.2021 - 01.01.2022 tarihleri arasinda,

60.000 TL'si
Mobil Uygulama Gelistirme
01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda

giderleri i¢in kullanilacaktir.
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2. GIRISIM SIRKETI HAKKINDA BILGILER

2.1. Genel Bilgiler

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam

SHOPALM ODEME COZUMLERI VE
TEKNOLOIJILERI ANONIM SIRKETI

Isletme Ada Shopalm Odeme Coziimleri ve Teknolojileri
Hukuki Statiisii Anonim sirket
BAHCELIEVLER MAH. 323/1 CAD. B BLOK GAZI
Merkez Adresi UNIVERSITESI TEKNOKENT BINASI NO: 10 /50B iC
KAPI NO: 10 GOLBASI/ ANKARA
Girigim Sirketinin kurulus/tescil tarihi 25.02.2021 olup,
Kurulus Tarihi isbu bilgi formunun ilan edildigi tarih itibartyla son bes y1l
i¢inde kurulmustur.
Sermayesi Kayitli Sermayesi 300.000 TL olup,

Odenmis sermayesi 300.000 TL’dir.

Ticaret Sicil Miidiirliigii

Ankara Ticaret Odasi

Ticaret Sicil Numarasi 456973
Vergi Dairesi Golbast
Vergi Kimlik Numarasi 7691872655

Telefon Numarasi

+90 850 885 35 14

internet Sitesi

www.shopalm.com
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2.2.

Faaliyet Konusu ve is Modeli

Hakkinda

SHOPALM ODEME COZUMLERI VE TEKNOLOJILERI ANONIM SIRKETI
'nin yiriittiigli Shopalm adli kampanya sayesinde elde edilecek fonlar sirketin
gelistirilmesinde kullanilacaktir.

Shopalm, avug i¢inizdeki aligveris mottosuyla ¢iktig1 yolda 6 ay iginde 10 kat biiylime
gdstermis bir girisim olarak biiylime ivmesini hizlandiracak yatirim arayisinda

%12.5 BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI
ONEMLI:

Yatirim Turumuzun baslama tarihi olan 22 Kasim 2021 saat 10:00
itibari ile 1 hafta icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yapilan
yatirnmlarda yatirnmcilara;

Tutarin %12.5 'i oraninda fazladan pay verilecektir.

Shopalm Hakkinda

Shopalm, bireysel saticilarin higbir teknik bilgi ve destege ihtiya¢ duymadan kendi
online magazalarinda ve sosyal medya hesaplarinda satis yapmalarini saglayan bir e-
ticaret sistemidir. Shopalm, miisterilerine sanal POS'tan siparis takibine kadar bir e-
ticaret sitesinde bulunmasi gereken tiim Ozelliklere sahip Kkisisellestirilmis online
magaza sunmaktadir.

Bakiyem Odeme Coziimleri ve Teknolojileri sirketi tarafindan gelistirilip sirketlestirilen
Shopalm, Bakiyem’in Pazar Bakiyem f{irliniiniin bireysel saticilar i¢in 6zel olarak
gelistirilmis halidir. 2021 yilmin Subat ayinda sirketlestirip, marka c¢alismalari
tamamlanarak piyasaya striilmiistiir.

Shopalm, kullanicilarinin miisteri memnuniyetini maksimize etmek ve zaman alan tiim
siireclerini otomatiklestirmek i¢in gelistirilmistir. Web sitesi olmadan da satis yapma
imkan1 saglayan Shopalm, bireysel saticilarin e-ticaret yaparken ihtiya¢ duyabilecegi
tim oOzelliklere sahiptir. Sosyal medya entegrasyonu, linkle 6deme alma, siparis,
stok ve kargo takibi, raporlama gibi pek cok 6zellik kullanicinin is yiikiinii azaltmaya
ve satiglarinin artirmasini saglamaktadir.
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Bireysel saticilarin en kolay ve ulasilabilir yontemlerle e-ticaret yapmasini saglamayi1
amaglayan Shopalm, kullanicilarinin sadece online magazalarindan sepete ekle
yontemiyle satis yapmalarinin yaninda sanal pos Ozelliklerini kullanarak magazadan
bagimsiz olarak da satis yapmalarin1 saglamaktadir. Shopalm kullanicilari miisterilerine
Shopalm paneli iizerinden SMS, e-posta yolu ile 6deme istegi gonderebilir, linkle
odeme alma ozelligi ile tiim dijital platformlardan 6deme ekran1 gonderebilirler.

Shopalm iiriinii gelistirilirken sosyal medya iizerinden satis yapan bireysel satisc¢ilarin
online satis slireglerini kolaylastirmak amaglanmistir. Kullanicilarin higbir teknik
destege ihtiyaclar1 kalmadan kolaylikla kullanabilecekleri ve satis yapabilecekleri bir e-
ticaret altyapisi saglamak i¢in Shopalm {irlin gelistirilmistir. Shopalm, online magaza,
sanal POS, sosyal medya entegrasyonu, linkle 6deme alma, siparis takibi, kargo
takibi, raporlama gibi e-ticaret yapmak i¢in ihtiya¢ duyulan pek ¢ok 6zelligi i¢erisinde
bulundurur. Shopalm, e-ticaret yapmak isteyen kisilere masrafli ve zaman alan e-ticaret
sitesi kurma stireglerinden kurtararak kisa ve wuygun fiyatl e-ticaret yapma imkani
sunar.

Tarihge

Shopalm girisimi, finans teknolojileri sirketi olan Bakiyem Odeme Coziimleri ve
Teknolojileri’nin ¢ikarmig oldugu Pazar Bakiyem iirlinlinlin gelistirilerek girketlesmis
ve markalasmis halidir. E-ticaret yapan veya yeni baslayan KOBI’lerin ihtiyaglari
dogrultusunda gelistirilen Pazar Bakiyem iiriinii KOBI’ler tarafindan biiyiik ilgi
gormesiyle tekrar iiriin gelistirme siirecine girerek Shopalm {iiriinii ortaya ¢ikmustir.
Shopalm, bireysel saticilarin higbir teknik bilgiye ihtiyag duymadan e-ticaret
yapabilmeleri amaciyla gelistirilmistir.

2020 yilinda pandeminin de etkisiyle evlerinde iiriin {ireten ve satmak isteyen kadin
girisimcilerin ve bireysel saticilarin iirlin satarken yasadiklar1 problemler gz oniinde
bulundurularak Shopalm iiriinii gelistirilmistir. 2021 yilinin son ¢eyreginde ar-ge
asamas1 tamamlanan iiriin, 2021 yilinin ocak ayinda kullanima hazir hale getirilmistir.
Uriin gelistirilirken rakiplerinden avantajli hale getirilmek igin kolay kullanima sahip
olmas1 goz oniinde bulundurulmustur. Uriin gelisim asamalarinin tamamlanmasi ile
birlikte markalagsma ¢alismalar1 baglamistir.

2021 yilmin Subat aymnda Shopalm Odeme Coziimleri ve Teknolojileri A.S olarak
sitketlesmistir. Mart ayinda Avug Icinizdeki Aligveris mottosuyla piyasaya cikan
Shopalm, ilk miisterilerini edinmeye baslamistir. Oncelikle girisimci kadmlar
hedefleyerek piyasaya ¢ikan Shopalm, rakiplerine gére hem avantajli fiyatli olmast hem
de ihtiyaca yonelik 6zellikleri ile kisa siirede biiytik ilgi gormiistiir. Shopalm girisimi 6
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ay gibi kisa bir siirede 10 kat biiyltime gerceklestirmistir.

Shopalm, 2021 yilinin Nisan ayinda ilk yatirimini almistir. Bankalararas1 Kart Merkezi
(BKM) Eski Genel Miidiirii ve Turkish Bank Yénetim Kurulu Uyesi Serta¢ Ozinal ve
Escort Bilgisayar Kurucusu ve Alesta Yatirrm Yo6netim Kurulu Baskan1 Halil Ibrahim
Ozer tarafindan yatirim yapilmustir.

Is Modeli

SHOPALM ODEME COZUMLERI VE TEKNOLOJILERI ANONIM SIiRKETI
bir Teknoloji girisimi olup, Yazilim sektorlerinde faaliyet gdstermektedir. Is Modeli
B2C ve C2C , faaliyet gosterdigi/gosterecegi lokasyonlar Tiim Tiirkiye'dir.

Shopalm iiriinii gelistirilirken sosyal medya iizerinden satis yapan bireysel satiscilarin
online satis silireglerini kolaylastirmak amaglanmistir. Kullanicilarin higbir teknik
destege ihtiyaclar1 kalmadan kolaylikla kullanabilecekleri ve satis yapabilecekleri bir e-
ticaret altyapisi saglamak i¢in Shopalm {irlin gelistirilmistir. Shopalm, online magaza,
sanal POS, sosyal medya entegrasyonu, linkle 6deme alma, siparis takibi, kargo
takibi, raporlama gibi e-ticaret yapmak i¢in ihtiya¢ duyulan pek ¢ok 6zelligi igerisinde
bulundurur. Shopalm, e-ticaret yapmak isteyen kisilere masrafli ve zaman alan e-ticaret
sitesi kurma stireglerinden kurtararak kisa ve uygun fiyatl e-ticaret yapma imkani
sunar.

Bireysel saticilarin en kolay ve ulasilabilir yontemlerle e-ticaret yapmasini saglamay1
amaglayan Shopalm, kullanicilarinin sadece online magazalarindan sepete ekle
yontemiyle satis yapmalarmin yaninda sanal pos ozelliklerini kullanarak magazadan
bagimsiz olarak da satis yapmalarini saglamaktadir. Shopalm kullanicilar1 miisterilerine
Shopalm paneli iizerinden SMS, e-posta yolu ile 6deme istegi gonderebilir, linkle
odeme alma ozelligi ile tim dijital platformlardan 6deme ekrani gonderebilirler.
Shopalm sadece bir e-ticaret platformu olmanin yaninda e-ticaret hakkinda bilgi veren
ve egitici yonii bulunan bir marka hale gelmesi i¢in ¢alismalar yapilmaktadir.

Tespit Edilen Sorun/Sorunlar

Pandemi siirecinde evlerinde {iriin {ireten ve satmak isteyen kisilerin kendi e-ticaret
sitelerini kurmak ic¢in gerekli mali ve teknik bilgi yetersizliginden dolay1 sosyal
medyadan satisa yonelmistir. Sosyal medya iizerinden satis yapan kisilerin potansiyel
miisterilerine satis yapmak i¢in mesajlasarak {iriin 6zelliklerini tanitmasi ve 6demelerini
havale/EFT yolu ile almalarinin uzun ve zahmetli bir siire¢ oldugunu fark edilmistir.
2020 yilinda pandeminin de etkisiyle evlerinde iiriin {ireten ve satmak isteyen kadin
girisimcilerin ve bireysel saticilarin iirlin satarken yasadiklar1 problemler g6z Oniinde
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bulundurularak Shopalm iiriinii gelistirilmistir.

Tespit edilen sorunlar;

1.  E-ticaret yapmak isteyen bireysel saticilarin web sitesi yazilim veya sanal POS
kurulumu gibi teknik siireclerin bilgisine sahip olmamasi.

2. Sosyal medyada satis yaparken DM/mesaj ile miisteriyle iletisime gecilirken
yasanilan zorluklar.

3. Sosyal medya satiglarinda saticinin 6deme siireclerinin takibinde yasadigi
zorluklar.

4.  Sosyal medya platformlarinin magaza/alisveris 6zelligi kullanilirken her {iriin i¢in
ayr1 ayr1 yapilan islemlerin zaman almasi.

5. Pazaryerlerinin yliksek komisyon oranlar1 ve yiiksek rekabeti olmasi.

6.  Hazir e-ticaret sitelerinde kullanicinin ihtiyaci olan tiim 6zelliklerin bulunmamasi.

Bulunan Cozim/Cozimler

Bireysel saticilarin pandemi doneminde e-ticaret yonelmeleri ve yasadiklar1 sikintilari
teknik bilgi eksikligi ve mali yetersizlikten dolayr asamamalari Shopalm’in asil ¢ikisg
noktasini olusturuyor.

1. Kisiye 6zel online magaza: Shopalm online magazasi bireysel saticilarin higbir
kuruluma ihtiyag duymadan {iriinlerini dogrudan satabilecekleri kisisellestirilmis e-
ticaret sitesidir. Uriinlerini kategorize edip, iiriin varyasyonlarini segebilirler.

2. Sanal POS: Online magzalarinda hazir olarak gelen sanal pos ile kurulum
yapmalarina ihtiya¢ kalmaz. Miisterilerinden kredi kart1 ile 6deme alabilen saticilar
miisterilerine tek ¢cekim ve 12 aya kadar taksit se¢enegi sunabilirler.

3. Sosyal medyadan satig: Shopalm online magazasinin sosyal medya entegrasyon
ozelligi sayesinde sosyal medyada iirlin satis1 yapan saticilara kolaylik saglar. Online
magazalar1 Facebook ve Instagram'm aligveris 6zelligi ile entegre olarak hem sosyal
medya hesaplarindaki magazalarinda hem de Shopalm magazalarinda es zamanli olarak
iriin paylasimi yapilmalarint saglar. Ayni1 zamanda kullanicinin sosyal medyada
kullandig1 aligveris 6zelligi i¢in her iirlin i¢in ayr1 ayri link eklemek zorunda kalmadan
otomatik olarak iiriinler tanimlanmir. Uriin satin almak isteyen takipgileri dogrudan
Shopalm magazadaki iirlin ekranina yonlendirilerek satin alma siireci kisaltilmis olur.
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4. Kolay ve hizh satis: Shopalm, kullanicilarinin sadece online magazalarindan
sepete ekle yontemiyle satis yapmalarinin yaninda sanal pos ozelliklerini kullanarak
magazadan bagimsiz olarak da satis yapmalarini saglamaktadir. Shopalm kullanicilar
miisterilerine Shopalm paneli iizerinden SMS, e-posta yolu ile 6deme istegi
gonderebilir, linkle 6deme alma 6zelligi ile tiim dijital platformlardan 6deme ekrani
gonderebilirler.

5.  Uygun fiyath, ulasilabilir e-ticaret: Shopalm hem pazaryerlerine hem de
piyasadaki hazir e-ticaret sitesi sunan rakiplerine gore c¢ok daha diisiik komisyon
oranlar1 ile calisir. Giris tcreti ve ek hizmet bedeli alinmaz. Sadece satig bagina
komisyon orani ile c¢alisir. BOylece maddi kaygi giliden bireysel saticilarin para
kazandik¢a 6deme yapmalarini saglar.

Deger Onerileri

Shopalm herkes i¢in ulasilabilir ve kullanilabilir e-ticaret yapma firsati sunuyor. Sadece
marka bilinirligi yiiksek ve mali yeterliligi olan sirketlerin degil, evinde iiriin {ireten
saticilarm da e-ticaret yapmasmi sagliyor. Ozellikle girisimei kadinlara odaklanan
Shopalm, el emegi ile gelir elde etmek isteyen kisilere e-ticaret yapma firsati sagliyor.
Bireysel saticilara ihtiyaci olan tiim Ozellikleri sunarak uygun iicretlendirmeyle e-
ticareti ulagilabilir hale getiriyor.

Ucretsiz Online Magaza

Sosyal Medya Entegrasyonu

Online Tahsilat/ Sanal POS

Link ile Odeme Alma

Siparis & Stok Takibi

Kargo Entegrasyonu ile Kargo Takibi
Anlagilir Ara yiizler

Kullanim1 Kolay Yonetim Paneli

. Diigiik Komisyon Oranlari

Gelisim Siirecleri Hakkinda

Uriin genel olarak saticinin giris yaptig1 bir kontrol paneli ve saticinin miisterilerinin
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gordiigii bir online magazadan olusmaktadir.
Satisa Cikis ve Uriin Gelisimi

Proje Nisan ayinda satisa ¢ikmistir. Kontrol paneli web tabanli olup ilk pazara ¢ikisinda
magaza olusturma ve fiyat, temel iiriin 6zelligi girisi gibi kisimlara yer verilmistir.

Uriiniin pazara ¢ikisinin ardindan {iriin 6zellikleri olusturmada varyasyon ekleme,
indirim kodu ekleme, kargo entegrasyonu gibi gelismeler eklenmistir.

Online magazanin facebook ve Instagram ile olan entegrasyon siireci ise
gelistirilmistir. Online magaza mobil uyumlu hale getirilmistir.

Uriin Gelisimindeki Hedef

Bir sonraki gelisme olarak hedef saticinin kullanabilecegi bir mobil uygulama
gelistirilmesidir.

Uretim Siirecleri Hakkinda

Projenin Uretim Siireci

Uriiniin ilk hali Pazar Bakiyem olarak Bakiyem catisinda gelistirildi. Shopalm kurulusu
ile birlikte bireysel satiscilara 6zel bir kullanim paneli olusturuldu.

Bireysel satiscilarin ihtiyaglar1 dogrultusunda kontrol paneline yeni 6zellikler eklenerek
gelistirildi. Bireysel satiscilarin sosyal medyada aktif olmasi dogrultusunda sosyal
medya hesaplar ile magaza entegrasyonlari saglandi.

Pazara Cikis Sonrasi Gelismeler

Pazara ¢ikisin ardindan kullanici talepleri ile birlikte satis siirecini iyilestirecek yeni
iirlin 6zellikleri sisteme eklendi ve Kargo entegrasyonu gibi adimlar atildu.
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Yan Uriinler Hakkinda

* Sunulan online magaza hizmeti ileri de mobil uygulama olarak da gelistirilmek
istenmektedir. Her bir saticiya 6zel mobil uygulama saglanmasi hedeflenmektedir.

* Magaza sayisindaki ve {rlin gruplarindaki artig ile birlikte bir pazaryeri modeli
kurmak.

Teknik ve Tasarimsal Analizler Hakkinda

Hedef Kitle- Tasarim Uyumu

Hedef kitle teknik bir bilgiye sahip olmayan bireysel satig¢ilar1 kapsadigi i¢in tasarim
kisminda anlasilabilir ara yiizler saglandi.

Magaza olusturma, entegrasyon yapma gibi kisimlar kullanic1 dostu olarak tasarlandi
ve bir yazilimciya ihtiyag duymadan sadece kopyala yapistir yontemler ile entegrasyon
yapilabilecek bir yapi1 saglandi.

AR-GE Faaliyetleri Hakkinda

Uriiniin pazara ¢ikis asamasinda ana temel 6zellikleri olusturulmus bir panel ve magaza
yapis1 bulunmaktaydi. Sonrasinda miisteri kullanimlarindan alinan olumlu geri dontisler
ile birlikte iirlin magaza 6zeliklerinde gelistirmeler yapildi.

Bir sonraki adim olarak yazilim ekibinin is plani arasinda satigs¢ilara 6zel bir mobil
uygulama gelistirmek bulunmaktadir.

Onceki Satislar Hakkinda

Nisan 2021'de satisa ¢ikilmistir ve 6 ay icinde 200'iin iizerinde kullaniciya ulasilmis
ve olusturulan bu online magazalarda toplamda satistaki iiriin sayis1 3.927'e
ulasmstir. Magazalardaki satis (Islem hacmi) biiyiimesi 6 ay icinde 10 kat olmustur.

2.3. Sektor ve Pazar Analizi

Pazar Hakkinda

Diinya ve Tiirkiye’de son yillarda oldukca popiiler olan e-ticaret pandemi ile birlikte
yiikselme ivmesini oldukg¢a artirdi. Tiirkiye’de 2019 yilinda 136 Milyar TL olan islem
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hacmi 2020 yilinda pandeminin etkisi ile birlikte 226 Milyar TL ye ytikselmistir. 2021
yilinda ise ilk 6 ayda bir dnceki yilin ayn1 donemine gore %75.6’lik artisla 161 Milyar
TL islem hacmine ulasmistir. Tiirkiye pazarinda markalarin kendi e-ticaret siteleri,
pazaryerleri ve hazir e-ticaret siteleri tizerinden satis yapilmaktadir.

Pazaryerlerinde yliksek komisyon oranlar1 ve yiiksek rekabet bulunmaktadir. Saticilarin
pazaryerlerinde one ¢ikmalart ve kar elde etmeleri diger e-ticaret kanallarina gére daha
zordur. Kendi e-ticaret sitelerinden satis yapan markalar ise teknik sebeplerden dolay1
yuksek maliyetler ve karmasik site yonetim panelleri ile karsilasmaktadir. Ayni
zamanda web sitelerinden 6deme alinmasi i¢in sanal pos tanimlamalar1 gerekmektedir.
Sanal pos i¢inde ayr1 bir teknik siire¢ yliriitiilmektedir. Hazir e-ticaret siteleri ise e-
ticarete baslamak isteyenler icin diger seceneklere gore cok daha kolay ve hizlidir.

Pandemi siirecinde hobilerine ve ilgi alanlarima daha fazla zaman ayiwran kisiler,
iirettikleri iiriinleri sosyal medya hesaplarinda satma yoluna gitmistir. Ozellikle
cogunlugu kadinlardan olusan kitle, evlerinde iirettikleri oriilerek veya dikilerek yapilan
el isi iirlinleri, ev yapimi regel, manti, salga gibi dogal {irlinleri satarak kendilerine yeni
gelir kapis1 agmusglardir.

Evlerinde iriin {retip internet sitesinden veya sosyal medya iizerinden satan ev
hanimlarina Devlet tarafindan da desteklenmektedir. Ev hanimlarina vergi muafiyeti
15/03/2019 tarihli ve 30715 sayili 306 seri nolu Gelir Vergisi Genel Tebligi ile
evlerinde {irlin iireten kadin girisimcilere satisindan Esnaf Vergi Muafiyeti taninmustir.
Devlet tarafindan kadin girisimcilerin evlerinde iirettikleri iirlinleri satmasi e-ticarete ve
sosyal medyaya olan talebi artirmistir.

Rekabet Hakkinda

Yerel Rakipler

Shopier, Sopsy, Ideasoft, Ticimax, Magazan Olsun, Softtr

Global Rakipler

Shopify, Magento, Adobe commerce, Shift4shop, Wix, Pinnaclecart

Shopalm’in rakiplerinden one ¢ikan ozellikleri;

- Sosyal medya entegrasyon Ozelligi sayesinde saticilar {iriinlerini hem online
magazalarinda hem de facebook/ Instagram magazalarinda es zamanli olarak
paylasabiliyor.

- Bireysel saticilar isterlerse kendi domainlerinde isterlerse Shopalm'de kendi e-ticaret
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sayfalarini agabilmektedirler.
-Ek hizmet/islem bedeli alinmamaktadir.

- Tek ¢ekimde almis oldugumuz %2,5'luk komisyon orani diger rakiplere gore ertesi is
giinii 6demede en avantajli fiyattir. Ornegin: Shopier'de minimum komisyon %35 ve 0.49
TL + KDV hizmet bedeli alinmaktadir. Bir diger 6rnek ise Sopsy %3,5 komisyon orani
ve 0,42 TL + KDV hizmet bedeli almaktadir.

-Shopalm’de platform kullanimi i¢in herhangi bir ek iicret ve giris Tlcreti
alinmamaktadir. Rakiplerimiz olan Ideasoft, ticimax, tsoft ‘de giris, paket ve yillik
yenileme iicretleri bulunmaktadir.

-Shopalm tiim hizmetlerini herhangi bir paket olmaksizin miisterilerine sunmaktadir.
Rakiplerimizden Sopsy’de farkli fiyatlarla paket verilmektedir. Ornegin; Sopsy’de fox
paketini kullanmak isterseniz yillik 1440 TL iicret 6deme gerekmektedir.

- Anlagmamiz olan MNG kargodan %70’e varan indirim saglanmaktadir.

- Shopalm sisteminde saticilarin miisterilerinden aldiklar1 6demeler sarta baglh
olmaksizin ertesi is gilinii hesaplarina yatirilmaktadir.

-Shopalm’de 12 taksite kadar taksitlendirme yapip komisyon bedelini satigci
miisterisine yansitabilirken, Shopier’de sadece tek ¢cekim bulunmaktadir.

-Rakiplerde, platformlar1 bagimsiz bir sanal pos olarak kullanamiyorlar. Shopalm’de ise
cep telefonlarin1 panel iizerinden bir pos cihazi gibi kullanilabiliyor. Ayrica uzaktaki
miisterilerinden link ile 6ddeme alabiliyorlar. Boylece miisterilerine sadece magazanin
sepete ekle sistemini kullanmadan da satis yapabiliyorlar.

-Miisterilerimizde danigmana direk ulasabilecekleri 6zel telefon var.

Hedef Kitle Hakkinda

Shopalm’in genel hedef kitlesi e-ticaret yapmak isteyen bireysel saticillardir. Hedef
kitlede 6zellikle kadin girisimcilere odaklanilmistir. Taki, ¢anta, siis esyasi, aksesuar,
orgii ¢anta, kiyafet, mum gibi el isi ile yapilan ve regel, marmelat, pekmez, manti gibi
giuda tiriinleri iireten kisiler potansiyel miisterilerdir. Bu iireticiler satis kanali olarak
Facebook, Instagram ve Pinterest gibi sosyal medya kanallarin1 kullanmaktadir.
Uriinlerini hem tanitirken hem de satmay1 hedefleyen bireysel saticilar pazaryeri veya
kendi e-ticaret siteleri gibi daha karmasik ve maliyetli e-ticaret yontemlerini kullanmak
istememektedir. Onlar icin sosyal medyadan satis daha maliyetsiz ve kullanish
goziikmektedir.

Bireysel saticilardan olusan hedef kitle 5 farkli personadan olugmaktadir.

1. Persona: 35 — 55 yas araliginda el isi yapan ev hanimi1 kadinlar

2. Persona: 25 — 35 yas araliginda is bulamadigi i¢in e-ticaret yapmak isteyen
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kadinlar

3. Persona: 35 — 45 yas araliginda isi olan ancak ek gelir icin e-ticaret yapmak
isteyen kadinlar

4. 50+ emekli hobi olarak yaptig1 lirtinleri satmak isteyen kadinlar

5. 40+ kiigtik 6l¢ekli ticaret ile ugrasan erkekler

Shopalm hedef kitlesine en ¢ok dijital kanallar iizerinden ulagsmaktadir. Aktif olarak
Facebook, Google reklamlar1 vererek miisteri edinmektedir. Sosyal medya
hesaplarinda ve web sitesinde diizenli icerikler iireterek etkilesimini artirmaktadir.
Kadin kooperatifleri ile e-ticaret iizerine ortaklasa egitimler diizenleyerek, e-ticaret
yapmak isteyen kadinlara ulagsmak ve onlara e-ticaret hakkinda bilgi vermektedir.
Televizyon, radyo programlarinda sirket tanitimi1 ve dijital ve fiziksel gazetelerde
yayinlamis oldugu biiltenler ve haberlerle marka bilinirligini yiikseltmektedir.

SWOT Analizi

Giclu Yonler Nelerdir?

* Hazir kullanilabilen kisisellestirilmis online magaza

* Online magazanin sosyal medya entegrasyonu

» E-ticaret yaparken ihtiya¢c duyulabilecek tiim Ozelliklerin {iriinlin icerisinde
bulunmasi

« Kargo entegrasyonu ile satic1 gonderdigi kargonun nerede oldugunu gorebilmesi.

* Diisiik komisyon oranlari

Zayif Yonler Nelerdir?

» Uriine eklenecek yeni 6zelliklerin gelisim asamasida olmasi
* Marka bilinirliginin diisiik olmas1
* Yeni biiylimeye basladig1 i¢in reklam biit¢esinin diisiik olmasi

Firsatlar Nelerdir?

* Hizl1 bilyiiyen bir pazarda ihtiyag¢ olan bir {iriin olmasi

* E-ticareti herkese ulasilabilir hale getirmesi

* Giindelik hayatta en fazla kullanilan sosyal medya platformlari ile entegrasyonu.

* Satis basina ticretlendirme yapilarak miisteri i¢in avantajli hale getirilmesi.

* Devletin iiriinlin hedef kitlesi olan kadin girisimcileri e-ticaret yapmasi konusunda
desteklemesi.

Tehditler Nelerdir?
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» Ulkede ekonomik krizin ¢ikmasi

* Facebook grubu sirketlerinin (Facebook, Instagram, Whatsapp) e-ticareti direk
platform {izerinden yapabilir hale getirmesi

* E-ticaret alaninda ayni1 hizmeti veren rakiplerin komisyon oranlarin1 ve hizmet
bedellerini diisiirmesi.

Zayif Yonleri Giiclendirme Stratejisi

* Mobil uygulama gibi yeni gelistirilecek iiriin 6zellikleri i¢in ¢alisan istthdaminin
yapilmasi.

*Marka bilinirligini yiikseltmek i¢in reklam kampanyalarinin ve sponsorlu
reklamlarin artirilmasi.

* Reklam biitgelerinin artirilmasi i¢in yatirime1 bulunmast.

Tehditleri Ortadan Kaldirma Stratejisi

» Ulkedeki olas1 ekonomik kriz igin iiriinii global pazara agilmas.

* Facebook grubu sirketlerinin dogrudan e-ticaret yapma Ozelligini gelistirmesi
sadece sosyal medya entegrasyon Ozelligini etkilemektedir. Pinterest gibi farkli
platformlarda satis yapan bireysel saticilar i¢in Ozelligi farkli platfomlara
agilacaktir.

* Fiyat avantajim1 kaybettigimiz bir durumda iirin 6zelliklerini gelistirerek {iriin
performansina odaklanmak ve potansiyel miisterileri ¢ekmek i¢in kampanyalar
diizenlemek.
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2.4. Kurucu Ortaklar, Ana Pay Sahipleri ve Sermayeyi Temsil
Eden Paylar

2.4.1 Kurucu ortaklar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Kurucu Ortaklar:

Sermayedeki
Adl-.SOyadl / . Kurulustan Bu Yana Sirket Pay1
Ticaret Gorevi/Unvam .. . o« .. ..
Biinyesinde Ustlendigi Gorevler
Unvam
(TL) | (%)
* o .. . . * . . .
Selin Nizam CFO Urtin gelistirme *Hedef kitle analizi 13750 | 275

*Sirket finansal verilerinin takibi

*Uriin Gelistirme *Miisteri edinim
Umut Yalgin CEO stratejileri olusturma *Is Ortakliklari 22.500 45
ve Yatirimcl Goriigsmeleri

Serkan Sahin CTO *Uriin Gelistirme *Yazilim 13.750 27.5

Selin Nizam ile ilgili;

Akademik Kariyerine Bilkent Universitesi'nde baslayan Selin Nizam, egitimini
Uluslararasi iliskiler ve Ekonomi béliimlerinde tamamladi. Yiiksek lisans siirecinde
Bilkent Universitesi'nde arastirma asistan1 olarak gorev almistir. Mezun olduktan
sonra Wise miihendislik ve 1 IF Bilisim 'de proje ekonomi ydneticisi olarak gorev
aldi. 2018 yili itibari ile kurucu ortagr oldugu Fintech girisimi olan Bakiyem
firmasinda operayonel siireglerin yonetiminde ve iiriin gelistirmede gorev almig, 2020
yil1 itibari ile ise sirketin yatirim ve finans bdliimiinde gérev almaya baslamistir. 2021
Subat aymda ortaklari ile Shopalm’i kurmus ve Shoplam'in yatirim siiregleri, nakit
akis1 ve finansal planlama alanlarinda goérev almaktadir.

Umut Yale¢n ile ilgili;

Akademik Kariyerine Uludag Universitesi'nde baslayan Umut Yalcin, egitimini
Erciyes Universitesi Makine Miihendisligi béliimiinde tamamladi. 1999 yilinda
basladig1 is hayatinda ilag, gida, otomotiv gibi ¢esitli sektorlerde satis temsilciligi
yapti. 2005 yilinda telekomiinikasyon sektoriine adim attiktan sonra Turkceell,
Vodafone, Tirktelekom ve Superonline’da bdlge satis midiirliigli gorevlerinde
bulundu. 2014 yilinda e-Fatura sektoriinde faaliyet gdsteren Foriba’nin iki bolgeden
sorumlu bolgeler satig yoneticiligi gérevini iistlendi. 2016 yilinda kendi girisimi olan
AG Danigmanlik firmasini kurdu. 2017 yilinda hala Y6netim Kurulu Bagkanligini ve
CEO’luk gorevini iistlendigi Bakiyem Odeme Coziimlerini kurdu ve 2021 yilinda
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ortaklar1 ile birlikte Shopalm sirketini Kurdu deneyimleri ile finansal teknoloji
alaninda Bakiyem ve Shopalm Sirketlerine katki sunmaya devam etmektedir

Serkan Sahin ile ilgili;

Bakiyem ve Shopalm kurucu ortagi olan Serkan Sahin'in akademik kariyeri isletme ve
yazilim alanindadir. Bakiyem ARGE ekibi ile birlikte Odeme Kurulusu olmak isteyen
firmalarin alt yapilarinin gelistirilmesinde gorev almistir. Bakiyem'in sundugu 6deme
cozlimlerinin lretim siireglerinde ekip liderligi yapmis ve Saha Bakiyem {irliniiniin
gelismesinde ve SAP entegrasyon siireglerinde aktif rol oynamistir. 2021 yilinda
Shopalm'in kurulusu ile birlikte Shopalm kullanici panellerinin gelistirilmesi, online
magaza yapisinin kurulmasi ve magaza entegrasyonlari alaninda gorev almaktadir.
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2.4.2. Ortakhik yapis1 hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy Hakki (%)
Grubu | Tutar (TL) | Oran (%)
Serta¢ Ozinal B 33.000 11 11
Krom Yazilim A.S B 33.000 11 11
Umut Yalgin A 105.300 35.1 35.1
Serkan Sahin A 64.350 21.45 21.45
Selin Nizam A 64.350 21.45 21.45
TOPLAM 300.000 100 100

Serta¢ Ozinal ile ilgili;

Sertag Ozinal, Payfessional Bilisim A.S. ve RepandTile Bilisim A.S. sirketlerinde
Yénetim Kurulu Bagkani, Turkish Bank’ta Yonetim Kurulu Uyesi olarak gérevlerini
siirdiirmektedir. 1988-1993 yillar1 arasinda Andersen Consulting’in Istanbul ve
Chicago ofislerinde Finans Yonetim Danigsmani, 1993-2004 yillar1 arasinda
Pamukbank’ta Bireysel Bankacilik’tan sorumlu Ydonetici, 2004-2011 yillar1 arasinda
BKM Genel Miidiirii gorevlerini yapmistir. Sertag Ozinal, 2017 Yilindan itibaren
finans sektorii, 6deme sistemleri, blockchain alanlarinda yurti¢i ve yurtdisinda fintech
sirketlerine yatirnm girisimlerine devam etmektedir. Serta¢ Ozinal, Bogazici
Universitesi Makine Miihendisligi Fakiiltesi’nden mezun olduktan sonra Isletme ve
Ekonomi dallarinda yiiksek lisansini tamamlamaistir.

Krom Yazilhim A.S ile ilgili;

Krom Yazilim A.S. bankacilik alaninda yazilim gelistirmek {izere kurulan bir sirket
olup, ortak oldugu sirketlere ihtiya¢ duyduklar1 sermaye, bilgi birikimini ve tecriibeyi
saglayarak kar eden basarili birer isletme haline gelmelerini ve lilke ekonomisine
kazandirmay1 amaglamaktadir

Umut Yalcin ile ilgili;
Akademik Kariyerine Uludag Universitesi'nde baslayan Umut Yalgin, egitimini
Erciyes Universitesi Makine Miihendisligi boliimiinde tamamladi. 1999 yilinda

basladig1 is hayatinda ilag, gida, otomotiv gibi ¢esitli sektorlerde satis temsilciligi
yapti. 2005 yilinda telekomiinikasyon sektoriine adim attiktan sonra Turkcell,
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Vodafone, Tiirktelekom ve Superonline’da bolge satis miidiirliigii gorevlerinde
bulundu. 2014 yilinda e-Fatura sektoriinde faaliyet gosteren Foriba’nin iki bdlgeden
sorumlu bolgeler satig yoneticiligi gorevini iistlendi. 2016 yilinda kendi girisimi olan
AG Danigmanlik firmasini kurdu. 2017 yilinda hala Y6netim Kurulu Bagkanligini ve
CEO’luk gorevini iistlendigi Bakiyem Odeme Coziimlerini kurdu ve 2021 yilinda
ortaklar1 ile birlikte Shopalm sirketini Kurdu deneyimleri ile finansal teknoloji
alaninda Bakiyem ve Shopalm Sirketlerine katki sunmaya devam etmektedir

Serkan Sahin ile ilgili;

Bakiyem ve Shopalm kurucu ortagi olan Serkan Sahin'in akademik kariyeri isletme ve
yazilim alanindadir. Bakiyem ARGE ekibi ile birlikte Odeme Kurulusu olmak isteyen
firmalarin alt yapilariin gelistirilmesinde gorev almistir. Bakiyem'in sundugu 6deme
¢cozlimlerinin tiretim siireclerinde ekip liderligi yapmis ve Saha Bakiyem {irlinliniin
gelismesinde ve SAP entegrasyon siireglerinde aktif rol oynamistir. 2021 yilinda
Shopalm'in kurulusu ile birlikte Shopalm kullanici panellerinin gelistirilmesi, online
magaza yapisinin kurulmasi ve magaza entegrasyonlari alaninda gérev almaktadir.

Selin Nizam ile ilgili;

Akademik Kariyerine Bilkent Universitesi'nde baslayan Selin Nizam, egitimini
Uluslararas: iliskiler ve Ekonomi béliimlerinde tamamladi. Yiiksek lisans siirecinde
Bilkent Universitesi'nde arastirma asistam1 olarak gorev almistir. Mezun olduktan
sonra Wise miihendislik ve 1 IF Bilisim 'de proje ekonomi yoneticisi olarak gorev
aldi. 2018 yili itibari ile kurucu ortagi oldugu Fintech girisimi olan Bakiyem
firmasinda operayonel siireclerin yonetiminde ve iiriin gelistirmede gorev almis, 2020
yil1 itibari ile ise sirketin yatirim ve finans boliimiinde gorev almaya baslamigtir. 2021
Subat ayinda ortaklar1 ile Shopalm’i kurmus ve Shoplam'in yatirim siirecleri, nakit
akis1 ve finansal planlama alanlarinda gorev almaktadir.
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2.4.3.

Sermayeyi temsil eden paylar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Grubu

Tiiri

Imtiyazlar

Nominal Degeri
(TL)

Birim

Toplam

Sermayeye
Oram

Nama

- A Grubu veya B Grubu Pay
Sahipleri’nden birinin Madde 11.1
hiikmiinde gosterildigi sekliyle tiglincii
kisilerden bir Teklif almasi1; Teklif Eden
Pay Sahibi’nin Devir Teklifi’ni diger
Grup Pay Sahipleri’ne iletmesi; Devir
Teklifi’nin kendilerini tebligini takip
eden 30 giin i¢inde Teklif Edilenler’in
Oncelikli Alim Hakk1 ya da Satisa
Katilma Hakki’n1 kullanmamasi ve A ve
B grubu paylarin salt cogunluguna sahip
olanlarin ayr1 ayr1 olumlu oyu
durumunda; Teklif’in muhatabi1 olan Pay
Sahibi, diger Grup Pay Sahipleri’ni
asagida gosterilen sartlar dairesinde
birlikte satisa zorlama hakkina (“Birlikte
Satisa Zorlama Hakk1”) sahiptir. - A
Grubu Pay Sahipleri’nin Birlikte Satiga
Zorlama Hakki. A Grubu Pay
Sahipleri’nin Birlikte Satisa Zorlama
Hakk1’n1 kullanabilmesi i¢in Teklif’te
gosterilen degerin, satisa konu hisselerin
Yatirim Sonras1 Degeri’nin asgari 20
misli (Teklif Tutar1 > Yatirim Sonrasi
Deger x 20) olmasi gerekir. Ancak
Teklif’te gosterilen bu deger hicbir halde
Sirket hisselerinin adil piyasa degerinin
altinda olamayacaktir. Sirket hisselerinin
adil piyasa degeri ise pay sahiplerinin
¢ogunlugunun olumlu oyu ile segilecek
Tirkiye’de uluslararasi ¢alisan en biiyiik
7 mali miisavirlik — bagimsiz denetim
sirketinden birinden alinacak degerleme
raporunda belirlenen tutardir. Pay
sahiplerinin ¢ogunlugunun mutabakati
durumunda bu rapor temin iglemi

0,01

234.000

78
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Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Nominal Degeri

(TL) Sermayeye

Grubu | Tiirii Imtiyazlar Oram

Birim | Toplam

Yonetim Kurulunca ifa edilecektir. S6z
konusu raporun bedeli Sirket tarafindan
karsilanacaktir. Birlikte Satisa Zorlama
Hakkinin A Grubu Pay Sahipleri
tarafindan kullanabilmesi i¢in, Teklif’in
Sirket’in toplam hisselerinin 50%’sini
asan miktarda veya sirket kontroliiniin
bir veya birden fazla Teklif ve/veya
islem sonucu el degistirecegini
ongoriilen veya el degistirmesi sonucuna
yol agacak miktarda hisse i¢in yapilmis
olmas gerekir.

A ve B grubu paylar imtiyazli paylardir.
- A Grubu veya B Grubu Pay
Sahipleri’nden birinin Madde 11.1
hiikmiinde gosterildigi sekliyle tiglincii
kisilerden bir Teklif almasi1; Teklif Eden
Pay Sahibi’nin Devir Teklifi’ni diger
Grup Pay Sahipleri’ne iletmesi; Devir
Teklifi’nin kendilerini tebligini takip
eden 30 giin i¢inde Teklif Edilenler’in
Oncelikli Alim Hakk1 ya da Satisa
Katilma Hakki’n1 kullanmamasi ve A ve
B grubu paylarin salt gogunluguna sahip
olanlarin ayr1 ayr1 olumlu oyu
durumunda; Teklif’in muhatab1 olan Pay
Sahibi, diger Grup Pay Sahipleri’'ni
asagida gosterilen sartlar dairesinde
birlikte satisa zorlama hakkina (“Birlikte
Satisa Zorlama Hakk1”) sahiptir.

B Nama 0,01 66.000 22

Mevcut sirketin esas sozlesmesine gore sermayeyi temsil eden toplam paylar A ve B
gruplarina ayrilmistir.

Bu gruplara iliskin olarak A Grubunda 23.400.000 Adet, birim nominal degeri 0,01
TL olan ve B Grubunda 6.600.000 Adet, birim nominal degeri 0,01 TL olan pay
bulunmaktadir.

Sermayesinin toplam 300.000 TL oldugu goriilmektedir.
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A Pay grubu ile ilgili imtiyazlar;
A grubu kurucu ortaklarin yer aldig1 gruptur.
B Pay grubu ile ilgili imtiyazlar;

B grubu ilk yatirimeilarin yer aldigi gruptur.
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2.5. Yonetim Kurulu ve Yoneticiler
2.5.1  Yonetim kurulu iiyeleri hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adi-Soyadi / N Atanma K?lan Pay1
. Gorevi/Unvam ep o Gorev
Ticaret Unvam Tarihi A
Siiresi
(TL) (%)
Umut Yalgin CEO-Yonetim Kurulu | 5555001 | 365 Giin 105.300 | 35,10
Bagkani
Selin Nizam gggs'iYone“m Kurulu | 55002021 | 365 Giin 64350 | 2145
Serkan Sahin %ggs'iYone“m Kurulu 155002021 | 365 Giin 64350 | 2145
Umut Yal¢in hakkinda;

Akademik Kariyerine Uludag Universitesi'nde baslayan Umut Yalgin, egitimini
Erciyes Universitesi Makine Miihendisligi béliimiinde tamamladi. 1999 yilinda
basladig1 is hayatinda ilag, gida, otomotiv gibi ¢esitli sektorlerde satis temsilciligi
yaptl. 2005 yilinda telekomiinikasyon sektdriine adim attiktan sonra Turkeell,
Vodafone, Tirktelekom ve Superonline’da bolge satis miidiirligii gorevlerinde
bulundu. 2014 yilinda e-Fatura sektoriinde faaliyet gdsteren Foriba’nin iki bolgeden
sorumlu bolgeler satis yoneticiligi gorevini iistlendi. 2016 yilinda kendi girisimi olan
AG Danigmanlik firmasini kurdu. 2017 yilinda hala Yo6netim Kurulu Bagkanligini ve
CEO’luk gorevini iistlendigi Bakiyem Odeme Coziimlerini kurdu ve 2021 yilinda
ortaklar1 ile birlikte Shopalm sirketini Kurdu deneyimleri ile finansal teknoloji
alaninda Bakiyem ve Shopalm Sirketlerine katki sunmaya devam etmektedir.

Selin Nizam hakkinda;

Akademik Kariyerine Bilkent Universitesi'nde baslayan Selin Nizam, egitimini
Uluslararas: iliskiler ve Ekonomi béliimlerinde tamamladi. Yiiksek lisans siirecinde
Bilkent Universitesi'nde arastirma asistam1 olarak goérev almistir. Mezun olduktan
sonra Wise mithendislik ve 1 IF Bilisim 'de proje ekonomi ydneticisi olarak gorev
aldi. 2018 yili itibari ile kurucu ortagr oldugu Fintech girisimi olan Bakiyem
firmasinda operayonel siireglerin yonetiminde ve iiriin gelistirmede gorev almig, 2020
yili itibari ile ise sirketin yatirim ve finans boliimiinde gérev almaya baglamistir. 2021
Subat ayinda ortaklar1 ile Shopalm’i kurmus ve Shoplam'in yatirim siiregleri, nakit
akis1 ve finansal planlama alanlarinda gorev almaktadir.
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Serkan Sahin hakkinda;

Bakiyem ve Shopalm kurucu ortagi olan Serkan Sahin'in akademik kariyeri isletme ve
yazilim alanindadir. Bakiyem ARGE ekibi ile birlikte Odeme Kurulusu olmak isteyen
firmalarin alt yapilarinin gelistirilmesinde gorev almistir. Bakiyem'in sundugu 6deme
cozlimlerinin liretim siireglerinde ekip liderligi yapmis ve Saha Bakiyem {irliniiniin
gelismesinde ve SAP entegrasyon siireglerinde aktif rol oynamistir. 2021 yilinda
Shopalm'in kurulusu ile birlikte Shopalm kullanici panellerinin gelistirilmesi, online
magaza yapisinin kurulmasi ve magaza entegrasyonlari alaninda gorev almaktadir.

2.5.2  Yoneticiler hakkinda bilgiler
Girisim Sirketi’nin Yoneticileri
Sermayedeki
Adi- N Uzmanlik Alam ve Profesyonel Pay1
Gorevi/Unvam .y
Soyadi Tecriibesi
(TL) | (%)

Umut Yazilim & Pazarlama alaninda 20

Yal¢in CEO Yillik deneyim. 105.300 1 35,10

Selin CFO-Yo6netim Kurulu | *Uriin gelistirme *Hedef kitle analizi 64.350 2145

Nizam Uyesi *Sirket finansal verilerinin takibi ’ ’

Serkan CTO-Yonetim Kurglu *Uriin Gelistirme *Yazilim 64.350 | 21,45

Sahin Uyesi

Umut Yal¢in hakkinda;
Akademik Kariyerine Uludag Universitesi'nde baslayan Umut Yalgin, egitimini
Erciyes Universitesi Makine Miihendisligi bdliimiinde tamamladi. 1999 yilinda
basladig1 is hayatinda ilag, gida, otomotiv gibi ¢esitli sektorlerde satis temsilciligi
yapti. 2005 yilinda telekomiinikasyon sektoriine adim attiktan sonra Turkeell,
Vodafone, Tirktelekom ve Superonline’da bdlge satis midiirliigli gorevlerinde
bulundu. 2014 yilinda e-Fatura sektoriinde faaliyet gdsteren Foriba’nin iki bolgeden
sorumlu bolgeler satig yoneticiligi gérevini iistlendi. 2016 yilinda kendi girisimi olan
AG Danmismanlhik firmasint kurdu. 2017 yilinda hala Y6netim Kurulu Bagkanligini ve
CEO’luk gorevini istlendigi Bakiyem Odeme Coziimlerini kurdu ve 2021 yilinda
ortaklar1 ile birlikte Shopalm sirketini Kurdu deneyimleri ile finansal teknoloji
alaninda Bakiyem ve Shopalm Sirketlerine katki sunmaya devam etmektedir.
Selin Nizam hakkinda;

Akademik Kariyerine Uludag Universitesi'nde baslayan Umut Yalcin, egitimini
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Erciyes Universitesi Makine Miihendisligi boliimiinde tamamladi. 1999 yilinda
basladig1 is hayatinda ilag, gida, otomotiv gibi ¢esitli sektorlerde satis temsilciligi
yapti. 2005 yilinda telekomiinikasyon sektoriine adim attiktan sonra Turkcell,
Vodafone, Tirktelekom ve Superonline’da bdlge satis midiirliigli gorevlerinde
bulundu. 2014 yilinda e-Fatura sektoriinde faaliyet gosteren Foriba’nin iki bolgeden
sorumlu bolgeler satig yoneticiligi gérevini iistlendi. 2016 yilinda kendi girisimi olan
AG Danigmanlik firmasini kurdu. 2017 yilinda hala Yonetim Kurulu Baskanligini ve
CEO’luk gorevini iistlendigi Bakiyem Odeme Coziimlerini kurdu ve 2021 yilinda
ortaklar1 ile birlikte Shopalm sirketini Kurdu deneyimleri ile finansal teknoloji
alaninda Bakiyem ve Shopalm Sirketlerine katki sunmaya devam etmektedir.

Serkan Sahin hakkinda;

Bakiyem ve Shopalm kurucu ortagi olan Serkan Sahin'in akademik kariyeri isletme ve
yazilim alanindadir. Bakiyem ARGE ekibi ile birlikte Odeme Kurulusu olmak isteyen
firmalarin alt yapilarinin gelistirilmesinde gorev almistir. Bakiyem'in sundugu 6deme
cozlimlerinin lretim siireglerinde ekip liderligi yapmis ve Saha Bakiyem {irliniiniin
gelismesinde ve SAP entegrasyon siireglerinde aktif rol oynamistir. 2021 yilinda
Shopalm'in kurulusu ile birlikte Shopalm kullanici panellerinin gelistirilmesi, online
magaza yapisinin kurulmasi ve magaza entegrasyonlari alaninda gorev almaktadir.

2.5.3  Ekip Uyeleri
Ekip Uyeleri
Adi Uzmanhk Alani1 ve | Girisimci ile
Ustlenecegi Gorev Sorumluluklar Profesyonel Hiskisinin
Soyadi S <
Tecriibesi Kaynagi
* . . . * ST e . .
Umut Is Gelist g §@Turme ve Yazilim & Pazarlama- Lider
Pazarlama *Is ortakliklar1 ve Yatirimci Ce
Yal¢in v . 20 Yil Girisimei
Goriismeleri
Marka Bilinirligi Saglamak Sosyal Dijital Reklameilik
Ezoi Medya Yoneyimi Google, Facebook Marka Y 6netimi Icerik
& Reklam Yonetimi SEO - web sitesi Uretimi Dijital Personel
Aksoy ., . .. .
icerik yonetimi Pazarlama Pazarlama Deneyimi 2
Materyallerinin Olusturulmas: Tasarim | Y1l
A .
Selin Nagt Akag ve Flnansgl Planlama Ekonomi & Finans , Girisimci
! *Kanun ve mevzuat takibi, kurumsal
Nizam . .. . . Yazilim- 4 Y1l Ortak
risk analizi *Yatirim Siirecleri
Duygu * Miisteri Edinimi * Miisteri Satis YoOnetimi ve Personel
Yal¢in Memnuniyeti * Miisteri Egitimi * Satis | Miisteri Iliskileri - 10
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Ekip Uyeleri

Uzmanhk Alani ve

Girisimci ile

Adr- Ustlenecegi Gorev Sorumluluklar Profesyonel Iliskisinin

Soyadi S . <
Tecriibesi Kaynagi
Giin Yonetimi * Cagr1 Kargilama Yil
« . * .

Caner Ya.zmm Gelistirme *Mobil Uygulama Yazilim- 14 Vil Personel
Aras Gelistirme
Serkan I . * . Yazilim Gelistirme-10 Girigimci
Sahin Uriin Gelistirme *Yazilim Gelistirme il Ortak
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2.6. Finansal Bilgiler
2.6.1 Finansal durum ve faaliyet sonuclar1 hakkinda bilgiler

SHOPALM ODEME COZUMLERI VE TEKNOLOJILERI ANONIM SIRKETI’ne ait
TFRS standartlaria uygun olarak sirket faaliyetlerinde 6nem arz eden veriler dnceliklendirilerek
hazirlanmis “Finansal Durum Tablosu” ile sirket hasilatinin %10’unun {izerinde bakiyesi bulunan
hesap kalemleri onceliklendirilerek hazirlanan “Gelir Tablosu” asagidaki sunulmustur. Sirketin
“Isletme Biitgesi”, “Yatirim Biitgesi”, “Gelir Kalemleri”, “Satis Hedefleri” ve “Nakit Akim
Tablosu”nu da igeren finansal bilgilerine asagidaki kutu igerisinde bulunan linkten erisebilirsiniz.

https://invest.fonbulucu.com/kampanya/ZA8ZMT#finance

Finansal Durum Tablosu
Hesap Kalemleri (TL) 31/12/2019 31/12/2020

Donen Varhklar 0 0

Nakit ve Nakit Benzerleri 0 0
Ticari Alacaklar 0 0
Stoklar 0 0
Duran Varhklar 0 0

Maddi Duran Varhklar 0 0
Maddi Olmayan Duran Varliklar 0 0
Kisa Vadeli Yiikiimliiliikler 0 0

Finansal Borg¢lar 0 0
Ticari Borclar 0 0
Diger Borg¢lar 0 0
Uzun Vadeli Yiikiimliiliikler 0 0

Finansal Borglar 0 0
Ticari Borclar 0 0
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https://invest.fonbulucu.com/kampanya/ZA8ZMT#finance

Finansal Durum Tablosu

Hesap Kalemleri (TL) 31/12/2019 31/12/2020

Diger Borg¢lar 0
Ozkaynaklar 0

Odenmis Sermaye 0
Gecmis Yillar Karlar: 0
Gec¢mis Yillar Zararlarn 0
Net Donem Kari 0
Net Donem Zarari 0
AKTIF TOPLAMI 0

PASIF TOPLAMI 0

Gelir Tablosu
Hesap Kalemleri (TL) 31/12/2019 31/12/2020

Hasilat 0
Satislarin Maaliyeti 0
Esas Faaliyet Kari 0
Esas Faaliyet Zarar 0
Finansman Giderleri (NET) 0
Vergi Giderleri 0
NET KAR/ZARAR 0

2.6.2  Fon kaynaklar: ve finansman yapis1 hakkinda bilgiler
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Girigimin gelir kaynag1 her bir yapilan satis/islemden alinan komisyon oranlarina dayanmaktadir.
Satis sirasinda islemin tek ¢ekim veya taksitli olmasina gore %2,50 ile % 14 aras1 komisyon
kesintisi yapilmaktadir. Bu aliman komisyon bedelinden ortalama %2 komisyon geliri su anda
girisime kalmaktadir. Girigimin taninirligini kazanmasi ile birlikte, gelece yil komisyon kazang
oraninin artiritlmasi planlanmaktadir. Nakit Akim tablosundaki veri girisleri bu planlamaya gore
yapilmistir. Bilangomuzda sermaye yedekleri hesabimizda bulunan 235,897,44 TL sermayeye ilave
edilecektir.
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2.7.

Hukuki Durum, Belge ve Odiiller
Hukuki Durum
Belirtilmemistir.
Patent, Lisans, Marka Tescil ve Belgeler
» Marka Tescil Belgesi
Odiil ve Basarilar

¢ Yatirim
¢ Yatirim

Belgeler ektedir.
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3. KAMPANYA HAKKINDA BIiLGILER
3.1. Genel Gerekce ve Temel Bilgiler

Tiirkiye'de mevcut olan girisimlerin yatirim aldig: risk sermayesi ve melek yatirim ag1 gibi
yapilarin efektif olmamasi en basta Shopalm'i kitle fonlamasi ile finansman saglama ydntemine
yonlendirmistir.

Bir baska en énemli husus ise Shopalm'in bireysel saticilarin hi¢bir teknik bilgi ve destege
ihtiya¢c duymadan kendi online magazalarinda ve sosyal medya hesaplarinda satis yapmalarini
saglayan bir e-ticaret sistemi olmasindan otiirli e-ticaret ile yontemi ile kazang saglayanlarla ayni
ekosistemde yer almasidir. Boylelikle bu kesimde yer alan kisiler bu sistemi kullanirken sistemin
bir yatirimcist haline de gelebilecektir. Aymi sekilde sistemimiz duymamis olan bir¢ok e-ticaret
igerisinde bulunan bireylere de ulagsmis ve yatirim firsatimizi sunacagiz.

Kampanyanin basarili bir sekilde sonuglanmasi durumunda pazarlama, genel yonetim ve
gelistirici ekiplerine yeni kisiler eklenerek istihdam yaratilmasi planlanmaktadir. Ayrica, global
pazara giris icin pazar arastirmalar1 ve regiilasyonlar adaptasyon i¢in hizmet alinmasi
planlanmaktadir.

3.2. Fon Kullanim Yeri

Fonlama Kampanyasinin basarili olmasi durumunda elde edilen fonlar asagida verilen
sekilde ve siirelerde kullanilacaktir. Fonun kullanim siiresi igerisinde her alti ayda bir ve her
durumda fonun kullanimi tamamlandiginda bagimsiz denetim raporu hazirlanarak kampanya
sayfasinda yayimlanacak ve ayrica yatirimcilar ile paylasilacaktir. Toplanan fonlarin ilan edilen
amacina uygun olarak kullanilmasindan yonetim kurulunun sorumludur.

Toplanan fon;

370.000 TL'si Personel Giderleri (Maas, SGK vb.) amaciyla 01.01.2022 - 31.12.2022
tarihleri arasinda, 34.000 TL'si Iletisim & Haberlesme &Sunucu Giderleri amaciyla 01.01.2022 -
31.12.2022 tarihleri arasinda, 48.000 TL'si Ofis Giderleri (Kira ve Temel Thtiyaclar) amaciyla
01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda, 51.000 TL'si Mali ve Hukuk Miisavirlik Giderleri
amaciyla 01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda, 470.000 TL'si Dijital Pazarlama amaciyla
01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda, 61.000 TL'si Fuar Katilimlar1 amaciyla 01.01.2022 -
31.12.2022 tarihleri arasinda, 106.000 TL'si Platform Kullanim, MKK ve Takasbank Odemeleri
amaciyla 01.12.2021 - 01.01.2022 tarihleri arasinda, 60.000 TL'si Mobil Uygulama Gelistirme
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amaciyla 01.01.2022 - 31.12.2022 tarihleri arasinda kullanilacaktir.

Kampanya sonrasinda elde edilen briit gelirden kampany a i¢in yapilan giderler fatura
karsihigi ddenecek olup, ayrica Platform Kullanim Ucreti olan toplanan fonun KDV hari¢ %6’s1
yine fatura karsiliginda 6denecektir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri icin agilan kampanya toplam fon talebinin (ek fonlama hesaba katilmaz)
onbinde 3'ii + KDV tutarinda ve fonlarm toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas
ve Saklama Bankas1 A.S. (Takasbank), binde 1'1 + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar
kampanya sonrasi Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Kampanya sonunda toplanan fondan elde edilecek net gelir toplanan fonun %90 ila %92’si
araliginda gerceklesektir.

Kampanya’ya fazla talep gelmesi durumunda %20 Ek Satis Yolu ile elde edilecek ek fonlar
iirlin gelistirme ve isletme giderlerinde kullanilacaktir.

Rapor halinde eklerde goriilebilir. (EK2)

3.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyar1: Bu boliimii okumadan once bilgi formunu basindaki “UYARI” kismim tekrar
okuyunuz.

SHOPALM ODEME COZUMLERI VE TEKNOLOJILERI ANONIM SIRKETI Girisim
Sirketinin gelir kalemleri Islem Komisyon Ucreti - 1.Y1l %2.5 (Her 1000 TL igin) , islem
Komisyon Ucreti - 2.Y1l %3 (Her 1000 TL Igin) , Islem Komisyon Ucreti - 3.Y1l %3.5 (Her 1000
TL igin) , Islem Komisyon Ucreti - 4.Y1l %4.5 (Her 1000 TL Igin) ve Islem Komisyon Ucreti -
5.Y1l %5.5 (Her 1000 TL I¢in) kalemlerinden olusmaktadir.

Bu gelir kalemlerine gore ve bes yillik siirecte 256.800.000 TL ciro yapmasi
planlanmaktadir.

3.4. Gecmis Kampanyalar
Yoktur.
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4. RISK FAKTORLERI

Bu boliimde; girisim sirketine ve faaliyetlere, girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin i¢inde
bulundugu sektore, ¢ikarilacak paylara ve yatirim karar1 verilmesinde 6nem tasiyan diger risklere
yer verilmistir.

4.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere Iliskin Riskler

» Kurumsal kapasitenin artiritlamamasi sebebiyle yasanabilecek aksakliklar.
» Sirketin satis gelirlerinin gecikmesinden kaynakli yasanabilecek finansman sorunlari

4.2. Sektore iliskin Riskler

* Alternatif e-ticaret platformlarinin daha uygun fiyatli hizmetli vermesi ve pazaryerlerinin
komisyon oranlarini diisiirmesi.

4.3. Paylara iliskin Riskler

Shopalm kampanyasinda sirketten pay alarak ortak olan gergek ve/veya tilizel kisiler paylarini
satmak istediklerinde ikincil pazar noktasinda hizli hareket edemeyebilirler. Bu durum bir likidite
riskinin olugmasina sebebiyet verebilir.

4.4. Diger Riskler

Y oktur.
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S. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
5.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
5.1.1. Tiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Toplanan fon karsiligi yatirumcilara verilecek paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak
paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklinde olup, Cikarilan paylarin %10 ve iizerinde satin
alan Nitelikli Yatinmcilar icin Imtiyazli Pay Senetleri verilecektir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni bulunmaktadur.

Cikarilan Paylar A ve B Pay Gruplar: olmak iizere iki gruba ayrilmistir.

A Grubu Paylar Nitelikli Yatirimcilar i¢in ayrilmig olup, minimum 120.000 Adettir.
A Grubu Paylarm Imtiyazlar su sekildedir.

1. Genel Kurulda oy haklar1 vardir.

2. Cikarilan Paylardan %10 ve lizerinde satin alinmasi durumunda Y6netim Kurulunda her bir
%10 pay icin bir Yonetim Kurulu Uyeligi verilir. Her durumda Yonetim Kurulu iiyelikleri iki
iiye ile sinirhdir.

A Grubu Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.0843 TL ile 0.1003 TL araliinda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 10.113 TL ile 14.439 TL araliginda olacaktir.

B Grubu Paylar Nitelikli Olmayan Yatirimcilar i¢in ayrilmis olup, toplam 1.080.000 Adettir.

B Grubu Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.0843 TL ile 0.1003 TL araliginda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 91.015 TL ile 129.954 TL araliginda olacaktir.

Shopalm'in kurulustaki ortaklik oranlar1 asagidaki gibidir:

Umut Yalgin %45
Selin Nizam %27,5
Serkan Sahin %27,5

Shopalm'in ilk yatirim turu sonrasi ortaklik oranlar1 asagidaki gibidir:
Umut Yalg¢in %35,10

Selin Nizam %21,45

Serkan Sahin %21,45

Sertag¢ Ozinal %11

Krom Yazilim A.S. %11
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Shopalm'in fonbulucu'da yatirim turu sonrasi ortakhik oranlar1 asagidaki olacaktir:

Umut Yalgin %32,30

Selin Nizam %19,73

Serkan Sahin %19,73

Serta¢ Ozinal %10,12

Krom Yazilim A.S. %10,12

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar %8

%12.5 BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI

ONEMLI:

Yatirim Turumuzun baslama tarihi olan 22 Kasim 2021 saat 10:00 itibari ile 1
hafta icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yapilan yatiriomlarda yatiriomcilara;

Tutarm %12.5'u oraninda fazladan pay verilecektir.

Shopalm'in fonbulucu'da ek fonlama olursa yatirim sonrasi ortaklik oranlar1 asagidaki
gibi olacaktir:

Umut Yalgin 31,73%

Selin Nizam %19,39

Serkan Sahin %19,39

Serta¢ Ozinal %9,94

Krom Yazilim A.S. %9,94

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar %9,6

%12.5 BEDELSIZ PAY HEDIiYE KAMPANYASI
ONEMLI:

Yatirom Turumuzun baslama tarihi olan 22 Kasim 2021 saat 10:00 itibari ile 1
hafta icerisinde EFT veya Kredi Karti ile yapilan yatirnmlarda yatirnmcilara;
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Tutarm %12.5'u oraninda fazladan pay verilecektir.

5.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler

Platformumuzda kampanya yapan tiim girisimlerin pay gruplarindan bagimsiz olarak
cikarilacak her bir paym Birim Satis Fiyat1 1 (Bir) TL dir. Cikarilacak pay adetleri hesaplanirken
Girisim Sirketi’nin mevcut sermayesi ve ihtiya¢ duydugu fon miktar1 ana parametre olarak alinir.
Satis fiyatlar1 hesaplanirken 1 Pay i¢in 1 TL sabit alinir ve dolayist ile ¢ikarilacak pay adetleri her
bir Girisim Sirketi i¢cin degiskendir. 1 TL pay fiyat1 baz alindiginda her bir paymn Nominal Birim
Degeri 1 TL’nin altinda olusur. Payin Nominal Birim Degeri ile Payin Birim Satis Fiyati arasinda
gerceklesen fark ile pay satislar1 primli gergeklestirilmektedir. Bu sayede yapilacak sermaye artisina
girisimin mevcut pay sahipleri katilmazlar.

Cikarilacak Paylarin Nominal Birim Fiyatlar1 hesaplanirken Yatirimeilarin fonlama sonrast
sermaye icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi parametreleri kullanilmistir.

Ayrica %20’ye kadar Ek Fazla Fonlama izni olmast durumunda Cikarilacak Paylarin
Nominal Birim Degeri i¢in bir aralik hesaplanmis olup, Yatirimcilarin fonlama sonrasi sermaye
icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarillan Pay Adedi %20’ye kadar artirilarak hesaplama
yapilmistir.

Toplam Satisa Sunulan A Grubu Paylar 144.000 Adet olup, Cikarilan A Grubu Paylarin Birim Satig
Fiyati: 1 TL dir

Toplam Satisa Sunulan B Grubu Paylar 1.296.000 Adet olup, Cikarilan B Grubu Paylarin Birim
Satig Fiyati: 1 TL dir

5.1.3.  Hak, yukiumliiluk ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Cikarilacak paylar TTK ilgili mevzuatina gore cikarilmistir. Grubu ne olursa olsun
Cikarilacak Paylarin Birim Satis Fiyatlar1 arasinda bir fiyat farki uygulanmamakla birlikte hak ve
getirecegi ylkiimliiliikler ve bu haklarin kullanim bakimindan farkliliklar bulunmaktadir. Temettii
haklar1 tiim ¢ikarilan paylar i¢in esittir.

Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Tebligi’nin 16. Maddesinin 3. Fikrasinda ‘Yatirimcilara
verilecek paylarin tim ortaklik hak ve kosullart ile varsa bu paylara iligkin imtiyazlar bilgi
formunda acik¢a belirtilir. Nitelikli yatinmecilar hari¢ olmak iizere yatirimcilara verilecek paylar
arasinda imtiyaz farki yaratilamaz.” Maddesi geregi;

Nitelikli Yatirimeilarin Genel Kurullarda oy haklar1 vardir. Yapilan kampanyada ¢ikarilan
paylarin en az %10’u oraninda pay alan Nitelikli Yatirimcilarin, sirketin yonetim kurulunda yer
almas1 amaciyla, Yonetim Kurulu Uyesi teklif edebilir. Yonetim Kurulu iiyeligi teklifinin kabulii
Genel Kurulun uhdesindedir.

Nitelikli Olmayan yatirimcilarin Genel Kurullarda oy haklar1 yoktur. Nitelikli Olmayan
yatirimcilara verilecek paylar arasinda imtiyaz farki bulunmaz.

Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar i¢in B Grubu Paylar ¢ikarilacaktir.
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Girisimci ve/veya Girisim Sirketi ortaklari i¢in A Grubu Paylar ¢ikarilacaktir.

Kampanyanin basarili fonlanmasi akabinde kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak
olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan yatirimcilarin paylar1 Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina
kaydilestirilecektir. Bu kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacagindan, yatirnmeilarin kredi
kartlar1 veya EFT yolu ile yapacaklar1 pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalari
gerekmektedir.

Sermaye Piyasasi Kurulu'nca yayimlanan Paya Dayali Kitle Fonlamasi Tebligi’nin 16 nc1
maddesinin onuncu fikras1 kapsaminda girisim sirketinin mevcut ortaklarinin, kampanya siirecinin
basladig1 tarihi takip eden ii¢c yil icerisinde miras, mirasin paylasimi, esler arasindaki mal rejimi
hiikiimleri, cebri icra ve nitelikli yatirimcilara veya kendi aralarinda yapilacak devirler disinda
paylarin1 devredemeyecekleri hiikme baglanmstir.

5.2. Talep, Satis ve Dagitim Siireci
5.2.1.  Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler

Kampanyadan pay almak isteyen tiim yatirimcilar invest.fonbulucu.com Paya Dayali Kitle

Fonlama Platformu’nun internet sitesine giderek veya dogrudan kampanya linki olan
https://fub.1c/ZA8ZMT linkine giderek Yatirnm Yap butonunu kullanarak kampanyalardan pay
alabilirler.

Nitelikli Olmayan her bir yatirimer; asgari 1 Pay (1 TL) ve Azami 20.000 Pay (20.000 TL)
yatirim yapabilir. Ancak platforma kayit esnasinda gelir beyaninda bulunulmasi veya kayit
yaptiktan sonra degistirilmesi kaydiyla beyan edilen tutarin %10’u kadar azami yatirim yapilabilir.
Bu tutar her durumda 100.000 TL’yi asamaz.

Nitelikli her bir yatirimci i¢in pay alimi asgari 500 Pay (500 TL) olup azami bir yatirim
sinirt bulunmamaktadir.

Her Pay Satin Alim Islemi &ncesi Paya Dayali Kitle Fonlamas: Faaliyetleri Genel Risk
Bildirimi’ni okuyup, anladigiiza ve kabul ettiginize dair iglemin onaylanmasi gerekir.

Pay Satin Alma Islemi gerceklestigi andan itibaren 48 saat igerisinde Cayma Hakkiniz1
kullanarak satin alma igleminden vazgegebilirsiniz. Bu islemi gergeklestirmek icin Profilinize giris
yaparak Cayma Hakki1 Kullanim butonuna basmaniz yeterlidir. Isleminiz otomatik olarak baslar ve
higbir kesinti olmadan 6demeniz iade edilir.

%20’ye kadar fazla fonlama izni bulunan kampanyalarda olusan Nominal Birim Fiyat alinan
ek fonlama talebinin yiizdesine gore bir aralikta olusur ve ek talebe iliskin olarak ¢ikarilan paylar o
oranda artirilir. Bu durumda talep edilen paylarda bir kesinti olmayacagi gibi kismi bir iade
yapilmaz.

Talep Edilen Toplam fonun agilmast durumunda kismi iade yapilir.

Kampanya siiresinin bitis tarihinden 6nce hedeflenen fon tutarinin toplanmasi durumunda
Platform diledigi anda kampanyay1 sonlandirabilir. Bu durumu kampanyadan pay satin alan tiim
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yatirimcilar ve kampanya sahibi tarafindan pesinen kabul edilmistir.

5.2.2. Odeme ve iade siireci hakkinda bilgiler

Pay alim ekraninda Kredi Karti veya EFT segenegi segilerek pay satin alinmasi
gerceklestirilir. Pay satin alindiginda 6deme dogrudan Takasbank’a ulasir ve adiniza bloke edilir.
Her bir yatirnmcr ancak kendi adina diizenlenmis bir kredi karti veya kendisine ait bir banka
hesabindan 6deme yapabilir. EFT seg¢enegi kullanilarak satin alinan paylar EFT nin Takasbank’a
ulasmast ve dogrulanmasi akabinde gecerlilik kazanir. Bu siire igerisinde islem Profilinizde
Yatirimlarim boliimiinde ‘Beklemede’ olarak goriintiilenir.

Basarili olsun olmasin tiim kampanyalarda toplanan tiim fonlar Emanet Yetkilisi
Takasbank’ta adiniza bloke edilir ve gerekli prosediirler gerceklesene kadar Girisim Sirketini
aktarilmaz. Hedeflenen fonun toplanamamasi durumunda 6demeniz 6deme yoOnteminiz dikkate
aliarak hesabiniza veya kredi kartiniza bir kesinti olmadan iade edilir.

Toplanan fonlar i¢in Girisim Sirketine aktarilana veya size iade edilene kadar gecen siire
icerisinde, Takasbank tarafindan bir nemalandirma islemi yapilmamaktadir. Odemelerinizin
nemalandirilmayacagini ve nema talebinde bulunmayacagimzi dair Uyelik S6zlesmesinde hiikiim
bulunmamakta olup bu durumu islem gerceklestiren kisi kabul etmis sayilir.

5.2.3.  Tahsisat ve dagitim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarimin iizerinde bir fonlama talebi gelmesi durumunda pay satin almak
isteyen tim yatirimcilara pay verilmesi esas ilkedir. Bu durumda fonlamanin kapanmasini
miiteakip, 6deme yapmis ve onaylanmis yatirimcilara fazla fonlamanin % kac fazla olustuguna
bakilarak, ayni oranda daha az pay verilir ve fazla 6denen tutar kismi iade islemine tabi tutularak
finansal kapanislar yapilir. (Ornek: 100 Pay talep ettiginiz bir kampanyada 2 kati talep toplanmasi
durumunda size 50 Pay verilir ve kesilen pay oraniniza gore fazla 6demeniz size iade edilir.)

Ancak bir Milyon TL’nin iizerinde fonlamalarda fazla talep gelmesi durumunda, yapilacak
pay kesintileri ve kismi iadelerde Nitelikli Yatirimcilarin pay kesintisi ve iadeleri en son
degerlendirilerek tahsisat ve dagitim yapilir. Oncelikli olarak Nitelikli Olmayan Yatirimcilar igin
pay kesintisi ve iadesi ile birlikte dagitimi yapilir.

Kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan
yatirimcilarin - paylar1 Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina kaydilestirilecektir. Bu  siireg
tamamlanana kadar girisim sirketi adina bloke edilen fonlar aktarilmaz.

Paylarin kaydilestirilme islemleri girisim sirketinin yiikiimliliigiinde olup, platform
tarafindan gerekli bilgi, belge temin edilir ve yonlendirme yapilir.

Pay sahipleri platforma kayit olduklar1 anda e-YATIRIMCI ve e-CAS sistemlerine de
otomatik kayit olduklarindan adlarina kaydilestirilen paylar1 buradan takip edebilirler.
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5.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Kredi Kart1 ile yapilan Pay Satin Alim Islemlerinde Takasbank tarafindan anlagsmali olarak
Odeme Sistemleri Hizmeti alman Payten/Paratika Odeme Sistemleri tarafindan islem iicreti alinir.
%1,78 oranindaki tutar 6deme islem komisyonu olarak kredi kartiniza 6deme esnasinda yansitilir.

EFT ile yapilan o6demelerde EFT {icreti hesabmiz olan bankaya gore degisiklik
gostermektedir. EFT génderim Ucreti pay alim1 gerceklestirene aittir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in agilan kampanya toplam fon talebinin (ek fonlama hesaba katilmaz)
onbinde 3'ii + KDV tutarinda ve fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas
ve Saklama Bankasi A.S. (Takasbank), binde 1'1 + BSMV tutarinda islem iicreti alacaktir. Tutarlar
kampanya sonrasi Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir.

Toplanan fondan ve ancak kampanyanin basarili fonlanmas1 durumunda Platform Kullanim
Ucreti olarak Girisim Sirketi Platform’a KDV harig toplanan fonun %6’s1 kadar 6deme yapacaktir.

Girigim Sirketi kampanyasinin degerlendirmeye tabi tutulmasi ve platformda listelenmesi
icin KDV dahil 1500 TL 6deme yapmustir.
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6. PLATFORM HAKKINDA BILGILER

6.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler

Ticaret Unvam

GLOBAL KIiTLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Bestepe Mah. Nergiz Sok. No:7-2/110 Via Flat Is Merkezi

Merkez Adresi Ofis:C11 Yenimahalle Ankara
Listeye Alinma Tarihi 08.04.2021

Sermayesi 6.000.000,00 TL

Basarih Kampanya Sayisi 10

Basarisiz Kampanya Sayisi 0

Aracilik Edilen Fonlama 6.621.767 TL

Tutar:

Telefon Numarasi

0312504 0808

Internet Sitesi

invest.fonbulucu.com

6.2. Ortaklik Yapisi

Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pax
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy Hakki (%)
Grubu | Tutar (TL) | Oran (%)
Hakan Yildiz A 4.500.000 75 75
Hakan Yildiz B 1.500.000 25 25
TOPLAM 6.000.000 100 100

6.3.  Yonetim Kurulu Uyeleri
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Platform’un Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adi-Soyadi / . Atanma Kﬁlan Payl
. Gorevi/Unvam _ Gorev
Ticaret Unvam Tarihi .o
Siiresi
(TL) | (%)
Hakan Yildiz YK Bagkan Vekili 19/11/2019 1.827 Giin 6.000.000 | 100
Umut Utku YK Uyesi - Genel .
TASDEMIR Miidiir Yrd. 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
Dr. Yalgin Kogak YK Basgkani 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
Prof. Dr.
Abdulhakim YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
Coskun
Av. Dr. Ahmet YK Uyesi 19/11/2019 | 1.827 Giin 0 0
Kesli
Dilek Seferoglu YK Uyesi 19/11/2019 1.827 Giin 0 0
6.4. Yatirnm Komitesi
Yatirim Komitesi Uyeleri
Sermayedeki Pay1
- Uzmanhk Alani ve
Adi-Soyadi Gorevi/Unvam Sireeomal Ut b
(TL) (%)
Hakan Yildiz Yatirim Komitesi Uyesi | Girisimcilik Finansmani 6.000.000 100
Biilent Giimiis Yatirim Komitesi Uyesi | Yazilim ve Teknoloji 0 0
Hiiseyin Cift¢i | Yatirim Komitesi Uyesi | Isletme ve Finans 0 0
Emre Akgiimiis | Yatirim Komitesi Uyesi | Girisim, Start-up 0 0
Vahit Altun Yatirim Komitesi Uyesi | Ekonomi ve Mali Analiz 0 0
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6.5. Inceleme Sonuclari

Shopalm Odeme Céziimleri ve Teknolojileri Girisimi; bireysel saticilarm higbir teknik bilgi ve
destege ihtiyag duymadan kendi online magazalarinda ve sosyal medya hesaplarinda satis
yapmalarini saglayan bir e-ticaret sistemidir. Yazilim Kategorisinde yer almakta ve Is Modeli B2C
ve C2C’dir. Toplam 1.440.000 TL (%20 Ek fonlama Dabhil) fona ihtiyaci s6z konusudur. Shopalm,
miisterilerine sanal POS'tan siparis takibine kadar bir e-ticaret sitesinde bulunmasi gereken tiim
ozelliklere sahip kisisellestirilmis online magaza sunmaktadir. Shopalm, kullanicilarinin miisteri
memnuniyetini  maksimize etmek ve zaman alan tiim siire¢lerini otomatiklestirmek i¢in
gelistirilmistir. Web sitesi olmadan da satig yapma imkan1 saglayan Shopalm, bireysel saticilarin e-
ticaret yaparken ihtiya¢ duyabilecegi tim Ozelliklere sahiptir. Sosyal medya entegrasyonu, linkle
O0deme alma, siparis, stok ve kargo takibi, raporlama gibi pek c¢ok 6zellik kullanicinin is yiikiinii
azaltmaya ve satiglarinin artirmasini saglamaktadir. Bu kapsamda yapilan projeler ve iiriinler
incelediginde, benzer alanda hizmet veren yerelde Shopier, Sopsy, Ideasoft, Ticimax, Magazan
Olsun, Softtr, globalde Shopify, Magento, Adobe commerce, Shift4shop, Wix, Pinnaclecart olmak
iizere birgok uygulama bulunmaktadir. Shopalm’i digerlerinden 6ne ¢ikaran 6zellikler ise, sosyal
medya entegrasyon 0Ozelligi sayesinde saticilar liriinlerini hem online magazalarinda hem de
facebook/ Instagram magazalarinda es zamanli olarak paylasabilmesi, bireysel saticilar isterlerse
kendi domainlerinde isterlerse Shopalm'de kendi e-ticaret sayfalarini agabilmesi ve ek hizmet/islem
bedeli alinmamasidir. Girisim sirketi alt1 temel soruna odaklanmistir. Bu sorunlar; E-ticaret yapmak
isteyen bireysel saticilarin web sitesi yazilim veya sanal POS kurulumu gibi teknik siireglerin
bilgisine sahip olmamasi, sosyal medyada satis yaparken DM/mesaj ile miisteriyle iletisime
gecilirken yasanilan zorluklar, sosyal medya satiglarinda saticinin 6deme siireglerinin takibinde
yasadig1 zorluklar, sosyal medya platformlarinin magaza/aligveris 6zelligi kullanilirken her {iriin
icin ayr1 ayr1 yapilan islemlerin zaman almasi, pazaryerlerinin yiiksek komisyon oranlar1 ve yiiksek
rekabeti olmasi, hazir e-ticaret sitelerinde kullanicinin ihtiyaci olan tiim 6zelliklerin
bulunmamasidir. Ayni zamanda Shopalm sisteminde saticilarin miisterilerinden aldiklar1 6demeler
sarta bagli olmaksizin ertesi is gilinii hesaplarina yatirilmaktadir. Girisim sirketinin yaptig
caligmalar incelendiginde; Shopalm girisimi, finans teknolojileri sirketi olan Bakiyem Odeme
Coziimleri ve Teknolojileri’nin ¢ikarmis oldugu Pazar Bakiyem firiiniinlin gelistirilerek Spin-off
olarak sirketlesmis ve markalasmis halidir. Pazar Bakiyem iiriinii KOBI’ler tarafindan biiyiik ilgi
gormesiyle tekrar iirlin gelistirme siirecine girerek Shopalm tirlinii ortaya ¢ikmustir. 2021 yilinin son
ceyreginde ar-ge asamast tamamlanan {riin, 2021 yilinin ocak aymda kullanima hazir hale
getirilmistir. Mart ayinda piyasaya ¢ikan Shopalm, ilk miisterilerini edinmeye baglamistir. Oncelikle
girisimei kadinlart hedefleyerek piyasaya ¢ikan Shopalm, rakiplerine gore hem avantajli fiyath
olmas1 hem de ihtiyaca yonelik 6zellikleri ile kisa siirede biiyiik ilgi gormiistiir. Shopalm girigimi 6
ay gibi kisa bir siirede 10 kat bliylime gergeklestirmistir. Shopalm, 2021 yilinin Nisan ayinda ilk
yatirnmin1 almistir. Bankalararasi Kart Merkezi (BKM) Eski Genel Miidiirii ve Turkish Bank
Yonetim Kurulu Uyesi Sertag Ozinal ve Krom Yazilm A.S tarafindan yatirim yapilmistir.
Shopalm, online magaza, sanal POS, sosyal medya entegrasyonu, linkle 6deme alma, siparis takibi,
kargo takibi, raporlama gibi e-ticaret yapmak icin ihtiya¢ duyulan pek c¢ok ozelligi igerisinde
bulundurur. Shopalm, e-ticaret yapmak isteyen kisilere masrafli ve zaman alan e-ticaret sitesi kurma
stireclerinden kurtararak kisa ve uygun fiyath e-ticaret yapma imkani sunar. Bireysel saticilarin en
kolay ve ulagilabilir yontemlerle e-ticaret yapmasini saglamay1 amaglayan Shopalm, kullanicilarinin
sadece online magazalarindan sepete ekle yontemiyle satis yapmalarinin yaninda sanal pos
ozelliklerini kullanarak magazadan bagimsiz olarak da satis yapmalarin1 saglamaktadir. Shopalm
kullanicilar1 miisterilerine Shopalm paneli iizerinden SMS, e-posta yolu ile 6deme istegi
gonderebilir, linkle 6deme alma 6zelligi ile tiim dijital platformlardan 6deme ekrani gonderebilirler.
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Pazar verilerine baktigimizda, Diinya ve Tiirkiye’de son yillarda oldukca popiiler olan e-ticaret
pandemi ile birlikte ylikselme ivmesini oldukg¢a artirdi. Tiirkiye’de 2019 yilinda 136 Milyar TL olan
islem hacmi 2020 yilinda pandeminin etkisi ile birlikte 226 Milyar TL ye yiikselmistir. 2021 yilinda
ise ilk 6 ayda bir 6nceki yilin ayn1 donemine gore %75.6’lik artisla 161 Milyar TL islem hacmine
ulagmustir. Tirkiye pazarinda markalarin kendi e-ticaret siteleri, pazar yerleri ve hazir e-ticaret
siteleri lizerinden satig yapilmaktadir. Finansal projeksiyon incelendiginde; temin edilecek fonun
agirlikli olarak ekip ve dijital pazarlama giderleri i¢in kullanilacagi goriilmektedir. Fonlama ile de
birlikte, satiglarina hizlandirmay1 amaclayan girisim sirketinin bes yilin sonunda 258 Milyon liradan
fazla bir gelir hedefledigi goriilmektedir. Yatirnrm komitemizce yapilan degerlendirme sonunda oy
birligi ile girisimin talep ettigi fonu toplayabilmesi i¢in platformumuzda yatirim turuna ¢ikarak bir
kampanya yapmasina karar verilmistir.

Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri
Adi-Soyadi SART/SERH
Hakan Yildiz SERHIi YOKTUR.
Biilent Giimiis SERHI YOKTUR.
Hiiseyin Ciftci SERHI YOKTUR.
Emre Akgiimiis SERHI YOKTUR.
Vahit Altun SERHI YOKTUR.

6.6. Degerlendirme Politikasi

Platformumuz Degerlendirme Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karart ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir. Bu ydnergenin amaci,
Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’ye ilgili mevzuata uygun olarak basvuru yapan Girisimci
veya girisim Sirketinin Bilgi Formunun onaylanmasina ve Paya Dayali Kitle Fonlamasi Tebligi (111
— 35/A.1) Ek-2’de asgari unsurlar1 belirlenen fizibilite raporunun incelenmesine yonelik olarak
objektif degerlendirme 6lgiit ve yontemlerini igeren Yatirim Komitesi degerlendirmesine iliskin ilke
ve esaslar1 diizenlemektir.

Platform’a yapilan basvurularda ilgili mevzuata uygun olarak, Girisim sirketine doniisme
potansiyeli tasiyan teknoloji faaliyeti ve/veya liretim faaliyeti yiiriitmek i¢in kaynak ihtiyaci olan is
fikirleri degerlendirmeye alinir.

Girisimci veya Girisim Sirketi ¢evrimigi olarak sunulan bagvuru formunu doldurur. Bu
formda asagidaki maddelerden Girisim Sirketinin daha 6nce kurulup kurulmadigina goére temin
edebildikleri bilgi ve belgeler ile Sermaye Piyasast Kurumu tarafindan Bilgi Formunda istenen
diger bilgi ve belgeler bulunur.
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* Girisiminin Sektorti,

* Girigiminin Kategorisi,

» Uriin veya Hizmetlerinin hitap ettigi bolge (Ulusal/Global),

* Miisteri sayist,

* Son bir yil igerisinde diizenledigi fatura toplama,

* Girisimciyi ve/veya ekibini tanitici bilgiler,

* Girisimini ve/veya Girigim Sirketini tanitic1 bilgiler,

* Resmi olmayan proje ortaklar1 ve/veya hissedarina ait bilgiler,

* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin web sitesi,

* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin sosyal medya hesaplar1 ve takipgi sayilari,

* Girisimini anlatan fotograf, video, ¢izim ve metinler,

* Mevcut Durum Raporu,

* SWOT Analizi,

* Aldig1 devlet destekleri,

* Aldig1 Yatirimlar,

* Bes y1llik Is Plani,

* Fizibilite Raporu,

* Pazar Analizi ve Rakip Analizi,

* Bes Yillik Isletme Biitcesi, Bes Yillik Yatirm Biitcesi,

* Finansal Tablolar (Ge¢mis Gergeklesen ve 5 yillik Tahminleri igeren),

* Girisim Sirketi kurulmus durumda ise sermaye ve ortaklik yapisi,

* Kampanya kapsaminda satmak istedigi hisse miktar1 ve pay bedelleri,

* Nitelikli Yatirimer igin ayrilan pay miktar: (1.000.000 TL nin iizerindeki fon talepleri
icin min. %10),

* Finansal Kaynak Talep Tutar1 (Fonlama Tutar1)

Yatirnm Komitesi bagvurular1 6ncelikle ilgili mevzuata uygunluguna goére bir degerlendirme
yapar ve su durumlart dikkate alir. Degerlendirmede objektif kriterlere gore Proje Danismani
tarafindan raporlanan Bilgi Formu ve diger bilgi ve belgelere gore sahip oldugu bilgi ve tecriibesini
de kullanir. Degerlendirme yaparken Girisim sirketine doniisme potansiyeli tasiyan teknoloji
faaliyet ve/veya bir iiretim faaliyeti olmasina ve 6zellikle Inovasyon icermesini dikkate alir. S6z
konusu girisime yatirim yapacak olast yatirimcilarin haklarinin korunmasina yonelik empati kurar.
Yatirimcilar1 korumaya yonelik olarak olas1 yiiksek riskleri ongoriir ve bu durumu Bilgi Formunda
belirtir. Bagvurunun onaylanmasi durumunda kaynak saglanan projenin ulusal ¢ikarlarimiza hizmet
etmesine o6zen gosterir. Ulkemize yurtdisindan ithal edilen {iriinlerin ikamesi olan iiriinlerin
iiretilmesine yonelik is fikirlerine dzen gosterir. Is fikrinin evrensel kurallara uygun olarak din, dil,
irk ve etnik kimlik gdzetmeyen bir durumda olmasina dikkat eder. Istihdam yaratacak is fikirlerinin
gerceklesmesinde 6zen gosterir. Alkol, tiitiin mamulleri, uyusturucu maddeler, kumar ve kanunen
suc teskil edebilecek is fikirlerinin kabul edilmemesine dair azami dikkat gosterir.

Degerlendirme Politikasi’nin  tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-
Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyani

Platformumuz Cikar Catigsmasi Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karari ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte ylirtirliige girmistir.
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Cikar Catigmasi Politikamizin esaslarini; Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’nin tiim
faaliyetlerinde mesleki etik kurallari, prensipleri, Platform’un tiim calisanlarinin gorevlerinin
tarafsiz ve objektif sekilde icra etmelerini engelleyecek olasi ¢ikar catigmalarina sebep olan
durumlar1 saptamak, bu c¢ikar catismalarindan kag¢inmaya ya da aciklamaya iliskin ilke ve
esaslardan olusur.

Platform calisanlar1 ve iliskide oldugu {iciincii taraf ¢alisanlarini, gérevlerini ve mesleklerini
en iyi sekilde yapmaya ve belirli kurallar ¢er¢evesinde davranmaya zorlayan, ¢alisanlara rehberlik
eden, ahlaki kurallar1 iceren, mesleki rekabeti diizenleyen ve hizmet ideallerini korumay1
amaclayan, bu dogrultuda meslek iiyelerine uymalar1 gereken ilke ve esaslar1 gosteren, ilgili
mevzuatta tanimlanan mesleki kurallar baghdir.

Platform "un merkez ve merkez dis1 orgiitlerinde istihdam edilen tiim personel, mesleki etik
kurallara iliskin TSPB’nin yayinladigi “Sermaye Piyasas1 Calisanlar1 Etik Ilkeleri ve Davranis
Kurallar1”n1 okuyup anladigin1 beyan etmek, ayni1 zamanda bu ilke ve davranis kurallarina uygun
hareket edecegine iligkin taahhiit vermek ve bu taahhiitleri Platform muhafaza etmek zorundadir.

Platform calisanlari, kamuoyuyla, miisterilerle, isvereniyle, calisma arkadaglariyla ve
sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iliskilerinde bagimsiz, diiriist, adil, yetkin, 6zenli, giincel
bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Bagimsizlik, Diiriistliik ve Adillik, Ozen ve Titizlik,
Siirekli Gelisim ve Mesleki Bilgilerini Giincelleme, Sir Saklama, Etik Diistinme gibi temel etik
kurallar1 gozeterek calisma diizenini siirdiirtir.

Platform ’un fonlama ve yatirim faaliyetleri ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda;
misterileri ile olan iligkilerinde kendisi, ortaklari, ¢alisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya
da dolayli olarak iligkili bulunan kisiler ile hizmet verdigi gercek ve/veya tiizel kisiler arasinda veya
bir hizmet verilen kisi ile baska bir hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek ¢ikar ¢atigmalar1 bu
politikamiz tarafindan diizenlenmektedir.

Cikar Catigmasi Politikasi’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-
Catismasi-Politikamiz-11?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.8. Kurulca Alinan Yaptirim ve Tedbir Kararlarn
Yoktur.
7. EKLER

* 1. Esas Sozlesme
* 2. Fon Kullanim Raporu
* 3. Pay Satig Tutar1 Tespit Raporu
* 4. Ek Belgeler
* 4.1 Nolu Belge (2021 047716 )

* 6. SWOT Analizi

e 7. Yatirimci Sunumu
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« 8. Ozgecmisler
* 8.1 Nolu Belge ( Umut Yalgin )
» 8.2 Nolu Belge ( Ezgi Aksoy )
8.3 Nolu Belge ( Selin Nizam )
8.4 Nolu Belge ( Duygu Yal¢in Giin )
8.5 Nolu Belge ( Caner Aras )
8.6 Nolu Belge ( Serkan Sahin )
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