VENDAPP BILIiSIM VE TEKNOLOJI ANONIM
SIRKETI
KITLE FONLAMASI BIiLGI FORMU

Bu bilgi formu, Sermaye Piyasast Kurulu (Kurul)’nun II1-35/A.2 sayili Kitle Fonlamasi
Tebligi (Teblig) geregi VENDAPP BIiLISIM VE TEKNOLOJi ANONIM SIRKETI nin ihtiyag
duydugu 3.000.000 TL tutarindaki fonun toplanabilmesi amaciyla yiriitillecek olan kampanya
kapsaminda hazirlanmistir. Kampanya siiresi boyunca fazla talep gelmesi halinde toplanabilecek
fon tutar1 3.600.000 TL’ye kadar artirilabilecektir.

Yatirnm komitesinin kitle fonlamasi bilgi formunu onaylamasi {iye tamsayisinin
cogunlugunun bu yonde karar vermesi ile miimkiindir. GLOBAL KITLE FONLAMA
PLATFORMU A.S. tarafindan daha agir bir nisabin belirlenmesi miimkiindiir. Bu kapsamda,
GLOBAL KIiTLE FONLAMA PLATFORMU A.S. tarafindan bilgi formunun onaylanmasi igin
cogunluk karar1 gerekir.

Yatirimeilarm VENDAPP BIiLISIM VE TEKNOLOJI ANONIM SiRKETI’ne yénelik
fon saglama taleplerini, 16/07/2025 ile 23/07/2025 tarihleri arasinda gerceklesecek olan kampanya
siiresi boyunca https:/fnb.lc/MTKSMW adresli kampanya sayfasi iizerinden GLOBAL KITLE
FONLAMA PLATFORMU A.S.’ne iletmeleri gerekmektedir. Yatirim kararlari, isbu bilgi formu ile
birlikte kampanya sayfasinda ilan edilen bilgilerin bir biitiin olarak degerlendirilmesi sonucu
verilmelidir.

6362 sayili Sermaye Piyasasi Kanunu’nun 35/A maddesinin altinci fikrasi geregi bilgi
formunu imzalayanlar veya bilgi formu kendi adina imzalanan tiizel kisiler, bu bilgi formunda yer
alan yanlis, yaniltic1 veya eksik bilgilerden kaynaklanan zararlardan miiteselsilen sorumludur.

Bu bilgi formunda ve eklerinde yer alan bilgilerin, sahip oldugumuz tim bilgiler
cercevesinde gergcege uygun oldugunu ve bilgi formundaki bilgilerin anlamini degistirecek nitelikte
bir yanlighik, yanilticilik ve eksiklik bulunmamasi i¢in her tiirlii makul 6zenin gosterildigini beyan
ederiz.

VENDAPP BILiSIM VE TEKNOLOJI
ANONIM SIRKETI

ers st . . Sorumlu Oldugu Kisim
Yetkilisinin/Y etkililerinin Adi, Soyadi, Gorevi, &
Tarih ve Imza
Barag;g?f;};g"glu’ BILGI FORMUNUN
TAMAMI
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VENDAPP BILiSIM VE TEKNOLOJI
ANONIM SIRKETI
Yetkilisinin/Y etkililerinin Adi, Soyadi, Gorevi,
Tarih ve imza

Sorumlu Oldugu Kisim

YENDAPR, BILISIM VE TEKNOLOJI AL
Myrat Cekrhe Mah. £5 Landra Asfalti Cad,
0: 132 Biytk¢ekmece/ [stanbu|
kinece ¥.D. 9241073541
¥ 0924 1073 5410 aoom

aret Sicil No:479964-5
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GLOBAL KiTLE FONLAMA
PLATFORMU A.S.
Yatirim Komitesi Uyelerinin
Ad, Soyadi, Gorevi, Tarih ve Imza

Sorumlu Oldugu Kisim

Biilent Giimiis , Yatirim Komitesi Uyesi
09/07/2025

g 4

FAALIYET KONUSU VE IS MODELI,

SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
GENEL GEREKCE VE TEMEL
BILGILER,

RiISK FAKTORLERI

Emre Akgiimiis , Yatirim Komitesi Uyesi
09/07/2025

FAALIYET KONUSU VE iS MODELI,

SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
%AL / SIRKETIN MEVCUT YAPISI
Vahit Altun , Yatirim Komitesi Uyesi SEKTOR VE PAZAR ANALIZI,
09/07/2025 SIRKETIN MEVCUT YAPISI,
A N FINANSAL BILGILER
Orhan Mutlu Topal , Yatirrm Komitesi Uyesi BILGI FORMUNUN TAMAMI
09/07/2025
Mehmet Levent Haciislamoglu , Yatirim Komitesi FINANSAL BIiLGILER,
Uyesi RiISK FAKTORLERI,
09/07/2025 CIKARILACAK PAYLARA ILISKIN
BILGILER
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UYARI:

Bu bilgi formu, “diisiiniilmektedir”, “planlanmaktadir”, “hedeflenmektedir”, “tahmin
edilmektedir”, “ongoriilmektedir”, “amaclanmaktadir” ve “beklenmektedir” gibi kelimelerle
ifade edilen gelecege yonelik aciklamalar icermektedir. Bu tiir aciklamalar belirsizlik ve risk
icermekte olup, sadece bilgi formunun yaymm tarihindeki ongoriileri ve beklentileri
gostermektedir. Bircok faktor, girisim sirketinin ve platformun gelecege yonelik
beklentilerinin ongoriilenden cok daha farkh sonuclanmasina yol agabilecektir. Ozellikle kar
tahmin ve beklentileri gerceklesebilecek olandan daha iyimser senaryolar1 igerebilir.
Yatirnmcilarin, girisim sirketinin ticari hedeflerine ulasamama riskinin bulundugu ve bu tip
sirketlere yapilan yatirimlarin oldukg¢a yiiksek riskler barindirdigr hususlarinda bilgi sahibi
olmalar: gerekmektedir.

1. OZET

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam : VENDAPP BILISIM VE TEKNOLOJI ANONIM SIRKETI
Isletme Ad1 : VENDAPP

Merkez Adresi IliI/{IIJ;zR%T CESME MAH. E5 LONDRA ASFALTI CAD.
Telefon Numarasi : 190850480 19 30

Internet Sitesi :  https://www.vendapp.co/

Platform Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam : GLOBAL KITLE FONLAMA PLATFORMU A.S.
. Kizilirmak Mah. 1452. Sok. Next Level Loft Ofis No: 6/A
Merkez Adresi .
Cankaya Ankara Tiirkiye
Listeye Alinma Tarihi : 08.04.2021
Telefon Numarasi : 0312504 08 08
internet Sitesi : 1nvest.fonbulucu.com
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https://www.vendapp.co/
invest.fonbulucu.com

Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

3.600.000 TL
Hedeflenen Fon Tutar Hedeflenen tutara %20 ek satis dahildir.
Kampanya Sayfasi https://fnb.lc/MTKSMW
Kampanya Siiresi 7 Gin
Baslangi¢ Tarihi 16/07/2025
23/07/2025
Bitis Tarihi Onemli Not: Kampanya’da hedeflenen fonun kampanya
4 bitis tarihinden 6nce toplanmasi halinde kampanya
erken sonlandirilabilir.
Cikarilacak Paylarin; Toplanan fon karsihig1 yatirnmcilara verilecek paylar
Tiirii nama yazih olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve

Primli Pay Senetleri seklindedir.

Nominal Degeri

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni
bulunmaktadir.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.035 TL ile
0.041 TL araliginda ve Paylarin Toplam Nominal Degeri
ise; 105000 TL ile 147600 TL araliginda olacaktir.

Satis Fiyati

Toplam satisa sunulan Paylar 3.600.000 Adet olup,
Cikarilan Paylarin Birim Satig Fiyati: 1 TL dir.

Asgari ve Azami Yatirim
Tutarlar:

Nitelikli olmayan bir yatirime1 kampanya 6zelinde asgari bir
alim tutar1 belirtilmemis ise asgari 1 Pay (1 TL) ve Azami
400.000 Pay (400.000 TL) yatirim yapabilir. Ancak
platforma kayit esnasinda gelir beyaninda bulunulmasi
durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar azami yatirim
yapilabilir. Bu tutar her durumda toplam yatirim 1.500.000
TL’yi asamaz.

Fon Kullanim Yeri

Toplanan fonun;

1.500.000 TL'si

Teknoloji Gelistirme Faaliyetleri (Teknoloji, Yazilim ve
Operasyon Giderleri)

31.08.2025 - 31.01.2026 tarihleri arasinda,

460.000 TL'si

Pazarlama Faaliyetleri (Pazarlama, Reklam ve Tanitim
Giderleri)

31.08.2025 - 31.01.2026 tarihleri arasinda,

500.000 TL'si
Donanim Uretim Giderleri
31.08.2025 - 31.01.2026 tarihleri arasinda,
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Kampanya Hakkinda Ozet Bilgiler

180.000 TL'si
MKK ve Takasbank Islem ve Hizmet Bedelleri, Ihra¢c Bedeli

31.08.2025 - 30.09.2025 tarihleri arasinda,
360.000 TL'si
Platform Kullanim Ucreti

31.08.2025 - 30.09.2025 tarihleri arasinda

giderleri i¢in kullanilacaktir.
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2. GIRISIM SIRKETI HAKKINDA BILGILER

2.1. Genel Bilgiler

Girisim Sirketi Hakkinda Ozet Bilgiler

Ticaret Unvam

VENDAPP BILiSIM VE TEKNOLOJI ANONIM SIRKET]

Isletme Ad1 VENDAPP
Hukuki Statiisii Anonim sirket
Merkez Adresi Ilil/ﬂlj?ljizzlkg"[ CESME MAH. ES LONDRA ASFALTI CAD.
Kurulus Tarihi 14.09.2023
Sermayesi Kayith Sermayesi 500.000 TL o’lup,
Odenmis sermayesi 500.000 TL dir.
Ticaret Sicil Miidiirligii ISTANBUL TiCARET ODASI
Ticaret Sicil Numarasi 4799645
Vergi Dairesi Biiyiikcekmece
Vergi Kimlik Numarasi 9241073541

Telefon Numarasi

+90 850 480 19 30

internet Sitesi

https://www.vendapp.co/
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2.2.  Faaliyet Konusu ve Is Modeli
Hakkinda

VENDAPP BILISIM VE TEKNOLOJI ANONIM SIRKETIinin vyiiriittigii
OTOMATLARDA YENI NESIL ODEME adli kampanya sayesinde elde edilecek
fonlar sirketin gelistirilmesinde kullanilacaktir.

Vendapp otomatlarda yeni nesil 6deme kolaylig1 saglayan, kullanicilara mobil cilizdan
tizerinden hizli, giivenli ve bonus kazandiran aligveris imkani sunan bir dijital 6deme
platformudur

Kampanya Hakkinda Onemli Bilgilendirmeler

* Kampanya siiresi 8 (sekiz) giin olarak belirtlenmistir.

* Bu kampanyada minimum yatirim tutari1 500 b olarak planlanmistir.

» On talep olusturarak yatirim turunda en az bildirdigi on talep tutar kadar yatirrmi yapan
yatirimcilara yatirim tutarlarina verilecek paylara ek olarak %10 ilave bedelsiz pay
verilecektir.

Problem

* Otomatlarda nakit veya madeni para ile 6deme zorlugu, bozuk para ihtiyaci ve para
iistli verilememesi hem kullanicilar hem de operatdrler i¢in biiylik bir sorun teskil
ediyor.

* Enflasyon nedeniyle kiiclik banknotlarin alim giiciiniin diismesi ve yliksek banknotlarin
otomatlarda kabul edilmemesi, kullanict deneyimini olumsuz etkiliyor.

* Otomat operatdrleri, veri eksikligi nedeniyle stok yonetimi, iirlin yerlestirme ve miisteri
aligkanliklarini analiz etme konusunda yetersiz kaliyor.

* Geleneksel sistemler kullanicilarla etkilesim kuramiyor ve miisteri sadakati
olusturulamiyor.

Coziim

* Vendapp, otomatlara dijital ciizdan temelli mobil 6deme sistemi entegre ederek
temassiz, hizh ve giivenli 6deme imkan1 sunuyor.

* Kullanicilar uygulama iizerinden bakiye yiikleyebiliyor, aligveris yapabiliyor, bonus
kazaniyor ve kampanyalardan faydalanabiliyor.

*Veri analitigi, operatorlerin stok yonetimi ve satig stratejilerini optimize etmesini
sagliyor.

* Kullanicilar aras1 para transferi, cashback ve kampanya 6zellikleriyle sadakat ve tekrar
alisveris orani artiriliyor.

* Vendbox donanimi sayesinde otomatlara entegrasyon kolayca saglaniyor.

Vendapp'in Amaci: Vendapp, otomat sektoriine dijital 6deme sistemlerini entegre
ederek kullanicilarin mobil cihazlar1 araciligiyla hizh, kolay ve giivenli bir sekilde
aligveris yapmalarini saglayan bir platformdur. Geleneksel 6deme yontemleri olan nakit
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para, kredi kartt veya madeni para kullanimini ortadan kaldirmayi ve otomatlarda
dijital ciizdan deneyimi sunmay1 amaglamaktadir.

Vendapp Operasyonlarimin  Ozeti: Vendapp, kullanicilara otomatlarda mobil
cihazlan iizerinden 6deme yapma imkam sunar. Kullanicilar, mobil uygulama
tizerinden ciizdanlarina kredi kartlarmmi  tanimlayarak  bakiye  yiikleyebilir,
kampanyalardan yararlanabilir ve aligveris yaparken bonuslar kazanabilir. Ayrica,
kullanicilar birbirlerine Vendapp ciizdanlar1 aracihigiyla para transferi yapabilirler.
Vendapp’in sundugu kampanyalarla kullanicilar daha avantajli bir alisveris deneyimi
yasarken, sirketler de bu platform sayesinde miisteri sadakatini artirabilir.

Neden Vendapp’e Yatirom Yapmalisimiz?

1. Tiirkiye’de ilk ve Tek Dijital Ciizdan Entegrasyonu

Vendapp, otomat perakende sektoriinde Tiirkiye’nin ilk ve tek mobil 6deme
sistemidir. Geleneksel nakit 6deme yontemlerinin yerini, giivenli, temassiz ve pratik bir
dijital ciizdan deneyimi sunarak aliyor. Kullanicilar, otomat aligverislerinde mobil
clizdanlartyla 6deme yapabiliyor, kampanyalardan faydalanabiliyor ve kazandiklari
bonuslarla daha fazla aligveris yapabiliyor.

2. Biiyiik ve Hizla Biiyiiyen Bir Pazar

Tiirkiye’de 110.000’den fazla otomat makinesi bulunmaktadir ve bu saymin
onlimiizdeki 10 yil i¢cinde 800.000’e ulagmasi beklenmektedir. Vendapp, bu hizla
biiyliyen pazarda %20 pazar payr hedeflemektedir. Giinliik islem hacmini 14.250.000
TL’ye kadar ¢ikarmay1 hedefleyen Vendapp, otomat isletmecilerine daha hizli, verimli
ve karl1 bir satig deneyimi sunuyor.

3. Giiclii Gelir Modeli ve Karhilik Potansiyeli
Vendapp, ¢cok yonlii bir gelir modeline sahiptir:

« Isletmecilerden Abonelik Geliri: Vendbox donanimlar iizerinden ayhk 6€ isletmeci
abonelik ticreti.

* Komisyon Gelirleri: Dijital clizdan i¢indeki her islemden belirlenen oranda komisyon
kesme modeli.

* Kampanya Yonetimi: Markalarla yapilan is birlikleri sayesinde kampanyalardan gelir
elde etme firsat.

* Kullanict Biiyiimesi ve Cashback: Kullanicilar aligveris yaptikca daha fazla 6diil
kazandiklar1 i¢in islem hacmi katlanarak biiyiiyor.

4. Operatorler Icin Verimlilik Artis:

Otomat operatorleri, Vendapp sayesinde daha verimli is siiregleri yonetebilir.
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Vendapp’in sagladig1 veri analitigi, stok yonetimi ve miisteri ahskanhklar bilgileri,
isletmecilerin  iirlin  yerlestirme stratejilerini optimize etmelerini saglar. Bu,
isletmecilerin satiglarini artirirken operasyonel maliyetlerini diistirmelerine olanak tanir.

5. Globallesme Potansiyeli

Vendapp’in altyapis1 uluslararasi pazarlara agilmaya uygundur. Ozellikle Avrupa ve
Orta Dogu’da otomat pazarlar1 hizla biiyliyor ve dijital 6deme ¢oziimlerine olan talep
artiyor. Vendapp, Tlrkiye’deki basarisini kiiresel dl¢ekte de genisletmeyi hedefliyor.

6. Rakipsiz Teknoloji ve Kullanic1 Avantajlar

Vendapp, yalnizca 6deme kolayligi saglamakla kalmaz, ayn1 zamanda kullanicilarina
bonuslar, 6zel kampanyalar ve kisisellestirilmis teklifler sunarak miisteri sadakati
olusturur. Anlagsmali kredi kartlari, donemsel kampanyalar ve kullanicilar arasi transfer
ozellikleri, sistemi rekabetin Oniine tastyor.

7. Stratejik Is Ortakliklari ve Giiglii Ekosistem

Vendapp, sektoriin en biiylik otomat operatorleriyle is birlikleri yaparak, genis bir
kullanict tabanimma wulagmay1 hedefliyor. Bilisim Vadisi’nde iiretilen Vendbox
donanimlari, Tiirkiye’de lider otomat operatorleriyle entegre edilerek pazara hizli bir
giris sagliyor.

8. Enflasyon Etkisiyle Nakit Para Bulundurmanin Zorlugu

Otomat kullanicilart bozuk para veya banknot tasima zorunlulugundan rahatsiz ve
madeni para veya banknot ile 6deme yapmak artik pratik degil. Bircok otomat cihazi
nakit para iistii vermekte zorlaniyor ve yiiksek banknotlar1 kabul etmiyor. Ancak
enflasyon sebebiyle diisilk banknotlarla alinabilen iiriin gam her gecen giin
azahyor. Iste Vendapp burada devreye girerek dijitallestirdigi 6deme sistemiyle
kullanicilarin para iistii alma sorunlarim ve operatorlerin otomatlarda para iistii
tutma zorunlulugunu kalic1 olarak ¢6zmeyi hedefliyor.

Vendapp'in Temel Ozellikleri:

* Dijital Ciizdan: Kullanicilar, Vendapp ciizdanlarina kredi kartlar1 tanimlayarak bakiye
yiikleyebilir ve bakiyelerini yonetebilirler.

* Kullanicilar Aras1 Para Transferi: Kullanicilar, Vendapp clizdanlar1 arasinda TL
transferi yapabilir.

* Kampanyalar ve Bonuslar: Vendapp, kampanyator 6zellikleriyle kullanicilarina gesitli
indirimler, firsatlar ve bonuslar sunar.

* Otomatlar ile Entegrasyon: Vendapp, tiim otomatlarla kolayca entegre edilebilen bir
altyapiya sahiptir. Tiim otomatlar MDB haberlesme protokolii kullanarak Vendapp ile
calisabilir.
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*Hizhh ve Giivenli Alsveris: Kullanicilar mobil cihazlar1 ile saniyeler icinde
otomatlardan aligveris yapabilir.

Gecmis Istatistikler

200 otomatta aktif olan Vendapp’in haftalik dilimlerde ciizdana para yiikleme verileri
asagida paylasilmistir.

Alman Odeme (b)

* Nisan 2024 - 3 .343

* May1s 2024 - 28 .431

* Haziran 2024 - 47.757
e Temmuz 2024 - 52 .579
* Agustos 2024 - 99 .128
* Eyliil 2024 - 196 .000

* Ekim 2024 - 215 .349

e Kasim 2024 - 247 .443
* Aralik 2024 - 296 .257
*Ocak 2025 - 314 .013

* Subat 2025 - 349 .256

Yukaridaki veriler incelendiginde, ilk alt1 ayda hizlanarak, sonraki donemde ise daha
dengeli bir tempoda devam eden siire¢ sonucunda Vendapp, 10 aylik periyotta
ortalama ayhk %60,2 ciizdan hareketi (satis geliri) artis1 yakalamistir. Vendapp, 10
aylik veri iizerinden yilliklandirildiginda %54.590'lik bilesik biiyiime orant (CAGR)
yakalamis goriinmektedir. Nisan 2024’te yalnizca 3.343 TL olan islem hacmi Subat
2025 itibartyla 349.256 TL’ye ulasarak 104 kat artis gostermistir. Ozelilkle belirtmekte
fayda var ki burada gergeklesen islem hacmi, kullanicilarin ciizdanlarina yiikledikleri
tutarlardir. Vendapp sisteminin had edisi, ilgili isletmeyle arasindaki komisyon
sOzlesmesine baglhdir.

Pazar Biiyiikliigii ve Hedefler: Tirkiye’de halihazirda 110.000 adet otomat
bulunmakta olup, bu saymnin Onlimiizdeki 10 yil icinde 800.000°e ¢ikmasi
ongorilmektedir. Vendapp, otomat pazarmin %?20’sini hedeflemektedir. Ayrica,
Vendapp 2025-2028 yillar1 arasinda pazar payimni artirmayi ve giinliik islem hacmini
14.250.000 TL ye kadar ¢ikarmay1 planlamaktadir.

Teknoloji ve Entegrasyon: Vendapp, MDB protokoliinii kullanarak tiim otomatlarla
kolayca entegre olabilir. Otomat operatorleri, Vendapp'in sundugu dashboard ile satis
takibi yapabilir ve kampanyalarin1 yonetebilir. Sistem, kullanici deneyimini iyilestiren
hizl1 ve kesintisiz bir 6deme akisi sunar. Vendapp, Vendbox adini verdigi donanim, tiim
otomatlara entegre edilerek otomatlarin uygulama ile haberlesmesini saglar.

Gelir Modeli: Vendapp, otomat islemlerinden komisyon alarak gelir elde etmektedir.
Bunun yani sira, markalar ve otomat operatorleri ile yaptigi isbirlikleri araciliiyla
kampanyalar diizenleyerek ek gelir saglar. Ayrica, kullanicilara sundugu o6zel
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kampanyalar ve promosyonlar araciligiyla miisteri sadakati kazanarak gelir akisini
artirmay1 hedeflemektedir.

Hedef Kitle:

Kullanicilar: Mobil cihazlariyla otomatlardan aligveris yapmayi tercih eden teknolojiye
yatkin kullanicilar.

Otomat Operatorleri: Dijital 6deme sistemlerini otomatlarina entegre ederek miisteri
deneyimini iyilestirmek isteyen isletmeler.

* Markalar: Otomatlar iizerinden miisterilere ulasmak isteyen markalar ve (irlin
saglayicilart.

Pazar Analizi ve Rekabet: Vendapp, otomat sektdriinde dijitallesmenin hiz kazandigi
bir donemde pazara girig yaparak biiylik bir potansiyel barindirmaktadir. Geleneksel
O0deme yontemlerini degistiren bu sistem, kullanicilara hem kolaylik hem de tasarruf
saglarken, otomat operatorlerine ve markalara yeni firsatlar sunmaktadir. Avrupa
Vending & Coffee Service Association (EVA) raporlarina gore, otomat sektoriinde
dijital 6deme sistemlerinin 6nemi hizla artmaktadir. Vendapp, sundugu kullanici
dostu arayiiz ve entegre olma kolayligi ile bu pazardaki 6nemli oyuncular arasinda yer
almay1 hedeflemektedir.

Gelecek Planlari: Vendapp, 2025 yili itibariyle pazarlama faaliyetlerine hiz vererek
Tiirkiye genelinde otomat sayismi artirmayi planlamaktadir. Ik asamada Tiirkiye’de
genis bir kullanici kitlesine ulasmay1 hedefleyen Vendapp, uzun vadede global pazarlara
acilarak otomat sektoriinde dijital 6deme ¢oziimleri saglayicisi olarak diinya ¢apinda
taninmay1 amaclamaktadir.

Sonu¢: Vendapp, otomat sektorii igin dijital 6deme ¢Oziimleri sunarak hem
kullanicilarin hem de operatorlerin hayatin1 kolaylagtiran bir platformdur. Kullanicilar,
sadece mobil cihazlartyla hizli, giivenli ve avantajli bir aligveris deneyimi yasarken,
isletmeler de miisteri sadakati ve satiglarini artirma firsatina sahip olurlar. Bu baglamda
Vendapp, hem teknolojik altyapis1 hem de kullanici dostu Ozellikleriyle gelecegin
odeme sistemi olarak 6ne ¢ikmaktadir.

Tarihge

Kapsam:

Vendapp, otomat sektoriine dijital 6deme sistemleri sunan yenilik¢i bir platformdur.
Proje, Tiirkiye’de ve diinya genelinde hizla biiyiiyen otomat pazarina dijitallesme ve
kullanic1 deneyimi iyilestirmesi getirmeyi hedefler. Vendapp, otomat operatorlerinin
ihtiyaclarimi karsilamak {izere tasarlanmis olup, tiim otomatlara kolayca entegre
edilebilir. Projenin kapsami, yiyecek-icecek otomatlari, kahve makineleri, oyun
otomatlari, akaryakit istasyonlar1 ve mikro marketler gibi c¢esitli sektorlerde
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kullanilan tiim otomatlar1 kapsamaktadir. Bu platform, yalnizca 6deme islemlerini
dijitallestirmekle kalmaz, ayni zamanda operatorlere satis takibi, kampanya yonetimi
gibi ek yetenekler sunar.

Vendapp, otomat operatdrlerine, miisterilerine daha iyi hizmet vermeleri i¢in araglar
saglarken, kullanicilarina da hizli ve giivenilir bir aligveris deneyimi sunmay1 amagclar.
Dijital 6deme sistemleri araciligiyla nakit, kredi karti ve madeni para kullanma
zorunlulugunu ortadan kaldirir ve bu sayede islem siirecini daha basit hale getirir.
Platform, mevcut otomatlarla uyumlu c¢alisarak, geleneksel 6deme yontemlerine dijital
bir alternatif sunar.

Amac:

Vendapp’in amaci, otomat sektoriinde dijital donilisimii gerceklestirmek ve
kullanicilarin mobil cihazlar1 {izerinden kolay, hizli ve gilivenli bir sekilde 6deme
yapmalarini saglamaktir. Bu amag¢ dogrultusunda, kullanicilar kredi kartlarint mobil
uygulama {izerinden tanimlayarak Vendapp cilizdanlarima bakiye yiikleyebilir,
otomatlarda bu bakiyeyi kullanarak aligveris yapabilir ve bonuslar kazanabilir.

Bunun yani sira, Vendapp'in kullanict dostu mobil clizdani aracilifiyla kullanicilar arasi
para transferi yapilmasina da olanak tanir. Kullanicilar arkadaslarina Vendapp ciizdani
tizerinden TL gonderebilir veya alabilir, boylece platform i¢i etkilesim artirilmis olur.

Bir diger 6nemli amag ise, otomat operatdrlerinin miisterilerine daha iyi bir deneyim
sunmalarini saglamak ve is operasyonlarini optimize etmektir. Vendapp, otomatlara bir
dakikadan kisa siirede entegre edilebilen bir sistem sunarak, operatorlerin dijital
dontigiim  stlirecini hizlandirir.  Operatorler, dashboard iizerinden otomatlarinin
performansini takip edebilir, satis istatistiklerini inceleyebilir ve miisterilerine yonelik
kampanyalar diizenleyebilir.

Vendapp ayni zamanda, kullanici sadakatini artirmayi ve miisterilerin daha fazla
aligveris yapmasini tesvik eden kampanyalar sunar. Kullanicilar, ciizdanlarina para
yuklerken bonus kazanabilir, belirli {irtinlerde indirimlerden yararlanabilir ve donemsel
kampanyalarla alisveris deneyimlerini daha cazip hale getirebilirler. Ayrica, Vendapp
kullanicilarina dogum giinlerinde 6zel hediyeler ve anlasmali kredi kartlarina ek
bonuslar gibi firsatlar sunarak miisteri memnuniyetini ve bagliligini artirmay1 hedefler.

Konusu:

Vendapp’in ana konusu, dijital 6deme sistemlerinin otomat pazarina entegrasyonu ile
kullanicilarin ve otomat operatorlerinin ihtiyaglarin1 karsilamaktir. Bu baglamda,
projenin ana islevi, otomatlarda 6deme islemlerini daha hizli, giivenli ve kullanict dostu
hale getirmektir. Vendapp, kullanicilarin otomatlardan aligveris yaparken kredi karti
veya nakit kullanma zorunlulugunu ortadan kaldirir ve bunun yerine mobil cihazlar
aracilifiyla dijital clizdan kullanarak 6deme yapmalarini saglar.

Vendapp, MDB haberlesme protokolii ile ¢alisan tiim otomatlarla entegre olabilen bir
sistemdir. Bu sayede, otomat operatorlerinin yeni bir altyapiya yatirom yapmasina

13/53



gerek kalmadan mevcut otomatlarini dijital 6deme sistemine doniistiirebilmelerine
olanak tanir. Vendapp Purple Key adini tasiyan donanimi ile otomatlarin mobil
uygulama ile haberlesmesini saglayarak sistemin sorunsuz caligmasini temin eder.
Operatorler, Vendapp’i kullanarak tiim otomatlarim takip edebilir, satis verilerini
analiz edebilir ve performanslarim optimize edebilir.

Kullanicilar agisindan bakildiginda, Vendapp kullanici dostu bir arayiiz sunar.
Uygulama iizerinden ciizdanlarina bakiye yiikleyebilir, aligveris yaparken bonus
kazanabilir ve kampanyalardan yararlanabilirler. Ayrica, kullanicilar arasi para transferi
gibi islevler de sunarak, kullanicilar arasinda etkilesimi artirir.

Vendapp ayni zamanda kullanicilarina cesitli kampanyalar sunar. Ilk kayit olan
kullanicilar, anlagsmali otomatlardan ticretsiz kahve alabilirler. Bunun yani sira, S kahve
allmma 1 kahve hediye gibi sadakat programlar1 da sunulmaktadir. Dénemsel
kampanyalarla kullanicilarin ilgisi taze tutulurken, anlasmali kredi kartlartyla yapilan
yiiklemelerde ek bonuslar kazanmak da miimkiindiir. Kullanicilarin dogum giinlerinde
ozel hediyeler ve indirimler sunularak miisteri baghhg artirnlmaktadir.

Vendapp’in sundugu bir diger dnemli 6zellik ise, kullanicilar arasi TL transferi
yapilabilmesidir. Kullanicilar, Vendapp clizdanlar1 araciligiyla arkadaslarina TL
gonderebilir ya da alabilir, bu da platformun soesyal yoniinii giiclendirmektedir.

Is Modeli

VENDAPP BILISIM VE TEKNOLOJI ANONIM SIiRKETI bir Teknoloji girisimi
olup, Yazihm sektorlerinde faaliyet gostermektedir. is Modeli B2B ve B2C , faaliyet
gosterdigi/gosterecegi lokasyonlar Tiim Tiirkiye'dir.

Vendapp Uriin ve Proje Hakkinda

Vendapp, otomat sektoriinde dijital donilistim saglayan ve Tiirkiye’de ilk olan bir mobil
O6deme yontemi ve elektronik clizdan platformudur. Geleneksel banknot ve madeni para
yontemlerinin kullanici ihtiyaglarina cevap veremedigi ve enflasyonla birlikte otomat
aligverislerinde nakit paranin yetersiz kaldig1 bir ortamda, Vendapp yenilik¢i bir ¢6ziim
sunmaktadir. Kullanicilar, otomat aligverislerini cep telefonlar: iizerinden giivenli ve
hizli  bir sekilde gerceklestirirken, bonus kazanabilir ve kampanyalardan
faydalanabilirler.

Temel Ozellikler:

*Mobil Odeme ve Elektronik Ciizdan: Vendapp, kullanicilarin kredi kartlarim
tanimlayarak cilizdanlarina para yiiklemelerini saglar. Bu sayede nakit para veya fiziksel
kart tasima zorunlulugunu ortadan kaldirir.

* Bonus Kazanma Imkam: Kullanicilar, ciizdanlarina para yiiklediklerinde ek bonuslar
kazanir ve bu bonuslar1 aligverislerinde kullanabilirler. Ayrica paket kampanyalarla
firsat {irtinlerden yararlanma sansi sunar.

« Kampanyalar ve Odiiller: Vendapp kullanicilari, otomatlarda 6zel giinlerde ve
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donemsel kampanyalarla avantajli aligveris yapabilirler. Dogum giinii hediyeleri ve sik
aligverislere yonelik bonus kampanyalar1 da mevcuttur.

Teknolojik Altyapi ve Gelisim Siireci: Vendapp, hem yazilim hem de donanim olarak
iki ana bilesenden olusur. Otomatlarin Vendapp ile iletisim kurabilmesi icin gelistirilen
VendBox, otomat cihazlariyla MDB (Multi-Drop Bus) haberlesme protokolii tizerinden
iletisim saglar. Bu sayede tiim otomat cihazlarina entegre olarak ¢aligabilir. Vendapp’in
yazilim tarafinda ise v1 ve v2 siirlimleri tamamlanmis olup, su anda v3 siiriimii tizerinde
caligmalar devam etmektedir. V3 ile birlikte yeni ozellikler kazandirilarak, Merkez
Bankasi entegrasyonlar1 da dahil edilecektir.

Uretim Siireci: VendBox donanimlari, Bilisim Vadisi'nde bulunan ve ¢oziim ortag
Letta AS tarafindan iiretilmektedir. Donanim, otomat cihazina baglanarak sadece 6deme
islemlerini gerceklestirmekle kalmaz, ayn1 zamanda otomatin stok durumu, ciro bilgisi
ve kampanyalar gibi birgok veriyi isletmeciye sunar. Isletmeciler bu verileri Vendapp’e
0zel bir dashboard iizerinden izleyebilirler.

Pazar ve Rekabet: Tiirkiye’de toplam 100.000 otomat cihaz1 bulunmakta olup, otomat
perakende sektoriinde yilik 22 milyar TL’lik bir islem hacmi mevcuttur. Su anda
mobil 6deme ¢6ziimii sunan baska bir firma bulunmamaktadir, bu da Vendapp'i
pazarda 6ne ¢ikarmaktadir.

Ticarilesme Plam ve Is Modeli: Vendapp, Tiirkiye’deki tiim otomat isletmecileriyle is
birligi yaparak 36 ay icinde pazarin %20’sine ulasmay1 hedeflemektedir. Isletmecilere
ticretsiz olarak verilen VendBox cihazlar1 sayesinde ekosistem genisletilecek ve otomat
basina igletmecilerden aylik 6€ abonelik iicreti alinacaktir. Vendapp ciizdaninda biriken
paralar isletmecilere toplu olarak 6denirken, bu 6demelerde islem basina komisyon
kazanilacaktir.

Firsatlar ve Giiclii Yonler: Vendapp, teknolojik 6deme sistemleri ve dinamik
kampanyalar sunarak sektorde fark yaratmaktadir.

Tespit Edilen Sorun/Sorunlar

Tespit Ettigin Sorun

Otomat makineleri, kullanicilarin hizli ve pratik bir sekilde yiyecek, igecek ve diger
triinleri satin alabilmesi i¢in gelistirilmis modern perakende ¢6ziimlerinden biridir.
Ancak, geleneksel banknot ve madeni para yontemleri giiniimiiz teknolojik diinyasinda
yeterli esnekligi saglayamamakta ve pek ¢ok soruna yol agmaktadir. Tiirkiye'de otomat
sektorliniin  bliylimesine ragmen, 6deme yoOntemleri ve kullanici aligkanliklari bu
bliylimenin gerisinde kalmistir. Bu durum, otomat kullanicilar i¢in ¢esitli sorunlar
yaratmaktadir.

1. Nakit Para Kullamiminin Zorluklari: Enflasyonun yiikselmesi ve iirlin fiyatlarinin
hizla artmasiyla birlikte, otomatlarda nakit para ile aligveris yapmak kullanicilar icin
biiyiik bir sorun haline gelmistir. Ozellikle bozuk para bulundurma zorunlulugu ve
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uygun para iistii verilmemesi gibi durumlar kullanicilarin aligveris yapmasini
zorlagtirmaktadir. Ornegin, bircok otomat makinesi biiyiik banknotlar1 kabul
etmemekte, bu da kullanicilar1 kiigiik paralar tasimaya zorlamaktadir. Bu durum,
otomatlardan aligveris yapmay1 karmasik ve zahmetli bir hale getirmektedir.

2. Dijital Odeme Yontemlerinin Eksikligi: Giiniimiizde dijital 5deme yontemleri hizla
yayginlagirken, otomat makinelerinin ¢ogu bu teknolojiye ayak uyduramamistir.
Kullanicilar, aligverislerinde kredi kartt ya da mobil 6deme gibi yontemleri tercih
etmektedirler. Ancak Tiirkiye’de otomat sektdriinde, kredi karti ya da mobil 6deme
yontemleri ile alisveris yapabilecek bir sistem bulunmamaktadir. Bu, 6zellikle nakit
tagimayan kullanicilarin otomatlardan aligveris yapamamasina neden olmaktadir. Sonug
olarak, otomatlarin kullanici dostu bir ddeme sistemine sahip olmamasi satislarin
azalmasina yol agmaktadir.

3. Kampanya ve Sadakat Programlarimin Olmamasi: Perakende sektdriinde sikg¢a
kullanilan kampanyalar ve sadakat programlari, miisterilerin geri doniis oranlarini
artirmak ve onlar1 siirekli aligveris yapmaya tesvik etmek i¢in etkili araglardir. Ancak
otomat makineleri, bu tiir kampanyalardan ve miisteri sadakat programlarindan
yoksundur. Kullanicilar, otomat aligverislerinde 6zel indirimler, firsat {iriinleri veya
bonus kazanma gibi tesvik edici avantajlardan yararlanamamaktadir. Bu da
kullanicilarin, otomatlardan  aligveris yapma aliskanliklarint  gelistirmelerini
engellemektedir.

4. Takip ve Yonetim Eksiklikleri: Otomat operatorleri i¢in makinelerin etkin bir
sekilde yonetilmesi ve izlenmesi biiyiikk 6nem tagimaktadir. Ancak mevcut sistemler,
otomatlarin stok durumunu, ciro bilgisini ve kullanic1 aligkanliklarin1 etkin bir sekilde
takip etmeye uygun degildir. Bu, otomat sahiplerinin makinelerini yonetirken stok
eksiklikleri, diisiik satiglar veya makine arizalar1 gibi sorunlar1 6nceden tespit etmelerini
zorlastirmaktadir. Ayrica, operatorlerin kampanyalar diizenleyerek kullanicilar1 ¢ekme
imkanlar1 da oldukg¢a sinirlidir.

Bulunan Coziim/Coziimler

Vendapp, otomat perakende sektoriinde karsilagilan geleneksel 6deme yontemlerinin
yetersizliklerine modern ve yenilik¢i bir ¢6ziim sunmaktadir. Kullanicilarin hizl,
giivenli ve dijital bir 6deme deneyimi yasamalarini saglamak amaciyla gelistirilen
Vendapp, otomat sektdriine yeni bir soluk getiriyor. Bu ¢6zlim, hem kullanicilarin hem
de otomat operatorlerinin ihtiyaclarina cevap vererek, sektdrdeki ddeme sistemlerini
kokli bir sekilde doniistiirmeyi hedeflemektedir.

1. Dijital Odeme ve Elektronik Ciizdan Imkam: Vendapp’in temel ¢dziimii,
kullanicilarin otomatlardan alisveris yaparken nakit para veya fiziksel kart tagimalarina
gerek kalmadan, tamamen dijital bir 6deme yontemi ile aligveris yapabilmeleridir.
Kullanicilar, Vendapp mobil uygulamasini indirerek cilizdanlarina para yiikleyebilir ve
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bu sayede otomatlardan dogrudan aligveris yapabilirler. Bu ¢6ziim, enflasyon nedeniyle
kiictik bozuk paralarla aligveris yapma zorunlulugunu ortadan kaldirarak kullanicilarin
daha hizl1 ve pratik bir deneyim yasamasini saglar.

2. Bonus Kazanma ve Kampanya Imkanlari: Vendapp, kullanicilarin ciizdanlaria
para yiiklerken ve aligveris yaparken ek bonuslar kazanabilmelerine olanak tanir.
Kullanicilar, yiikledikleri miktara bagli olarak ekstra bonuslar kazanir ve bu bonuslari
otomatlardan aligveris yaparken kullanabilirler. Ayrica, otomat sektoriinde sikca eksik
olan dinamik kampanya sistemi, Vendapp ile hayata gecirilir. Kullanicilar, belirli
donemlerde veya 6zel giinlerde diizenlenen kampanyalardan yararlanarak daha uygun
fiyatlarla iirlin alabilirler. Bu ¢6ziim, otomat aligverislerini daha cazip hale getirir ve
kullanict sadakatini artirir.

3. Kullanicilar Arasi1 Para Transferi: Vendapp’in sundugu yenilik¢i ¢oziimlerden biri
de kullanicilar arast para transferidir. Kullanicilar, Vendapp ciizdanlarindaki
bakiyelerini bagka bir Vendapp kullanicisina kolayca transfer edebilirler. Bu ¢6ziim,
arkadaglar arasinda hizli ve giivenli bir sekilde para transferi yapmay1 miimkiin kilar ve
otomat alisverislerinde kullanilabilir.

4. Otomat Operatérleri icin Yonetim ve Takip Imkam:: Vendapp, sadece kullanict
deneyimini degil, ayn1 zamanda otomat operatorlerinin is siire¢lerini de kolaylastiran
cozlimler sunar. VendBox adi verilen donanim cihazi, otomat cihazlar ile entegre
calisarak operatorlerin otomat makinelerini etkin bir sekilde yonetmesine olanak tanir.
VendBox, otomatin stok durumunu, ciro bilgisini ve iiriin haritalamasini operatorlere
anlik olarak bildirir. Bu sayede, otomat operatorleri, makinelerindeki stok seviyelerini
takip edebilir, kampanyalar diizenleyebilir ve operasyonlarini daha verimli hale
getirebilirler. Operatorler, tiim bu bilgileri Vendapp’in 6zel olarak tasarladigi dashboard
tizerinden izleyebilirler. Boylece, is siiregleri optimize edilirken, otomat operasyonlari
da daha karl1 hale getirilir.

5. Giivenli ve Temassiz Odeme: Pandemi déneminde temassiz 6deme yontemlerine
olan talep ciddi bir sekilde artmistir. Vendapp, kullanicilarin otomatlardan tamamen
temassiz bir sekilde alisveris yapmalarina olanak tanir.

Deger Onerileri

Vendapp, otomat sektoriinde sundugu yenilikgi 6deme ¢oziimlerinin yani sira,
gelistirilmesi planlanan ek hizmetler ve is modelleri ile sektdrdeki lider konumunu
giiclendirmeyi hedeflemektedir. Su anda iizerinde c¢alisilan ve gelecekte uygulamaya
gecirilecek diger Oneriler, hem kullanicilar hem de otomat operatdrleri i¢in daha
kapsamli ve kullanic1 dostu bir ekosistem yaratmay1 amaglamaktadir.

1. Mikro Kredi Se¢enekleri: Vendapp'in bankalarla yaptig1 goriismeler dogrultusunda
gelistirilmekte olan Onemli bir Oneri, otomat aligverislerinde kullanilabilecek mikro
kredi ¢oziimleridir. Kullanicilar, otomatlardan yapacaklari aligverisler i¢in kiiciik ¢apl
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kredi seceneklerinden yararlanarak aninda 6deme yapabilir, kredilerini daha sonra
O0deme firsat1 bulabilirler. Bu kredi modelleri, ihtiya¢ kredisi veya araba kredisi gibi
bliyiilk 0Olgekli finansman modellerinin  kii¢iik versiyonlar1 olarak sunulacaktir.
Kullanicilar, kredi kartlartyla harcama yapmak zorunda kalmadan otomat aligverislerini
mikro kredi ile finanse edebileceklerdir. Bu, otomat aligverislerini daha erisilebilir ve
cazip hale getirecektir.

2. Operatorlere Ozel Analitik Araclar: Vendapp, operatorler igin is siire¢lerini daha
etkili bir sekilde yonetebilecekleri ek analitik araclar sunmay1 planlamaktadir. VendBox
donanimi, otomat cihazlarinin stok durumunu ve ciro bilgilerini anlik olarak
raporlamakla kalmayacak, ayn1 zamanda bu verilerin analiz edilmesine de yardimc1
olacaktir. Gelistirilecek olan veri analizi ve yapay zeka tabanh oOneri sistemleri
sayesinde operatorler, makinelerinin hangi iirinlerinin daha c¢ok satildigini, hangi zaman
dilimlerinde daha yogun kullanildigin1 ve hangi kampanyalarin daha etkili oldugunu
gorebileceklerdir. Bu analitik araglar, operatdrlerin stok yonetimini optimize etmelerine,
ciro artisin1 saglamalarina ve miisterilere daha iyi hizmet vermelerine olanak
taniyacaktir.

3. Farkhh Pazar Segmentlerine Ulasma: Vendapp, iiniversite Ogrencileri, saglik
calisanlar1 ve ofis ¢alisanlar1 gibi belirli hedef kitlelere odaklanmakla birlikte, gelecekte
farkl pazar segmentlerine ulasmay1 da planlamaktadir. Ozellikle alisveris merkezleri,
turistik bolgeler ve havaalanlar1t gibi yogun insan trafiginin oldugu alanlarda,
Vendapp’in otomat ekosistemini genisletme planlar1 bulunmaktadir. Bu alanlarda
kullanilacak otomatlar i¢in 6zel kampanyalar ve bonus sistemleri gelistirilecektir.
Ayrica, belirli {irlin kategorilerine yonelik Ozellestirilmis otomatlar, kullanicilarin
ihtiyaclarina daha uygun ¢oziimler sunarak satiglari artiracaktir.

4. Yurt Disina Acihim Planlari: Vendapp’in uzun vadeli hedeflerinden biri de
uluslararas1 pazarlara a¢ilmak ve Tiirkiye disinda da benzer ¢oziimleri sunmaktir.
Avrupa ve Orta Dogu pazarlarinda, otomat sektoriinde mobil 6deme ¢oziimlerinin hizla
biliylidiigii goriilmektedir. Vendapp, Tiirkiye’de elde ettigi basariy1 yurt disina tasimayi1
ve global bir marka haline gelmeyi hedeflemektedir.

Gelisim Siirecleri Hakkinda

Vendapp, hem yazilim hem de donanim bilesenleriyle iki ana baslik altinda
ilerlemektedir. Uygulamanin otomat cihazlariyla sorunsuz bir sekilde iletisim
kurabilmesi i¢cin MDB (Multi-Drop Bus) haberlesme protokoliine sahip olmasi
gerekmektedir. Bu dogrultuda gelistirilen donanim, VendBox olarak adlandirilmaktadir.
VendBox, otomat cihazlarina baglanarak, kullanicilarin cep telefonlariyla otomatlardan
aligveris yapmalarim1 saglar. Su anda demo siirecleri devam eden VendBox, test
asamalarinda basarili sonuglar vermis olup, uygulamanin tamamen entegre ¢aligmasini

saglamaktadir.
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Yazilim tarafi ise, Vendapp'in kalbi olarak nitelendirilebilir. 1k iki versiyon olan v1 ve
v2 basariyla tamamlanmistir. Bu versiyonlar, temel islevleri saglamis ve otomatlarla
mobil 6deme sisteminin entegrasyonunu basariyla gerceklestirmistir. Ancak Vendapp,
hizla gelisen teknolojilere ayak uydurmak ve kullanici deneyimini siirekli iyilestirmek
amaciyla v3 siiriimii iizerinde ¢alismalarina devam etmektedir.

V3 siiriimii, 6nceki versiyonlardan daha gelismis 6zellikler sunmay1 amaglamaktadir.
Vendapp’e ek ozellikler kazandirarak kullanict deneyimini daha da zenginlestirmek
planlanmaktadir. Ayni1 zamanda VendBox donanim entegrasyon testleri bu yeni
sirimde yogunlagsmis durumda. Bu entegrasyon testleri, donanimin tiim otomat
cihazlartyla kusursuz bir sekilde ¢caligmasini saglamak adina kritik 6nem tasir.

V3 siirimiiniin en dikkat ceken bilesenlerinden biri de banka entegrasyonlar:
olacaktir. Bu entegrasyon, 6deme islemlerinin daha giivenli ve diizenleyici mevzuatlara
uygun bir sekilde yapilmasini saglayacaktir. Vendapp, bu gelisim siirecleriyle birlikte
pazarda giiclii bir yer edinmeyi ve kullanicilarina en giivenilir, hizli ve kolay mobil
0deme deneyimini sunmay1 hedeflemektedir.

Uretim Siirecleri Hakkinda

Vendapp’in temel donanim bileseni olan VendBox, otomat cihazlariyla entegrasyonu
saglayan onemli bir cihazdir. Bu donanim, otomatlarin Vendapp uygulamasiyla
sorunsuz bir sekilde calisabilmesi i¢in kritik rol oynar. VendBox’lar, Bilisim
Vadisi'nde yer alan, Tirkiye'nin teknoloji gelistirme ve inovasyon merkezi olarak
bilinen Letta AS tesislerinde iiretilmektedir. Letta AS, yiiksek teknolojiye dayal1 iiretim
stiregleriyle donanim gelistirme ve entegrasyon konularinda uzmanlagmig bir ¢éziim
ortagimizdir.

Uretim siirecinin ana asamalari, tasarim, prototip gelistirme, test asamalar1 ve seri
iiretimden olusmaktadir. Ilk olarak, donmamim tasarinm Letta AS miihendisleri
tarafindan yapilmakta ve otomat cihazlariyla uyumlu olacak sekilde gelistirilmektedir.
MDB haberlesme protokolii, otomat cihazlariyla sorunsuz bir sekilde iletisim
kurulmasin1 saglar. Bu noktada, tasarim siirecinde hem otomat operatdrlerinin
ihtiyaclart hem de kullanicilarin beklentileri goz oniinde bulundurularak islevsel ve
kullanict dostu bir cihaz tiretilmektedir.

Prototip gelistirme asamasi, VendBox'un sahada nasil performans gosterdigini test
etmek icin kritik bir agamadir. Gelistirilen prototipler, pilot sahalarda denenmekte ve
kullanic1 geri bildirimlerine gore optimize edilmektedir. Bu siiregte, otomatlarin farkl
modelleriyle uyumlulugun saglanmasi ve entegrasyon sorunlarinin giderilmesi
hedeflenir. Pilot projeler sirasinda alinan geri bildirimler, {iirlinlin son haline
getirilmesinde biiyiik rol oynar.

Test asamalarindan basariyla gecen VendBox’lar, seri iiretim asamasina alinir. Letta
AS'nin yiiksek kaliteli iiretim tesislerinde, titizlikle kontrol edilen iiretim siirecleri
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yuritiiliir. Bu siirecte her bir VendBox’un, otomat cihazlariyla eksiksiz ve gilivenilir bir
sekilde ¢alistigindan emin olunmaktadir. Ayrica, iiretim siiregleri boyunca kalite kontrol
ve giivenlik standartlarina siki sikiya bagli kalinmaktadir.

Yan Uriinler Hakkinda

VendBox, yalnizca otomat cihazlariyla mobil uygulamanin iletisimini saglayan bir
donanim olmanin 6tesinde, isletmecilere yonelik kapsamli veri ve yonetim ¢oziimleri
sunan bir telemetri cihazi olarak da islev gormektedir. MDB portu araciligryla otomat
cihazlarina baglanan VendBox, otomat operatorlerinin islerini daha verimli
yonetmelerine olanak tanir. Bu cihaz, isletmecilere anlik veri sunarak sadece d6deme
islemlerini degil, otomatin genel performansini da izlemelerini saglar.

VendBox’un sundugu en 6nemli avantajlardan biri, otomat operatorlerine ¢esitli ek
bilgiler saglamasidir. Ornegin, cihaz otomatin stok durumu hakkinda anlik veriler
sunar. Bu sayede, operatorler hangi {iriinlerin tiikkendigini veya tiikenmek {izere
oldugunu gorebilir ve zamaninda miidahale edebilirler. Stok kontrolii, operasyonel
verimliligi artirirken, miisterilerin bos otomatlarla karsilasmasin1 engeller ve satis
kayiplarin onler.

VendBox ayrica ciro bilgilerini de isletmecilere sunar. Bu 6zellik, her otomatin giinliik,
haftalik veya aylik satis performansini izlemeyi saglar. Operatorler, hangi otomatlarin
daha yiiksek ciro sagladigini analiz ederek stratejilerini bu dogrultuda
sekillendirebilirler. Bu veriler, is planlamasi ve gelecekteki yatirimlar agisindan kritik
Onem tasir.

Uriin haritalama 6zelligi, otomatin hangi iiriinlerinin daha popiiler oldugunu ve hangi
iiriinlerin daha az tercih edildigini belirlemek i¢in kullanilabilir. Isletmeciler, bu verileri
kullanarak {riin stoklarim1 optimize edebilir ve miisterilere daha c¢ekici {riinler
sunabilirler. Ayrica, irlinlerin satis performansini analiz ederek, gerektiginde iirlin
gamini genisletebilir veya degistirebilirler.

VendBox’un sundugu bir diger énemli 6zellik de kampanya yonetimi yetenegidir.
Isletmeciler, otomatlarinda donemsel veya 6zel kampanyalar diizenleyebilir ve bu
kampanyalarin performansini anlik olarak takip edebilirler.

Teknik ve Tasarimsal Analizler Hakkinda

VendBox’un tasarim ve teknik altyapisi, otomat cihazlar1 ile sorunsuz bir iletisim
saglayabilmesi i¢in titizlikle gelistirilmistir. MDB (Multi-Drop Bus) haberlesme
protokolii ile ¢alisan VendBox, tiim otomat cihazlarina kolayca entegre edilebilecek
sekilde tasarlanmistir. Bu protokol, otomat cihazlarinin 6deme sistemleriyle hizli ve
giivenilir bir sekilde iletisim kurmasmi saglar. VendBox, bu protokol {iizerinden
otomatin 6deme iglemlerini, stok durumunu ve kampanya bilgilerini toplar ve isler.
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Donanim tasarimi, kullanim kolaylig1 ve yiiksek dayaniklilik diistintilerek yapilmistir.
VendBox, kompakt ve hafif bir cihaz olarak {iretilmis, ayn1 zamanda saglam yapisiyla
otomatlarda uzun siireli kullanim i¢in dayanikli hale getirilmistir. Cihaz, otomatlarin
farkli modelleri ve tipleriyle uyumlu olacak sekilde tasarlanmis olup, genis bir iiriin
yelpazesiyle entegrasyon saglayabilir.

Teknik altyapisi, cihazin kullanict dostu olmasimi ve giivenilir bir performans
sergilemesini destekler. VendBox, diisiikk enerji tiiketimi ile otomatin genel enerji
maliyetini minimize eder. Ayrica, gercek zamanl veri aktarimi ile operatdrlere siirekli
olarak anlik bilgileri sunar. Bu sayede, cihazin hem verimli hem de ekonomik bir ¢6ziim
olmast hedeflenmistir. Teknik detaylar agisindan, cihazin kablolu baglant1 secenekleri
(MDB portu) oldugu gibi, gelecekte kablosuz iletisim ¢oziimleri de entegre edilerek
cihazin daha esnek ve kullaniglh hale getirilmesi planlanmaktadir.

VendBox’un yazilim tarafi da gelismis bir mimariye sahiptir. Yazilimsal entegrasyon,
cihazin Vendapp uygulamasiyla tam uyumlu ¢alismasini saglar. Bu sayede, kullanicilar
clizdanlarma ytikledikleri paralarla otomatlardan kolayca aligveris yapabilirler. Yazilim
ayrica, kampanya yonetimi, iiriin stok takibi ve ciro analizi gibi isletmecilere yonelik
ozellikleri de igerir. Bu teknik altyapi, hem kullanicilar hem de operatorler i¢in kolay,
hizli ve giivenilir bir deneyim sunmay1 amaglar.

AR-GE Faaliyetleri Hakkinda

Vendapp’in bagarili bir iirlin olarak gelistirilmesinde Ar-Ge faaliyetleri kritik bir rol
oynamaktadir. Uygulamanin ve donanimin piyasaya tam anlamiyla entegre olabilmesi
icin, genis kapsamli pilot ¢aligmalar yiiriitiilmektedir. Bu c¢aligmalar, Tiirkiye’nin en
bliyiik otomat operatorlerinden biri olan Otomathane AS is birligiyle
gerceklestirilmektedir. Otomathane AS’nin sahalarinda yer alan 300 otomathk parkur,
Vendapp’in test edildigi ve ger¢ek zamanli geri bildirimlerin alindigi énemli bir pilot
bolgedir.

Bu pilot uygulama sayesinde, Vendapp hem yazilim hem de donanim tarafinda detayl
olarak test edilmekte ve otomat kullanicilarinin giinliik ihtiyaglarina yonelik en uygun
coziimler gelistirilmektedir. Otomat operatorleri ve kullanicilarin geri bildirimleri
dogrultusunda, iiriin iizerinde siirekli iyilestirmeler yapilmaktadir. Ozellikle, kullanici
deneyimi, sistem performansi, entegrasyon sorunlari ve operasyonel siirecler gibi
kritik unsurlarin gelistirilmesi i¢in bu geri bildirimler olduk¢a degerlidir.

Pilot calismalarda edinilen bilgiler, uygulamanin sadece teknik agidan degil, aym
zamanda kullanict dostu olmasini saglamak i¢in de kullanilmaktadir. Ar-ge ekibi,
otomatlarin farkli kosullarda nasil performans gosterdigini izleyerek, yazilim ve
donanim tarafinda ortaya ¢ikan sorunlar1 hizlica ¢ézmekte ve yeni Ozellikler
eklemektedir. Ozellikle otomat cihazlarinin stok ydnetimi, kampanya entegrasyonu ve
anlik veri takibi gibi islevler, pilot sahalardan gelen geri bildirimler dogrultusunda
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2.3.

stirekli olarak optimize edilmektedir.

Bu Ar-Ge siireclerinin temel hedefi, Vendapp’in genis ¢capta kullanilabilir ve sektore
tam entegre bir iiriin haline getirilmesidir. Uygulamanin sahada test edilmesi, gercek
kullanicilar ve operatorler tarafindan deneyimlenmesi, Ar-Ge siireclerinin verimliligini
artirmakta ve ortaya ¢ikabilecek sorunlarin erken asamada tespit edilip ¢oziilmesine
olanak saglamaktadir.

Onceki Satislar Hakkinda

Vendapp, otomat perakende sektdriinde yeni bir iirlin olarak pazarda hizli bir sekilde
yerini almaktadir. Pilot g¢alismalarin devam ettigi siirecte, uygulama heniiz tam
kapasiteyle ticarilesmemistir. Ancak, demo siireglerinde ve pilot projelerde elde edilen
sonuglar, iiriiniin pazarda biiyiik bir talep gordiiglinii ve kullanicilar tarafindan olumlu
geri doniisler alindigim1 gostermektedir.

Pilot bolgelerde yapilan denemelerde, kullanicilar arasinda dijital ddeme yodntemine
olan ilginin hizla arthd gozlemlenmistir. Ozellikle kullanicilarin mobil ciizdan
entegrasyonu ve kampanyalarla desteklenen aligveris deneyiminden memnun kaldiklar
raporlanmistir. Bu da gelecekte yapilacak satiglarin giliclii bir potansiyele sahip
oldugunu ortaya koymaktadir.

Henliz genis ¢apli bir satis ag1 kurulmamis olsa da, Vendapp'in otomat sektoriine
getirdigi yenilik¢i ¢oziimler sayesinde, pazara girigin hizli bir sekilde biiyliyecegi ve
kullanicilarin dijital 6deme aliskanliklarini degistirecegi dngoriilmektedir.

Sektor ve Pazar Analizi

Pazar Hakkinda

Tiirkiye’de satig otomat1 (vending machine) sektorii son yillarda biiyliime potansiyeli
yuksek bir alan olarak goriilmektedir. 2022 yilindaki verilere gore pazardaki otomat
makinesi sayis1 yaklasik 40-45 bin adet civarindadir. Mevcut say1 iilke niifusuna
oranlandiginda her 2000 kisiye 1 otomat distiigiinii gostermektedir. Kiyaslamak
gerekirse bu oran gelismis pazarlarda bu oran ¢ok daha yiiksektir — Ornegin
Almanya’da 450 bin otomat ile 180 kisiye 1 otomat diiserken, Japonya’da 6,5 milyon
otomat ile 23 kisiye 1 otomat diismektedir. Rakamlara bakildiginda goriiliiyor ki,
Tirkiye’de pazarda ciddi bir biiyiime alam oldugunu ortaya koymaktadir.

Pazarin Oniimiizdeki yillardaki biiylime potansiyeline dair sektor icinden oldukga
iyimser ongoriiler bulunmaktadir. Vendex Turkey fuar1 yetkilileri, Tiirkiye’de otomat
sayisinin 10 yil icinde (2022-2032) 800 bin adede ulasabilece@ini 6ngoérmektedir.
Ongoriiniin gergeklesmesi mevcut sayinin ve dolayisiyla olasi kazancin da yaklasik 20
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katina ¢ikmasi demektir.

Tirkiye, otomat perakende sektorii agisindan biiylime potansiyeline sahip bir pazardir.
Ulke genelinde yaklasik 100.000 adet otomat makinesi bulunmakta olup, bu makineler
genis bir tiiketici kitlesine hizmet etmektedir. Ozellikle is yerleri, iiniversiteler, saglik
kuruluglart1 ve aligveris merkezleri gibi yogun insan trafiginin oldugu alanlarda
otomatlarin kullanimi giderek artmaktadir. Bu sektorde yillik iglem hacmi yaklagik 22
milyar TL olarak hesaplanmaktadir. Bu da otomat pazarmin ekonomik olarak énemli
bir potansiyele sahip oldugunu gostermektedir. Ancak, otomat sektorii heniiz
dijitallesme siirecini tam anlamiyla tamamlayamamis durumdadir. Geleneksel 6deme
yontemleri, yani nakit para ve kredi kartlari, halen bu makinelerde en yaygin olarak
kullanilan 6deme yontemleridir. Ancak nakit tasimanin zorluklar1 ve dijitallesmeye olan
egilim, kullanicilarin daha pratik ¢dziimler arayisina girmesine neden olmustur. iste bu
noktada Vendapp, pazarin karsilagtigi en biiyiik sorunlardan birine ¢dziim sunarak
sektorde biiylik bir firsat yaratmaktadir.

Vendapp, Tiirkiye otomat pazarinda su anda mobil 6deme yontemi sunan tek
platformdur. Geleneksel nakit ve kredi kart1 kullanimi1 yerine, kullanicilarin telefonlar
araciligiyla otomatlardan aligveris yapmalarini saglayan bu yenilik¢i sistem, pazarda
onemli bir boslugu doldurmaktadir. Tiirkiye'deki otomat makinelerinde dijitallesme
siirecinin baglatilmasi, hem kullanicilar hem de operatorler agisindan ciddi bir doniistim
yaratacaktir. Vendapp'in kullanic1 dostu araylizii ve bonus kazandiran kampanya
sistemi, miisterilerin otomatlardan daha sik ve kolay bir sekilde aligveris yapmalarini
tesvik etmektedir.

Pazarin biiyiime potansiyeli, oniimiizdeki yillarda otomat kullaniminin ve dijital 6deme
¢Ozlimlerine olan talebin artmasiyla daha da genisleyecektir. Tiirkiye'de 100.000 adet
otomat makinesi bulunmakta olup, bu say1 gelecekte hizla artacaktir. Yukarida
bahsedilen 10 yillik 6ngoriiniin ger¢eklesmesi durumunda, Tiirkiye’de kisi bagina diisen
otomat sayist da belirgin sekilde artacak, yaklasik 75 kisiye 1 otomat seviyesine
gelerek gelismis pazarlara yaklasacaktir. Beklenen biiylimenin ger¢eklesmesi, otomat
pazarinin i hacmi agisindan da biiytik bir sigrama anlamina gelir.

Tiirkiye’de 6deme aliskanliklar1 hizla dijitallesmekte; kart ve mobil 6demelerin pay:
artarken nakit kullanim oram diismektedir. Bu egilim, otomat sektdriinde de nakit
kabul eden geleneksel makinelerin yerini karth ve mobil 6demeleri destekleyen
akilli otomatlarin alacagim gostermektedir. Tiiketiciler, yanlarinda bozuk para
tasimaktansa temassiz kart veya mobil uygulama ile 6demeyi tercih eder hale geldikge,
otomat igletmecilerinin de bu 6deme trendlerine uyum saglamasi kritik hale gelmistir.
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Rekabet Hakkinda

Otomat 6deme sistemleri alaninda Tiirkiye pazarinda birden fazla kategoride rakip ve
paydaslar mevcuttur. Bunlar hem donanim tabanli PoS ¢6zlimleri sunan sirketleri, hem
de yazilim veya finansal altyapir odakli mobil 6deme uygulamalarini igermektedir.
Ayrica, otomat sektoriine dolayli yoldan etki eden bazi alternatifler de bulunmaktadir.
bu detaylara ekteki dokiimandan ulasabilirsiniz. Ancak Vendapp biitiinsel sundugu
hizmetleri degerlendirdigimizde; Tiirkiye otomat perakende sektoriinde mobil 6deme
yontemi sunan bagka bir firma bulunmamaktadir. Vendapp, bu alanda faaliyet gosteren
ilk ve tek dijital 6deme ¢Oziimiidiir. Otomat sektdriindeki firmalar, hala geleneksel nakit
ve kredi kart1 6deme yontemlerini kullanirken, Vendapp bu boslugu doldurarak sektdrde
giiclii bir yer edinmistir.

Mobil 6deme ve elektronik cilizdan sistemi sunan Vendapp, sundugu toplam hizmet
bakimindan rakipsiz bir konuma sahiptir. Bu avantaj, hem kullanici deneyimi hem de
operatorlere sundugu yonetim ve takip ¢oziimleri sayesinde pazar payini hizla biiylitme
potansiyeline sahiptir. Vendapp'in sundugu inovatif oOzellikler ve kampanyalar,
sektordeki diger isletmelerin dikkatini ¢ekerken, rekabet eksikliginden dolay1 kisa
vadede genis bir miisteri tabani olusturmasi beklenmektedir.

Vendapp, rekabet ortaminda Kkendi yenilik¢i yaklasimi ile farklilasmay1
hedeflemektedir. Hem otomat isletmecilerine hem de son kullanicilara sundugu bazi
ayirt edici avantajlar sunlardir:

* PoS Bagimsizhgi

* Tak-Cahistir Kolayhig

* Kapsamhi Odeme Secenekleri (Coklu Uyumluluk)

* Vendapp Mobil Uygulamasi
* Mikro Kredi imkam

Hedef Kitle Hakkinda

Vendapp'in hedef kitlesi, genis bir kullanict yelpazesine hitap eden ¢esitli gruplardan
olusmaktadir. Bu gruplar arasinda iiniversite 6grencileri, saghk calisanlari, ofis ve
fabrika calisanlari ve genel halk yer almaktadir.

Universite 6grencileri, yogun akademik hayatlari ve hizli tempolu yasam tarzlar
nedeniyle pratik, hizli ve kolay ¢dziimlere ihtiya¢ duyan 6nemli bir kullanict grubudur.
Vendapp, Ogrencilerin kampiislerdeki otomatlardan hizlica aligveris yapmalarini
saglayarak onlarin hayatini kolaylastiran bir ¢oziim sunmaktadir. Ayrica, 6grencilere

yonelik diizenlenen kampanyalar ve bonus sistemleri, bu hedef kitlenin ilgisini
¢ekmektedir.
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Saghk calisanlari, genellikle hastane ve kliniklerde yogun ¢alisma saatlerine sahip
olduklarindan, kisa molalarda hizlica aligveris yapabilecekleri bir sisteme ihtiyag
duyarlar. Vendapp, onlarin bu ihtiya¢larin1 karsilayarak saglik calisanlar1 i¢in ideal bir
¢Oziim sunar.

Ofis ve fabrika calisanlari, is yerlerinde yer alan otomatlardan hizlica atistirmalik veya
icecek satin alabilecekleri bir sistem ararlar. Vendapp, onlarin is saatleri iginde kolay ve
temassiz 6deme yapmalarini saglar.

Genel halk ise 6zellikle ahsveris merkezleri, istasyonlar, eglence alanlar gibi yogun
noktalarda Vendapp'in sundugu pratik ¢oziimlerden faydalanarak otomatlar1 daha etkin
bir sekilde kullanabilir.

SWOT Analizi

Giclu Yonler Nelerdir?

*Kolay Entegrasyon ve Esnek Yapi: Vendapp, otomatlarin mevcut sistemlerine
kolayca entegre olabilen ve MDB haberlesme protokolii sayesinde tiim otomat
tiirleriyle uyumlu bir ¢dziim sunuyor. Bu da isletmecilerin hizli ve maliyetsiz bir
sekilde sisteme gec¢is yapmasini sagliyor.

* Kullanict Dostu Arayiiz: Vendapp’in mobil uygulamasi, kullanicilarin kolayca
clizdanlarina para yiiklemelerini ve aligveris yapmalarini saglamak icin sade ve
anlasilir bir arayiiz sunar. Bu da kullanic1 deneyimini artirarak, kullanim oranlarini
yiikseltebilir.

*Veri ve Analitik Destegi: Vendapp, otomat operatdrlerine satis verileri, stok
durumu ve kampanya yonetimi gibi kritik bilgileri sunarak, isletmecilerin iglerini
daha verimli yonetmelerine olanak taniyor. Bu, operasyonel verimliligi artiran ve
is siireclerini iyilestiren 6nemli bir avantajdir.

» Temassiz ve Hijyenik Odeme Segenegi: Pandemi sonrasi dénemde hijyen kaygilart
artarken, temassiz 0deme yontemleri hizla yayginlasiyor. Vendapp’in temassiz
O0deme secenegi sunmasi, kullanicilarin sagligini koruyarak giivenli bir aligveris
deneyimi sagliyor.

Zayif Yonler Nelerdir?

* Kullanic1 Aliskanliginin Heniiz Kazanilmamis Olmasi: Vendapp’in dijital 6deme
yontemi, otomat sektoriinde yenilikg¢i bir ¢6ziim sunuyor. Ancak, kullanicilarin bu
yeni teknolojiye aligmalar1 ve geleneksel 6deme yoOntemlerinden (nakit ve kart)
uzaklagmalar1 zaman alabilir. Bu siirecte kullanic1 egitimi ve farkindalik
yaratilmasi 6nemli bir gereksinim olabilir.

« Insanlarin Teknolojiye Kars1 Giivensizlikleri: Ozellikle mobil 6deme sistemleri ve
dijital ciizdanlar konusunda bazi kullanicilar, giivenlik kaygilar1 nedeniyle
cekimser olabilir. Siber giivenlik, kisisel verilerin korunmasi ve dolandiricilik gibi
konular, insanlarin bu tiir sistemlere olan giivenini etkileyebilir. Bu ylizden
kullanicilarin giivenini kazanmak i¢in giiclii bir giivenlik altyapisina sahip olmak
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ve bu konuda acik iletigim yiiriitmek kritik olacaktir.

* Operatorlerin Dijital Donlistime Direng GOstermesi: Otomat operatorleri, mevcut
sistemlerine entegre olan ve alistiklar1 geleneksel ©Odeme yontemlerinden
vazgegmekte isteksiz olabilirler. Vendapp’in saglayacagi faydalar1 yeterince
anlamamalar1 durumunda, dijital doniislim siireci yavas ilerleyebilir.

* Mobil Internet Erigsimine Bagimlilik: Vendapp’in mobil ddeme sistemi, internet
baglantisina ihtiya¢ duymaktadir. Kullanicilarin internet baglantis1 olmadig1 veya
mobil veri erigiminin siirli oldugu durumlarda, sistemin kullanilamamasi kullanict
memnuniyetini etkileyebilir.

Firsatlar Nelerdir?

» Isletmeciye Asistanlik ve Verimlilik Artis1: Vendapp, otomat operatdrlerine sadece
dijital 6deme degil, ayn1 zamanda kapsamli veri analitigi ve yoOnetim aracglari
sunarak onlarin is siireglerini kolaylastirma firsati sunmaktadir. Stok takibi, ciro
analizi, kampanya yonetimi gibi 6zelliklerle isletmecilere adeta bir dijital asistan
gorevi gormektedir. Bu sayede otomat operatorleri, islerini daha etkin bir sekilde
yonetebilir, lirlinlerini optimize edebilir ve operasyonel maliyetleri diisiirebilirler.

* Yurt Disina Model Gelistirilmesi ve Globallesme Potansiyeli: Vendapp, sadece
Tiirkiye ile smirli kalmayip, benzer pazar dinamiklerine sahip tlkelerde de
genisleme firsatina sahiptir. Yurt disina agilma potansiyeli, 6zellikle Avrupa ve
Orta Dogu pazarlarinda biiylik bir firsat sunmaktadir. Vendapp’in otomat
sektorlindeki yenilik¢i modeli, mobil 6deme sistemlerine hizla adapte olan
iilkelerde de basarili olabilir.

*Mobil Odeme Trendinin Biiyiimesi: Kiiresel ¢apta dijital ve mobil 6deme
sistemlerine olan talep hizla artmaktadir. Nakit paranin kullaniminin azalmasi ve
temassiz 6deme yOntemlerine gegis siireci, Vendapp i¢in biiylik bir firsat
sunmaktadir. Mobil 6deme sistemlerinin yayginlagsmasiyla birlikte, otomat
sektoriindeki oyuncular da dijitallesme gereksinimlerini artiracak ve Vendapp bu
boslugu doldurmak i¢in hazir durumda olacaktir.

» Sadakat Programlar1 ve Kullanict Baghiligi: Vendapp’in sundugu bonus ve
kampanya ozellikleri, miisteri sadakati olusturmak i¢in Onemli bir firsat
sunmaktadir. Kullanicilar, sik sik otomatlardan aligveris yaparak kazandiklari
bonuslar1 biriktirebilir ve bu da onlarin Vendapp’i tercih etme sikligini artirabilir.
Uzun vadede bu, gii¢lii bir kullanic1 taban1 ve baglilig1 yaratma firsatidir.

Tehditler Nelerdir?

* Teknolojik Giivenlik ve Siber Saldirilar: Dijital 6deme sistemleri ve elektronik
clizdanlar, siber saldirilara karsi savunmasiz olabilir. Vendapp gibi mobil 6deme
sistemlerine yonelik giivenlik tehditleri, kullanicilarin kisisel verilerini ve mali
bilgilerini riske atabilir. Siber saldirilar, kullanic1 giivenini sarsabilecegi gibi marka
itibarin1 da olumsuz etkileyebilir. Giiclii bir giivenlik altyapisinin olmamasi, ciddi
zararlara yol acabilir.

» Dijital Odeme Alaninda Yeni Rakipler: Su anda Vendapp Tiirkiye’de mobil 6deme
¢Ozlimleri sunan tek platform olsa da, bu pazar biiyilidiikk¢e ulusal ve uluslararasi
rakiplerin ortaya c¢ikma ihtimali yiiksektir. Biiyiik teknoloji firmalar1 ya da
bankalarin gelistirdigi yeni O0deme c¢oziimleri, piyasaya hizla giris yaparak
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Vendapp’in pazar paymi tehdit edebilir. Ayrica, bu rakipler daha biiyiik pazarlama
biit¢elerine ve giiclii miisteri tabanlarina sahip olabilir.

s Internet Erisimi ve Teknik Altyap1 Sorunlari: Vendapp’in calisabilmesi igin
kullanicilarin mobil cihazlarinda internet baglantisinin bulunmas: gerekmektedir.
Ancak, otomatlarin bulundugu yerlerde internet erisimi smirli ya da kalitesiz
olabilir. Bu da kullanicilarin 6deme yapamamasina ve hizmeti kullanamamalarina
yol agabilir. Bu tiir altyapir sorunlari, kullanici memnuniyetini disiirebilir ve
hizmetin yayginlagsmasini zorlastirabilir.

* Kullanic1 Giiveninin Saglanamamasi: Teknolojik yeniliklere karsi bazi kullanicilar
daha temkinli olabilir ve 6zellikle dijital 6deme sistemlerine olan giiven eksikligi
nedeniyle yeni ¢oziimlere adapte olmakta zorlanabilirler. Eger kullanicilar, dijital
clizdanlarin1 giivenli bulmazsa veya hizmetin sundugu avantajlar1 yeterince
anlamazsa, Vendapp’in biiylime hiz1 yavaslayabilir.

Zayif Yonleri Giiclendirme Stratejisi

* Ekosistem ve Vendapp Pazarimi Biiyiitme: Vendapp’in basarili olmasi i¢in genis bir
ekosistem yaratmak ve pazarda yayilmasii saglamak kritik bir hedeftir. Bunu
basarmak icin daha fazla otomat isletmecisine ulasarak, VendBox cihazlarinin
daha yaygin hale getirilmesi hedeflenmektedir.

* Orta Agresif Kampanyalar: Kullanicilarin dijital 6deme sistemlerine olan ilgisini
artirmak igin orta agresif kampanyalar diizenlenebilir. Ornegin, ilk kez Vendapp
clizdanin1 kullanan kullanicilara belirli bir oranda indirim veya hediye {iriin
sunulabilir.

* Giivenlik ve Teknolojik Altyapmnin Giiglendirilmesi: Dijital 6deme sistemlerine
olan giiveni artirmak amaciyla, kullanicilarin kisisel bilgilerini koruyacak giiclii bir
giivenlik altyapisi saglanmalidir.

s Isletmecilere Yonelik Destek ve Egitim Programlari: Otomat operatdrlerinin
Vendapp’e gecis yaparken karsilastiklar1 sorunlari en aza indirmek ve sistemin
faydalarim1 tam anlamiyla kullanabilmelerini saglamak igin destek ve egitim
programlari sunulmalidir.

Tehditleri Ortadan Kaldirma Stratejisi

* Giivenlik Altyapisinin Giiglendirilmesi ve lletisimi: Dijital 6deme sistemlerinde
kullanic1 giivenligi en kritik faktorlerden biridir. Vendapp, kullanici verilerini
korumak i¢in en giincel siber giivenlik Onlemlerini uygulayarak giivenligi
saglayabilir.

*Rekabetle Bas Etmek I¢in Yenilik¢ilik ve Kullanici Sadakati: Yeni rakiplerin
pazara girmesi durumunda Vendapp, kullanict deneyimini stirekli iyilestirerek ve
yeni Ozellikler ekleyerek fark yaratabilir. Cashback, bonuslar, sadakat programlari
gibi kullaniciy1 ¢eken 6zellikler, Vendapp’in tercih edilmesini saglayacaktir.

* Regiilasyonlara Uyum ve Hukuki Danigmanlik: Dijital 6deme sistemlerine yonelik
diizenleyici kurallar siki olabilir ve siirekli degisebilir. Bu nedenle Vendapp,
hiikiimetlerle ve diizenleyici kurumlarla is birligi icinde c¢alisarak bu kurallarin
gerekliliklerini 6nceden takip etmeli ve uyum saglamalidir.

* Kullanict Egitimi ve Giiven Yaratma: Dijital 6deme sistemlerine karst olan giiven
eksikligi ve teknolojik adaptasyon zorluklarini asmak i¢in kapsamli kullanici
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egitimi ve farkindalik kampanyalar1 diizenlenebilir.

* Teknik Altyapinin  Giiglendirilmesi: Internet erisimi ya da teknik altyap:
sorunlarina karsi, Vendapp’in ¢evrimdisi c¢alisma kapasitesi gelistirilmelidir.
Ayrica, internet baglantis1 diisiik olan bolgelerde, internet baglantisina ihtiyag
duymadan caligabilen ¢6zlimler sunulabilir.

* Bliylime Stratejilerinin Adaptasyonu: Pazarin beklenenden yavas biiylimesi
durumunda, Vendapp agresif biiylime stratejilerini gozden gecirerek daha
stirdiiriilebilir ve uzun vadeli hedeflere odaklanabilir.
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2.4.

Kurucu Ortaklar, Ana Pay Sahipleri ve Sermayeyi Temsil

Eden Paylar

24.1

Kurucu ortaklar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Kurucu Ortaklan

Sermayedeki
Adi-Soyadi / — Ku.rulustztn Bu Y A Payl
. Gorevi/Unvam Sirket Biinyesinde
Ticaret Unvam .- cne o
Ustlendigi Gorevler
(TL) | (%)
Sirketin kurulusu, temsili ve
GULFIRAZ yonetsel temsil sorumlulugu
SARISALTIKOGLU | KURUCU Giilfiraz Hanim'im 500.000 1100
sorumlulugunda ilerlemistir.

GULFIRAZ SARISALTIKOGLU ile ilgili;

Firaz Sarisaltikoglu, ilkokul, lise ve yiiksekokul egitimlerini Almanya’da tamamlamis
olup, asil uzmanlik alani tekstildir. Son 15 yil boyunca g¢esitli sektorlerde
gergeklestirdigi yatinmlarla genis bir deneyim kazanmistir. 2020 yilindan itibaren
odagimi teknoloji ve yapay zeka alanlarma kaydirarak bu alanlarda stratejik yatirimlar
yapmaya baslamistir. Tekstil, perakende ve teknoloji sektorlerinde yaptigi yatirimlarla
taninan Firaz Sarisaltikoglu, siirdiirtilebilirlik odakli projeler gelistirmeye devam eden
bir is kadinidir. Yonetsel temsil sorumlulugu kapsaminda, stratejik kararlarin
alinmasi, is gelistirme planlariin olusturulmasi, organizasyonel yapinin kurulmasi ve
ekip koordinasyonu gibi siireglerde liderlik yapmistir. Sirketin vizyon ve misyonunun
belirlenmesi, kisa ve uzun vadeli hedeflerinin tanimlanmasi, is ortakliklarinin
olusturulmasi ve stirdiiriilebilir biliylime stratejilerinin gelistirilmesi siireglerine yon
vermistir.
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2.4.2. Ortakhik yapis1 hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Ortakhik Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy Hakki (%)
Grubu | Tutar (TL) | Oran (%)
GULFIRAZ SARISALTIKOGLU | A 500.000 100 100
TOPLAM 500.000 100 100

GULFIRAZ SARISALTIKOGLU ile ilgili;

Firaz Sarisaltikoglu, ilkokul, lise ve yliksekokul egitimlerini Almanya’da tamamlamis
olup, asil uzmanlik alani tekstildir. Son 15 yil boyunca g¢esitli sektorlerde
gergeklestirdigi yatirnmlarla genis bir deneyim kazanmistir. 2020 yilindan itibaren
odagimi teknoloji ve yapay zeka alanlarma kaydirarak bu alanlarda stratejik yatirimlar
yapmaya baslamistir. Tekstil, perakende ve teknoloji sektorlerinde yaptig1 yatirimlarla
taninan Firaz Sarisaltikoglu, siirdiiriilebilirlik odakli projeler gelistirmeye devam eden
bir i kadinidir. Yonetsel temsil sorumlulugu kapsaminda, stratejik kararlarin
alinmasi, is gelistirme planlarmin olusturulmasi, organizasyonel yapinin kurulmasi ve
ekip koordinasyonu gibi siireglerde liderlik yapmistir. Sirketin vizyon ve misyonunun
belirlenmesi, kisa ve uzun vadeli hedeflerinin tanimlanmasi, is ortakliklarinin
olusturulmas: ve stirdiiriilebilir bliylime stratejilerinin gelistirilmesi siireclerine yon
vermistir.
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2.4.3. Sermayeyi temsil eden paylar hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Sermayesini Temsil Eden Paylar

Nominal Degeri (TL)
Grubu | Tiirii | Imtiyazlar Sermayeye Oram
Birim Toplam
A Nama | Yoktur 5.000 500.000 100

Mevcut sirketin esas sozlesmesine gore sermayeyi temsil eden toplam paylar A
grubuna ayrilmstir.

Bu gruplara iligkin olarak A Grubunda 100 Adet, birim nominal degeri 5.000 TL olan
pay bulunmaktadir.

Sermayesinin toplam 500.000 TL oldugu goriilmektedir.
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2.5. Yonetim Kurulu ve Yoneticiler
2.5.1  Yonetim kurulu iiyeleri hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yénetim Kurulu Uyeleri

Sermayedeki
Adi-Soyadi / Ticaret N Atanma Ki‘lan Pay1
Gorevi/Unvanmi o . Gorev
Unvani Tarihi Ny .
Siiresi
(TL) (%)
S YONETIM
SXI%SESTZIKIGLU KURULU 14/09/2023 | 1095 Giin | 500.000 | 100
BASKANI
BARAN YONETIM )
SARISALTIKOGLU | KURULU UyEsi | [4/09/2023 1095 Gin 0| 0
MERT YONETIM )
SARISALTIKOGLU | KURULU UYEsi | 14092023 | 1095 Giin 0 0

GULFINAZ SARISALTIKIGLU hakkinda;

Firaz Sarisaltikoglu, ilkokul, lise ve yiliksekokul egitimlerini Almanya’da tamamlamis
olup, asil uzmanlik alan1 tekstildir. Son 15 yil boyunca ¢esitli sektorlerde
gerceklestirdigi yatirimlarla genis bir deneyim kazanmistir. 2020 yilindan itibaren
odagini teknoloji ve yapay zeka alanlarina kaydirarak bu alanlarda stratejik yatirimlar
yapmaya baslamistir. Tekstil, perakende ve teknoloji sektorlerinde yaptig1 yatirimlarla
taninan Firaz Sarisaltikoglu, stirdiiriilebilirlik odakli projeler gelistirmeye devam eden
bir is kadmidir. Yoénetsel temsil sorumlulugu kapsaminda, stratejik kararlarin
alinmasi, is gelistirme planlarinin olusturulmasi, organizasyonel yapinin kurulmasi ve
ekip koordinasyonu gibi siireclerde liderlik yapmistir. Sirketin vizyon ve misyonunun
belirlenmesi, kisa ve uzun vadeli hedeflerinin tanimlanmasi, is ortakliklarinin
olusturulmas1 ve siirdiiriilebilir biliylime stratejilerinin gelistirilmesi siireclerine yon
vermistir.

BARAN SARISALTIKOGLU hakkinda;

Baran Sarisaltikoglu, 1991 yilinda Almanya'nin Heidelberg kentinde dogmustur.
Universite yillarinda basladig: girisimcilik yolculugunda, otomat sektdriine yenilikei
coziimler sunarak Tirkiye'nin en biiyliikk otomat operatorlerinden birinin kurucu
ortaklarindan biri olmustur. Ayrica, sektdre teknolojik bir anlayis kazandirmak
amaciyla kurdugu Vendapp Pay ile mobil ve nakitsiz 6deme sistemlerinde 6ncii bir rol
tistlenmektedir. Egitimini hukuk ve mimarlik alanlarinda tamamlayan Sarisaltikoglu,
at binicilik, masa tenisi, mimari fotografcilik ve elektro gitar gibi hobilerle
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ilgilenmektedir.

2.5.2  Yoneticiler hakkinda bilgiler

Girisim Sirketi’nin Yoneticileri

Adi-Soyadi

Gorevi/Unvam

Uzmanhk Alani ve
Profesyonel Tecriibesi

Sermayedeki
Payr

(TL)

(%)

BARAN
SARISALTIKOGLU

CEO

Girisimcilik ve sirket kuruculugu,
otomat operasyonlari ve yonetimi,
dijital 6deme sistemleri, fintech
ve mobil clizdan uygulamalari, is
gelistirme ve inovasyon, teknoloji
tabanli ¢oziim gelistirme, start-up
yonetimi ve stratejisi, cok
disiplinli diigtinme (hukuk ve
mimarlik altyapisiyla), yatirimer
ve is ortagi iliskileri, yeni nesil
vending teknolojileri (vending
tech).

BARAN SARISALTIKOGLU hakkinda;

Baran Sarsaltikoglu, 1991 yilinda Almanya'nin Heidelberg kentinde dogmustur.
Universite yillarinda basladig: girisimcilik yolculugunda, otomat sektdriine yenilikci
cozlimler sunarak Tiirkiye'nin en biiyiikk otomat operatdrlerinden birinin kurucu
ortaklarindan biri olmustur. Ayrica, sektore teknolojik bir anlayis kazandirmak
amaciyla kurdugu Vendapp Pay ile mobil ve nakitsiz 6deme sistemlerinde oncii bir rol
istlenmektedir. Egitimini hukuk ve mimarlik alanlarinda tamamlayan Sarisaltikoglu,
at binicilik, masa tenisi, mimari fotografcilik ve elektro gitar gibi hobilerle
ilgilenmektedir.

2.5.3  Ekip Uyeleri
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Ekip Uyeleri

Ustlenecegi Gorev

Uzmanhk Alani ve

Girisimci ile

£GIESTE Sorumluluklar Profesﬂy on?l Mliskisinin Kaynag
Tecriibesi
Baran Sarisaltikoglu,
teknoloji ve i gelistirme Baran Sarisaltikoglu
Baran Sarisaltikoglu, alanlarinda uzmanlasmis otomat sektdriin deki’
Vendapp’in CEO’su olarak | bir girisimci ve liderdir. - . AR
Baran ST . LT Ny derin bilgi birikimi ve
9 sirketin biiylime, inovasyon | Tiirkiye’ nin en biiyiik S
Sarisaltikoglu .. D v deneyimiyle
ve operasyonel siireglerini | otomat operatorlerinden Vendapp-in fikic
yonetmektedir. biri olan Otomathane babasuri)ﬁ
A.S.’nin kurucu '
ortaklarindandir.
Ozge Sarisaltikoglu, ) )
Vendapp’in Pazarlama Ozge Sarisaltikoglu, Ozge Sarisaltikoglu,
Direktorii olarak, markanin | uluslararasi iliskiler Vendapp’in
stratejik iletisim ve alanindaki egitimini, kurucularindan biri
Ozee pazarlama faaliyetlerini moda ve e-ticaret olarak, markanin
g - yonetecek, marka sektorlerindeki gelisimi ve biiyiimesi
Sarisaltikoglu | ;... . 0.7 > ..
bilinirligini artiracak, dijital | operasyon ve pazarlama | igin stratejik
kampanyalar gelistirecek deneyimiyle birlestirerek | pazarlama ve
ve miisteri odakl biiylime markalarin biiylimesine | yenilik¢i ¢oziimler
stratejilerini hayata katki saglamistir. gelistirmistir.
gecirecektir.
Kockaya, sirketin finansal | Blockchain ve yenilikgi ,.
stratejilerini gelistirmek, teknolojiler alaninda zuerrlll(i?fl)grllrrllm akin
bilit¢eyi yonetmek ve mali uzmanlagmis bir arkadast olaral}; Kitle
hedeflere ulagmak igin profesyonel olarak, fonlamsa siire lérin de
Giliveng caligir. Nakit akisini finansal siireglerde aktif rol almlg ve
Kocgkaya optimize eder, finansal dijital doniisiim ve crisimin ﬁnasnsal
riskleri analiz eder ve teknoloji l%a iaklarlm
yatirimlar1 degerlendirerek | entegrasyonunda derin eyi tendirmede katki
siirdiiriilebilir bityiimeyi | bir bilgi birikimine §a§1am1 o
destekler. sahiptir. & S
Firaz . Tekstil, Teknoloji, Y onetim Kurulu
Sarisaltikoglu Yonetim Kurulu Baskan: Yapay Zeka Bagkani
Semih Uriin Gelistirme, Yazilim Yazilim, Girigimcilik, Direktor
Kiliggedik Direktorii Uriin Gelistirme
Oznur Strateji ve Is Gelistirme L . e
Seyhun Uszman Strateji ve Is Gelistirme | Ekip Uyesi
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2.6. Finansal Bilgiler
2.6.1 Finansal durum ve faaliyet sonuclar1 hakkinda bilgiler

VENDAPP BILISIM VE TEKNOLOJI ANONIM SIRKETI’ne ait TFRS standartlarina
uygun olarak sirket faaliyetlerinde 6nem arz eden veriler onceliklendirilerek hazirlanmis “Finansal
Durum Tablosu” ile sirket hasilatinin %10’unun {izerinde bakiyesi bulunan hesap kalemleri
onceliklendirilerek hazirlanan “Gelir Tablosu” asagidaki sunulmustur. Sirketin “Isletme Biitgesi”,
“Yatinnm Biitcesi”, “Gelir Kalemleri”, “Satis Hedefleri” ve ‘“Nakit Akim Tablosu”nu da iceren
finansal bilgilerine asagidaki kutu igerisinde bulunan linklerden erisebilirsiniz.

https://invest.fonbulucu.com/kampanya/MTK5M W#{finance

Giincel Bilanco

Giincel Gelir Tablosu

2.6.2  Fon kaynaklari ve finansman yapis1 hakkinda bilgiler

Belirtilmemistir.
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https://invest.fonbulucu.com/kampanya/MTK5MW#finance
https://cdn.fonbulucu.com/archive/1751631476_e2vxh612aRzc0IlEmjMQy2sR57j7LlDYuH.pdf
https://cdn.fonbulucu.com/archive/1751631476_vyigEMcRawtRLlLSpXepEGZLyXLX9V8QLaW2.pdf

2.7.  Hukuki Durum, Belge ve Odiiller
Hukuki Durum
Hukuki Durum

Girisimin is ve islemleri i¢in hukuki bir engel yoktur. Aleyhine acilmis bir dava
bulunmamaktadir. Ugiincii taraflara agtig1 bir dava yoktur.

Patent, Lisans, Marka Tescil ve Belgeler
Belirtilmemistir.
Odiil ve Basarilar

Belirtilmemistir.
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3. KAMPANYA HAKKINDA BIiLGILER
3.1. Genel Gerekce ve Temel Bilgiler

Vendapp, otomat sektoriinii dijitallestirme hedefi dogrultusunda kitle fonlamasi
kampanyasini baglatmakta ve paya dayali model ile yatinmcilar1 ortaklia davet etmektedir.
Girisim, dijital 6deme sistemlerini otomatlarla entegre eden teknolojisiyle hem kullanici deneyimini
iyilestirmekte hem de otomat isletmecileri i¢in katma deger sunmaktadir. Kitle fonlamasi
kampanyasmin tercih edilmesindeki temel motivasyon, iiriin-pazar uyumunu dogrulamis bir is
modeline sahip olan Vendapp’in, erken asamadaki biiylime ve Olceklenme siirecinde genis bir
yatirimer kitlesiyle gii¢ birligi yaparak hem fon ihtiyacini karsilamak hem de sadik bir kullanict
toplulugu olusturmak istemesidir. Ayrica geleneksel finansman kaynaklarina erigim, girisimin erken
asamada olmasi1 ve teminat gereksinimleri gibi nedenlerle sinirli kalmis; bu da girisimi sermayeye
daha erisilebilir, demokratik ve topluluk odakli bir yontem olan paya dayali kitle fonlamasina
yonlendirmistir.

Kampanya kapsaminda hedeflenen fon tutar1 3 Milyon TL olup, ek fon toplama se¢enegiyle
bu miktarin 3,6 Milyon TL’ye kadar c¢ikarilmasi planlanmaktadir. Kampanyanin basariyla
sonuclanmast halinde otomat iireticileri ve isletmecileriyle entegrasyonlarin hizla artirilmasi,
pazarlama faaliyetlerinin gii¢clendirilmesi ve dijital ciizdan 6zelliklerinin gelistirilmesi i¢in gerekli
alt yapmin saglanmasi hedeflenmektedir. Bu siiregte girisim, yatirimcilara stirdiiriilebilir gelir
modeli tizerinden ortaklik sunarken; otomat firmalar1 operasyonel verimlilik, kullanicilar ise
kampanyalar ve 6deme kolaylig1 yoluyla avantaj elde edeceklerdir. Vendapp, bu yatirimla dijital
O0deme sistemleri alaninda yenilik¢i ve 6lgeklenebilir bir oyuncu olarak sektérde giiclii bir konum
elde etmeyi amaglamaktadir.

3.2. Fon Kullanim Yeri

Fonlama Kampanyasinin basarili olmasi durumunda elde edilen fonlar asagida verilen
sekilde ve siirelerde kullanilacaktir. Fonun kullanim siiresi igerisinde her alti ayda bir ve her
durumda fonun kullanimi tamamlandiginda bagimsiz denetim raporu hazirlanarak kampanya
sayfasinda yayimlanacak ve ayrica yatirimcilar ile paylasilacaktir. Toplanan fonlarin ilan edilen
amacina uygun olarak kullanilmasindan yonetim kurulunun sorumludur.

Toplanan fon;

1.500.000 TL'si Teknoloji Gelistirme Faaliyetleri (Teknoloji, Yazihm ve Operasyon
Giderleri) amaciyla 31.08.2025 - 31.01.2026 tarihleri arasinda, 460.000 TL'si Pazarlama
Faaliyetleri (Pazarlama, Reklam ve Tamitim Giderleri) amaciyla 31.08.2025 - 31.01.2026
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tarihleri arasinda, 500.000 TL'si Donamim Uretim Giderleri amaciyla 31.08.2025 - 31.01.2026
tarihleri arasinda, 180.000 TL'si MKK ve Takasbank Islem ve Hizmet Bedelleri, Ihra¢ Bedeli
amactyla 31.08.2025 - 30.09.2025 tarihleri arasinda, 360.000 TL'si Platform Kullanim Ucreti
amaciyla 31.08.2025 - 30.09.2025 tarihleri arasinda kullanilacaktir.

Kampanya sonrasinda elde edilen briit gelirden kampanya i¢in yapilan giderler fatura
karsilig1 6denecek olup, ayrica Platform Kullanim Ucreti olan toplanan fonun KDV hari¢ %8’i yine
fatura karsiliginda 6denecektir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 5'1 + BSMV tutarinda islem fcreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girisim sirketi tarafindan 6denecektir

Kampanya sonunda toplanan fondan elde edilecek net gelir toplanan fonun %90 ila %92’si
araliginda gerceklesektir.

Kampanya’ya fazla talep gelmesi durumunda %20 Ek Satis Yolu ile elde edilecek ek fonlar
iirlin gelistirme ve isletme giderlerinde kullanilacaktir.

Rapor halinde eklerde goriilebilir. (EK2)

3.3. Kar Tahmin ve Beklentileri

Uyar1: Bu boliimii okumadan once bilgi formunu basindaki “UYARI” kismim tekrar
okuyunuz.

VENDAPP BILISIM VE TEKNOLOJi ANONIM SIRKETI Girisim Sirketinin gelir
kalemleri Vendapp Komisyonu , Vendapp Cihaz Kirasi ve Vendapp Reklam Kampanyalari
kalemlerinden olusmaktadir.

Bu gelir kalemlerine gore ve bes yillik stiregte 1.947.500.000 TL ciro yapmasi
planlanmaktadir.

34. Ge¢mis Kampanyalar
Yoktur.
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4. RISK FAKTORLERI

Bu boliimde; girisim sirketine ve faaliyetlere, girisim sirketinin ve/veya hedef kitlenin i¢inde
bulundugu sektore, ¢ikarilacak paylara ve yatirim karar1 verilmesinde 6nem tasiyan diger risklere
yer verilmistir.

4.1. Girisim Sirketine ve Faaliyetlere Iliskin Riskler

Kullanici Kabulii ve Adaptasyon Riski: Dijital 6deme sistemleri, kullanicilarin
aliskanliklarim1 degistirmesini gerektirir. Ozellikle geleneksel nakit ve kredi karti kullanimina
alismis olan kullanicilar, mobil Odeme sistemlerini hemen benimsemekte zorlanabilirler.
Kullanicilarin Vendapp’i benimsemesi i¢in gegen siire uzayabilir ve bu, sistemin beklenen hizda
yayginlagsmasini engelleyebilir. Kullanic1 egitimine ve farkindalik yaratmaya yonelik stratejiler
olusturulmadig: takdirde, adaptasyon siireci yavaslayabilir.

Teknolojik Giivenlik Riski: Dijital clizdanlar ve mobil 6deme sistemleri, siber saldirilara
acik olabilir. Bu tiir saldirilar, kullanici verilerinin ¢alinmasina ya da finansal bilgilerin tehlikeye
atilmasina yol agabilir. Bu durum, hem kullanicilarin hem de isletmecilerin giivenini sarsabilir.
Vendapp’in giiclii bir siber giivenlik altyapisina sahip olmamasi halinde, giivenlik ihlalleri projenin
itibarin1 zedeleyebilir.

Regiilasyon ve Yasal Uyumluluk Riski: Finansal hizmetler ve dijital 6deme sistemleri, sik1
diizenleyici denetimlere tabidir. Tiirkiye’deki ve uluslararasi pazarlardaki finansal diizenlemeler
zamanla degisebilir ve bu diizenlemelere uyum saglanmasi gerekebilir. Yeni diizenlemeler, ek
maliyetlere veya yasal uyumsuzluklar nedeniyle cezalara yol agabilir. Bu riskin projenin is modelini
etkilememesi i¢in diizenleyici gelismelerin yakindan takip edilmesi ve uyum saglanmasi 6nemlidir.

Rekabet Riski: Su anda Tiirkiye’de Vendapp, mobil ddeme ¢dzlimleri sunan tek platform
olabilir, ancak gelecekte yeni rakiplerin pazara girmesi muhtemeldir. Ozellikle biiyiik teknoloji
firmalar1 ya da finansal kuruluslar, benzer ¢6ziimler sunarak pazarda rekabeti artirabilir. Bu
durumda Vendapp’in pazar pay1 baski altinda kalabilir ve yeni 6zellikler sunma konusunda rekabet
avantaj1 yetersiz kalabilir.

Isletmecilerle Ts Birligi Riski: Vendapp’in basarili olabilmesi i¢in otomat isletmecileri ile
yakin is birligi icinde ¢alisilmasi gerekmektedir. Ancak isletmecilerin dijital ¢oziimlere gegis yapma
konusunda isteksiz olmalar1 veya maliyet endiseleri nedeniyle bu teknolojiyi benimsememeleri gibi
sorunlar ortaya cikabilir. Bu da projenin yayginlasmasini ve isletmecilerle yapilan anlagmalarin
sayisini sinirlayabilir.

Internet Erisimi ve Teknik Sorunlar: Vendapp’in calisabilmesi igin mobil cihazlarmn
internet baglantisina ihtiyag vardir. Ancak, baz1 bolgelerde internet baglantis1 sorunlar1 yasanabilir
veya kullanicilarin mobil veri paketleri sinirlt olabilir. Bu durum, sistemin kullanicilar tarafindan
her zaman erisilebilir olmamasina yol agabilir. Teknik altyap1 sorunlari da kullanici deneyimini
olumsuz etkileyebilir ve sistemin etkinligini diisiirebilir.

Finansal Riskler: Projenin baslangic asamasinda yapilan yatirnmlarmm geri doniisii
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planlanandan daha uzun siirebilir. Pazara giris maliyetleri, donanim iiretim giderleri ve
isletmecilerle yapilacak anlagmalarin mali yiikii, finansal risk olusturabilir.

4.2. Sektore iliskin Riskler

Pazar Biiyiime Hizinin Beklenenden Yavas Olmasi: Otomat sektoriiniin dijitallesme siireci
beklendigi kadar hizli gelismeyebilir. Hem kullanicilar hem de isletmeciler, dijital 6deme
sistemlerine gecis yapmakta zorlanabilir veya isteksiz olabilir. Geleneksel 6deme aligkanliklarinin
hala yaygin olmasi, mobil 6deme sistemlerinin pazarda yer bulmasini geciktirebilir. Bu, Vendapp’in
biiylime hedeflerine ulasmasini zorlastirabilir.

Teknolojik Altyap: Yetersizlikleri: Otomat sektoriinde kullanilan makinelerin dijital 6deme
sistemleriyle uyumlu hale getirilmesi zaman alabilir. Ozellikle eski otomat makinelerinin, Vendapp
gibi yenilik¢i sistemlerle entegre edilmesi maliyetli ve zorlayici olabilir. Bu da isletmecilerin
sisteme gecisini yavaglatabilir ve pazarda yeterli kapsama alanina ulagsmay1 zorlastirabilir.

Tiiketici Giivenligi ve Yasal Diizenlemeler: Dijital 6deme sistemlerine yonelik
diizenlemeler zamanla degisebilir ve bu degisiklikler sektorii dogrudan etkileyebilir. Finansal
hizmetler ve dijital ciizdanlar, siki yasal denetimlere tabi olabilir. Ozellikle kullanicilarm finansal
bilgilerini koruma konusunda yeni regiilasyonlar getirilirse, Vendapp’in is modeli ek maliyetler ve
uyum siiregleriyle karsilasabilir. Yasal diizenlemelere uyum saglanamamasi, projenin
yavaglamasina neden olabilir.

Rekabetin Artmasi: Su an pazarda mobil 6deme ¢dziimleri sunan rakip firmalarin olmamasi
Vendapp i¢in bir avantaj olsa da, sektordeki bilylime ve dijital 6deme sistemlerine olan talebin
artmasiyla birlikte yerli ve uluslararasi firmalarin pazara girmesi beklenebilir. Biiyilik teknoloji
sirketleri ya da finansal kuruluslarin sundugu yeni ¢oziimler, sektorde rekabeti artirarak Vendapp’in
pazar paymni olumsuz etkileyebilir.

Ekonomik ve Makroekonomik Riskler: Tiirkiye’deki ekonomik dalgalanmalar, otomat
sektoriindeki tliketici harcamalarim1  ve dolayisiyla dijital 6deme sistemlerine olan talebi
etkileyebilir. Ozellikle enflasyon, faiz oranlarindaki artiglar veya ekonomik krizler, otomatlarda
yapilan harcamalarin azalmasina yol acabilir. Bu da Vendapp’in islem hacmini ve gelirlerini
olumsuz etkileyebilir.

4.3. Paylara iliskin Riskler

Pazar ve Sektor Performansi Riski: Vendapp, hizla biiyliyen bir dijital 6deme ve otomat
sektoriinde faaliyet gostermektedir. Ancak, bu biliylime hizinin yavaglamasi ya da pazarda
beklenenden daha fazla rekabetin ortaya ¢ikmasi durumunda, sirketin gelirleri ve karlili§i olumsuz
etkilenebilir. Bu da yatirimcilara saglanacak getiri oranlarini azaltabilir ve paylarin degerinde
diisiise yol acabilir.

Likidite Riski: Vendapp’in sermaye yapisina ve yatirimcilariin likidite tercihine bagl
olarak, paylarm satilabilirligi smirli olabilir. Ornegin, piyasa kosullari, paylarm hizla nakde
cevrilmesini zorlastirabilir. Yatirimeilar, likidite eksikligi nedeniyle paylarini beklenenden daha
diisiik bir fiyata satmak zorunda kalabilirler.
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Sirket Performansi ve Yonetim Riski: Vendapp’in yonetim stratejileri, operasyonel verimliligi ve
finansal performansi, yatirimcilar agisindan kritik bir rol oynar. Eger sirket, stratejik hedeflerine
ulasamaz veya operasyonel aksakliklar yasarsa, bu durum yatinmcilarin paylarinin degerini
olumsuz etkileyebilir. Yonetim riskleri arasinda, yanlis stratejik kararlar, zayif liderlik ya da is
modeliyle ilgili sorunlar yer alabilir.

Ekonomik ve Makroekonomik Riskler: Tirkiye ve uluslararast ekonomideki
dalgalanmalar, faiz oranlarindaki degisiklikler, enflasyon ve doviz kurlarindaki dalgalanmalar,
yatirimeilarin  paylarmin  degerini etkileyebilir. Ozellikle, ekonomik durgunluk donemlerinde
tiikketici harcamalarinin azalmasi ve buna bagl olarak Vendapp’in islem hacminin diismesi, paylarin
getirisini olumsuz yonde etkileyebilir.

Diizenleyici ve Yasal Riskler: Dijital 6deme sistemlerine ve finansal hizmetlere yonelik
regiilasyonlar, hem ulusal hem de uluslararasi diizeyde siirekli degismektedir. Yeni yasal
diizenlemeler, finansal hizmetler sektorii tizerindeki maliyetleri artirabilir ya da sirketin i modelini
dogrudan etkileyebilir. Bu tiir diizenleyici degisiklikler, sirketin gelirlerini diistirebilir ve dolayisiyla
paylarin degerinde olumsuz etkiler yaratabilir.

4.4. Diger Riskler
1. is Giicii ve Ekip Riski

Vendapp’in basarisi, biiylik Ol¢lide ekibin yetkinligine, deneyimine ve projenin yonetim
kapasitesine baglidir. Eger kilit personelleri kaybederse veya yeni yetenekleri sirkete ¢ekmekte
zorlanirsa, bu durum projenin performansini olumsuz etkileyebilir. Ayrica, hizli biiylime doneminde
ekip i¢inde uyum sorunlar1 yasanabilir, bu da operasyonel verimliligi diistirebilir.

2. Tedarik Zinciri Riski

VendBox donaniminin iiretimi ve dagitimi i¢in gerekli olan tedarik zinciri, dis faktorlerden
etkilenebilir. Uretim malzemelerinde yasanabilecek gecikmeler, fiyat artislart ya da tedarik
zincirinde olusabilecek kesintiler, donanim {iretimini ve teslimat siireclerini aksatabilir. Bu da
sirketin biiyiime hizin1 yavaglatabilir.

3. Miisteri Destek ve Operasyonel Sorunlar

Vendapp'in hizl1 biiyiimesi sirasinda miisteri destegi ve operasyonel siireclerin yonetiminde
sorunlar yasanabilir. Kullanicilar teknik destek veya miisteri hizmetleri konusunda eksiklik yasarsa,
memnuniyetsizlik artabilir ve bu da hem kullanici kaybina hem de olumsuz itibar olusturulmasina
neden olabilir.

4. Finansman Riski

Vendapp'in bliyiime hedeflerine ulasabilmesi i¢in ek finansman gerekebilir. Ancak,
planlanan finansman saglanamazsa veya uygun kosullarda yatirim alinamazsa, sirketin faaliyetlerini
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stirdiirmesi zorlasabilir. Bu, 6zellikle erken asamalarda projenin mali sagligini tehdit edebilir.
5. Cevresel ve Sosyal Riskler

Gliniimiizde ¢evresel ve sosyal sorumluluk, hem sirketler hem de kullanicilar i¢in énemli bir
kriter haline gelmistir. Eger Vendapp, siirdiiriilebilirlik ve sosyal sorumluluk konularinda yeterince
aksiyon almazsa, bu kullanicilarin ve yatirnmcilarin ilgisini kaybetmesine neden olabilir. Ayrica,
cevresel diizenlemelere uyum saglayamamak da uzun vadede sorun yaratabilir.

6. Kiiresel ve Jeopolitik Riskler

Vendapp'in uluslararasi pazarlara agilma hedefleri dogrultusunda, kiiresel ve jeopolitik
riskler de onemli bir faktor haline gelir. Ozellikle siyasi istikrarsizliklar, ekonomik ambargolar veya
uluslararasi ticaret kisitlamalari, yurtdisina agilma siireclerini olumsuz etkileyebilir. Ayrica, iilkeler
arasindaki ticari anlagmazliklar veya glimriik vergileri, maliyetleri artirabilir.
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S. PAYLAR VE SATIS ESASLARI
5.1. Cikarilacak Paylara iliskin Bilgiler
5.1.1. Tiri ve niteligi hakkinda bilgiler

Toplanan fon karsilig1 yatirimcilara verilecek paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak
paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklinde olup, toplanan fon karsiligi yatirimcilara verilecek
paylar nama yazili olacaktir. Cikarilacak paylar Bedelli ve Primli Pay Senetleri seklindedir.

Onemli: Bu kampanya’da %20 Fazla Fonlama Izni bulunmaktadur.

Cikarilacak Paylarin Birim Nominal Degeri; 0.035 TL ile 0.041 TL araliginda ve Paylarin Toplam
Nominal Degeri ise; 105000 TL ile 147600 TL araliginda olacaktir.

Mevcut Ortakhik Yapis::

Gilfiraz Sarisaltikoglu: %100

Fonlama Sonrasi1 Ortakhk Yapisi:

Giilfiraz Sarisaltikoglu: %96
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimeilar: %3
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar (Bedelsiz Pay): %1

Ek Fonlama Sonrasi Ortakhik Yapisi:

Giilfiraz Sarisaltikoglu: %95,2
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar: 3,6%
Nitelikli ve Nitelikli Olmayan Yatirimcilar (Bedelsiz Pay): %1,2

Kampanya Hakkinda Onemli Bilgilendirmeler

» Kampanya stiresi 8 (sekiz) giin olarak belirtlenmistir.
* Bu kampanyada minimum yatirim tutari 500 b olarak planlanmigtir.
+On talep olusturarak yatirrm turunda en az bildirdigi on talep tutar1 kadar yatirimi yapan
yatirimcilara yatirnm tutarlarina verilecek paylara ek olarak %10 ilave bedelsiz pay
verilecektir.
Ek paylar MKK nezdinde yapilacak pay dagitimi esnasinda yatirimcilarin hesaplarina
aktarlacaktir. Dagitilacak bedelsiz  paylar kurucu ortak hisselerinden oransal olarak
aktariacaktir.

5.1.2. Satis fiyati hakkinda bilgiler
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Platformumuzda kampanya yapan tiim girisimlerin pay gruplarindan bagimsiz olarak ¢ikarilacak
her bir paym Birim Satis Fiyat1 1 (Bir) TL’dir. Cikarillacak pay adetleri hesaplanirken Girigim
Sirketi’nin mevcut sermayesi ve ihtiyag duydugu fon miktar1 ana parametre olarak alinir. Satig
fiyatlar1 hesaplanirken 1 Pay icin 1 TL sabit alinir ve dolayist ile ¢ikarilacak pay adetleri her bir
Girisim Sirketi i¢in degiskendir. 1 TL pay fiyat1 baz alindiginda her bir paymn Nominal Birim
Degeri 1 TL’nin altinda olusur. Paymm Nominal Birim Degeri ile Payin Birim Satis Fiyati arasinda
gerceklesen fark ile pay satislart primli gergeklestirilmektedir. Bu sayede yapilacak sermaye artisina
girisimin mevcut pay sahipleri katilmazlar.

Cikarilacak Paylarin Nominal Birim Fiyatlar1 hesaplanirken Yatirimcilarin fonlama sonrasi
sermaye icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi parametreleri kullanilmistir.

Ayrica %?20’ye kadar Ek Fazla Fonlama izni olmasi durumunda Cikarilacak Paylarin
Nominal Birim Degeri i¢in bir aralik hesaplanmis olup, Yatirimcilarin fonlama sonrasi sermaye
icerisindeki Nominal Pay Tutar1 ve Cikarilan Pay Adedi %20’ye kadar artirilarak hesaplama
yapilmistir.

Toplam Satisa Sunulan Paylar 3.600.000 Adet olup, Cikarilan Paylarin Birim Satis Fiyati: 1 TL dir.
5.1.3.  Hak, yukumliiliik ve kisitlamalar hakkinda bilgiler

Cikarilacak paylar TTK ilgili mevzuatina gore c¢ikarilmistir. Grubu ne olursa olsun
Cikarilacak Paylarin Birim Satis Fiyatlar1 arasinda bir fiyat farki uygulanmamakla birlikte hak ve
getirecegi ylikiimliiliikkler ve bu haklarin kullanim bakimindan farkliliklar bulunmaktadir. Temettii
haklar1 tiim ¢ikarilan paylar icin esittir. Kitle Fonlamas1 Tebligi’nin 16. Maddesinin 3. Fikrasinda
“Yatirimcilara verilecek paylardan dogan ortaklik haklar ile varsa bu paylara iligskin imtiyazlar bilgi
formunda acikca belirtilir. Nitelikli yatirimcilar hari¢ olmak iizere yatirimcilara verilecek paylar
arasinda imtiyaz farki yaratilamaz.” Maddesi geregi Nitelikli Olmayan yatirimcilara verilecek paylar
arasinda imtiyaz farki bulunmaz.

Kampanyanin basarili fonlanmasi akabinde kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak
olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan yatirimcilarin paylar1 Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina
kaydilestirilecektir. Bu kaydilestirme islemi sadece yatirimci adina olacagindan, yatirimcilarin kredi
kartlar1 veya EFT yolu ile yapacaklar1 pay satin alma islemlerini kendi adlarina yapmalari
gerekmektedir.

Sermaye Piyasasi Kurulu'nca yayinlanan Kitle Fonlamasi Tebligi’nin 16’nc1 maddesinin
yedinci fikrasi1 kapsaminda girisim sirketinin mevcut ortaklarinin, kampanya siirecinin basladigi
tarihi takip eden li¢ y1l icerisinde miras, mirasin paylasimi, esler arasindaki mal rejimi hiikiimleri,
cebri icra ve nitelikli yatirnmcilara veya kendi aralarinda yapilacak devirler disinda paylarini
devredemeyecekleri hiikme baglanmistir.

5.2. Talep, Satis ve Dagitim Sureci
5.2.1.  Talep ve basvuru siireci hakkinda bilgiler
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Kampanyadan pay almak isteyen tiim yatirimcilar invest.fonbulucu.com Paya Dayali Kitle Fonlama

Platformu’nun  internet sitesine  giderek veya dogrudan kampanya linki olan
https:/fnb.lc/MTKSMW linkine giderek Yatinm Yap butonunu kullanarak kampanyalardan pay

alabilirler.

Nitelikli olmayan bir yatirimer kampanya 6zelinde asgari bir alim tutar1 belirtilmemis ise
asgari 1 Pay (1 TL) ve Azami 400.000 Pay (400.000 TL) yatirim yapabilir. Ancak platforma kayit
esnasinda gelir beyaninda bulunulmasi durumunda beyan edilen tutarin %10’u kadar azami yatirim
yapilabilir. Bu tutar her durumda toplam yatirim 1.500.000 TL’yi agamaz.

Her Pay Satin Alim Islemi oncesi Paya Dayali Kitle Fonlamas1 Faaliyetleri Genel Risk
Bildirimi’ni okuyup, anladiginiza ve kabul ettiginize dair iglemin onaylanmasi gerekir.

Pay Satin Alma Islemi gergeklestigi andan itibaren 48 saat igerisinde Cayma Hakkimnizi
kullanarak satin alma isleminden vazgecebilirsiniz. Bu islemi gergeklestirmek icin Profilinize giris
yaparak Cayma Hakki Kullanim butonuna basmamz yeterlidir. Isleminiz otomatik olarak baslar ve
higbir kesinti olmadan 6demeniz iade edilir.

%20’ye kadar fazla fonlama izni bulunan kampanyalarda olusan Nominal Birim Fiyat alinan
ek fonlama talebinin yiizdesine gore bir aralikta olusur ve ek talebe iliskin olarak ¢ikarilan paylar o
oranda artirilir. Bu durumda talep edilen paylarda bir kesinti olmayacagi gibi kismi bir iade
yapilmaz.

Talep Edilen Toplam fonun asilmast durumunda kismi iade yapilir.

Kampanya siiresinin bitis tarihinden 6nce hedeflenen fon tutarinin toplanmasi durumunda
Platform diledigi anda kampanyay1 sonlandirabilir. Bu durumu kampanyadan pay satin alan tim
yatirimeilar ve kampanya sahibi tarafindan pesinen kabul edilmistir.

5.2.2. Odeme ve iade siireci hakkinda bilgiler

Pay alim ekraninda Kredi Karti veya EFT segenegi segilerek pay satin alinmasi
gerceklestirilir. Pay satin alindiginda 6deme dogrudan Takasbank’a ulasir ve adiniza bloke edilir.
Her bir yatirnmer ancak kendi adina diizenlenmis bir kredi karti veya kendisine ait bir banka
hesabindan 6deme yapabilir. EFT segenegi kullanilarak satin alinan paylar EFT nin Takasbank’a
ulasmast ve dogrulanmasi akabinde gecerlilik kazanir. Bu siire igerisinde islem Profilinizde
Yatirimlarim boliimiinde ‘Beklemede’ olarak goriintiilenir.

Basarili olsun olmasin tiim kampanyalarda toplanan tiim fonlar Emanet Yetkilisi
Takasbank’ta adimiza bloke edilir ve gerekli prosediirler gerceklesene kadar Girisim Sirketini
aktarilmaz. Hedeflenen fonun toplanamamasi durumunda 6demeniz 6deme yoOnteminiz dikkate
aliarak hesabiniza veya kredi kartiniza bir kesinti olmadan iade edilir.

Toplanan fonlar i¢in Girisim Sirketine aktarilana veya size iade edilene kadar gecgen siire
icerisinde, Takasbank tarafindan bir nemalandirma islemi yapilmamaktadir. Odemelerinizin
nemalandirilmayacagini ve nema talebinde bulunmayacagimzi dair Uyelik S6zlesmesinde hiikiim
bulunmamakta olup bu durumu islem gerceklestiren kisi kabul etmis say1lir.
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5.2.3.  Tahsisat ve dagitim siireci hakkinda bilgiler

Hedeflenen fon tutarinin iizerinde bir fonlama talebi gelmesi durumunda pay satin almak
isteyen tiim yatirimcilara pay verilmesi esas ilkedir. Bu durumda fonlamanin kapanmasini
miiteakip, ddeme yapmis ve onaylanmis yatirimecilara fazla fonlamanin % kag¢ fazla olustuguna
bakilarak, ayni oranda daha az pay verilir ve fazla 6denen tutar kismi iade islemine tabi tutularak
finansal kapanislar yapilir. (Ornek: 100 Pay talep ettiginiz bir kampanyada 2 kati talep toplanmasi
durumunda size 50 Pay verilir ve kesilen pay oraniniza gore fazla 6demeniz size iade edilir.)

Kampanyadan pay alarak girisim sirketine ortak olan Nitelikli ve/veya Nitelikli Olmayan
yatirimcilarin - paylart Merkezi Kayit Kurulusunda adlarina kaydilestirilecektir. Bu  siireg
tamamlanana kadar girisim sirketi adina bloke edilen fonlar aktarilmaz.

Paylarin kaydilestirilme islemleri girisim sirketinin yiikiimliliigiinde olup, platform
tarafindan gerekli bilgi, belge temin edilir ve yonlendirme yapilir.

Pay sahipleri MKK 'nin uygulamasi e-Yatirimecr uygulamasi {izerinden adlarma
kaydilestirilen paylar1 takip edebilirler.

5.3. Maliyetler hakkinda bilgi

Kredi Kart: ile yapilan Pay Satin Alim Islemlerinde Takasbank tarafindan anlagmali olarak
Odeme Sistemleri Hizmeti alman Payten/Paratika Odeme Sistemleri tarafindan islem iicreti alinir.
%3,55 oranindaki tutar 6deme islem komisyonu olarak kredi kartiniza 6deme esnasinda yansitilir.

EFT ile yapilan O6demelerde EFT iicreti hesabiniz olan bankaya gore degisiklik
gostermektedir. EFT génderim Ucreti pay alimi gerceklestirene aittir.

Fonlamanin basarili olup olmadigina bakilmaksizin MKK (Merkezi Kayit Kurulusu),
kaydilestirme islemleri i¢in acilan kampanya toplam fon talebinin binde 1'1 + KDV tutarinda ve
fonlarin toplanarak bloke edilmesine aracilik eden Istanbul Takas ve Saklama Bankasi A.S.
(Takasbank), binde 5'1 + BSMV tutarinda islem {icreti alacaktir. Tutarlar kampanya sonrasi
Platform’un faturasina istinaden girigim sirketi tarafindan 6denecektir

Toplanan fondan ve ancak kampanyanin basarili fonlanmasi durumunda Platform Kullanim
Ucreti olarak Girisim Sirketi Platform’a KDV harig toplanan fonun %8’i kadar 6deme yapacaktir.

Girisim Sirketi kampanyasiin degerlendirmeye tabi tutulmasi ve platformda listelenmesi
icin 40.000 TL + KDV 6deme yapmustir.
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6. PLATFORM HAKKINDA BILGILER

6.1. Genel Bilgiler

Platform Hakkinda Genel Bilgiler

Ticaret Unvam

GLOBAL KIiTLE FONLAMA PLATFORMU A.S.

Merkez Adresi

Kizilirmak Mah. 1452. Sok. Next Level Loft Ofis No: 6/A

Cankaya Ankara Tiirkiye
Listeye Alinma Tarihi 08.04.2021
Sermayesi 42.000.000,00 TL
Basarih Kampanya Sayisi 106
Basarisiz Kampanya Sayisi 24

Aracilik Edilen Fonlama
Tutar:

811.930.916 TL

Telefon Numarasi

0312504 08 08

Internet Sitesi

invest.fonbulucu.com

6.2. Ortaklik Yapisi

Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pay:
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy Hakki (%)
Tutar (TL) Oran (%)
Hakan Yildiz 12.566.718 29.92 29.92
Cekirdek Girisim Danmismanlik A.S. 3.578.855 8.52 8.52
Merkez Girisim Danigsmanlik A.S. 3.418.364 8.14 8.14
Faruk Bostanci 2.100.000 5 5
Duran Sarikaya 4.195.800 9.99 9.99
Ahmet Teyit Kesli 2.100.000 5 5
Diger 14.040.263 33.43 33.43
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invest.fonbulucu.com

Platform’un Ortakhk Yapisi

Sermayedeki Pay1
Adi-Soyadi / Ticaret Unvani Oy Hakki (%)
Tutar (TL) Oran (%)
TOPLAM 42.000.000 100 100
6.3.  Yonetim Kurulu Uyeleri
Platform’un Yoénetim Kurulu Uyeleri
Sermayedeki
Ad1-Soyadi / N Atanma oo Pay1
. Gorevi/Unvanm s Gorev
Ticaret Unvanm Tarihi .
Siiresi
(TL) (%)
Dr. Faruk Bostanci YK Baskani 30/04/2024 1.095 Giin 2.100.000 5
Tolga Cem Seyfeli | & Baskan 30/04/2024 | 1.095 Giin 420.000 I
Vekili
Hakan Yildiz YK Uyesi 30/04/2024 1.095 Giin 12.566.718 | 29.92
Dr. O. Mutlu Topal | YK Uyesi 30/04/2024 1.095 Giin 840.000 2
Umut Utku . ..
TASDEMIR YK Uyesti 30/04/2024 1.095 Giin 840.000 2
6.4. Yatirnm Komitesi
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Yatirim Komitesi Uyeleri
Uzmanhk Alami ve | Sermayedeki
Payr
Adi- .
di-Soyadi Gorevi/Unvam Profesyonel
Tecriibesi (TL) (%)
Biilent Glimiis Yatlr%m Komitesi Yazilim ve Teknoloji 0 0
Uyesi
- Yatirim Komitesi .
Emre Akglimiis Uyesi Girigim, Start-up 0 0
Vahit Altun Yatlr%m Komitesi Ekogoml ve Mali 297 738 214
Uyesi Analiz
Yatirim Komitesi Ilag, Tip ve
Orhan Mutlu Topal Uyesi Yatirmerlik 840.000 2
Mehmet Levent Yatirim Komitesi Sermave Pivasalart 0 0
Haciislamoglu Uyesi yery
6.5. Inceleme Sonuclar

Vendapp Bilisim ve Teknoloji A.S., otomat sektoriine yonelik gelistirdigi mobil clizdan ve dijital
O0deme platformu ile kullanicilarin kredi kart1 ya da havale ile ciizdanlarina bakiye yiikleyerek
otomatlardan temassiz, hizli ve giivenli aligveris yapmalarini saglayan yenilik¢i bir teknoloji
girisimidir. Otomat sektoriinde Tiirkiye’ nin ilk ve tek mobil ddeme sistemi olan Vendapp, yazilim
yaninda donanim (Vendbox) coziimleriyle de fark yaratmaktadir. Mobil finans teknolojileri
sektoriinde faaliyet gosteren sirket, B2B ve B2C is modelleriyle tim Tiirkiye’de hizmet
vermektedir. Toplam 3.600.000 TL (%20 Ek fonlama dahil) fona ihtiyaci s6z konusudur. Vendapp,
kullanicilarin otomatlarda yasadigi nakit para tasima zorunlulugu, para iistli verilememesi, bozuk
para ihtiyact ve operatorlerin stok takibi zorluklari gibi sorunlar1 ortadan kaldirarak otomat
perakende sektoriinde dijitallesmeyi saglamayir amaglamaktadir. Kullanicilar mobil uygulama
iizerinden clizdanlarina bakiye yiikleyebilir, aligveris yapabilir, bonus kazanabilir ve
kampanyalardan faydalanabilirken, operatorler de stok takibi, ciro bilgisi ve kampanya yonetimi
gibi islemleri Vendapp Dashboard iizerinden gerceklestirebilir. Yapilan ¢calismalar incelendiginde;
mevcut haliyle 200°den fazla otomatta aktif olarak kullanilan Vendapp, Subat 2025 itibariyla aylik
349.256 TL’ye ulasan islem hacmiyle 10 ayda 104 kat biiyiime gostermistir. Ayn1 donemde
ortalama aylik biiylime oram1 %60,2 olan Vendapp, yilliklandirildiginda %54.590 CAGR’a
ulagmaktadir. Mevcut veriler {irliniin ticarilesme Oncesi yiiksek potansiyelini ve kullanicilar
tarafindan hizla benimsendigini gostermektedir. Vendapp’in temel {iriinii olan Vendbox, otomatlara
tak-calistir prensibiyle kolayca entegre olabilen, MDB haberlesme protokolii ile ¢alisan ve kullanici
mobil uygulamasiyla iletisim kurabilen bir donanimdir. Vendbox ile her otomat
dijitallestirilebilmekte ve kullanicti deneyimi {iist seviyeye c¢ikarilmaktadir. Sistem ayrica,
kullanicilar aras1 para transferi, mikro kredi, cashback ve anlagmali kampanyalar gibi ileri diizey

49 /53




Ozellikleriyle miisteri sadakati olusturmaktadir. Rekabet durumu incelendiginde; Vendapp’in
faaliyet gosterdigi dijital otomat 6deme sistemleri alaninda hem donanim hem de yazilim odakl
yerel ve global cesitli oyuncularin bulundugu goériilmektedir. Donanim temelli ¢éziimler sunan
Nayax, Payter ve Pax gibi firmalar, otomatlara entegre edilebilen POS sistemleri ve temel telemetri
hizmetleri saglarken; Papara, Paycell, Tosla gibi mobil ciizdan uygulamalar1 da dijital 6deme
tarafinda dolayl rakipler olarak one ¢ikmaktadir. Ayrica, geleneksel bakkal, kantin gibi alternatifler
ile Getir, Trendyol Go gibi hizli teslimat uygulamalar1 da kullanic1 aligkanliklar1 agisindan dolayli
rekabet olusturmaktadir. Vendapp, bu rekabet ortaminda PoS bagimsizligi, c¢oklu 6deme
entegrasyonu, tak-calistir donanim kolayligi, kullanic1 sadakat sistemi, mikro kredi imkani ve
geligmis veri analitigi gibi Ozellikleriyle farklilagmaktadir. Tiirkiye’de halihazirda Vendapp’in
sundugu hizmetleri kapsayan rakip bulunmamaktadir. Geleneksel nakit ve kredi kart1 sistemlerinin
Otesinde mobil 6deme, telemetri, kampanya yonetimi, kullanict bonuslari ve veri analitigini
biitlinciil sekilde sunan ilk ve tek yerli girisimdir. Vendapp, PoS bagimsizligi, kolay kurulum, ¢oklu
uyumluluk, mikro kredi gibi ayirt edici 6zellikleriyle sektorde farklilasmaktadir. Pazarin durumu
incelendiginde; Tiirkiye'de yaklasik 100.000 adet otomat makinesi bulunmaktadir ve bu saymin 10
yil iginde 800.000’e ulagmasi beklenmektedir. Yillik islem hacmi ise 22 milyar TL civarindadir.
Gelismis iilkelere kiyasla otomat basina diisen kisi sayisinin oldukca yiiksek oldugu Tiirkiye, biiytlik
bir biiylime potansiyeli sunmaktadir. Dijital 6deme sistemlerine gegisle birlikte, bu pazarin hizla
bliyiimesi ve akilli otomatlarin  yayginlasmasi  Ongoriilmektedir. Finansal projeksiyon
incelendiginde; temin edilecek fonun agirlikli olarak teknoloji gelistirme ve donanim {iretimi igin
kullanilacag1 goriilmektedir. Fonlama ile birlikte, Vendapp 36 ay icerisinde pazarda %?20’lik bir
paya ulasmay1 ve 5 yilin sonunda 1.947.500.000 TL gelir elde etmeyi hedefledigi goriilmektedir.
Yatinm komitemizce yapilan degerlendirme sonunda oy birligi ile girisimin talep ettigi fonu
toplayabilmesi i¢in platformumuzda yatirim turuna ¢ikarak bir kampanya yapmasma karar
verilmistir.

Yatirim Komitesi Uyeleri Sart ve Serhleri

Adi-Soyadi SART/SERH
Biilent Giimiis SERHI YOKTUR.
Emre Akgiimiis SERHI YOKTUR.
Vahit Altun SERHI YOKTUR.
Orhan Mutlu Topal SERHI YOKTUR.
Mehmet Levent Haciislamoglu SERHIi YOKTUR.

6.6. Degerlendirme Politikasi
Platformumuz Degerlendirme Politikasi; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde

aldig1 karari ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir. Bu ydnergenin amaci,
Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’ye ilgili mevzuata uygun olarak basgvuru yapan Girisimci
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veya girisim Sirketinin Bilgi Formunun onaylanmasina ve Kitle Fonlamas1 Tebligi (III — 35/A.2)
Ek-2’de asgari unsurlar1 belirlenen fizibilite raporunun incelenmesine yonelik olarak objektif
degerlendirme Ol¢iit ve yontemlerini igeren Yatirrm Komitesi degerlendirmesine iligkin ilke ve
esaslar1 diizenlemektir.

Platform’a yapilan basvurularda ilgili mevzuata uygun olarak, Girisim sirketine doniisme
potansiyeli tasiyan teknoloji faaliyeti ve/veya liretim faaliyeti yiiriitmek i¢in kaynak ihtiyaci olan is
fikirleri degerlendirmeye alinir.

Girisimci veya Girisim Sirketi ¢evrimi¢i olarak sunulan bagvuru formunu doldurur. Bu
formda asagidaki maddelerden Girisim Sirketinin daha 6nce kurulup kurulmadigina goére temin
edebildikleri bilgi ve belgeler ile Sermaye Piyasast Kurumu tarafindan Bilgi Formunda istenen

diger bilgi ve belgeler bulunur.
* Girisiminin Sektorii,
* Girisiminin Kategorisi,
» Uriin veya Hizmetlerinin hitap ettigi bolge (Ulusal/Global),
* Miisteri sayist,
* Son bir yil igerisinde diizenledigi fatura toplama,
* Girisimciyi ve/veya ekibini tanitici bilgiler,
* Girisimini ve/veya Girigim Sirketini tanitict bilgiler,
* Resmi olmayan proje ortaklar1 ve/veya hissedarina ait bilgiler,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin web sitesi,
* Girisimin ve/veya Girigim Sirketinin sosyal medya hesaplar1 ve takipgi sayilari,
* Girisimini anlatan fotograf, video, ¢izim ve metinler,
* Mevcut Durum Raporu,
* SWOT Analizi,
* Aldig1 devlet destekleri,
* Aldig1 Yatirimlar,
* Bes yillik Is Plan,
* Fizibilite Raporu,
* Pazar Analizi ve Rakip Analizi,
* Bes Yillik Isletme Biitgesi, Bes Yillik Yatirim Biitgesi,
* Finansal Tablolar (Gegmis Gergeklesen ve 5 yillik Tahminleri igeren),
* Girisim Sirketi kurulmus durumda ise sermaye ve ortaklik yapisi,
» Kampanya kapsaminda satmak istedigi hisse miktar1 ve pay bedelleri,
» Nitelikli Yatirimer i¢in ayrilan pay miktari
* Finansal Kaynak Talep Tutar1 (Fonlama Tutar)

Yatirnm Komitesi bagvurulart 6ncelikle ilgili mevzuata uygunluguna goére bir degerlendirme
yapar ve su durumlart dikkate alir. Degerlendirmede objektif kriterlere gore Proje Danismani
tarafindan raporlanan Bilgi Formu ve diger bilgi ve belgelere gore sahip oldugu bilgi ve tecriibesini
de kullanir. Degerlendirme yaparken Girisim sirketine doniisme potansiyeli tasiyan teknoloji
faaliyet ve/veya bir iiretim faaliyeti olmasima ve ozellikle Inovasyon igermesini dikkate alir. Séz
konusu girisime yatirim yapacak olast yatirimcilarin haklarinin korunmasina yonelik empati kurar.
Yatirimcilart korumaya yonelik olarak olasi yiiksek riskleri ongoriir ve bu durumu Bilgi Formunda
belirtir. Bagvurunun onaylanmasi durumunda kaynak saglanan projenin ulusal ¢ikarlarimiza hizmet
etmesine ozen gosterir. Ulkemize yurtdisindan ithal edilen iiriinlerin ikamesi olan iiriinlerin
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iiretilmesine yonelik is fikirlerine 6zen gosterir. Is fikrinin evrensel kurallara uygun olarak din, dil,
irk ve etnik kimlik gdzetmeyen bir durumda olmasina dikkat eder. Istihdam yaratacak is fikirlerinin
ger¢eklesmesinde 6zen gosterir. Alkol, tiitlin mamulleri, uyusturucu maddeler, kumar ve kanunen
su¢ teskil edebilecek is fikirlerinin kabul edilmemesine dair azami dikkat gosterir.

Degerlendirme Politikasi’nin tam metnine https:/invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-
Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1 linkinden ulasilabilir.

6.7. Cikar Catismasi Politikasi ve Beyani

Platformumuz Cikar Catismasi Politikast; Yonetim Kurulumuzun 23 Ocak 2020 tarihinde
aldig1 karar ile kabul edilmis ve kabul edildigi tarihte yiiriirliige girmistir.

Cikar Catigmasi Politikamizin esaslarini; Global Kitle Fonlama Platformu A.S.’nin tim
faaliyetlerinde mesleki etik kurallari, prensipleri, Platform’un tiim c¢alisanlarinin gorevlerinin
tarafsiz ve objektif sekilde icra etmelerini engelleyecek olasi ¢ikar catigmalarina sebep olan
durumlar1 saptamak, bu c¢ikar catismalarindan kag¢inmaya ya da aciklamaya iliskin ilke ve
esaslardan olusur.

Platform calisanlar1 ve iliskide oldugu {iciincii taraf calisanlarini, gérevlerini ve mesleklerini
en iyi sekilde yapmaya ve belirli kurallar ¢er¢evesinde davranmaya zorlayan, ¢alisanlara rehberlik
eden, ahlaki kurallar1 igeren, mesleki rekabeti diizenleyen ve hizmet ideallerini korumayi
amaclayan, bu dogrultuda meslek iiyelerine uymalar1 gereken ilke ve esaslar1 gosteren, ilgili
mevzuatta tanimlanan mesleki kurallar baghdir.

Platform un merkez ve merkez dis1 orgiitlerinde istithdam edilen tiim personel, mesleki etik
kurallara iliskin TSPB’nin yaymnladigi “Sermaye Piyasasi Calisanlar1 Etik Ilkeleri ve Davranis
Kurallar1”n1 okuyup anladigin1 beyan etmek, ayni1 zamanda bu ilke ve davranis kurallarina uygun
hareket edecegine iliskin taahhiit vermek ve bu taahhiitleri Platform muhafaza etmek zorundadir.

Platform calisanlari, kamuoyuyla, miisterilerle, isvereniyle, calisma arkadaslariyla ve
sermaye piyasasinin diger katilimcilariyla iliskilerinde bagimsiz, diiriist, adil, yetkin, 6zenli, giincel
bilgilere dayali, saygili ve etik hareket eder. Bagimsizlik, Diiriistliik ve Adillik, Ozen ve Titizlik,
Siirekli Gelisim ve Mesleki Bilgilerini Giincelleme, Sir Saklama, Etik Diistinme gibi temel etik
kurallar gozeterek ¢alisma diizenini siirdiiriir.

Platform ’un fonlama ve yatirnm faaliyetleri ve hizmetlerini yerine getirmesi sirasinda;
misterileri ile olan iligkilerinde kendisi, ortaklari, ¢alisanlari, yoneticileri ve bunlarla dogrudan ya
da dolayli olarak iligkili bulunan kisiler ile hizmet verdigi gercek ve/veya tiizel kisiler arasinda veya
bir hizmet verilen kisi ile baska bir hizmet verilen kisi arasinda ¢ikabilecek c¢ikar catismalart bu
politikamiz tarafindan diizenlenmektedir.

Cikar Catigmasi Politikasi’nin tam metnine https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-

Catismasi-Politikamiz-11?b=1 linkinden ulasilabilir.
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https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1
https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Proje-Degerlendirme-Politikamiz-10?b=1
https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-Catismasi-Politikamiz-11?b=1
https://invest.fonbulucu.com/sayfa/Cikar-Catismasi-Politikamiz-11?b=1

6.8. Kurulca Alinan Yaptiriom ve Tedbir Kararlari

17.05.2023 tarih ve 2023/28 sayili Kurul karar1 geregince Platform hakkinda idari para
cezasi yaptirimi uygulanmistir.

7. EKLER

1. Esas Sozlesme

2. Fon Kullanim Raporu

* 3. Pay Satig Tutar1 Tespit Raporu
4. C

Ozgegmisler
* 4.1 Nolu Belge ( Baran Sarisaltikoglu )
* 4.2 Nolu Belge ( Ozge Sarisaltikoglu )
* 4.3 Nolu Belge ( Giiven¢ Kogkaya )
* 4.4 Nolu Belge ( Firaz Sarisaltikoglu )
* 4.5 Nolu Belge ( Semih Kiliggedik )
* 4.6 Nolu Belge ( Oznur Seyhun )
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